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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de negocio trata sobre la de una farmacia
gue trate de la venta de productos medicos,
pastillas y otros remedios.

L J [ -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Mi idea de negocio trata sobre la de una farmacia que trate de la venta de productos médicos, pastillas y otros remedios.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
En mi farmacia me comprometo a brindar una atencion al
cliente excepcional en los buenos y malos momentos,
ofreciendo curas y remedios para los males del cuerpo como
enfermedades y alergias

Vision:
En mi farmacia me visualizo como la niUmero uno en la venta de

medicamentos de alta calidad, pero también brindando otras
opciones mas comodas para todos los presupuestos

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente

Trabajador Trabajador



null
En mi farmacia me comprometo a brindar una atención al cliente excepcional en los buenos y malos momentos, ofreciendo curas y remedios para los males del cuerpo como enfermedades y alergias

null
En mi farmacia me visualizo como la número uno en la venta de medicamentos de alta calidad, pero también brindando otras opciones más cómodas para todos los presupuestos

null
Gerente 

null
Trabajador

null
Trabajador


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Vender medicamentos que ayuden a la salud, no que la
empeoren

Sostenibilidad ambiental:
Vender y utilizar medicamentos libres de
agentes dafinos al planeta y medio ambiente

Sostenibilidad economica:
_Ofrecemos productos de calidadyconun

precio comodo para diferentes presupuestos,
gueriendo siempre brindarle salud

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Vender y utilizar medicamentos libres de agentes dañinos al planeta y medio ambiente

null
Ofrecemos productos de calidad y con un precio cómodo para diferentes presupuestos, queriendo siempre brindarle salud

Luis Gerardo Arauz Fallas
Vender medicamentos que ayuden a la salud, no que la empeoren


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades || Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes
Experiencid} | Experiencids
"BPromociones Agradablest § +,40
venta de

publico
productos

Farmacias
aledanas

Recursos Canales
clave

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costos fijos
Costos variables Venta de productos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Proveedores.
Hospitales.
Farmacias aledañas

null
Promociones
Y venta de productos 

null
Medicinas, pastillas, medicamentos y mas

null
Experiencia,
Salud, 

null
Experiencias
Agradables 

null
Todo publico 

null
Costos fijos 
Costos variables 

null
Venta de productos 


Actividad #5

(@ Fortalezas

Entre las fortalezas de
una empresa
farmaceéutica esta la de
tener clientes
frecuentes y fijos, que
preferiran mi farmacia
ante un problema, por
otra parte tener socios
como hospitales.

Las oportunidades en el

campo de la Farmacia es

el hecho de realizar
colaboraciones con

hospitales cercanos, par:

tener una asistencia reg
y variada

Qg Oportunidades

En

la presentacion

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ?}

la farmaceéutica pod
ser la explosion a
clientes enfermos y
contaminar el local
Nno se manejan de
manera correcta toc

Muy pocas, pero u
seria la falta de
clientes y mala
reputacion

Amenazas j

“Qué me

D oo
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


null
Entre las fortalezas de una empresa farmacéutica está la de tener clientes frecuentes y fijos, que preferirán mi farmacia ante un problema, por otra parte tener socios como hospitales.

null
Las oportunidades en el campo de la Farmacia está el hecho de realizar colaboraciones con hospitales cercanos, para asi tener una asistencia regular y variada

null
Algunas debilidades de la farmacéutica podrían ser la explosión a clientes enfermos y contaminar el local si no se manejan de manera correcta todos los protocolos de salud 

null
Muy pocas, pero una seria la falta de clientes y mala reputación 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

FARMACIA
PICADO™

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

[Farmacia
certificadalv’

"Su salud es nuestra mayor meta"

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi Celeste || Negro || Azul
marca ~

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null
FARMACIA PICADO™



[Farmacia certificada]✓

null
"Su salud es nuestra mayor meta"

null
Negro

null
Celeste

null
Azul


== Actividad #7

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
= monetario de cada costo (fijo y variable).
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null
Agua 

Electricidad 

Alquiler 



null
Medicamentos y productos 

null
10.000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en — [20 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario — [ 11.000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
20

null
11.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

@ Ingresos @® Deudas

Local @ Facturas
Productos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Ingresos
Local.
Productos 

null
Deudas 
Facturas 


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Solo en Buenos Aires que seria el mas

cercano, en donde hay varias farmacias

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
Solo en Buenos Aires que sería el más cercano, en donde hay varias farmacias 


—

Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:
Garantiza que cada individuo y empresa
contribuyan
de manera proporcional a su capacidad
econdmica

cComo se liquida una empresa?

Consiste en la extincion de tu negocio o
empresa



null
Garantiza que cada individuo y empresa contribuyan 
de manera proporcional a su capacidad económica 

null
Consiste en la extinción de tu negocio o empresa 
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

Para conocer
sobre negocios
farmacéuticos

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Tener un local
Dinero en
efectivo

Y
responsabilidad

Farmacia

Para la salud de las personas

Para todos
¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)

Vender productos

Curar a la
gente en
general
¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
hacer? (Responsables)
(Cronograma)
nm I
Cuando tenga lo (ljJe edzﬁc
necesario L
especialista


null
Farmacia 

null
Para la salud de las personas 

null
Para todos 

null
Para conocer sobre negocios farmacéuticos

null
Vender productos 

null
Curar a la gente en general

null
Tener un local
Dinero en efectivo 
Y responsabilidad 

null
Cuando tenga lo necesario 

null
Un mayor de edad especialista
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