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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Clinica Dermatoldgica.

Una clinica reconocida y especializada en servicios integrales y de la mejor calidad

para la piel. Con un excelente equipo de especialistas en estética dermatoldgica.

En mi negocio se van a proporcionar tratamientos efectivos y personalizados,

acoplandoce segun las necesidades de cada paciente, desde condicones médicas

hasta pmr‘pdimipntnc estéticos

L J [ -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Ana Paula Salazar Gamboa


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Proporcionar cuidado dermatoldgico integral y de alta calidad a nuestros pacientes.

Nos comprometemos a mejorar la salud y la calidad de vida de nuestros pacientes

a través de diagnosticos precisos, tratamientos efectivos y

enfoque personalizado en cada caso.
Vision:

Una clinica reconocida que brinda servicios excelentes de la mejor

calidad, siendo referentes en el cuidado de la piela nivel nacional, donde se busca construir

relaciones duraderas con los pacientes basadas en la confianza y excelencia medica.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerencia
Direccion Clinica/General

. - Departamento de
Equipo médicg Departamento de Laboratorio y

stética

dermatoldgica. Diagnéstico.

Marketing y
Asistencia médica Atencion al clients Comunicaciones.




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Fomentar la igualdad y diversidad: un entorno de trabajo inclusivo que respete la diversidad

y promueva la igualdad de oportunidades para todos los empleados.

Sostenibilidad ambiental:

Preferir el uso de productos dermatologicamente comprobados y material médico que sean

biodegradables y de bajo impacto ambiental.

Establecer politicas de reciclaje y gestion adecuada de los residuos.

Sostenibilidad economica:

Mejorar la eficiencia en los procesos clinicos y administrativos para reducir tiempos de espera,

aumentar la productividad del personal y optimizar el uso de recursos.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Recursos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Expansion geografica: Por ejemplo abri
sucursales en mas areas.

Creciente demanda

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

X

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades [ J
Punto de equilibrio
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

cComo se liquida una empresa?




Guia para planear Yo Emprendo
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