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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Establecer un estudio de disefio grafico especializado en
branding y marketing visual. Ofrecer servicios como
disefio de logotipos, identidad corporativa, disefio de
material publicitario y creacion de contenido para redes
sociales. Ademas, también explorar la posibilidad de
colaborar con agencias de publicidad, empresas de
eventos y startups que necesiten servicios de disefo
grafico atractivo y profesional. También considerar
ofrecer talleres o cursos de disefio grafico para
empresarios y emprendedores que deseen aprender a
crear contenido visual.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Establecer un estudio de diseño gráfico especializado en branding y marketing visual. Ofrecer servicios como diseño de logotipos, identidad corporativa, diseño de material publicitario y creación de contenido para redes sociales. Además, también explorar la posibilidad de colaborar con agencias de publicidad, empresas de eventos y startups que necesiten servicios de diseño gráfico atractivo y profesional. También considerar ofrecer talleres o cursos de diseño gráfico para empresarios y emprendedores que deseen aprender a crear contenido visual. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:
Brindar soluciones creativas e innovadoras en disefio gla'lico. Nos

comprometemos-a ofrecer un servicio de alta calidad, enfocado-en la
satisfaccion del cliente y la excelencia en cada proyecto.

Vision:
Ser reconocidos como un estudio de disefio grafico lider, destacandonos por
nuestra originalidad, profesionalismo y capacidad para transmitir mensajes

poderosos a traves del arte visual. Aspiramos a expandir nuestra presencia a

nivel nacional e internacional

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Disefador grafico

Director llustrador
de arte

o Disenador AR
Disefiador de Disefiador

web hublicidad

de juegos



null
Brindar soluciones creativas e innovadoras en diseño gráfico. Nos comprometemos a ofrecer un servicio de alta calidad, enfocado en la satisfacción del cliente y la excelencia en cada proyecto.

null
Ser reconocidos como un estudio de diseño gráfico líder, destacándonos por nuestra originalidad, profesionalismo y capacidad para transmitir mensajes poderosos a través del arte visual. Aspiramos a expandir nuestra presencia a nivel nacional e internacional. 

null
Diseñador gráfico

null
Director de arte 

null
Ilustrador

null
Diseñador de UX/UI.

null
Diseñador web

null
Diseñador de publicidad

null
Diseñador de juegos


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Mi negocio de diseflador grafico se comprometera a colaborar con
organizaciones sin fines de lucro y empresas sociales, brindando apoyo

a través de disefios y campafias visuales que promuevan causas

sociales y medioambientales

Sostenibilidad ambiental:
Mi negocio implementara practicas sostenibles, como el uso de

Sostenibilidad economica:

Mi negocio buscara equilibrar la rentabilidad con la responsabilidad
social, ofreciendo precios justos y accesibles para las pequefas
empresas y emprendedores, al tiempo que garantiza salarios justos 'y

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Mi negocio de diseñador gráfico se comprometerá a colaborar con organizaciones sin fines de lucro y empresas sociales, brindando apoyo a través de diseños y campañas visuales que promuevan causas sociales y medioambientales.

null
Mi negocio implementará prácticas sostenibles, como el uso de materiales ecoamigables en la medida de lo posible, la reducción del consumo de papel a través de soluciones digitales y la promoción de la sensibilización ambiental entre el equipo y los clientes.


null
Mi negocio buscará equilibrar la rentabilidad con la responsabilidad social, ofreciendo precios justos y accesibles para las pequeñas empresas y emprendedores, al tiempo que garantiza salarios justos y condiciones laborales adecuadas para el equipo creativo. 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

proveedores
de
materiales,
expertos en
marketing,
ilustradores
u otros

profesionales
relacionados.

Actividades

clave

Definir mis objetivos.

Elegir mi nicho.

Establecer mis precios.

Construir mi portafolio.

Encontrar clientes.

Gestiona mi negocio.

Recursos
clave

Fotos,
ilustracione
S, vectores,
videos,
plantillas o
recursos
en 3D

Propuesta
de valor

Nos
comprometemos
a proporcionar
un servicio
excepcional,
desde la
conceptualizacid
hasta la entrega
final, priorizando
la comunicacion
transparente, los
plazos de
entrega
confiables y la
satisfaccion del
cliente en cada
paso del proceso

Relacidon con
el cliente

Entender las
necesidades y
expectativas del
cliente: Es fundamenta
establecer una
comunicacion clara 'y
efectiva desde el
principio. El disefiador
debe escuchar
atentamente las ideas,
sugerencias y
requisitos del cliente
para poder plasmarlos

Canales

Establecer una
presencia sélida en
plataformas en
linea, como un sitio
web profesional y
perfiles en redes
sociales relevantes
para conectarte con
los clientes
potenciales.

Segmento
de clientes

Pequefias y
medianas empresas
de nueva creacion
en sectores como
tecnologia,
alimentacion y estilo
de vida. Estas
empresas buscan
destacarse en un
mercado competitivo
y necesitan servicios
de disefio grafico
para desarrollar una
identidad visual
atractiva y
coherente, asi como
materiales
promocionales
efectivos para
promover sus
productos o servicios.

Estrucutra de costos

Fuentes de ingresos

Honorarios por proyectos de disefio grafico, como creacion de logotipos, identidad
corporativa, material promocional, disefio web, etc.

Servicios de consultoria en disefio y estrategia visual para empresas.

Ventas de productos de disefio, como plantillas, elementos gréficos, fuentes, etc., a
través de una tienda en linea.

Cursos de disefio grafico y talleres especializados para emprendedores y
profesionales que deseen mejorar sus habilidades.

Contratos de disefio a largo plazo con clientes corporativos para servicios continuos
de disefio y desarrollo de marca.

Sueldos y honorarios del equipo de disefiadores.
Costos de equipos y software de disefio.

Gastos generales de oficina y mantenimiento.
Marketing y publicidad para promocién del negocio.
Capacitacion y desarrollo del equipo.

Costos de viajes y reuniones con clientes.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



null
proveedores de materiales, expertos en marketing, ilustradores u otros profesionales relacionados.

null
Definir mis objetivos. 

Elegir mi nicho. 

Establecer mis precios. 

Construir mi portafolio. 

Encontrar clientes. 

Gestiona mi negocio. 



null
Fotos, ilustraciones, vectores, vídeos, plantillas o recursos en 3D 

null
Nos comprometemos a proporcionar un servicio excepcional, desde la conceptualización hasta la entrega final, priorizando la comunicación transparente, los plazos de entrega confiables y la satisfacción del cliente en cada paso del proceso.

null
Entender las necesidades y expectativas del cliente: Es fundamental establecer una comunicación clara y efectiva desde el principio. El diseñador debe escuchar atentamente las ideas, sugerencias y requisitos del cliente para poder plasmarlos

null
Pequeñas y medianas empresas de nueva creación en sectores como tecnología, alimentación y estilo de vida. Estas empresas buscan destacarse en un mercado competitivo y necesitan servicios de diseño gráfico para desarrollar una identidad visual atractiva y coherente, así como materiales promocionales efectivos para promover sus productos o servicios.


null
Establecer una presencia sólida en plataformas en línea, como un sitio web profesional y perfiles en redes sociales relevantes para conectarte con los clientes potenciales.

null
Sueldos y honorarios del equipo de diseñadores.
Costos de equipos y software de diseño.
Gastos generales de oficina y mantenimiento.
Marketing y publicidad para promoción del negocio.
Capacitación y desarrollo del equipo.
Costos de viajes y reuniones con clientes.

null
Honorarios por proyectos de diseño gráfico, como creación de logotipos, identidad corporativa, material promocional, diseño web, etc.
 Servicios de consultoría en diseño y estrategia visual para empresas.
Ventas de productos de diseño, como plantillas, elementos gráficos, fuentes, etc., a través de una tienda en línea.
Cursos de diseño gráfico y talleres especializados para emprendedores y profesionales que deseen mejorar sus habilidades.
Contratos de diseño a largo plazo con clientes corporativos para servicios continuos de diseño y desarrollo de marca.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Creatividad y habilidades
técnicas avanzadas del equipo
de disefiadores.

Capacidad para ofrecer
soluciones personalizadas y
creativas a los clientes.
Enfoque en la satisfaccion del
cliente y la calidad del servicio.
Conexiones establecidas en la
comunidad empresarial local.
Uso efectivo de herramientas y
tecnologias de disefio grafico de
vanguardia.

Creciente demanda de disefio
grafico para marketing digital y
contenido en linea.
Colaboraciones con agencias de
publicidad y empresas de
marketing.

Expansion a mercados
emergentes o segmentos de
nicho especificos.

Ofrecer servicios de disefio
aréafico a startuns v

Oportunidades

Recuerda:

En

la presentacion
diferencia” puedes encontrar la informacion

Dependencia de clientes locales o
limitados a un solo sector industrial.
Competencia de estudios de
disefio grafico establecidos.
Necesidad de estar al dia con las
Ultimas tendencias y tecnologias de
disefio.

Posibilidad de estacionalidad en la
demanda de servicios de disefio.
Limitaciones presupuestarias para
marketing y expansion.

Cambios en la demanda del
mercado o preferencias de disefio.
Posible saturacion del mercado en
determinadas areas geograficas.
Avance de herramientas de disefio
automatizado.

Inestabilidad econdémica que
impacte en la inversion en marketing
y disefio.

Competencia desleal que afecte la
reputacion y la demanda de
servicios.

Amenazas j

necesaria para completar esta actividad.

“Qué me


null
Creatividad y habilidades técnicas avanzadas del equipo de diseñadores.
Capacidad para ofrecer soluciones personalizadas y creativas a los clientes.
 Enfoque en la satisfacción del cliente y la calidad del servicio.
Conexiones establecidas en la comunidad empresarial local.
Uso efectivo de herramientas y tecnologías de diseño gráfico de vanguardia.

null
Creciente demanda de diseño gráfico para marketing digital y contenido en línea.
Colaboraciones con agencias de publicidad y empresas de marketing.
 Expansión a mercados emergentes o segmentos de nicho específicos.
Ofrecer servicios de diseño gráfico a startups y emprendedores.. Ofrecer cursos y talleres de formación en diseño gráfico.

null
Dependencia de clientes locales o limitados a un solo sector industrial.
 Competencia de estudios de diseño gráfico establecidos.
 Necesidad de estar al día con las últimas tendencias y tecnologías de diseño.
Posibilidad de estacionalidad en la demanda de servicios de diseño.
Limitaciones presupuestarias para marketing y expansión.

null
Cambios en la demanda del mercado o preferencias de diseño.
 Posible saturación del mercado en determinadas áreas geográficas.
Avance de herramientas de diseño automatizado.
Inestabilidad económica que impacte en la inversión en marketing y diseño.
 Competencia desleal que afecte la reputación y la demanda de servicios.
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Actividad #6
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Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.
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null
Los diseños son nuestros sentimientos reflejados en una ilustración. 

null

null

null

null

null

null
Diseño gráfico

null
♡

null

null
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null
Salarios: 300.000

null
Alquiler: 450.000

null
Servicios públicos: 130.000

null
Gastos de publicidad: 300.000

null
Equipo: 500.000

null
Impresiones: 45.000

null
Comidas: 30.000

null
Materiales específicos: 150.000

null
Viajes: 250.000

null
500.000

null
1680000

null
475000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 67.2 J

Punto de equilibrio

monerano - — | @ 33600000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
67.2

null
33600000
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos
@ Eoquipos @ Préstamos
@ Licencias ® Decudas
@ \chiculos Im@estos comerciales

@\arca y reputacion Olgligaciones laborales
@cContratos a largo plazo@
@ Cuentas por cobrar

@
@ Propiedad intelectual @
O

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Equipos

null
Licencias 

null
Propiedad intelectual

null
Contratos a largo plazo

null
Marca y reputación

null
Cuentas por cobrar

null
Vehículos

null
Préstamos

null
Deudas

null
Obligaciones laborales

null
Impuestos comerciales


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

robotica, etcétera. Ademas hay gran

demanda en diseno grafico pero es
prometedor y hoy ya se integra a otros

sectores como la mercadotecnia, la
eellnun_leaelen la thgenienia Ila administracion

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.



null
Los diseñadores gráficos están teniendo gran demanda en pequeñas, medianas y grandes empresas. Podrás trabajar en cualquier industria: tecnología, educación, alimentos, robótica, etcétera. Además hay gran demanda en diseño gráfico pero es prometedor y hoy ya se integra a otros sectores como la mercadotecnia, la comunicación, la ingeniería, la administración o los sistemas computacionales


| )
W

| l'|l'l

I
vl

Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.
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Importancia de las obligaciones tributarias:

.

IR

Cumplir con las obligaciones tributarias asegura el
cumplimiento de la ley y evita posibles sanciones legales.
Esto incluye el pago oportuno de impuestos sobre larenta,
impuestos-sobre-la némina, impuestos-sobre-las-ventas(si
aplica)-y-cualquier-otro-tipo-de impuesto-requerido-por-la
jurisdicciéon en la que opera el negocio. Es crucial mantener
registros precisos y al dia de los ingresos y gastos, asi como
planificar el presupuesto para los impuestos para evitar
sorpresas financieras.
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cComo se liquida una empresa?
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En cuanto a la liquidacion de una empresa de disefo grafico, el
proceso podria involucrar la venta de activos, el pago de pasivos y
deudas, el cierre de contratos pendientesy la disolucion legal de
la entidad comercial. Es recomendable buscar-asesoramiento
profesional de abogados especializados en derecho comercial y
contadores con experiencia en liquidacion empresarial para
garantizar que el proceso se lleve a cabo de manera adecuada y
en conformidad con la normativa vigente.
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null
Cumplir con las obligaciones tributarias asegura el cumplimiento de la ley y evita posibles sanciones legales. Esto incluye el pago oportuno de impuestos sobre la renta, impuestos sobre la nómina, impuestos sobre las ventas (si aplica) y cualquier otro tipo de impuesto requerido por la jurisdicción en la que opera el negocio. Es crucial mantener registros precisos y al día de los ingresos y gastos, así como planificar el presupuesto para los impuestos para evitar sorpresas financieras.

null
En cuanto a la liquidación de una empresa de diseño gráfico, el proceso podría involucrar la venta de activos, el pago de pasivos y deudas, el cierre de contratos pendientes y la disolución legal de la entidad comercial. Es recomendable buscar asesoramiento profesional de abogados especializados en derecho comercial y contadores con experiencia en liquidación empresarial para garantizar que el proceso se lleve a cabo de manera adecuada y en conformidad con la normativa vigente.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

El objetivo es llegar
a aprender a utilizar
nuestro dinero
adecuadamente
para asi poder
emprender algun
negocio propio

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Simplemente
necesitamos
tiempo, Internet y
dedicacion.

Aprender a crear una micro empresay a
manejar el dinero.

Para aprender a manejar nuestro dinero

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)

Vamos a hacer
actividades y ver
videos para asi
estar mas
informados y saber
el paso a paso.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Todos los dias
después del
Colegio.

Jovenes adolescentes y adultos
interesados.

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Queremos llegar a
emprender nuestro
propio negocio algun
dia.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Solo nosotros
mismo podemos
hacerlo.


null
Aprender a crear una micro empresa y a manejar el dinero. 

null
Para aprender a manejar nuestro dinero 

null
Jóvenes adolescentes y adultos interesados. 

null
El objetivo es llegar a aprender a utilizar nuestro dinero adecuadamente para así poder emprender algún negocio propio

null
Vamos a hacer actividades y ver videos para así estar más informados y saber el paso a paso. 

null
Queremos llegar a emprender nuestro propio negocio algún día. 

null
Simplemente necesitamos tiempo, Internet y dedicación. 

null
Todos los días después del Colegio. 

null
Solo nosotros mismo podemos hacerlo. 
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