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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de negocio es una peluqueria, nos encargaremos de
dar el mejor servicio posible a nuestros clientes, tratandoles
con un lenguaje adecuado, con bebida incluida y con gran

‘variedad de canales es nuestro televisores paraque el
¥ .

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Mi idea de negocio es una peluquería, nos encargaremos de dar el mejor servicio posible a nuestros clientes, tratándoles con un lenguaje adecuado, con bebida incluida y con gran variedad de canales es nuestro televisores para que el cliente se sienta como en su casa 


Directa

Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision: _
Crear mi propia empresa para dar los mejores
cortes, y que asl se vean cCOmo unas nuevas

peIsSullias

Vision:
Establecer una pelugueria con una buena
atencion y un buen servicio

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director ejecutivo

Anciero

g

Gerente at@€ncion al cli@nte Clientes Colaboradores


Director ejecutivo 

Director en marketing

Director financiero 

Empleados 

Gerente atención al cliente 

Clientes

Colaboradores 

Crear mi propia empresa para dar los mejores cortes, y que así se vean como unas nuevas personas 

Establecer una peluquería con una buena atención y un buen servicio 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

d I : lead
- tengan su salario adecuado con su seguro
incluido. | ici ici 1al |

seguras

Sostenibilidad ambiental:

No usariamos pesticidas para no contaminar

Sostenibilidad economica:

Tendria una organizacién muy positiva, pagando deudas y hacer que el
negocio
Vaya creciendo

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Me encargaría de que todos mis empleados tengan su salario adecuado con su seguro incluido, beneficios y condiciones laborales seguras


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Los socios Es el Como una Grupo
claves son i ] Conjunto de Empresa Especifico
Colaborado Y valores Interactia De personas
res estratégi que una Y se U organiza-
Cos que ayu Empresa Comunica ciones que
dan ala \ promete Con los Comparten
Empresa a entregar Clientes Caracteristic
Generar a sus S

Valor Clientes Similares

Recursos Canales
clave

Son los Medios
Activos Cuales
Habilidades Una empresa
Infraestructuga Llega a sus
Y capacida- Clientes

des

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Se refiere a todos los gastos
Asociados con la operacion y el
mantenimiento de un negocio

Son las formas especificas en las
cuales una empresa genera
Dinero a través de la venta de
Productos

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
— >



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Son aquellas capacidades Son areas donde tienen
Distintivas y recursos Deficiencias o limitaciones
Internos que le Que pueden

Proporcionan una Obstaculizar su
Ventaja competitiva rendimiento

Se refieren a las condiciones Factores externos que
externas que pueden ser pueden

aprovechadas para poner en peligro la

lograr el conocimiento reputacion de la empresa

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Transforma tu look, revela tu belleza

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi
marca 5 Negro Blanco Gris

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

F

F

f

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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|

ﬂ

Mis costos fijos Mis costos variables

|

n

-~ Productos para el
— = ’ AR B0 ‘ cabello:30,000

—= Salario empleado:140,000 Equipos de peluqueria:50,000

— N
, , ‘ Seguros:80,000 ’ Costos de limpieza: 15,000

= Gastos administrativos:110,000 Materiales desechables:20,000

> ‘ Servicios publicos: 75,000 . Equipos electrénicos:100,000

|

o Marketing:50,000 Descuentos y promociones:30,000

|

|

———, ‘ Comidas: 20,000 ‘ Suministros de
oficina:10.000

|

|

F

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

¢

-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en SN [ 100,000 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario > [@ 60,000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Cuentas por cobrar
Inventarios
Gastos pagados por adelantado

Luz, agua

Comida
Productos

Electrodomésticos

Efectivo

Locales

Empleados

Pasivos

‘ Alquiler

Suministros

Gastos de personal

Gastos generales

Impuestos

Deudas

Inventarios
Proveedores

Intereses

Reserva para
continaencias

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.
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— = Actividad #10
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= Investigue cuantos productos o servicios existen en el
== mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
—>

——— Los tipos de productos se organizan con base en los habitos de compra de los

— consumidores, similitudes con otras marcas y rango de precios. Esto permite a los
— expertos en marketing generar estrategias que respondan a las necesidades de su
— audiencia.

——, Las organizaciones de la caridad, las compafiias aseguradoras o las agencias funerarias

son buenos ejemplos de esta categoria. Usualmente los compradores no buscan
contratar los servicios o comprar los productos de estos negocios. Por ello, las marcas
deben alcanzar una mayor visibilidad y resaltar los beneficios de los bienes que ofrecen.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
— = elegir y contribuye a
S bajf';\r los preciosy

— mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Financiamiento del Estado: Los impuestos son la principal fuente de ingresos para el
gobierno, permitiendo financiar servicios publicos esenciales como educacion, salud,
infraestructura, seguridad, entre otros.

2. Equidad y redistribucion: A través de los impuestos, se busca redistribuir la riqueza
y promover la equidad social, mediante la imposicion progresiva que gravan mas a
quienes tienen mas capacidad economica.

3. Regulacién econémica: Los impuestos pueden utilizarse para incentivar o
desincentivar ciertas actividades econdémicas, promoviendo el desarrollo sostenible, la
innovacion y la inversion.

cComo se liquida una empresa?

1. Decisién de liquidacién: La decision de liquidar la empresa debe ser tomada por los
accionistas o los socios, segun el tipo de entidad legal.

2. Designacion de liquidadores: Se designan las personas responsables de llevar a cabo
el proceso de liquidacion, quienes deben ser competentes y actuar de manera imparcial.
3. Inventario y valuacion de activos y pasivos: Se realiza un inventario detallado de todos
los activos y pasivos de la empresa. Los activos incluyen propiedades, equipos,
inventarios, cuentas por cobrar, entre otros. Los pasivos incluyen deudas, obligaciones
tributarias, salarios pendientes, etc.



Guia para planear Yo Emprendo

El saber emprender a futuro para nuestra empresa

Para ya tener un conocimiento avanzado

Para cuando tengamos nuestra empresa ya estar
preparados

Para tener el conocimiento T P
ener un buen conocimiento

Trabajando perfectamente

Mas conocimiento y Nosotros Los estudiantes
Proyeccion Cuando estemaos listos para Para alcanzar nuestras
Manejar nuestra propia Metas
Empresa
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