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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi propuesta de negocio es abrir un local de pollo frito con un excelente balance entre calidad y precio.
Mi idea es poder desmostrar que con pequefias cosas como un negocio de pollo frito se puede
anzar diferentes cosas. Aparte del pollo frito, tambien venderemos cosas para acompafarlo como

Como ideas de mercado presentara algunos combos con diferentes precios segun lo que el cliente
desee y este dispuesto a pagar. Algunos de esos combos seran combos infantiles e incluso combos
para fiestas o eventos.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Mi propuesta de negocio es abrir un local de pollo frito con un excelente balance entre calidad y precio. Mi idea es poder desmostrar que con pequeñas cosas como un negocio de pollo frito se puede alcanzar diferentes cosas. Aparte del pollo frito, tambien venderemos cosas para acompañarlo como papas fritas, ceviche, etc. 

Como ideas de mercado presentara algunos combos con diferentes precios segun lo que el cliente desee y este dispuesto a pagar. Algunos de esos combos seran combos infantiles e incluso combos para fiestas o eventos. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Servir con sabores de calidad, balanceando tradicion y novedad en cada pieza de pollo vendida.

Crear-una presa ha cadena
famosa y prestigiosa que no perdio su calidad.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director general

creador de
contenido
digital

Marketing Gerente

Empleados Empleados

Representante
de ventas



Servir con sabores de calidad, balanceando tradicion y novedad en cada pieza de pollo vendida.

Crear una empresa exitosa centralizada en el pollo frito. Nos proyectamos en 2025 siendo una cadena famosa y prestigiosa que no perdio su calidad. 

Director general

creador de contenido digital

Marketing

Gerente

Representante de ventas

Empleados

Empleados


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

nuestro tiempo para poder organlzarlo y procurar que se cumpla.

Sostenibilidad ambiental:

Tendremos basureros especmcados para dlferentes cosas, eI acelte que ya no sirva no ira al

aremos de usar
lo menos p03|ble cosas plastlcas Nuestros vasos seran de V|dr|o reusables que despues lavaremos
y desinfectaremos adecuadamente.

Sostenibilidad economica:

Trataremos de hacer todo variado para asi atraer mas clientes y poder sostener todas las ideas que
“tenemos en mente.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Siempre nos preocuparesmos por la salud de nuestros clientes y empleados, nos tomaremos nuestro tiempo para poder organizarlo y procurar que se cumpla.

Tendremos basureros especificados para diferentes cosas, el aceite que ya no sirva no ira al fregadero, nos haremos cargo de botarlo con las empresas nescesarias. Ademas, trataremos de usar lo menos posible cosas plasticas. Nuestros vasos seran de vidrio reusables que despues lavaremos y desinfectaremos adecuadamente. 

Trataremos de hacer todo variado para asi atraer mas clientes y poder sostener todas las ideas que tenemos en mente.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Nuestros
socios seran
empresas
gue pasaran
por un
estricto
protocolo
para saber
gue son
confiables y
rentables,
mayormente
empresas
como pollo
rey, pipasa,
etc.

Actividades
clave

Hacer
actividades
gue llamen
la atencion
asi mismo
de poner
combos
con
excelentes
precios.

Recursos
clave

El apoyo de
nuestros
socios y de
futuros
clientes.

Estrucutra de costos

Sera algo no muy barato, pero nosotros
creemos en nuestras capacidades y nos

Propuesta
de valor

La calidad
de nuestro
producto y
que
nosotros
nos vamos
a concentrar
mucho en la
opinion de
los clientes,
valoramos
mucho eso.

Relacidon con
el cliente

Mediante
anuncios o
promocione
s en redes
sociales
por parte
de nuestro
equipo

Canales

Por redes
sociales como
instagram,
facebook, tik tok
etc. Tamebien
trataremos de
estar
comunicados
con nuestros
clientes
presencialmente

Segmento
de clientes

Todos seran
bienvenidos
en nuestra
empresa,
jamas
juzgaaremos
a alguien ni lo
haremos
sentir mal.

Fuentes de ingresos

Gracias a nuestras ventas.

vemos capaces de lograrlo sin importar que.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Nuestros socios seran empresas que pasaran por un estricto protocolo para saber que son confiables y rentables, mayormente empresas como pollo rey, pipasa, etc. 

Hacer actividades que llamen la atencion asi mismo de poner combos con excelentes precios.

El apoyo de nuestros socios y de futuros clientes.

La calidad de nuestro producto y que nosotros nos vamos a concentrar mucho en la opinion de los clientes, valoramos mucho eso. 

Mediante anuncios o promociones en redes sociales por parte de nuestro equipo

Todos seran bienvenidos en nuestra empresa, jamas juzgaaremos a alguien ni lo haremos sentir mal.

Por redes sociales como instagram, facebook, tik tok, etc. Tamebien trataremos de estar comunicados con nuestros clientes presencialmente.

Sera algo no muy barato, pero nosotros creemos en nuestras capacidades y nos vemos capaces de lograrlo sin importar que. 

Gracias a nuestras ventas.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Sera algo dificil de lograr
debido a la compotencia,
pero eso no nos pone
tristes, nos anima a seguir
con nuestra idea y intentar
lograrlo.

Tesnemos mucha confianza
en nuestro negocio y nos
vemos capaces de lograrlo
ademas de que tenemos
ideas innovadoras.

Con diferentes patrocinios La alta demanda.
nos vemos capaces de
logarlo.

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Tesnemos mucha confianza en nuestro negocio y nos vemos capaces de lograrlo ademas de que tenemos ideas innovadoras. 

Sera algo dificil de lograr debido a la compotencia, pero eso no nos pone tristes, nos anima a seguir con nuestra idea y intentar lograrlo.

Con diferentes patrocinios nos vemos capaces de logarlo. 

La alta demanda.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Pollito de calidad 24/7
Slogan ~__ »x

Colores
principales de mi
marca N
empresarial
L

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Pollito de calidad 24/7
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
> precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
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= monetario de cada costo (fijo y variable).
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[ @ 2.500/2.300
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Servicio publico.

Alquiler local.

Impuestos y Tasas

Gasto personal

Electricidad.

Gastos admin. y ventas

Pago de salario hacia los empleados

Insumos.

Compra de materia prima

Suministros de limpieza

Mantenimiento y reparaciones

Publicidad y marketing

Gastos financieros

Herramientas de gestion.

2.500/2.300


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
—_ 2.996
unidades [ J
Punto de equilibrio 500
monetario > @ '

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


7.500

2.996


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Materias primas Cuentas por pagar

Producto en proceso Impuesto sobres la renta por pagar

Productos disponibles para la venta prestamo hipotecario

Materiales y suministros capital comun

Propiedad, planta y equipo utilidades retenidas

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Materias primas

Producto en proceso

Productos disponibles para la venta

Materiales y suministros

Propiedad, planta y equipo

Cuentas por pagar

Impuesto sobres la renta por pagar

prestamo hipotecario

capital comun

utilidades retenidas


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

empresas en unos pocos meses.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Existen varios, entre ellos el mas famoso del pais es KFC. En Alajuela el mas famoso es pollo Don MIguel. No nos sentimos con temor des esas empresas, nos da inspiracion para asi cada dia dar mas sobre nuestra empresa y tomarlos como un punto de referencia.  

A lo largo del pais existiran varias empresas, pero siento que podemos sobresalir entre esas empresas en unos pocos meses. 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

economica.

cComo se liquida una empresa?

cobrara Ios credltos pendlentes frente a sus deudores y por ultimo, repartlra el patrlmonlo gue aun
mmdp en.la empresaentres sSOocios



Garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad economica.

A traves de esta operacion la compañia saldra des todas las desudaspendientes frente a terceros, cobrara los creditos pendientes frente a sus deudores y por ultimo, repartira el patrimonio que aun quede en la empresa entres socios.


Guia para planear Yo Emprendo

Como emprender un negocio.

Conocer como emprender de msanera adecuada.

Para todo tipo de publico.

Fomentar la inspiracion Un video explicando Lograr dar a entender
hacia un negocio el tema el mensaje que
queremos dar

Laptop, algun editor
de videos y
motivacion

Solamente mi persona

Apenas me revisen
este trabajo



Para todo tipo de publico.

Como emprender un negocio.

Conocer como emprender de msanera adecuada.

Fomentar la inspiracion hacia un negocio

Un video explicando el tema

Lograr dar a entender el mensaje que queremos dar

Laptop, algun editor de videos y motivacion

Apenas me revisen este trabajo

Solamente mi persona
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Mobile User
Aprendí a idear mi negocio desde cero teniendo en cuenta varios aspec-

Mobile User
y explico lo que quiero dar a entender.

Mobile User
tos. Siento que podría mejorar en la manera en que escribo




