
 



 



 

La idea de negocio es centrarse en ofrecer una amplia variedad de pulseras y otros 

accesorios brillantes y llamativos, con el objetivo de proporcionar productos de calidad 

que complementen el estilo personal de los clientes y les permiten destacar en cualquier 

ocasión. además de pulseras, se ofrecen collares aretes y otros artículos adaptados a las 

tendencias actuales y las preferencias individuales de los clientes, creado así una expresión 

única de estilo y personalidad. 

Otros accesorios comunes son el ojo turco, los cuarzos esos accesorios funcionan 

como protección, algunos cuarzos como el rosa sirven para el amor o el dinero. Tienen 

formas poco comunes, pero son muy apreciables a la vista del ser humano  



 

CEO/Fundador 

Dirección  
General. 

Gerencia de 
Marketing. 

Atención al 
cliente. 

Diseño de 
productos. 

Control de 
calidad. 

Operaciones. 

Ofrecer una amplia variedad de pulseras, collares y aretes que no solo complementen el 
estilo personal de nuestros clientes, sino que también les permitan destacar en cualquier 
ocasión. 

Convertirnos en líderes reconocidos en el mercado de accesorios brillantes y llamativos, 
distinguidos por nuestra innovación en diseño, calidad superior y atención al cliente. 



 

Utilizare materiales sostenibles como reciclados, orgánicos o de fuentes renovables en la 
fabricación de los accesorios. 
 
Implementar prácticas de producción que minimizan los residuos y fomentan el reciclaje. 
 
Adoptar tecnología y prácticas de eficiencia energética para reducir el consumo durante la 
producción y distribución. 

Mantener una gestión financiera sólida y eficiente para garantizar la viabilidad a largo 
plazo de mi negocio. 
 
Trabajar con proveedores que respeten estándares éticos y sostenibles. 
 
Fomentar la innovación de diseño y tecnología para ofrecer productos diferentes que 
satisfacen las necesidades del mercado. 

Me comprometo a ofrecer condiciones laborales justas y seguras para todos los 
empleados y colaboradores. 
 
Participar activamente en iniciativas de responsabilidad social que beneficien a la 
comunidad local. 
 
Promover un entorno inclusivo y diverso dentro de la organización. 



 

Diseño en 
desarrollo de 
nuevos 
productos de 
accesorios. 
Gestión de la 
cadena de 
suministro y 
relación con 
proveedores. 

Atención 
personalizada 
asesoramiento 
en la selección 
de accesorios. 
Programas de 
fidelización y 
descuentos 
para clientes 
recurrentes. 

 
 
Mujeres 
jóvenes (18-35 
años) 
interesadas en 
moda y 
accesorios. 
 
 
 
Hombres 
jóvenes (18-
35años) 
interesados en 
accesorios 
modernos y de 
calidad. 

Materiales de 
alta calidad 
para la 
fabricación de 
accesorios. 
 
Equipo de 
diseño creativo 
y 
especializado. 

 
Accesorios 
únicos y de 
alta calidad. 
 
Diseños 
modernos y 
atractivos. 
 
Variedad de 
productos 
que siguen las 
últimas 
tendencias. 
 
Personalizació
n y opinión de 
compra 
adaptadas a 
las 
preferencias 
individuales. 

Tienda online 
propia. 
 
Redes sociales 
(Instagram, 
Facebook) 
para 
Marketing y 
ventas. 

  Costos de materiales y fabricación.  
  Salarios y beneficios para empleados. 
  Costos administrativos y financieros. 

Ventas directas de accesorios a través de la 
tienda online y otros canales. 
Ingresos por ventas en tiendas físicas (si aplica 
en el futuro). 

 
 
Proveedores 
de materiales 
(para 
accesorios). 
 
 
 
Aliados 
estratégicos 
en Marketing 
y distribución. 
 
 
 
Colaboradores 
en diseño y 
desarrollo de 
productos. 



 

 
Ofrecemos una amplia variedad 
de pulseras, collares y aretes 
únicos y brillantes. 
 
Enfoque en la calidad superior de 
nuestros productos y materiales. 
 
Plataformas de comercio 
electrónico bien desarrollada para 
alcanzar clientes a nivel global. 

 
Dependencia de proveedores 
clave para los materiales y 
componentes necesarios. 
 
 
Recursos limitados para 
expandirnos a tiendas físicas y 
ampliar la presencia de la marca. 

 
 
Crecimiento de demanda de 
accesorios personalizados y de 
moda. 
 
Potencial para expandirnos a e 
nuevos mercados internacionales a 
través de plataformas online. 

 
 
Competencia intensa en el 
mercado de accesorios de joyería y 
moda. 
 
Cambios rápidos en las tendencias 
de moda que podrían afectar la 
demanda de productos.  



 

El dorado 
(Gold) 
Representa 
lujo calidad y 
brillo. 

Blanco 
(White) 
Simboliza 
pureza y 
simplicidad. 

Azul marino 
(Navy blue) 
Transmite 
confianza, 
profesionalismo 
y estabilidad. 

 
Descubre la belleza de brillar con nuestros diseños 
únicos y sostenibles hechos para cada ocasión 
especial. 



 

Materiales de oficina y 
suministros: 7,000 

Mantenimiento del sitio web y plataformas 
de comercio electrónico: 20,000 

Marketing y publicidad: 
45,000 

Servicios públicos (agua, 
electricidad, etc.) 21,000  

Alquiler del local: 50,000 

Salarios del personal: 20,000 

170,000 

Seguros y otros gastos 
administrativos: 60,000 

Materiales para la fabricación de 
pulseras, collares y aretes: 20,000 

Costos de envió y embalaje 
1,000 

Comisiones de plataformas de 
comercio electrónico: 10,000 

Publicidad digital por cada 
venta: 5,000 

Mano de obra adicional 
según ventas 2,000 

Gastos de gestión de 
inventario: 30,000 

Impuestos indirectos por 
productos vendidos:500 



 

181,500 

1,500 



 

Base de datos de clientes y 
potenciales clientes. 

Activos físicos como mobiliario 
y decoración de tienda. 

Stocks de materiales y 
componentes para fabricación. 

Cuentas por pagar a proveedores 
de materiales y servicios. 

Salarios y beneficios por 
pagar al personal. 

Arrendamientos o alquiler 
pendientes. 

Préstamos o líneas de 
crédito bancario. 

Impuestos por pagar (IVA, 
impuestos sobre la renta etc.) 

Obligaciones de garantía de 
productos. 

Deudas comerciales con 
proveedores y contratistas. 

Gastos acumulados y por pagar. 

Intereses acumulados sobre 
deudas financieras. 

Provisiones para contingencias 
legales. 

Equipos y herramientas de 
producción y exhibición. 

Marca registrada y derechos 
de propiedad intelectual. 

Sitio web y plataforma 
de comercio electrónico. 

Equipo de diseño creativo y 
especializado. 

Inventario de pulseras, collares, 
aretes y otros accesorios. 
 

Capital de trabajo (efectivo en 
caja y cuentas por cobrar). 

Contratos de proveedor y 
clientes. 



 

Algunas empresas son D`Perlas, A ‘Perlas y joyería y bisutería, Farfalla materiales 

para bisutería estos negocios ofrecen similares a mi negocio, mi negocio ofrece beneficios 

como collares de buena calidad con materiales 100% reales, únicos y personalizados además 

son adaptados a las preferencias de los clientes. Compromiso con la sostenibilidad: uso de 

materiales reciclados, aparte la calidad es superior y les damos mucha atención a los clientes 

además tenemos una tienda en línea y es muy fácil acceder a ella, tiene capacidad de 

adaptarse rápidamente a las tendencias del mercado que se hacen envíos a todas partes del 

mundo. 

 



 
 

  

La liquidación implica la decisión de disolver la empresa, designar liquidadores, pagar deudas, 
vender activos, distribuir activos restantes ante accionistas y cancelar registros legales y 
fiscales todo bajo supervisión profesional para cumplir con las regulaciones legales y fiscales. 

Cumplir con las obligaciones tributarias, asegurar la legalidad, evitar sanciones financieras, 
contribuir reputación y contribuir el desarrollo económico mediante la financiación de 

servicios públicos, tener patentes del negocio en un estado de legalidad, tener todo lo que 
acrebilita en la municipalidad y pagar todos los años la patente del negocio y estar al día con 

todos sus papeles en orden. 



 

El tema es como puede destacar en el competitivo mercado de 
joyería. La competencia es alta y los consumidores buscan 
productos únicos y de buena calidad. 

Las actividades incluyen 
diseños y producción de 
joyería, marketing y 
promoción, venta y 
distribución, atención al 
cliente, innovación y 
desarrollo de productos, 
sostenibilidad, 
responsabilidad social y 
formación y capacitación. 

Brillar pulseras y más: se enfoca para mujeres jóvenes y adultas 
que buscan accesorios personalizados y sostenibles, consumidores 
consientes del medio ambiente, seguidores de la moda, personas 
que buscan regalos especiales y compradores en línea. 

El objetivo de “brillar” 
pulseras y más es 
convertirse en la marca 
preferida de joyería y 
bisutería en costa rica, 
reconocida por sus 
productos únicos y 
sostenibles. 

Porque así se puede sacar un emprendimiento personal 
adelante y siempre hay que saber las bases de cada 
emprendimiento. 

Vidrio reciclado de botellas y 
otros recipientes para crear 
elementos decorativos en 
nuestro pulseras y collares. 
Metal reciclado como el 
aluminio, el cobre o el acero 
para joyas. Las cascaras de 
frutas como el coco o 
semillas como la tagua  

 
Dentro de cinco años  

 
 
Jogebeth Solís herrera  
Y los empleados. 

Queremos lanzar y 
establecer “brillar 
pulseras y más” con una 
fuerte identidad de 
marca, alcanzar 
objetivos de ventas y 
satisfacción del cliente a 
corto plazo, nuestro 
negocio a mediano 
plazo. 



 

Investigué acerca de algunas empresas similares a la mía y los resultados que 

encontré fueron que hay mucha variedad en joyería y bisutería, pero la mía tiene una 

excelente calidad en el mercado. Mis materiales cuentan con muchos recursos tales como; 

el vidrio, metal de aluminio, semillas, cascaras de fruta y son productos agradables a la 

vista.  

Algunos comentarios de las personas me ayudaron a mejorar mis ideas en la 

bisutería, algunas tendencias actuales en joyería sostenible uso de materiales reciclados y 

prácticas de producción ecológica, minimalismo, piezas sencillas, y elegantes, estilo 

bohemio, uso de cuentas naturales y diseños libres, mezcla de materiales, combinar 

texturas y colores para piezas únicas. 

 El uso de material reciclado reduce el impacto ambiental, producción ética, y 

comercio justo, se apoya artesanos, comunidades enteras gracias a la colaboración de las 

personas. 


