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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontrardas una barra similar a la
siguiente:

X, 1.En la barra de herramientas debes

®, seleccionar la caja de texto.

2, 2.La opcién que mejor te servira para
@, completar cada actividad es “Escribir

texto”.
3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e »H

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La-idea-de negocio-esun-concepto-quedescribe-el-plan
identificacion de un producto o servicio que se quiere
ofrecer, el mercado objetivo, las necesidades que se
pretenden satisfacer y la propuesta de valor que
diferenciara a la empresa de la competencia. En
esencia, es la base sobre la cual se construye todo el
negocio

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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= Actividad #2

== Determine la misién y vision de su emprendimiento.

== Mision:
-y Hacer un super, dénde las personas puedan llegar a comprar y

| I— lo que vayan a comprar no darselos tan caro, y ser amables
== con ellos

Vision:
| —Tener productos.s.
y la mejora del bienestar de nuestras comunidades

= Establezca su estructura organizacional. En cada
= recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
_ necesario para su tipo de negocio.

g I Desarrollo de IA I

_ I

= vestigacion

peraciones y
| desarrollo

antenimiento

_
I

estrategia
gestion

relaciones co
el usuario y
soporte

—_— desarrollo d
= productos
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Actividad #3

Defina cémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Ofrecer una amplia gama de productos organicos y

saludables para mejorar la alimentacién y bienestar de los

clientes.

Sostenibilidad ambiental:

Implementar programas de reciclaje y reduccién de residuos,
promoviendo el uso de envases reutilizables y la minimizacion
del desperdicio de alimentos.

Sostenibilidad econdmica:

Crear un modelo de negocio rentable que reinvierta en

~précticas sostenibles'y garantice laviabilidad financieraa

largo-plazo
gOP .

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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= Actividad #4

= Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacién con

=— EEEES Actividades | Propuesta 1
el cliente

clave clave de valor

Segmento

de clientes

—_— roveedores de
materia prima,
_ socios de

Atencién
Produccion, Lna propuesta de personal,

_ distribucion, disefio, valor es una autoservicio,
aliados marketing, eclaracion claray mumda.d'es, co
L ncisa que describg creacion.
———= | estratégicos. logfstica. < beneficios Gnicos
_ ue un producto o
rvicio ofrece a sus|
clientes,

Mercados
masivos,
nichos de
mercado,
segmentos
multiples.

_— Recursos Canales

—_— clave

_ Recursos fisicos, Venta directa,
_= intelectuales, tiendas fisicas,
humanos, iendas en linea,
| — financieros. distribuidores.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costos fijos (salarios, alquileres),
_ costos variables (materia prima),
_ economia de escala, economia de
alcance.

Venta de activos, cuotas de uso,
suscripcion, alquiler, concesién
de licencias, publicidad.

= Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- - negocio” puedes encontrar la informacion
= necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Calidad de servicio: Excelente
atencioén al cliente y soporte
postventa.Capacidad
financiera: Sélida posicién
financiera que permite
inversiones y expansion.

Alianzas estratégicas:
Posibilidad de formar alianzas
estratégicas con otras
empresas.Innovacién
tecnolégica: Implementar
nuevas tecnologias para
mejorar productos o procesos.

Ea Oportunidades

- Recuerda: En la presentacion
diferencia” puedes encontrar la informacion

Debilidades ’Zv

Baja diversificacion: Limitada oferta de
productos o servicios.Falta de
presencia en linea: Presencia digital y
de comercio electrénico
nsuficiente.Costos altos: Estructura de:
costos que puede ser més alta que la
de los competidores.

ompetencia intensa: Presencia
de competidores fuertes y
agresivos en el
mercado.Cambios econémicos:
Inestabilidad econdémica que
puede afectar el poder
adquisitivo de los clientes.

Amenazas j

necesaria para completar esta actividad.

“Qué me
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer S—
emprendimiento

Slogan ~___» " Siente la naturaleza "
Colores
principales de mi
marca ~ Azul Verde Rojo
empresarial

Sl

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de

forma digital.
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= Actividad #7

—— Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
— monetario de cada costo (fijo y variable).

= Mis costos fijos Mis costos variables

12000 . 10000

11000 13000

13000 . 7000

12000 15000

10000 . 14000

15000 11000

8000 . 16000

il
e 0 0"@

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

—_—=
— @ 7000-15000
—_— =
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrioen __ Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— { 13000 ]

Punto de equilibrio
monetario > @ 16000

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cudles son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los

mismos.

Activos

. Vehiculos

‘ Cuentas por cobrar
Efectivo de bancos
Inventarios
Inversiones
Maquinaria

Efectivo

Patentes

. Terrenos
. Equipos

Pasivos

. Salarios

. Impuestos

. Sueldos

. Préstamos

. Bonos

. Cuentas por pagar
. Arrendamiento

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
L4 cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

- Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el

mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Productos de limpiezaDetergentes: Para ropa, para
S At imoieza:E g

acondicionador, gel.Cuidado de la piel: Jabén,
lociones, cremas.Cuidado dental: Pasta de dientes,
cepillos de dientes, hilo dental.Productos de higiene
femenina: Toallas sanitarias, tampones.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

L lidad-y plimi - Cumplir-con-
tributarias asegura que la empresa opera dentro del marco legal,
evitando sanciones, multas y problemas legales que pueden derivar en
el.cierre de la empresa.Contribucion.al bi ocial: Los impuesto:
son una fuente principal de ingresos para el Estado, que se utilizan
para financiar servicios publicos esenciales como la salud, educacion,
i pagarimpuestos, lasempresas
contribuyen al desarrollo y bienestar de la sociedad.

¢Coémo se liquida una empresa?

Decisién de liquidacién: Los propietarios o accionistas deben tomar y
documentar la decisién formal de liquidar la empresa, generalmente mediante
_liguidador, que puede ser un miembro de la empresa o un profesional externo,

para supervisar el proceso de liquidacion

La liquidacién de una empresa implica el proceso de cerrar formalmente la
entidad, pagar sus deudas y distribuir los activos restantes a los accionistas o
propietario:
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Guia para planear Yo Emprendo

Para mostrar
la culturayla
naturaleza

Turismo

ara mostrar a nivel internacional la
belleza de la cultura y la naturaleza

costarricense
ST

Es para todo publico

Hacer
senderismo,
visitas a museos
y a reservas
biologicas

Ser una empresa
reconocida a nivel
internacional, por
nuestro buen
servicio

Hacer alianzas
con otras

empresas
turisticas del
sector

El 26 de
julio del
2025

Mi persona,
Yendry Ramirez
Vivas
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“ Junior
44 Achi e
A itenme | B E

NOTAS

_Aprendimucho, a lley
comunitarios
Desarrollo de habilidades, responsabilidad social, culturay
tradiciones
Redes y conexiones.la oportunidades de desarrollar habilidades
practicas como la organizaciény la comunicacién y la resolucion de
~problemas, como los esfuerzos colectivos pueden mejorarfa
calidad
de vida y el bienestar de la comunidad, la importancia de trabajar
Juntos con otros miembros de la comunidad para lograr objetivos. -

Comunes.
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