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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Miidea de negocio esta desarrotta porla
bisuteria llevando acabo una investiga el
mercado para analiza qué tipos de joyeria
estan en tendencia y quiénes son los posibles
competidores, también desarrollare mi
producto disefiando y creando piezas Unicas
de bisuteria, como pulseras, collares, anillosy
aretes ademas establecere mi marca para
darle una imagen y estilo a mi producto
ademas, creando una tienda en linea para que
mis productos se den mas a conocer llevando
asi y también dare la idea de personalizar a
como quiera el cliente mi producto para que le
guede-a su-gusto.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Ivan Gómez Hernández
Mi idea de negocio esta desarrolla por la bisutería llevando acabo una investiga el mercado para analiza qué tipos de joyería están en tendencia y quiénes son los posibles competidores, también desarrollare mi producto diseñando y creando piezas únicas de bisutería, como pulseras, collares, anillos y aretes además establecere mi marca para darle una imagen y estilo a mi producto además, creando una tienda en línea para que mis productos se den más a conocer llevando así y también daré la idea de personalizar a como quiera el cliente mi producto para que le quede a su gusto. 
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= Actividad #2
= Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
— IMISION: Creary ofrecer piezas Gnicas de bisuteria
— = | artesanal, que combinan calidad y estilo,
— permitiendo a nuestros clientes expresar su
= | individualidad y belleza de manera accesible y
—> sostenible.
— VISION:  Serla marca superior en bisuteria artesanal
- personalizada, reconocida por nuestra
= creatividad, innovacion y compromiso con la
= satisfaccion del cliente, mientras fomentamos
> practicas sostenibles y apoyamos a las
- comunidades de artesanqs locales.
= Establezca su estructura organizacional. En cada
—y recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
— necesario para su tipo de negocio.

|

V

Jefe de produccion

De ventas

|
V

) Tesorero
= Artesanos De ventas

|

ﬂ


Ivan Gómez Hernández
Crear y ofrecer piezas únicas de bisutería artesanal, que combinan calidad y estilo, permitiendo a nuestros clientes expresar su individualidad y belleza de manera accesible y sostenible.

Ivan Gómez Hernández
Ser la marca superior en bisutería artesanal personalizada, reconocida por nuestra creatividad, innovación y compromiso con la satisfacción del cliente, mientras fomentamos prácticas sostenibles y apoyamos a las comunidades de artesanos locales.

Ivan Gómez Hernández
         
   Jefe de producción 

Ivan Gómez Hernández
Diseñadores 

Ivan Gómez Hernández
Artesanos 

Ivan Gómez Hernández
Gerente
De ventas 

Ivan Gómez Hernández
Representante
De ventas 

Ivan Gómez Hernández
Gerente de
Atención al
Cliente

Ivan Gómez Hernández
Tesorero 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

. imi mol :
trabajo justo, apoyar a la comunidad
local, fomentar la inclusién y participar en
iniciativas de responsabilidad social.

Sostenibilidad ambiental:
La sostenibilidad ambiental en bisuteria implica

utilizar materiales reciclados o eco-amigables,
reducir residuos durante la produccion, adoptar

Sostenibilidad economica:

Mi emprendimiento de bisuteria promovera la
sostenibilidad econdmica mediante la gestion
eficiente de recursos, la reduccion de residuos

ylainversibn en materiales'y procesos

cncitanihl
SUOLCTITITVI

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Ivan Gómez Hernández
Mi emprendimiento de bisutería promoverá la sostenibilidad económica mediante la gestión eficiente de recursos, la reducción de residuos y la inversión en materiales y procesos sostenibles.

Ivan Gómez Hernández
Mi emprendimiento implica ofrecer trabajo justo, apoyar a la comunidad local, fomentar la inclusión y participar en iniciativas de responsabilidad social.








Ivan Gómez Hernández
La sostenibilidad ambiental en bisutería implica utilizar materiales reciclados o eco-amigables, reducir residuos durante la producción, adoptar procesos de fabricación energéticamente eficientes y fomentar el reciclaje de piezas.


— = Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

_ atencion
los socios disefio y c personalizada,

clave desarrollo de comunicacion
incluiri productos, constante,
INClulrian produccion, ] programas de
proveedores gestion de fidelizacion,

; i feedback .
inventarios,
de marketing y activo y profeS|onaI

materiales, ventas, atencion ; eventosttalleres § Mg y

| client interactivos. ) .
artesanos e i ejecutlvas,

locales, amantes
plataformas

de ventas y Recursos ) Canales de la moda

comunidade clave

s locales. .
materiales de t!enda en
calidad, linea, redes

herramientas y sociales, ocasiones
equipos, mercados

plataformas de I I locales y especiales.
venta, personal tiendas fisicas

calificado y red colaborativas

de proveedores.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

materiales, produccion, envio,

operativos y marketing. ventas en tiendas fisicas y
eventos/ferias

ventas directas, ventas en linea,

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— o o .

‘ necesaria para completar esta actividad.
— =
—_—
—_— —



Ivan Gómez Hernández
los socios clave incluirían proveedores de materiales, artesanos locales, plataformas de ventas y comunidades locales.

Ivan Gómez Hernández
diseño y desarrollo de productos, producción, gestión de inventarios, marketing y ventas, atención al cliente 

Ivan Gómez Hernández
materiales de calidad, herramientas y equipos, plataformas de venta, personal calificado y red de proveedores.

Ivan Gómez Hernández
diseño único y personalizado, calidad y durabilidad, precio accesible, sostenibilidad, y excelente experiencia del cliente.

Ivan Gómez Hernández
atención personalizada, comunicación constante, programas de fidelización, feedback activo y eventos/talleres interactivos.

Ivan Gómez Hernández
tienda en línea, redes sociales, mercados locales y tiendas físicas colaborativas

Ivan Gómez Hernández
mujeres jóvenes y adolescentes, profesionales y ejecutivas, amantes de la moda y estilo personal, regalos y ocasiones especiales.

Ivan Gómez Hernández
materiales, producción, envío, operativos y marketing.

Ivan Gómez Hernández
ventas directas, ventas en línea, ventas en tiendas físicas y eventos/ferias


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

disefios Unicos y
personalizados, calidad
artesanal, enfoque en
sostenibilidad, excelente
servicio al cliente, flexibilidad
y adaptabilidad.

tendencias de moda,
crecimiento del comercio
electronico, conciencia
ambiental, personalizacion y
eventos locales.

Oportunidades

Debilidades ?3

competencia, dependencia de
materias primas, estacionalidad,
logistica y envio, capacidad de
produccion.

ompetencia intensa, cambios en
as tendencias de moda,
2conomia inestable, cambios en
0s costos de materias primas y
oroblemas logisticos.

Amenazas j

la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


Ivan Gómez Hernández
 tendencias de moda, crecimiento del comercio electrónico, conciencia ambiental, personalización y eventos locales.

Ivan Gómez Hernández
competencia, dependencia de materias primas, estacionalidad, logística y envío, capacidad de producción.

Ivan Gómez Hernández
competencia intensa, cambios en las tendencias de moda, economía inestable, cambios en los costos de materias primas y problemas logísticos.

Ivan Gómez Hernández
diseños únicos y personalizados, calidad artesanal, enfoque en sostenibilidad, excelente servicio al cliente, flexibilidad y adaptabilidad.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

BISU BIS

Elegancia artesanal, sostenibilidad

con estilo
Slogan ~__ »
Colores M d
principales de mi orado Rosado
marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Ivan Gómez Hernández
Elegancia artesanal, sostenibilidad con estilo

Ivan Gómez Hernández
Morado

Ivan Gómez Hernández
Rosado 
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Actividad #7

Vv

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

v J

Vv

Mis costos fijos Mis costos variables

V‘v vv VY v VY v‘v |

Ty

—— Materiales: 2,000
—— @ Alquiler de Local: 300,000  @CRC por pieza
— Mano de Obra: 1,500

Vv V

== Servicios Publicos: 50,000 .

— - or pieza

— - (@palario del Propietario: 500,000 mpaque: 500 por
== ieza

——=  Seguroy Licencias: 20,000 Envio : 2,000 por
= ‘Marketing y Publicidad: 100,0 Eg,ch"ad por unidad
== _ Plataformas de Venta en vendida: 500 por pieza

Linea:30,000 Comisiones de Venta:
Equipos y Herramientas de 00 por pieza

Produccién: 50,000 ostos de Transporte
Interno: 500 por pieza

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[QL 12,000 ¢ ]

Recuerde que los costos
variables son unitarios.

Vv

Vv

VvV vV VY

VW

Vv

Vv

Vv

f' Cm f'f' f'f| f'f' fm F'fl fm f’ﬁ' f'f| fm

v

V

Vv

VvV VV

iy Ol 00 0 0 €

VvV vV


Ivan Gómez Hernández
Alquiler de Local: 300,000 

Ivan Gómez Hernández
Servicios Públicos: 50,000

Ivan Gómez Hernández
Salario del Propietario: 500,000 

Ivan Gómez Hernández
Seguro y Licencias: 20,000 

Ivan Gómez Hernández
Marketing y Publicidad: 100,000 

Ivan Gómez Hernández
Plataformas de Venta en Línea:30,000 

Ivan Gómez Hernández
Equipos y Herramientas de Producción: 50,000 

Ivan Gómez Hernández
Materiales: 2,000 CRC por pieza

Ivan Gómez Hernández
Mano de Obra: 1,500 por pieza

Ivan Gómez Hernández
Empaque: 500 por pieza

Ivan Gómez Hernández
Envío : 2,000 por pieza

Ivan Gómez Hernández
Publicidad por unidad vendida: 500 por pieza

Ivan Gómez Hernández
Comisiones de Venta: 1,000  por pieza

Ivan Gómez Hernández
Costos de Transporte Interno: 500  por pieza

Ivan Gómez Hernández
12,000 ₡ 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en — (263 unidades J

unidades

Punto de equilibrio

monetario — [@ 3,156,000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Ivan Gómez Hernández
263 unidades

Ivan Gómez Hernández
3,156,000 


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Inventario de Bisuteria
’ Materiales y Suministros
‘ Equipos y Herramientas

‘ Local Comercial
‘ Plataformas de Venta en Linea

‘ Dinero en Efectivo
. Mobiliario y Decoracién
‘ Propiedad Intelectual

. Software y Licencias:

‘ Cuentas por Cobrar

Pasivos

‘uentas por Pagar a Proveedores

.Dréstamos y Créditos

‘ Alquiler del Local
‘ Gastos Operativos por Pagar

‘ Impuestos por Pagar

‘ Salarios por Pagar

‘ Comisiones por Pagar

‘ Intereses por Pagar:

Costos de Reparacion y
Mantenimiento

‘Obligaciones de Leasing

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Ivan Gómez Hernández
Inventario de Bisutería

Ivan Gómez Hernández
Materiales y Suministros

Ivan Gómez Hernández
Equipos y Herramientas

Ivan Gómez Hernández
Local Comercial

Ivan Gómez Hernández
Plataformas de Venta en Línea

Ivan Gómez Hernández
Dinero en Efectivo

Ivan Gómez Hernández
Mobiliario y Decoración

Ivan Gómez Hernández
Propiedad Intelectual

Ivan Gómez Hernández
Software y Licencias: 

Ivan Gómez Hernández
Cuentas por Cobrar

Ivan Gómez Hernández
Cuentas por Pagar a Proveedores

Ivan Gómez Hernández
Préstamos y Créditos

Ivan Gómez Hernández
Alquiler del Local

Ivan Gómez Hernández
Gastos Operativos por Pagar

Ivan Gómez Hernández
Impuestos por Pagar

Ivan Gómez Hernández
Salarios por Pagar

Ivan Gómez Hernández
Comisiones por Pagar

Ivan Gómez Hernández
Intereses por Pagar: 

Ivan Gómez Hernández
Costos de Reparación y Mantenimiento

Ivan Gómez Hernández
Obligaciones de Leasing
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Hay muchos negocios similares de bisuteria que pueden
ofrecerte una idea del mercado y competencia. Por gjemplo,
Happy Color Panama ofrece una amplia gama de productos
de bisuteray ma I:E|||alle_s F:al e IElaI Il 'Da“da; dles Fada ' 'E',E; i

i i lall Y
otros productos de bisuteria, proporcionando materiales v

cursos (BIDECOL). Otro ejemplo es Creaciones Anel en

Santiago de Queretaro, gue crea bisuteria artesanal unica

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Ivan Gómez Hernández
 Hay muchos negocios similares de bisutería que pueden ofrecerte una idea del mercado y competencia. Por ejemplo, Happy Color Panamá ofrece una amplia gama de productos de bisutería y materiales para manualidades, además de cursos de creación de bisutería​ (Happy Color Panamá)​. Bidecol en Colombia se especializa en pulseras artesanales y otros productos de bisutería, proporcionando materiales y cursos​ (BIDECOL)​. Otro ejemplo es Creaciones Anel en Santiago de Querétaro, que crea bisutería artesanal única utilizando diversos materiales como cobre, plata y porcelana, y también personaliza piezas según los requisitos del cliente​ (Creaciones Anel)​.
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

VV

(111
Vv Vv v

Importancia de las obligaciones tributarias:

Las obligaciones tributarias son responsabilidades legales
gue los individuos y las empresas deben cumplir con
respecto al pago de impuestos. Estas obligaciones incluyen
declararlos-ingresos-y gastos correctamente, presentar
declaraciones de impuestos-en-los plazos-establecidos,
pagar los impuestos adeudados de manera oportuna y
mantener registros financieros precisos.

IR

]

| ]
VU vV WV

Vv

ik E;

\

' l"l" l

l

|

Vv

' l

VV VvV VvV VvV

]

R

cComo se liquida una empresa?

l‘|l

]

Vv

La liquidacion de una empresa implica cerrar
operaciones, pagar deudas, vender activos y
disolver formalmente la entidad segun la ley y
los estatutos sociales, con-asesoramiento legal y
contable para asegurar cumplimiento normativo.
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Ivan Gómez Hernández
Las obligaciones tributarias son responsabilidades legales que los individuos y las empresas deben cumplir con respecto al pago de impuestos. Estas obligaciones incluyen declarar los ingresos y gastos correctamente, presentar declaraciones de impuestos en los plazos establecidos, pagar los impuestos adeudados de manera oportuna y mantener registros financieros precisos. 

Ivan Gómez Hernández
La liquidación de una empresa implica cerrar operaciones, pagar deudas, vender activos y disolver formalmente la entidad según la ley y los estatutos sociales, con asesoramiento legal y contable para asegurar cumplimiento normativo.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

crear piezas Unicas y de
calidad que no solo sean
estéticamente atractivas, sino
que también promuevan la
sostenibilidad social y
econdmica en las
comunidades artesanales
involucradas.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

necesitas materiales como
cuentas, piedras, metales,
herramientas basicas de
bisuteria, un espacio de
trabajo adecuado, y
conocimientos técnicos en
disefio y fabricacién de joyas.

la sostenibilidad social, enfocandote en asegurar que tu negocio contribuya
positivamente a la comunidad y tenga practicas éticas en toda la cadena de

valor.

mejora la reputacion, atrae a consumidores conscientes y promueve
practicas éticas y justas en toda tu cadena de valor.

Va dirigido hacia personas que valoran la originalidad y la artesania,
buscando productos Unicos y con conciencia social

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

las actividades principales
incluiran disefio y produccién
de productos artesanales,
gestion de la cadena de
suministro ética, marketing
centrado en la historia y
impacto social, y gestion
administrativa y financiera.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Lo hacemos a finales de el mes
Julio

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Queremos establecer una marca
reconocida por su originalidad y
calidad artesanal en bisuteria,
promoviendo practicas
sostenibles que beneficien a
nuestros artesanos y
comunidades locales

. Quién lo hace?
(Responsables)

lvan Mauricio Gomez
Hernandez


Ivan Gómez Hernández
la sostenibilidad social, enfocándote en asegurar que tu negocio contribuya positivamente a la comunidad y tenga prácticas éticas en toda la cadena de valor.

Ivan Gómez Hernández
mejora la reputación, atrae a consumidores conscientes y promueve prácticas éticas y justas en toda tu cadena de valor.

Ivan Gómez Hernández
Va dirigído hacia personas que valoran la originalidad y la artesanía, buscando productos únicos y con conciencia social

Ivan Gómez Hernández
crear piezas únicas y de calidad que no solo sean estéticamente atractivas, sino que también promuevan la sostenibilidad social y económica en las comunidades artesanales involucradas.

Ivan Gómez Hernández
las actividades principales incluirán diseño y producción de productos artesanales, gestión de la cadena de suministro ética, marketing centrado en la historia y impacto social, y gestión administrativa y financiera.

Ivan Gómez Hernández
Queremos establecer una marca reconocida por su originalidad y calidad artesanal en bisutería, promoviendo prácticas sostenibles que beneficien a nuestros artesanos y comunidades locales

Ivan Gómez Hernández
necesitas materiales como cuentas, piedras, metales, herramientas básicas de bisutería, un espacio de trabajo adecuado, y conocimientos técnicos en diseño y fabricación de joyas.

Ivan Gómez Hernández
Lo hacemos a finales de el mes
Julio 

Ivan Gómez Hernández
Iván Mauricio Gómez Hernández 
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