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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una idea de negocio es la base de un emprendimiento. Es el
concepto que define un producto o servicio que se quiere
ofrecer en el mercado, la forma en que se conseguiran
clientes y cémo se espera obtener ganancias.

En otras palabras, una idea de negocio-esla solucién-a-un
problema o necesidad que tiene un grupo de personas.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Pedro julio
Una idea de negocio es la base de un emprendimiento. Es el concepto que define un producto o servicio que se quiere ofrecer en el mercado, la forma en que se conseguirán clientes y cómo se espera obtener ganancias.
En otras palabras, una idea de negocio es la solución a un problema o necesidad que tiene un grupo de personas. 




Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
La mision de mi emprendimiento seria proveer
un buen servicio al cliente para que se sienta
satisfecho

Vision:
Tengo la vision de tener un emprendimiento

honesto sin tratar de estafar a tos

coh<silimidorec
UUT I ATTITTUAVL oD

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Supervisor

Gerente de
limpieza

Gerente Administra@lo
De

Cajero Conserje

S publicidad



Pedro julio
La mision de mi emprendimiento seria proveer un buen servicio al cliente para que se sienta satisfecho

Pedro julio
Tengo la vision de tener un emprendimiento 

honesto sin tratar de estafar a los consumidores

Pedro julio
Supervisor 

Pedro julio
Gerente 

Pedro julio
Administrador 

Pedro julio
Gerente de limpieza 

Pedro julio
Cajeros

Pedro julio
Conserje 

Pedro julio
De venas

Pedro julio
Encargado 
De publicidad 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Tratar de tener un buen impacto en las personas conlas
publicidades y también dar cupones cada cierto tiempo para
que tengan descuentos

Sostenibilidad ambiental:

Usando materiales ecolégicos que no afecten negativamente
al medio ambiente y que no afecten a ningin animal ni

afecten a los

Sostenibilidad econémica:

para poder producw mas productos y asi venderlos tamblen

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Pedro julio
Usando materiales ecológicos que no afecten negativamente al medio ambiente y que no afecten a ningún animal ni afecten a los
ecosistemas.


Pedro julio
Trataria de vender todo lo posible para así generar ingresos para poder producir más productos y así venderlos también 

Pedro julio
Tratar de tener un buen impacto en las personas con las publicidades y también dar cupones cada cierto tiempo para que tengan descuentos 


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades || Propuesta Relacion conjl Segmento
de valor el cliente de clientes

Desarrollo

Solucione
S
personali
zadas,
atencion
al cliente
2417,
Recursos precios

competitiv

istribucion.

ecnologia 0s
avanzada,

quipo de
Jesarrollo

lectronico.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costos de produccion, gastos de |§ § Ventas directas de productos,
marketing y publicidad, costos de membre_sl_as premium, comisiones
mantenimiento de la plataforma. por servicios adicionales.

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Pedro julio
Soluciones personalizadas, atención al cliente 24/7, precios competitivos

Pedro julio
Personalizada a través de gestión de cuentas dedicada, soporte en línea y redes sociales.

Pedro julio
Tienda en línea, redes sociales, servicio al cliente por teléfono y correo electrónico.

Pedro julio
Desarrollo de productos, marketing digital, gestión de la cadena de suministro.

Pedro julio
Tecnología avanzada, equipo de desarrollo de productos, proveedores confiables.

Pedro julio
Proveedores de logística, fabricantes de productos, plataformas de pago.

Pedro julio
 Costos de producción, gastos de marketing y publicidad, costos de mantenimiento de la plataforma.

Pedro julio
Ventas directas de productos, membresías premium, comisiones por servicios adicionales.

Pedro julio
Plataforma en línea, infraestructura de TI, almacenes y centros de distribución.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’av

*Amplia experiencia en

el mercado local. solo proveedor para
*Producto innovador y aterias primas.

de alta calidad. *Proceso de produccion
*Fuerte presencia en susceptible a

redes sociales y nterrupciones.
marketing digital *Necesidad de mejorar
efectivo. a eficiencia operativa.

Mercado en crecimiento *Competencia intensa
para [especificar el de empresas
producto/servicio]. establecidas.

Alianzas estratégicas *Fluctuaciones en los

on proveedores clave. costos de materias

Expansion a nuevos primas.
mercados geograficos *Inestabilidad

econdmica global.

Q) Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Pedro julio
*Amplia experiencia en el mercado local.
*Producto innovador y de alta calidad.
*Fuerte presencia en redes sociales y marketing digital efectivo.

Pedro julio
*Dependencia de un solo proveedor para materias primas.
*Proceso de producción susceptible a interrupciones.
*Necesidad de mejorar la eficiencia operativa.

Pedro julio
*Mercado en crecimiento para [especificar el producto/servicio].
*Alianzas estratégicas con proveedores clave.
*Expansión a nuevos mercados geográficos

Pedro julio
*Competencia intensa de empresas establecidas.
*Fluctuaciones en los costos de materias primas.
*Inestabilidad económica global.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

4

Nunca es tarde para aprender
nuevos deportes

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Pedro julio
Nunca es tarde para aprender nuevos deportes 

Pedro julio


|

ﬁ

Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
’ Agua: 55,000 ’ Equipamiento de
futbol: 65,000
Luz: 83,000 Equipamiento de
_ voleibol: 60,000
‘ Alquiler: 300,000 ‘ Equipamiento de
. golf: 76,000
Mantenimiento: 35,000 Balones: 54,000
: Zapatos deportivos:
. Salario 250,000 . 65.700

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

o

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Pedro julio
Agua: 55,000

Pedro julio
Luz: 83,000

Pedro julio
Alquiler: 300,000

Pedro julio
Mantenimiento: 35,000

Pedro julio
Salario 250,000

Pedro julio
Equipamiento de futbol: 65,000


Pedro julio
Equipamiento de golf: 76,000

Pedro julio
Equipamiento de voleibol: 60,000

Pedro julio
Balones: 54,000

Pedro julio
Zapatos deportivos: 65,700

Pedro julio
12,000.00


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades > |-2.35 J
Punto de equilibrio
monetario > 28,200

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Pedro julio
-2.35

Pedro julio
28,200
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Almacen

‘ Local de 65m?

‘ Cajero

‘ Entrega de productos

‘ Ventas

. Camion de transporte

Pasivos

‘ Préstamo del banco
‘ Ayuda de familiares

‘ Salario de empleados
.\/Iateriales de fabricacion

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


Pedro julio

Almacen

Pedro julio
Local de 65m²

Pedro julio
Cajero 

Pedro julio
Préstamo del banco 

Pedro julio
Entrega de productos 

Pedro julio
Ventas

Pedro julio
Ayuda de familiares

Pedro julio
Salario de empleados 

Pedro julio
Materiales de fabricación 

Pedro julio
Camión de transporte 


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En el mercado de deportes hay innumerables marcas que

venden los mismos productos, algunas de estas marcas son:

Adldas Puma lee New balance Gymshark etc. Pesea

basquetbol raquetas de tenls bolas de tenls bolas de futbol,
bolas de basquetbol entre otros

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Pedro julio
En el mercado de deportes hay innumerables marcas que venden los mismos productos, algunas de estas marcas son: Adidas, Puma, Nike, New balance, Gymshark, etc. Pese a tener pocas posibilidades de poder triunfar en este mercado sigue habiendo una posibilidad, mayormente estás marcas venden ropa deportiva, zapatos para futbol, zapatillas de basquetbol, raquetas de tenis, bolas de tenis, bolas de futbol, bolas de basquetbol entre otros 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Financian el Estado: Los impuestos son la principal fuente de
ingresos del Estado. El dinero recaudado se utiliza para
financiar una amplia gama de servicios publicos, como
educacion, salud, seguridad, infraestructura y programas de
asistencia-social.

cComo se liquida una empresa?

Disolucion de la sociedad:

* La decision de liquidar la empresa debe ser tomada por la
junta general de accionistas 0 Socios.

* Se debe nombrar uno o mas liquidadores, quienes seran
responsables de llevar a cabo el proceso de liquidacion.

* Se debe publicar un aviso en el Diario Oficial La Gaceta
para informar a los acreedores de la disolucion de la
empresas


Pedro julio
Financian el Estado: Los impuestos son la principal fuente de ingresos del Estado. El dinero recaudado se utiliza para financiar una amplia gama de servicios públicos, como educación, salud, seguridad, infraestructura y programas de asistencia social.

Pedro julio
Disolución de la sociedad:
 * La decisión de liquidar la empresa debe ser tomada por la junta general de accionistas o socios.
 * Se debe nombrar uno o más liquidadores, quienes serán responsables de llevar a cabo el proceso de liquidación.
 * Se debe publicar un aviso en el Diario Oficial La Gaceta para informar a los acreedores de la disolución de la empresas 
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos | 3 poca accesibilidad que tienen las personas
para comprar el equipo necesario

interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

Porqgue los precios de los articulos son
sumamente altos para algunas personas que
no tengan esas posibilidades

:Para quiénes lo vamos NO va a haber un publico especifico al que
tengamos que vender los articulos, debido a
gue todos pueden practicar el deporte a

a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para promocionar
el emprendimiento
y que vengan mas
clientes

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Necesitaria el
equipamiento
deportivo y telas
para realizar los
uniformes que
lleguen a pedir

cualquier edad

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Realizaria
actividades que
involucren
ejercicios fisicos

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Se harian todos los
dias menos los
domingos

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Queremos lograr
fomentar el deporte en
la sociedad, y que
todos quieran practicar
uno

. Quién lo hace?
(Responsables)

Los empleados harian
las actividades con
ayuda del
administrador


Pedro julio
La poca accesibilidad que tienen las personas para comprar el equipo necesario 

Pedro julio
Porque los precios de los artículos son sumamente altos para algunas personas que no tengan esas posibilidades 

Pedro julio
No va a haber un público específico al que tengamos que vender los artículos, debido a que todos pueden practicar el deporte a cualquier edad 

Pedro julio
Queremos lograr fomentar el deporte en la sociedad, y que todos quieran practicar uno 

Pedro julio
Para promocionar el emprendimiento y que vengan mas clientes 

Pedro julio
Realizaría actividades que involucren ejercicios físicos 

Pedro julio
Necesitaría el equipamiento deportivo y telas para realizar los uniformes que lleguen a pedir 

Pedro julio
Se harían todos los días menos los domingos 

Pedro julio
Los empleados harian las actividades con ayuda del administrador 
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