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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

i d g

de celulares para todas las
personas de la comunidad

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:

—Reparar-los celularesdelos—

pnhladnrpq

Vision:
l ngar a_ser_conocidos a nivel

nacional y poder llegar a mas
personas

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Técnico

epuestos

Celulares




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Dar un buen servicio y cuidar al
cliente

Sostenibilidad ambiental:

Desechar los repuestos de una
manera adecuada

Sostenibilidad economica:

Cobrar lo justo

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Reparaciac Darles

n (Ijel un buen

celulares L

servicio .

repuestos| flo mas Cobrar SErvicio

rapido lo justo mantene

posible y dar un oS

buen :

servicio
Recursos

mediante
redes
sociales

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

En los repuestos de los La fuente de ingresos

dispositivos y los costos de seria los re_sultados de
transporte las reparaciones

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Aprendizaje y Duracion en la

herramientas entrega de
repuestos y la
competencia

Darnos a conocer
y que las personas
conozcan mas
sobre nuestro
negocio

Alguna mala
manipulacion en
un dispositivo y
gue se llegue a
danar

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi

=\
1//&‘

primer GAMETECH

emprendimiento

Calidad y-servicio-para nhuestros

clientes
Slogan
Colores
principales de mi
Negro
marca

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.

Blanco
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

- monetario de cada costo (fijo y variable).
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— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

= - @ 40.000

== Sl
-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

- 7

— celulares

Punto de equilibrio en
unidades

Punto de equilibrio
mohnetario >

¢60.000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
@ Transporte @ cElectricidad
‘ Patentes . Deudas

I
)
q
q
QD
3
D
-
~t
b
n

Repuestos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En el mercado hay muchos tipos
de calidades y uno tiene que
ofrecer la mejor

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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= Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— = empresa.
——
————
— = Importancia de las obligaciones tributarias:
———1
H P PR
—El-negocio puede ser cerrado pot

impl 1estos

cComo se liquida una empresa?

—_ Con_la _decision_de quuidar‘ir’m el

—> nombrar liquidadores la
publicacidon y otras cosas
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Guia para planear Yo Emprendo

VV VV VV VV VV VV

Vv

Vv

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

Abastecer a las personas que
ocupan reparar sus dispositivos

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

Desconfian de la calidad del
producto

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

Para todo aquel que ocupe el
servicio
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¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

Generar
ganancias

. Qué necesitamos?

(Recursos y materiales)

Herramientas y

conocimientos

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Reparar
celulares

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Siempre que se
pueda y que
contemos con
los materiales y
repuestos
necesarios

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Un lugar donde
poner un local
y Ser mas
reconocidos

. Quién lo hace?
(Responsables)

El técnico
especializado

(yo)
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NOTAS

V4

se necesita dedicacion y

responsabilidad
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