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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.




Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Vision:

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.



Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Sostenibilidad ambiental:

Sostenibilidad economica:

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Recursos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Fortalezas Debllldades

(][]
N

Oportunldades Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

X

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades [ J
Punto de equilibrio
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

cComo se liquida una empresa?
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Realizar bolis caseros para

la venta en la comunidad

"Del Alto de la Trinidad", con
el fin de canjear el dinero

por comida o capacitaciones
que les ayuden a recuperarse
de su situacion.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Necesitamos dinero para
comprar los materiales
para poder hacer

los bolis caseros.

Frutas, el plastico y los
empaques donde se
venderian los bolis, también
necesitariamos mas dinero
para promocionar nuestro
producto para llegar a mas
personas y asi recaudar
mas dinero.

La persona que venda el
producto, voluntarios.

¢, Como ayudar a las personas habitantes de la calle, del
barrio "Del alto de la trinidad" mediante la venta de bolis

caseros?

El tema es importante para ayudar a las personas sin hogar
"Del Alto de la Trinidad" ya que cada dia se encuentran

mas habitantes de la calle. El dinero recolectado de la venta
de bolis se utilizaria para canjearlo por comida o para darles
capacitaciones que les ayuden a recuperarse de su situacion.

Para 15 habitantes de la calle ""Del Alto de la Trinidad.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Hacer bolis caseros de uva,
fresa,limon, naranja y pifa.
Canjear el dinero de los bolis
caseros por comida.

Pedirle apoyo a la
municipalidad para personal
capacitado que pueda dar
charlas y con el fin de ayudar
a los habitantes de la calle
que viven en la zona.

Hacer publicidad de la venta
através de la redes sociales.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Esta actividad se realizara
del 1 de julio hasta el 31 de
diciembre y con este tiempo
se espera poder obtener el
dinero necesario para poder
ayudar a los habitantes de
la calle ,de la zona.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Lograr vender una gran
cantidad de bolis caseros
y asi con el dinero recau-
dado poder ayudar a los
habitantes de la calle.
Conseguir que los habitantes
de la calle con sigan sus
tres comidas diarias.
Brindarles un herramienta
con la que ellos puedan
salir de su situacion.

. Quién lo hace?
(Responsables)

De esta actividad se
encargan voluntarios
reclutados de las redes
sociales,

facilitadores de la
municipalidad y mi persona,
quien seria el coordinador
del proyecto, la alianza con la
municipalidad que permita los
facilitadores y también el
espacio para la capacitacion.
Ademas estaria encargado
de la produccion.y publicidad
de los bolis.
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