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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

dar a los o idad i

de peluches con diferentes formas, a
eleccidon del cliente, para poder liberar el
estrés utilizandolos como una forma de
relajacion, ya sea por medio de texturas o
utilizando formas para generar una
sensacion de paz y confort

L J | J -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Ian
Brindar a los clientes comodidad por medio de peluches con diferentes formas, a elección del cliente, para poder liberar el estrés utilizándolos como una forma de relajación, ya sea por medio de texturas o utilizando formas para generar una sensación de paz y confort


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Proporcionar confort a las personas que
lo puedan necesitar, sin importar su edad
0 Sexo

Vision:
Expandirse a nivel global para promover
el uso de los peluches relajantes.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Personal
administrativo

Personal de Personal de Personal
produccion publicidad de ventas
de

Repartidores Secreta Contadores
ria/o


Ian
Expandirse a nivel global para promover el uso de los peluches relajantes.

Ian
Proporcionar confort a las personas que lo puedan necesitar, sin importar su edad o sexo

Ian
Personal administrativo 

Ian
Secretaria/o

Ian
Personal de publicidad 

Ian
Personal de ventas

Ian
Contadores

Ian
Repartidores

Ian
Personal de producción de productos 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Garantizar las jornadas laborales justas (8 horas) y
promover el uso de los productos de la empresa por
medio de campanas de marketing

Sostenibilidad ambiental:

Utilizar materiales de manera responsable para evitar los
dafios en el ambiente. Ademas de utilizar materiales
reutilizables para promover el uso de los mismos evita la

contaminacién derfosybosques

Sostenibilidad economica:

Implementar estrategias de marketing para los productos y
medios de produccion de los mismos, dando a entender el
uso de maquinaria/equipo que no dana el medioambiente

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Ian
Utilizar materiales de manera responsable para evitar los daños en el ambiente. Además de utilizar materiales reutilizables  para promover el uso de los mismos evita la contaminación de ríos y bosques

Ian
Garantizar las jornadas laborales justas (8 horas) y promover el uso de los productos de la empresa por medio de campañas de marketing

Ian
Implementar estrategias de marketing para los productos y medios de producción de los mismos, dando a entender el uso de maquinaria/equipo que no daña el medioambiente 


== Actividad #4

Ty Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Conseguir losjl B Las texturas ' Principalmen
recursos, que i te
hacer el permiten a ( adolescente
los clientes i js’ézeideus'tgae
relajar§e, ! busquen
ademas de maneras de
los disefios liberar su
hechos estrés del
para dia a dia

generar una c I
Recursos imagen anales

clave reconocible

Familiares,
proveedore
S,
empresas
asociadas

Proveedores, || f¥ agradable § i .. =\
trabajadores [ fj hacia los servicios de
y clientes envio de
maquinaria correos para
requerida asegurar la

entrega de los
productos en la
fecha
correspondiente

para hacery

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Relleno de los peluches, la tela o lana
requerida para hacer el producto, los
empaques biodegradables para la entrega
de los productos

Vendran de los productos vendidos y
los fondos de la empresa

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Ian
Familiares, proveedores, empresas asociadas

Ian
Conseguir los recursos, hacer el producto y empacar el producto para su posterior entrega

Ian
Proveedores, trabajadores y maquinaria requerida para hacer y empacar el producto 

Ian
Las texturas que permiten a los clientes relajarse, además de los diseños hechos para generar una imagen reconocible y agradable hacia los clientes

Ian
Sistema de premios según la cantidad de compras realizadas durante el año

Ian
Utilizar los servicios de envío de correos para asegurar la entrega de los productos en la fecha correspondiente 

Ian
Principalmente adolescentes y adultos jóvenes que busquen maneras de liberar su estrés del día a día 

Ian
Relleno de los peluches, la tela o lana requerida para hacer el producto, los empaques biodegradables para la entrega de los productos 

Ian
Vendrán de los productos vendidos y los fondos de la empresa 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Escuchamos a nuestros
clientes y hacemos los
productos para que puedan
ajustarse a sus necesidades,
provocando el aumento de
variedad en los diferentes
productos

Venta de productos a traves
de recomendaciones que
hagan los posibles clientes,
aumentando la cantidad de
clientes que puede tener la
empresa

Debilidades ”av

El tiempo necesario para
producir cada producto, ya
que este es sumamente
importante para poder
entregar a tiempo los
diversos productos

Las condiciones climaticas,
ademas de falta de clientes
para hacer posible la venta de
productos y la produccion de los
mismos

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

Oportunidades


Ian
Escuchamos a nuestros clientes y hacemos los productos para que puedan ajustarse a sus necesidades, provocando el aumento de variedad en los diferentes productos 

Ian
Venta de productos a través de recomendaciones que hagan los posibles clientes, aumentando la cantidad de clientes que puede tener la empresa

Ian
El tiempo necesario para producir cada producto, ya que este es sumamente importante para poder entregar a tiempo los diversos productos

Ian
Las condiciones climáticas, además de falta de clientes para hacer posible la venta de productos y la producción de los mismos 
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

La mejor opcion para combatir la ansiedad

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Ian

Ian

Ian

Ian

Ian
La mejor opción para combatir la ansiedad 
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

. Lana 2500 . Patrones 0-15000

Tiempo 400 por hora de trabajo Aguijas 1500

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

=

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Ian
Lana 2500

Ian
Tiempo 400 por hora de trabajo

Ian
Patrones 0-15000

Ian
Agujas 1500

Ian
6500¢


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
— [1,14 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario > [@ 7410 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Ian
1,14

Ian
7410


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

. Oficinas ‘ Salario del repartidor
‘ Carros
‘ Agujas

Lanas y botones

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Ian
Oficinas

Ian
Carros

Ian
Agujas

Ian
Salario del repartidor 

Ian
Lanas y botones


— - Actividad #10

= Investigue cuantos productos o servicios existen en el
—=> mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

— > Actualmente existen varias empresas que venden el mismo tipo de

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al
consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Ian
Actualmente existen varias empresas que venden el mismo tipo de productos, sin embargo estos suelen centrarse en la zona central del país y no tienen el mismo objetivo que nuestra empresa dando como resultado ser una empresa muy poco común en el país 


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Estas son esenciales para asegurar la legalidad,
estabilidad y reputacion de una empresa. Ademas de que

estas contribuyen al desarrollo econdmico y social del
pais.

cComo se liquida una empresa?

Este es un proceso complejo el cual esta
formado por varias etapas para poder
cerrar adecuadamente el negocio tales
como: el pago de las deudas, la
distribucion de los activos restantes
entre los propietarios, el cese de
operaciones de la empresa, entre otros.



Ian
Estas son esenciales para asegurar la legalidad, estabilidad y reputación de una empresa. Además de que estas contribuyen al desarrollo económico y social del país.

Ian
Este es un proceso complejo el cual está formado por varias etapas para poder cerrar adecuadamente el negocio tales como: el pago de las deudas, la distribución de los activos restantes entre los propietarios, el cese de operaciones de la empresa, entre otros.


Guia para planear Yo Emprendo

El manejo de dinero dentro de la instituciéon, como cuando
los estudiantes quieren realizar alguna
“actividad/merienda” u otros

Es necesario tocar este tema ya que muchas veces el dine
Nno se maneja en proporcion a lo que algunos estudiantes

Los estudiantes dentro de la institucion/colegio

. _ Analizar los gastos e Se busca lograr un mejor
Mejorar el manejo de ingresos de los manejo de los gastos

dinero Qentro de_las respectivos estudiantes estpdmntﬂes referentes a
respectivas secciones de para garantizar el actividades
la institucion reparto de gastos de extracurriculares/recreative

manera adecuada S

Un determinad(.) Yo y una grupo de
grupo de estudiantes Entre el 20/07/24 y el estudiantes seleccionados

para €émpezar a 31/10/24 por la profesora guia
calcular los ingresos

dentro de las
secciones y dividir los
gastos de manera
gue no se perjudiquen
mAas a unos
estudiantes que a
otros



Ian
El manejo de dinero dentro de la institución, como cuando los estudiantes quieren realizar alguna “actividad/merienda” u otros

Ian
Es necesario tocar este tema ya que muchas veces el dinero no se maneja en proporción a lo que algunos estudiantes poseen

Ian
Los estudiantes dentro de la institución/colegio

Ian
Mejorar el manejo de dinero dentro de las respectivas secciones de la institución 

Ian
Analizar los gastos e ingresos de los respectivos estudiantes para garantizar el reparto de gastos de manera adecuada 

Ian
Se busca lograr un mejor manejo de los gastos estudiantiles referentes a actividades extracurriculares/recreativas

Ian
Un determinado grupo de estudiantes para empezar a calcular los ingresos dentro de las secciones y dividir los gastos de manera que no se perjudiquen más a unos estudiantes que a otros

Ian
Entre el 20/07/24 y el 31/10/24

Ian
Yo y una grupo de estudiantes seleccionados por la profesora guía 


YR R R B R R B R BB R BB

Costa Rica

44 Junior ;
ears of
4 4 AChIevement 3 5 Empowering
ives

Miembro de JA Worldwide

N OTAS

MINISTERIO DE DIRECCION DE
EDUCACION PUBLICA VIDA ESTUDIANTIL

SERVICIO COMUNAL

ESTUDIANTIL

©Junior Achievement Costa Rica, 2024





