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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

se refiere a concepto innovador o propuesta que describe un producto

0 servicio que una empresa planea ofrecer,para generar ingresos

Esta idea incluye aspectos cjomo el producto o servicio en Si

el mercado al que se dirige el modelo de ingresos,la propuesta de

valor uni fr | lient mo plan iferenciar
la competencia.

L J | J -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


se refiere a concepto innovador o propuesta que describe un producto

o servicio que una empresa planea ofrecer,para generar ingresos

Esta idea incluye aspectos c¡omo el producto o servicio en si

el mercado al que se dirige el modelo de ingresos,la propuesta de

valor unica que ofrece a los clientes y como planea diferenciarse de

la competencia.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Esta mision combina,la promesa de calidad naturalidad,efectividad

responsabilidad ambiental y el bienestar de el cliente,elementos

clave para diferenciar y posicionar un negocio en el mercado de skincare

Vision:
Nuestra vision es crear una marca que combine lo mejor de la

ciencia y la naturaleza,ofreciendo productos innovadores que se

adapten a las necesidades unicas de cada tipo de piel.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Ashley Macolac

Contador Gerente Inversores
Empleados Secretarios Ingenieros



Esta mision combina,la promesa de calidad naturalidad,efectividad

responsabilidad ambiental y el bienestar de el cliente,elementos

clave para diferenciar y posicionar un negocio en el mercado de skincare

Nuestra vision es crear una marca que combine lo mejor de la

ciencia y la naturaleza,ofreciendo productos innovadores que se

adapten a las necesidades unicas de cada tipo de piel.

Contador

Gerente

i

Inversores

Empleados

Secretarios

Ingenieros

Ashley Macolac


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Creacion de empleo justo y seguro en todas las etapas de la cadena

de suministro,desde la recoleccion de ingredientes hasta la venta

final

Sostenibilidad ambiental:
Utilizacion de ingredientes naturales y organicos cultivados de manera

sostenible para reducir el impacto ambiental

Sostenibilidad economica:
Generacion de ingresos sostenibles para todas las partes

involucradas en la cadena de suministro,desde agricultores locales hasta

fabricantes y minoristas

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Creación de empleo justo y seguro en todas las etapas de la cadena 

de suministro,desde la recoleccion de ingredientes hasta la venta 

final

Utilizacion de ingredientes naturales y organicos cultivados de manera

sostenible para reducir el impacto ambiental

Generacion de ingresos sostenibles para todas las partes

involucradas en la cadena de suministro,desde agricultores locales hasta

fabricantes y minoristas


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades || Propuesta Relacion conjl Segmento
de valor el cliente de clientes

Ayudar En nuestra
con empresa
cualquier nos
consulta enfocamos
en
o duda satisfacer
las
necesidade
s de
nuestros
clientes

Desarroll
o de
productos

Marketing
distruibuc
ion

Recursos _ _ Canales
clave

productos
NATURAL
ES

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costos fijos

Los productos

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


En una empresa de skincare los socios clave pueden desatar roles criticos de diversas areas en un negocio ejemplos

PROVEDORES DE INGRDIENTES

FABRICANTES
DISTRIBUIDORES

Desarrollo de productos
 Marketing
distruibucion



Nuestra marca de compromete a ofrecer productos de skincare de alta calidad que combinan ingredientes naturales

Ayudar con cualquier consulta

o duda

En nuestra empresa nos enfocamos en satisfacer las necesidades de nuestros clientes

productos NATURALES

Costos fijos 

Los productos 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Innovacion en productos:
Desarrollo de productos
skincare innovadores
con ingredientes
naturales y efectivos.

ostos elevados: La
roduccién de productos
kincare de alta calidad
uede resultar en costos
levados, lo que podria
fectar el precio final y la
ompetitividad en el
ercado.

Equipo especializado: Dependencia de
Equipo interno con proveedores:
experiencia en Dependencia de
dermatologia, quimica proveedores de
cosmética y marketing ingredientes clave o
digital, lo que permite de fabricacion, lo que
desarrollar y podria afectar la
comercializar productos consistencia en la
efectivos. calidad y la
disponibilidad de
productos.

Q). Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Innovación en productos: Desarrollo de productos skincare innovadores con ingredientes naturales y efectivos.



Costos elevados: La producción de productos skincare de alta calidad puede resultar en costos elevados, lo que podría afectar el precio final y la competitividad en el mercado.



Equipo especializado: Equipo interno con experiencia en dermatología, química cosmética y marketing digital, lo que permite desarrollar y comercializar productos efectivos.



Dependencia de proveedores: Dependencia de proveedores de ingredientes clave o de fabricación, lo que podría afectar la consistencia en la calidad y la disponibilidad de productos.




Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Tiene que tener informacidén sobre mi
Slogan ~__ » emprendimiento

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Tiene que tener información sobre mi emprendimiento 
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

. Alquiler o arrendamiento ‘ Gastos hormiga

Pagos de servicios Comida

cienmil

. Mas cantidad dependiendo de el pro‘o

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

oo

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Pagos de servicios 

Gastos hormiga

Comida

cienmil 

Mas cantidad dependiendo de el producto 

500mil


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales
unidades

(Precio de venta - costo
variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en ostos fijos totales+

unidades ? Costo variable unitariofPunto de
Punto de equilibrio 0000
monetario > [

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Costos fijos totales+(Costo variable unitario×Punto de equilibrio en unidades

10000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

"agos de servicio ‘ Salarios
" O

Pagos
‘ Vehiculos
’ Alquileres ‘Deudas
' Terren

o

Q
O

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Pagos de servicio 

Luz

Vehículos 

Alquileres 

Terreno

Salarios 

Pagos 

Deudas


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

dado facial basico: Incluve limpiad _

hidratantes y protectores solares.

. - liyados: .

antiedad, productos para el acné, entre otros.

Servicios de skincare: Como faciales, tratamientos en spa, consultas
dermatoldgicas, etc.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Cuidado facial básico: Incluye limpiadores, tónicos, cremas hidratantes y protectores solares.

Tratamientos especializados: Como serums, tratamientos antiedad, productos para el acné, entre otros.



Servicios de skincare: Como faciales, tratamientos en spa, consultas dermatológicas, etc.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

| i o 0 de las ablioac _

durante la liguidacion de una empresa no solo es una cuestion de
‘cumplimiento legal, sino también de responsabilidad profesionaly

partes involucradas y facilitar un cierre ordenado y legalmente
solido de Ta empresa.

cComo se liquida una empresa?

lecision de liquidar |

segun las circunstancias especificas de la misma, ya sea

viabili ica, | :
decisiones estratégicas, entre otros motivos



 La decisión de liquidar la empresa remune se toma según las circunstancias específicas de la misma, ya sea por falta de viabilidad económica, cambios en el mercado, decisiones estratégicas, entre otros motivos.



En resumen, el manejo adecuado de las obligaciones tributarias durante la liquidación de una empresa no solo es una cuestión de cumplimiento legal, sino también de responsabilidad profesional y ética. Es fundamental para proteger los intereses de todas las partes involucradas y facilitar un cierre ordenado y legalmente sólido de la empresa.






Guia para planear Yo Emprendo

El cuidado de todo tipo de piel

Jara aprender un poco y dedicarle tiempo a
as cosas

Personas que lo necesiten (por nosotros
mismos)

Para ayudar a Emprender de
personas y alauna forma

lograr
emprender

)osible e invertir

Ashley Cristal

Ingenieros virtiendo
9 Macolac Hernandez

Productos
Dinero



En nuestra empresa nos interesa 
El cuidado de todo tipo de piel

Para aprender un poco y dedicarle tiempo a las cosas 

Personas que lo necesiten (por nosotros mismos)

Para ayudar a personas y lograr emprender 

Emprender de alguna forma 

Ayudar a la mayor cantidad de personas posible e invertir 

Balance de materiales
Ingenieros 
Productos
Dinero

Invirtiendo 

Ashley Cristal Macolac Hernandez 
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Una forma fácil de hacer el trabajo comunal💪🏻




