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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio consiste en desarrollar y comercializar
un estuche para celularanti caidas, disefiado
especificamente para proteger-los dispositivos-moviles-de
danos causados por caidas y golpes. Este estuche se
fabricara con materiales de alta resistencia y tecnologia
de-amortiguacion-avanzada, que-absorbeelimpactoy
distribuye la fuerza de manera uniforme, minimizando el
riesgo de roturas en la pantalla y otros componentes.
Ademas, incluira caracteristicas adicionales como bordes
reforzados, agarre antideslizante y un disefio elegante

y funcional. La propuesta se dirige a un mercado amplio
que busca proteger su inversion en smartphones,
ofreciendo una solucién duraderay efectiva que combina
seguridad y estilo. La estrategia de negocio incluira venta en
linea, distribucion a través de minoristas y asociaciones con
fabricantes de dispositivos moviles para alcanzar un publico
mas amplio.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Actividad #2
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Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
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—> La mision de nuestro emprendimiento es proporcionar |

— tranquilidad y proteccion a los usuarios de telefonos moviles
—> mediante-el-desarrollo-de-estuches-innovadores-y eficaces que
— prevengan danos por caidas, combinando disefio avanzado y
= materiales de alta calidad.
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La vision de nuestro emprendimiento es convertirnos en lideres
reconocidos globalmente en la industria de accesorios para
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Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Il

,‘

ik

(

m——y,
-

F

——

-

F

|

i

|

Director General

V

| [

i

F

|

—
e,

|

|

—_— =

n

|

F

I

Financiacig Producion Personal

F

n

!

f

(

F

)

Vv

o€ encargala

abricado
del control

por maquingria
especializa@la

K

—
e,

— patrocinada

i

|

de calidad

|

T
i

|l



!

i {

v

VVV

0 O 100000 00 0000 00 40 46 0

VV VV VU VY

Vv

vV VN Vy v‘v

vV

VHVH

v

w!

i {

V

Vv

Nl Ol 0 00 0 000 00 01

'V

v‘vv Vy / vy |

VN v

Vv

Vv

Vv

\“v!

1) 0l

\

Vv

v"

]

iy Ol 00 0 0 €

V

|

v I |

Vv [

Vv

Vv

Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

La sostenibilidad social de nuestro emprendimiento se centra
en contribuir positivamente a las comunidades locales y
globales. Esto incluye practicas éticas en ta cadena de
suministro, promocion-de-condiciones laborales justas,

apoyo a iniciativas sociales y ambientales, y fomento de la
educacion y el desarrollo comunitario. Buscamos generar
un-impacto-positivo-duradero-en-todos los-aspectos de nuestra
operacion y en las vidas de quienes nos rodean.

Sostenibilidad ambiental:

La sostenibilidad social de nuestro emprendimiento se centra
en contribuir positivamente a las comunidades locales y
globales. Esto incluye practicas éticas en la cadena de
suministro, promocion de condiciones laborales justas,
apoyo a iniciativas sociales y ambientales, y fomento de la
educacion y el desarrollo comunitario. Buscamos generar

un impacto positivo duradero en todos los aspectos de
nuestra operacion y en las vidas de quienes nos rodean.

La sostenibilidad econdmica de nuestro emprendimiento se
fundamenta en la creacion de productos de alta calidad y
valor percibido, que satisfagan las necesidades de proteccion
de nuestros clientes. Ademas, estamos comprometidos-con
una gestion eficiente de recursos y costos, asi como con
estrategias de crecimiento sostenible que aseguren la
rentabilidad-a-largoplazoyla-expansion-ennuevos-mercados.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Los socios
clave de
nuestro
emprendimi-
ento incluyen
fabricantes
de dispositi-
vos moviles
para la
colaboracion
en disefio y
compatibili-
dad, provee-
dores de
materiales
de altar
esistencia
para la fabri-
cacion de
estuches,

y plataformas
de venta en |
inea

Estrucutra de costos

ay
abricacion para Ios estuches anti caldas gastos de
distribucion y logistica, costos de marketlng y ventas,
asi como costos administrativos y de operacion. Nos
enfocamos en optimizar estos costos sin comprometer
la calidad del producto para asegurar margenes
competitivos y rentabilidad sostenida.

Actividades
clave

Propuesta
de valor

el disefio y
desarrollo de
estuches innova-
dores, la produc-
i6bn con materia-
es de alta calidad
, la comercializa-
i6n a través de
canales online
y minoristas.

ofrecer estuches
para celular que

proteccidon contra

los dispositivos
moviles de
nuestros clientes
sin comprometer
el estilo,
proporcionando
productos
duraderos

y estéticamente

Recursos
clave

tecnologia de
disefo avanzada,
materiales de alta
resistencia,
capacidades

de fabricacion
eficientes, cana-
les de distribucion
efectivos, y un
equipo talentoso
y comprometido
con la innovacion
y la calidad.

Nuestra propuesta
de valor radica en

combinan maxima

caldas con diseno

Relacion con Segmento

el cliente

uestra relacion co

a confianza, la escu
ha activa y la aten-
idn personalizada.

uperen sus expectg
vas y proporcionan
0 un excelente

Canales

la venta directa a t
avés de nuestra

plataforma en linea
distribucion a través
de minoristas espe

de smartphones
para alcanzar un

Fuentes de ingresos

de clientes

Nuestro
emprendimiento
se dirige
principalmente
a usuarios de
teléfonos moéviles
conscientes

de la proteccién
de sus
dispositivos,
tanto
individuos
como

empresas

que valoran

la seguridad

y el disefio

€n accesorios.

La principal fuente de ingresos de nuestro emprendimiento
proviene de la venta de estuches para celulares anti
caidas, tanto a través de canales en linea como de
distribucion minorista. Nuestros costos incluyen la
manufactura de los estuches, materiales de alta calidad,
marketing y logistica, gestionados de manera eficiente
para mantener margenes saludables y competitivos en

el mercado.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

(@ Fortalezas

Las fortalezas identificadas en el
analisis FODA de nuestro
emprendimiento incluyen la
innovacion tecnoldgica en el
disefio de estuches anti caidas,
la calidad superior de nuestros
materiales, la amplia cobertura
de mercado a través de canales
de distribucién variados, y un
equipo altamente capacitado y
comprometido con la excelencia
en servicio al cliente. Estas
fortalezas nos posicionan
favorablemente para captar

y mantener una base sdlida

de clientes y para enfrentar e
ficazmente la competencia en

el sector de accesorios

Las oportunidades del emprendimiento
incluyen la creciente demanda de
accesorios de proteccién para
dispositivos moviles, la posibilidad de
expansion en mercados emergentes y
la colaboracién con fabricantes de
smartphones para desarrollar productos|
especializados. Ademas, la innovacion
continua en materiales y tecnologia
ofrece oportunidades para diferenciarnol
en el mercado y fortalecer nuestra
posicion como lideres en proteccion
celular.

Oportunidades

En

la presentacion

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ?}

Algunas debilidades identificadas en

el andlisis FODA de nuestro
emprendimiento podrian incluir la
dependencia inicial de proveedores
clave para materiales especificos,

la necesidad de establecer rapidamente
reconocimiento de marca en un mercad
competitivo, y la capacidad de mantene
la innovacion constante en disefio y f
uncionalidad de nuestros productos
rente a cambios tecnoldgicos rapidos.
Estas areas son cruciales para abordar
y fortalecer a medida que crecemos y
nos consolidamos en el mercado.

Las amenazas para nuestro
emprendimiento incluyen la
competencia intensa en el mercado

de accesorios para dispositivos méviles
la rapida obsolescencia tecnolégica que
afecta la demanda de productos
especificos, los riesgos de copia de
productos y la volatilidad econémica
que puede impactar el poder adquisitivo
de los consumidores. Es crucial estar
preparados con innovacion constante,
proteccién de propiedad intelectual y
una estrategia flexible para enfrentar
estos desafios.

Amenazas

“Qué me

D oo
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

"Protege con Estilo: Tu compafiero seguro para dispositivos méviles:"

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Admin
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Admin
Resaltado

Admin
Resaltado

Admin
Resaltado

Admin
Resaltado

Admin
Resaltado

Admin
Resaltado

Admin
Resaltado

Admin
Resaltado

Admin
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Admin
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Admin
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
> precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— [80000 J

Punto de equilibrio \ [ 800.000.00 ]

monetario

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Equipos y maquinarias

‘ inventario

‘ instalaciones y bienes raices

‘ Propiedad intelectual

. efectivo
. equivalentes
‘ Inversiones

Pasivos

‘ Cuentas por pagar
. impuestos por pagar
‘ préstamos a corto plazo

‘ préstamos a largo plazo

‘ obligaciones financieras

‘ bonos por pagar

. inventario

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Determinar cuantos productos o servicios similares existen en el
mercado puede variar segun la region, el nicho especifico y las

estuche para celular anti caidas, el mercado puede ser competitivo

proteccién contra impactos. La diferenciacion puede residir en aspectos
como la calidad de Ios materlales eI dlseno mnovador caracterlstlcas

para dlferentes modelos de telefonos Es esenC|aI realizar un anaI|S|s

de mercado detallado para |dent|f|car competldores directos e indirectos

asegurando asi una pOSICIon dlstlntlva y competltlva en el mercado.

Ejemplos: Clasefity, belklin, spigen, ect.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

N
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Importancia de las obligaciones tributarias:

|]

Las obligaciones tributarias son fundamentales para la operacion
y sostenibilidad de cualquier emprendimiento. Cumplir con los
impuestos-y-contribuciones-establecidospor-las-autoridades
fiscales no solo garantiza el cumplimiento legal, sino que también
fortalece la reputacién y la credibilidad del negocio. Al pagar
impuestos de manera puntual y precisa, el emprendimiento
contribuye al desarrollo econoémico y social del pais al financiar
servicios publicos esenciales como infraestructura, educacion y
salud. Ademas, mantener una gestion tributaria eficiente ayuda

a evitar sanciones, multas y conflictos legales que podrian-afectar
negativamente la estabilidad financiera y la imagen de la empresa.
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cComo se liquida una empresa?

H

Liquidar un emprendimiento implica seguir un proceso legal

y administrativo para cerrar todas las operaciones de manera
ordenaday-cumpliendo-con-las-obligaciones-hacia-empleados,
proveedores, y autoridades fiscales. Primero, se debe realizar
un inventario detallado de activos y pasivos, seguido por la
venta de activos para pagar deudas y obligaciones pendientes.
Luego, se procede a cancelar-contratos; dar de baja registros
fiscales y legales, y realizar el pago final de impuestos.
Finalmente, se presenta la documentacion requerida a las
autoridades correspondientes paraladisoluciéon-format-de

la empresa, asegurando asi el cese legal y completo de las
actividades empresariales.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Crear estuches para
smartphones anti

La creacion de estuches anticaidas que se vean
esteticos y que sean del agrado de nuestros clientes

Para que las personas cuiden su invercion en un
smartphone

Para personas que quieren cuidar su telefono pero
tampoco quieren que se vea feo, sea de la
marca que sea

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

VVamos a crear los

! Que los usuarios se
estuches en diferentes

sientan protegidos y

caidas que proteja
mucho tu teléfono
y a la vez sean
esteticos

. Qué necesitamos?

(Recursos y materiales)

tecnologia de
disefio avanzada,
materiales de alta
resistencia,
capacidades

de fabricacion
eficientes, cana-
les de distribucién
efectivos, y un
equipo talentoso
y comprometido
con la innovacion
y la calidad.

en colores y materiales
para que los usuarios
puedan escoger el que
mas les gueste,
también van a haber
disponible para
muchos dispositivos
de diferentes marcas

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

1. Disefiar los estuches

2. Elaborar prototipos
3.Perfeccionar el producto
4.0Obtener producto final
5.comenzar a vender el producto
6.Comercializar el producto

al mismo tiempo
satisfechos con
nuestro producto

. Quién lo hace?
(Responsables)

Luis Felipe avila solano

y su equipo de disefiadores
productores fabricantes y
marketing
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