




La idea de negocio consiste en desarrollar y comercializar
 un estuche para celular anti caídas, diseñado
 específicamente para proteger los dispositivos móviles de
 daños causados por caídas y golpes. Este estuche se
 fabricará con materiales de alta resistencia y tecnología
 de amortiguación avanzada, que absorbe el impacto y 
distribuye la fuerza de manera uniforme, minimizando el 
riesgo de roturas en la pantalla y otros componentes. 
Además, incluirá características adicionales como bordes 
reforzados, agarre antideslizante y un diseño elegante 
y funcional. La propuesta se dirige a un mercado amplio 
que busca proteger su inversión en smartphones, 
ofreciendo una solución duradera y efectiva que combina 
seguridad y estilo. La estrategia de negocio incluirá venta en 
línea, distribución a través de minoristas y asociaciones con 
fabricantes de dispositivos móviles para alcanzar un público 
más amplio.



La misión de nuestro emprendimiento es proporcionar 
tranquilidad y protección a los usuarios de teléfonos móviles 
mediante el desarrollo de estuches innovadores y eficaces que 
prevengan daños por caídas, combinando diseño avanzado y 
materiales de alta calidad.

La visión de nuestro emprendimiento es convertirnos en líderes
 reconocidos globalmente en la industria de accesorios para 
dispositivos móviles, siendo la primera opción en protección y 
estilo para nuestros clientes.
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La sostenibilidad social de nuestro emprendimiento se centra
 en contribuir positivamente a las comunidades locales y 
globales. Esto incluye prácticas éticas en la cadena de 
suministro, promoción de condiciones laborales justas, 
apoyo a iniciativas sociales y ambientales, y fomento de la 
educación y el desarrollo comunitario. Buscamos generar 
un impacto positivo duradero en todos los aspectos de nuestra
 operación y en las vidas de quienes nos rodean.

La sostenibilidad social de nuestro emprendimiento se centra
 en contribuir positivamente a las comunidades locales y 
globales. Esto incluye prácticas éticas en la cadena de 
suministro, promoción de condiciones laborales justas, 
apoyo a iniciativas sociales y ambientales, y fomento de la 
educación y el desarrollo comunitario. Buscamos generar 
un impacto positivo duradero en todos los aspectos de 
nuestra operación y en las vidas de quienes nos rodean.

La sostenibilidad económica de nuestro emprendimiento se 
fundamenta en la creación de productos de alta calidad y 
valor percibido, que satisfagan las necesidades de protección 
de nuestros clientes. Además, estamos comprometidos con 
una gestión eficiente de recursos y costos, así como con 
estrategias de crecimiento sostenible que aseguren la 
rentabilidad a largo plazo y la expansión en nuevos mercados.



Los socios 
clave de 
nuestro 
emprendimi-
ento incluyen
 fabricantes 
de dispositi-
vos móviles
 para la 
colaboración
 en diseño y
 compatibili-
dad, provee-
dores de 
materiales 
de alta r
esistencia 
para la fabri-
cación de 
estuches, 
y plataformas 
de venta en l
ínea

tecnología de 
diseño avanzada, 
materiales de alta
 resistencia, 
capacidades 
de fabricación 
eficientes, cana-
les de distribución
 efectivos, y un 
equipo talentoso 
y comprometido 
con la innovación 
y la calidad.

el diseño y
 desarrollo de 
estuches innova-
dores, la produc-
ción con materia-
les de alta calidad
, la comercializa-
ción a través de
 canales online 
y minoristas.

Nuestra propuesta 
de valor radica en 
ofrecer estuches 
para celular que 
combinan máxima 
protección contra 
caídas con diseño 
innovador y 
funcionalidad 
superior. 
Garantizamos 
la seguridad de 
los dispositivos 
móviles de 
nuestros clientes 
sin comprometer 
el estilo, 
proporcionando 
productos 
duraderos 
y estéticamente 
atractivos que 
superan las e
xpectativas del 
mercado.

Nuestro 
emprendimiento 
se dirige 
principalmente 
a usuarios de 
teléfonos móviles 
conscientes 
de la protección 
de sus 
dispositivos,
 tanto 
individuos 
como 
empresas 
que valoran 
la seguridad
 y el diseño 
en accesorios.

Nuestra relación con 
el cliente se basa en 
la confianza, la escu-
cha activa y la aten-
ción personalizada. 
Nos comprometemos 
a entender y anticipar 
sus necesidades, 
ofreciendo productos
 de calidad que 
superen sus expecta-
tivas y proporcionan-
do un excelente 
servicio 

 la venta directa a t
ravés de nuestra 
plataforma en línea, 
distribución a través 
de minoristas espe-
cializados en acces-
orios para dispositi-
vos móviles, y cola-
boraciones estratégi-
cas con fabricantes
 de smartphones 
para alcanzar un 
mercado más 
amplio y diversificado.

incluye principalmente costos de materia prima y 
fabricación para los estuches anti caídas, gastos de 
distribución y logística, costos de marketing y ventas, 
así como costos administrativos y de operación. Nos 
enfocamos en optimizar estos costos sin comprometer
 la calidad del producto para asegurar márgenes 
competitivos y rentabilidad sostenida.

La principal fuente de ingresos de nuestro emprendimiento
 proviene de la venta de estuches para celulares anti 
caídas, tanto a través de canales en línea como de 
distribución minorista. Nuestros costos incluyen la 
manufactura de los estuches, materiales de alta calidad,
 marketing y logística, gestionados de manera eficiente 
para mantener márgenes saludables y competitivos en 
el mercado.



Las fortalezas identificadas en el 
análisis FODA de nuestro 
emprendimiento incluyen la 
innovación tecnológica en el 
diseño de estuches anti caídas, 
la calidad superior de nuestros 
materiales, la amplia cobertura 
de mercado a través de canales
 de distribución variados, y un 
equipo altamente capacitado y 
comprometido con la excelencia
 en servicio al cliente. Estas 
fortalezas nos posicionan 
favorablemente para captar 
y mantener una base sólida 
de clientes y para enfrentar e
ficazmente la competencia en 
el sector de accesorios para 
dispositivos móviles.

Algunas debilidades identificadas en 
el análisis FODA de nuestro 
emprendimiento podrían incluir la 
dependencia inicial de proveedores 
clave para materiales específicos, 
la necesidad de establecer rápidamente
 reconocimiento de marca en un mercado
 competitivo, y la capacidad de mantener 
la innovación constante en diseño y f
uncionalidad de nuestros productos 
frente a cambios tecnológicos rápidos.
 Estas áreas son cruciales para abordar
 y fortalecer a medida que crecemos y 
nos consolidamos en el mercado.

Las oportunidades del emprendimiento 
incluyen la creciente demanda de 
accesorios de protección para 
dispositivos móviles, la posibilidad de 
expansión en mercados emergentes y 
la colaboración con fabricantes de 
smartphones para desarrollar productos 
especializados. Además, la innovación 
continua en materiales y tecnología 
ofrece oportunidades para diferenciarnos 
en el mercado y fortalecer nuestra 
posición como líderes en protección 
celular.

Las amenazas para nuestro 
emprendimiento incluyen la 
competencia intensa en el mercado
 de accesorios para dispositivos móviles, 
la rápida obsolescencia tecnológica que 
afecta la demanda de productos 
específicos, los riesgos de copia de 
productos y la volatilidad económica 
que puede impactar el poder adquisitivo
 de los consumidores. Es crucial estar 
preparados con innovación constante, 
protección de propiedad intelectual y 
una estrategia flexible para enfrentar 
estos desafíos.



"Protege con Estilo: Tu compañero seguro para dispositivos móviles."
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Arquiler del local 

Servicios publicos 

Salarios 

mantenimiento y reparaciones

Marketing y publicidad
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Equipos y maquinarias 

inventario 

instalaciones y bienes raíces 

Propiedad intelectual 

Licencias 

efectivo 

equivalentes 

Inversiones 

Cuentas por pagar 

impuestos por pagar 

préstamos a corto plazo 

préstamos a largo plazo 

obligaciones financieras 

bonos por pagar 

provisiones 

Salarios 

inventario 

Instalaciones 

Oficinas 



Determinar cuántos productos o servicios similares existen en el 
mercado puede variar según la región, el nicho específico y las 
características distintivas del emprendimiento. En el caso de un 
estuche para celular anti caídas, el mercado puede ser competitivo 
con múltiples marcas ofreciendo productos que también prometen 
protección contra impactos. La diferenciación puede residir en aspectos
 como la calidad de los materiales, el diseño innovador, características 
adicionales como resistencia al agua o funcionalidades específicas 
para diferentes modelos de teléfonos. Es esencial realizar un análisis 
de mercado detallado para identificar competidores directos e indirectos 
y definir estrategias que resalten las ventajas únicas del producto, 
asegurando así una posición distintiva y competitiva en el mercado.
Ejemplos: Clasefity, belklin, spigen, ect.



Las obligaciones tributarias son fundamentales para la operación 
y sostenibilidad de cualquier emprendimiento. Cumplir con los 
impuestos y contribuciones establecidos por las autoridades 
fiscales no solo garantiza el cumplimiento legal, sino que también 
fortalece la reputación y la credibilidad del negocio. Al pagar 
impuestos de manera puntual y precisa, el emprendimiento 
contribuye al desarrollo económico y social del país al financiar 
servicios públicos esenciales como infraestructura, educación y 
salud. Además, mantener una gestión tributaria eficiente ayuda 
a evitar sanciones, multas y conflictos legales que podrían afectar 
negativamente la estabilidad financiera y la imagen de la empresa.

Liquidar un emprendimiento implica seguir un proceso legal 
y administrativo para cerrar todas las operaciones de manera
 ordenada y cumpliendo con las obligaciones hacia empleados,
 proveedores, y autoridades fiscales. Primero, se debe realizar
 un inventario detallado de activos y pasivos, seguido por la 
venta de activos para pagar deudas y obligaciones pendientes.
 Luego, se procede a cancelar contratos, dar de baja registros
 fiscales y legales, y realizar el pago final de impuestos. 
Finalmente, se presenta la documentación requerida a las 
autoridades correspondientes para la disolución formal de
 la empresa, asegurando así el cese legal y completo de las 
actividades empresariales.



La creacion de estuches anticaidas que se vean 
esteticos y que sean del agrado de nuestros clientes

Para que las personas cuiden su invercion en un 
smartphone 

Para personas que quieren cuidar su telefono pero 
tampoco quieren que se vea feo, sea de la 
marca que sea 

Crear estuches para 
smartphones anti 
caídas que proteja 
mucho tu teléfono 
y a la vez sean 
esteticos 

Vamos a crear los 
estuches en diferentes
en colores y materiales 
para que los usuarios 
puedan escoger el que
 mas les gueste, 
también van a haber 
disponible para 
muchos dispositivos 
de diferentes marcas 

Que los usuarios se 
sientan protegidos y 
al mismo tiempo 
satisfechos con 
nuestro producto 

tecnología de 
diseño avanzada, 
materiales de alta
 resistencia, 
capacidades 
de fabricación 
eficientes, cana-
les de distribución
 efectivos, y un 
equipo talentoso 
y comprometido 
con la innovación 
y la calidad.

1. Diseñar los estuches 
2. Elaborar prototipos 
3.Perfeccionar el producto 
4.Obtener producto final 
5.comenzar a vender el producto
6.Comercializar el producto   

Luis Felipe ávila solano 
y su equipo de diseñadores 
productores fabricantes y 
marketing 






