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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.




Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.
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Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

‘Talento
humano

iIContabilidad y
finanzas




Actividad #3

Defina cdémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

“Nuestra empresa busca una manera sutil y segura de i
“garantizar la efectividad de nuestro producto mediante |
-pruebas y muestras para realizar de la mejor manera asi !
-los clientes tengan una mayor confianza en la empresay
AIos prudctos sean amigables con los clientes E

'nuestro producto 100% natural eso hace que no tenga |
“ninguna prueba en animales ni que se preste para dafiar !
el medio ambiente asi como el embalse en el que se va a
salmacenar para usar sea de materiales reciclables y |
samigables con el ambiente |

Sostenibilidad economica:

_ nuestra empresa tiene la vision de producir su

_ipropia materia prima lo cual da por un bienestar a

_la empresa ya que no se gasta e la materia prima

_ini en el trasporte de la misma asi como crear su
_ipropio establecimiento y publicidad des de
marketing

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




len la empresa
inuestros
isocios serian
lempresas que
inos vendan
imateria prima
Ide eucahpto
.que no
permita crear
Inuestros
iproductos a
la vez que los
linhaladores

Estrucutra de c

la misma

Actividad #4

Actividades
clave

| las actividades
para promover la
lempresa serian
icharlas sobre los
beneficios de
Inuestro producto
\asi como brindar
imuestras y
ipanfletos con

‘broductos

I .,
informacioén de los

Recursos
clave

oS recursos que
IMAas necesita la
lempresa es el
|eucaI|pto asi como
:el pléastico y los
[embaces para
lalmacenar el
iproducto de
tleucalipto para el
juso mas sencillo de
el inhalador ya que

empresa quiere ser

materia prima
ST

: la empresa principalmente gasta en
isalario, el mantenimiento del local y
imobiliario que la empresa posee asi

como la materia prima y el transporte de

Propuesta
de valor

' nuestro
producto es
1100% natural
ide un uso
@encmo
imediante un
inhalador el
'cual ayuda
mas rapido a
lestar en las
'vias
-resplratorlas
-a la medicina
;y usa de
forma
principal para
icombatir
ienfermedade
'S respiratorias

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

el cliente

como nuestra
|reIaC|on queremos
'que en nuestra
Iempresa ala hora de
wvender el producto
loersonalizarlo para
darle una buena
lexperiencia al cliente
:asi como personalizar
el inhalador, ver si el
lproducto le sirve al
cllente y brindarle
|mas informacion
s obre el producto

los métodos por
llos que la
-empresa planea
jacercarse al
isegmento de
clientes es por
las redes
isociales,
lpubI|C|dad y
\propagandas

-

se _desean
es de ingresos

- nuestras fuentes de ingresos son el
-aporte de socios y el uso de la capital

Relacién conf Segmento
de clientes

Inuestra pobIaC|on :
a la que va dirigia |
ies de las
lpersonas de
iedades de 10 a
los 60 afios que
lson los que
debido a los
lestudios
Ipresentan mas
enfermedades
rrespiratorias en
los momentos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’33

iser independiente falta de financiamiento
produccion nuestra \Escazu materia prima
jpropia materia prima 'y falta de local

imucha competencia a
nivel econdmico dafio
ien la remudamiento
ccrecimiento de la

'capacitaciones del
producto alianzas de
financiamiento alta valor

ﬁa Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer N |
emprendimiento

Slogan ~__

Colores

principales de mi negro. ! verde | bisico
marca ~ ¥

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.









Fucafree

Vive y sientete libre de respirar



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
® i ® ;i
agua eucaiipio
® Juz | ® mano de obra_
internet | ventas_
R ® .

‘ publicidad ‘ icompra de materia prima _!

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en f (
unidades 1 )

Punto de equilibrio
monetario > @ ________
266170

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cudles son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
© muebles i » impuesios
. maguinaria | e alquiler |
r===== ST s = I====--==-"
. inversiones_ . salarios _»
‘ St T ‘ F==T==--=-"
gasolina 'mobiliario :
® Y
local ! cuentas por_pagar j
patente inventario .
® ®
. imercaderia | ‘ viaticos _|
gas._ | deudas con proveedores |
® o
1 T Ml e e e e e e e e e e e
‘ eucalipto ‘ deposito de clientes_
1 1
=== ==- I i 1
efectivo_1 prestamo_personal_!
:
1

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

D
Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

__________________________________________________________

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

____________________________________________________________

__________________________________________________________________

B e 1
I

sancion tributaria.

I o o o o o

__________________________________________________________________

Informar a la DIAN. ,

Publicar la decision de liquidar su empresa. 1

| 55

\Elaborar un inventario.




Guia para planear Yo Emprendo

-mej_orar la salud con personas con rlnltlsy no pueden |
respirar en la noche ni en el dia.

.porque podemos ayudar a las personas con su
problema

Ipara llamar la atencion | [
\de las personas que

N0 NOS conocen y las
ique Si nos conocen

leucalipto
los envases
:Ias etiguetas
.agua

-aceltes
Irecursos de un
iprestamo

vamos hacer _ 'poder ayudar a las
promociones, videos y personas son su

en el momento de

:ver si mi idea es
-factlble
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JEn conclusion en la realizacion de este proyecto
she aprendido a como realizar una idea
sinnovadora desde cero asi como perfeccionarla 'y
.desarrollarla de una manera correcta y segura al
-lgual de los muchos aprendizajes que llovio
conmigo

@
o G D)
)
“ . MINISTERIO DE /DIRECCION DE

SERVICIO COMUNAL EDUCACION PUBLICA/ VIDA ESTUDIANTIL

ESTUDIANTIL

©Junior Achievement Costa Rica, 2024



