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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’53

Mercado creciente para Necesidad de inversion inicial

productos relacionados con las para la produccién de los
mascotas fallecidas. peluches.

Alta personalizacién para cada Riesgo de no cumplir con las
pedido. expectativas del cliente en

Posibilidad de diferenciacion en cuanto al disefio del peluche.

el mercado. Dependencia de los

proveedores de materiales.

Crecimiento del mercado a Competencia creciente en el
través de la promocion en mercado de productos
internety las redes sociales. relacionados con las mascotas
Posibilidad de expansién de la fallecidas.
linea de productos relacionados| Fluctuaciones en el precio de
con las mascotas fallecidas. los materiales para la
Potencial de colaboracién con produccién.
veterinarios y clinicas Cambios en las preferencias o
veterinarias. presupuestos de los
consumidores.

ﬁa Oportunidades Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacién
necesaria para completar esta actividad.





image8.jpeg
Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Slogan ~___» "Tejiendo corazones peludos"

Colores

principales de mi
marca ~r
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Envio y entrega del
peluche(3mil)

@ ~iquiler (230mil)
. Equipo (30mil)

Salario del personal (1millon)

Marketing y publicidad(55mil)

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(L 5500





image10.jpeg
Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unicisdes (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades 24 '
Punto de equilibrio [ . '
monetario > @ 1 32m|l

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
I -orocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cudles son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
L4 cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

I

== Existen ya empresas de este estilo pero no son comunes en el pais, de

— = igual manera esto cambiaria ya sea por la calidad del material y confeccién,
estilo de personalizacién y el producto ofrecido.

It

I|f

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y cémo se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:
Son un compromiso legal y moral de las

empresas con su gobierno. Ayuda tanto al
sistema como a la poblacién

¢Como se liquida una empresa?

ser necesario, se distribuye el resto de
empresa con los accionistas.
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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcién que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir

texto”.
3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e PEO NS ¥

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Peluches memoriales
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Actividad #2

Determine la misién y visién de su emprendimiento.

Mision:
Brindar una forma Unica y personalizada de conmemorar a su mascota
fallecida cumpliendo las caracteristicas del otro.

Vision:
Empresa notable en el mercado de articulos conmemoriales de
mascotas fallecidas y satisfacer tanto las necesidades como emociones
del cliente

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente
General

Ejecutiva
de
Marketing

Ejecutiva de Gerente de
Ventas produccién
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Actividad #3

Defina coémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Comunidad de apoyo y conexidén con las personas que han
perdido a sus mascotas.

Sostenibilidad ambiental:
Uso de materiales ecolégicos y sostenible, a su vez una
minimizacién de los desperdicios.

Sostenibilidad econémica:
Una buena relacién calidad precio y adaptable a
diferentes presupuestos.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible





image6.jpeg
Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades J Propuesta Relacién con | Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Proveedores de Ofrecer

maerssy Nl caucconce || petucnes [N unseriao ] Clemes
calidad los productos, J| flPersonalizados personal que han
ventay al estilo de la cercano con perdido
marketing. mascota el cliente una
Gestiéon de fallecida del mascota.
finanzas. cliente, para
recordary
honrar a su
Recursos mazeota Canales
clave faIIeC|d’a de
manera Unica
personalizada.
Materiales Tienda
y equipo de online,
produccién, tiendas
empleados fisicas y
yeun plataforma
espacio sde
fisico. comercio

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Gastos de produccién, mano de obray La venta del peluche y promocion
salario y alquiler de la tienda

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.





