




mía
La idea de un negocio se refiere al concepto central o la propuesta única que define lo que la empresa planea ofrecer al mercado. Incluye la identificación del producto o servicio que se va a vender, el mercado objetivo al que se va a dirigir, y cómo planea diferenciarse de la competencia. Una buena idea de negocio debe ser viable, resolver un problema o satisfacer una necesidad del mercado, y tener potencial para generar ingresos sostenibles.



mía
Es la función, encargo, o propósito que una persona debe de cumplir, por ejemplo: su misión era supervisar y vigilar las funciones de su equipo de trabajo.

mía
La visión permite definir el camino que se debe seguir para alcanzar las metas propuestas. Para ello, debe representar de una forma clara y realista los principios que dan una identidad a esta empresa 

mía
Director general

mía
Finanzas

mía
Marketing 

mía
Jefe de operaciones 

mía
Secretaria administrativa 

mía
Conductores profesionales 

mía
Servicio al cliente 



mía
Se refiere a cómo la empresa gestiona su impacto y relación con la sociedad, asegurando condiciones laborales justas, promoviendo la diversidad y contribuyendo al bienestar comunitario.

mía
Se centra en la gestión responsable de los recursos naturales y la reducción del impacto ambiental de las operaciones empresariales, mediante prácticas que minimicen la contaminación y promuevan el uso sostenible de recursos.

mía
Implica la capacidad de la empresa para generar beneficios sostenibles a largo plazo, gestionando eficientemente sus recursos financieros, optimizando costos y manteniendo su competitividad en el mercado.





mía
Son los agentes con los que necesitas trabajar para desarrollar el negocio: inversores, proveedores, alianzas comerciales, o una autorización por parte de algún órgano de la Administración Pública.

mía
Diseño y desarrollo del producto o servicio. Adquisición de materias primas y suministros.

mía
Ofrecer una solución única: Describe claramente cómo tu producto o servicio aborda y resuelve los problemas identificados. Destaca los aspectos distintivos y únicos que lo diferencian de la competencia.

mía
Son los recursos que una compañía debe desplegar para hacer que el negocio funcione. Incluye recursos físicos, intelectuales, humanos y financieros. Pueden ser propios, arrendados o adquiridos

mía
concepto de marketing que se utiliza para expresar la conexión entre la empresa y sus consumidores, englobando todas las interacciones que se producen entre ellos, no solo los intercambios con el equipo de soporte.

mía
permite a las empresas evaluar a sus consumidores con mayor precisión y utilizar medidas de marketing más específicas que tienen más probabilidades de lograr convencer a los clientes de que realicen una compra y de convertirse en contactos comerciales leales a largo plazo.

mía
Son los medios que ponen en contacto al fabricante con los consumidores. Se trata de un sistema por medio del cual una empresa hace llegar sus productos o servicios a diferentes destinos, con lo cual multiplica la cantidad de lugares en los que el consumidor pueda encontrarlos.

mía
es uno de los nueve elementos que conforma al modelo Canvas. Con él se puede visualizar la infraestructura, oferta, clientes y situación financiera de tu organización para detectar las deficiencias y hacer un análisis de rendimiento.

mía
Cuota de suscripción.
Venta de activos. 
Concesión de licencias. 
Espacios de publicidad.
Arrendamiento o préstamo. 
Comisión de corretaje.



mía
Las fortalezas en una matriz FODA son atributos internos positivos, como recursos financieros sólidos, una marca fuerte, tecnología avanzada, personal talentoso y procesos eficientes, que ayudan a una entidad a enfrentar desafíos externos y aprovechar oportunidades de manera efectiva.

mía
Las debilidades en una matriz FODA son limitaciones internas como falta de recursos financieros, reputación débil, tecnología obsoleta, falta de talento y procesos ineficientes, que pueden obstaculizar el desempeño y la competitividad de una entidad frente a su entorno.

mía
Las oportunidades en una matriz FODA son factores externos positivos, como cambios en el mercado, avances tecnológicos, modificaciones regulatorias favorables, alianzas estratégicas y tendencias del consumidor, que una entidad puede aprovechar para mejorar su competitividad y alcanzar el éxito.

mía
Las amenazas en una matriz FODA son factores externos negativos, como competencia intensa, avances tecnológicos disruptivos, regulaciones desfavorables y cambios en gustos y preferencias del consumidor, que pueden afectar negativamente la posición y el desempeño de una entidad en su entorno competitivo. Identificar estas amenazas es crucial para desarrollar estrategias que mitiguen sus impactos y fortalezcan la resiliencia de la entidad.



mía
El logo es “SOUR BEAUTY” el cual el sour es en letras más grandes y el beauty en chiquito 

mía
"Tu belleza, nuestra pasión."

mía
Rosado

mía
Blanco 

mía
Celeste



mía

Alquiler del local 

60000

Seguros 

10000

Costos de licencias y permisos

20000

mía
Costo de productos y materiales

10000

Publicidad y promociones

5000

Costos de envío y entrega

2500



mía
20000

mía
17500

mía
90000



mía
36

mía
720000



mía
Inventario de productos de maquillaje
Equipamiento de estudio
Local comercial
Marca y reputación
Personal capacitado
Redes sociales y presencia en línea
Base de datos de clientes
Licencias y permisos
Sistema de gestión y contabilidad
Alianzas comerciales

mía
Deudas y préstamos

Cuentas por pagar

Arrendamiento o hipoteca

Impuestos por pagar

Salarios y beneficios de empleados

Servicios públicos y mantenimiento



mía
Es difícil proporcionar un número exacto, ya que la industria del maquillaje de buena calidad es vasta y en constante evolución. Hay numerosas marcas reconocidas globalmente, así como muchas otras marcas más pequeñas que ofrecen productos de alta calidad. La cantidad exacta de empresas varía y puede ser difícil de cuantificar debido a la diversidad y la competencia en el mercado.



mía
Las obligaciones tributarias son cruciales porque financian al Estado, promueven la equidad social, regulan la economía, aseguran la estabilidad económica y mantienen la sostenibilidad fiscal del gobierno.

mía
Liquidar una empresa implica cerrar todas sus operaciones de manera ordenada, vendiendo sus activos para pagar todas las deudas pendientes, cumpliendo con las obligaciones legales y finalizando formalmente su existencia.



mía
Maquillaje 

mía
El maquillaje es importante porque permite expresar creatividad y personalidad, aumenta la confianza y la autoestima, juega roles culturales y sociales significativos, es crucial en entornos profesionales y es una forma de arte que fomenta habilidades creativas y técnicas.

mía
El maquillaje es una práctica que pueden realizar tanto hombres como mujeres de todas las edades y culturas, según sus preferencias personales y necesidades sociales o profesionales.

mía
El maquillaje se realiza para expresar creatividad, realzar la apariencia, cumplir normas sociales o profesionales, y en algunos casos, para rituales culturales.

mía
En el contexto del maquillaje, podemos decidir entre expresar nuestra creatividad, realzar nuestra apariencia personal, cumplir con normas sociales o profesionales específicas, o participar en rituales culturales que requieren esta práctica.

mía

Como empresa de belleza, nuestros objetivos incluyen innovar con productos de alta calidad, ampliar nuestro mercado nacional e internacionalmente, asegurar rentabilidad constante, construir una reputación destacada en el sector, promover prácticas sostenibles y fidelizar a nuestros clientes con productos que inspiren confianza y satisfacción.

mía
Como empresa de maquillaje, necesitamos ingredientes de calidad, instalaciones de producción adecuadas, equipo especializado, personal cualificado, investigación continua, canales de distribución eficientes, estrategias de marketing efectivas y cumplimiento normativo para operar con éxito en el mercado.

mía
En la empresa de maquillaje, los responsables incluyen la dirección ejecutiva para la estrategia general, investigación y desarrollo para formulación de productos, producción para la fabricación, marketing y ventas para la promoción, calidad para cumplir normativas, y recursos humanos para la gestión del personal.

mía
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