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[image: image7.jpg]Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesiéon, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontrardas una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcién que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e dElON » 8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Defina la idea de negocio.
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Determine la misién y vision de su emprendimiento.

Mision:

Vision:

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.
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Defina cémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Sostenibilidad ambiental:

Sostenibilidad econémica:

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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Complete la siguiente matriz FODA:

Fortalezas Debllldades

(][]
N

Oportunldades Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.
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Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer ~—
emprendimiento

Slogan ~__»

Colores

principales de mi
marca . ~__»
empresarial
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Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales
unidades

(Precio de venta - costo
variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades l
Punto de equilibrio
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Determine cuales son los pasivos y activos de su hegocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
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mismos.

Activos

Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
D cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y cémo se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

¢Como se liquida una empresa?



[image: image17.jpg]Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

HEE
EmE
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Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

€
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== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades || Propuesta Relacién conj segmento
clave de valor el cliente de clientes

Recursos

—— Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacién
e necesaria para completar esta actividad.
— =

— >
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velas aromatizadas artesanales, queremos enfocarnos en ofrecer experiencias sensoriales únicas que promuevan el bienestar y la relajación. Nuestras velas están hechas con ingredientes naturales y aceites esenciales de alta calidad, proporcionando no solo un ambiente agradable, sino también beneficios terapéuticos.





Gerente de Finanzas





Representantes de Ventas





Artesanos / Control de Calidad





Convertirnos en la marca líder en velas aromatizadas artesanales, reconocida mundialmente por nuestra calidad excepcional, compromiso con la sostenibilidad y dedicación al bienestar.





Crear experiencias sensoriales únicas a través de velas aromatizadas artesanales, utilizando ingredientes naturales y sostenibles que promuevan el bienestar, la relajación y un estilo de vida consciente."





Gerente de Ventas





Gerente de Marketing





Fundador





Gerente de Producción





Estrategias de La sostenibilidad económica, la eficiencia y el crecimiento a largo


 plazo serian Modelos de Negocio Sostenibles, Venta Directa al Consumido, Optimización de la Producción, Control de Inventario, Diversificación de Productos y Mercados, Innovación de Producto,


Adaptación al Mercado, Crecimiento Económico, la expansión del mercado y la optimización de costos, Valor y Satisfacción del Cliente





De la manera en que nuestro emprendimiento va a cumplir con la sostenibilidad ambiental son con el Uso de Ingredientes Sostenibles y Naturales, Envases Ecológicos y Reutilizables, Materiales Reciclables, Minimización de Residuos, Educación y Concienciación Ambiental, Velas de Larga Duración, Mechas de Algodón Natural, adaptamos estas prácticas y estrategias que no solo se compromete a ser una empresa ambientalmente responsable, sino que también contribuye activamente a la conservación del medio ambiente





Se implementarán diversas estrategias y prácticas que promuevan la responsabilidad social, el bienestar, por ejemplo: Salarios Dignos, ambiente de trabajo seguro, Desarrollo Profesional, Políticas de Inclusión, Cultura de Respeto, Educación y Concienciación entre otros





Ventas al por Mayor: ₡500,000,Ventas en Marketplace: ₡300,000,Servicios Adicionales: ₡100,000,Productos Complementarios: ₡50,000


Subscripciones y Fidelización: ₡100,000


Total de Ingresos Mensuales Aproximado: ₡1,850,000





Materias Primas: ₡500,000,Mano de Obra: ₡300,000


Alquiler de Espacio: ₡250,000, Electricidad y Agua: ₡100,000 Marketing y Publicidad: ₡150,000,Gastos Administrativos: ₡100,000,Otros Costos: ₡50,000


Total, de Costos Mensuales Aproximado: ₡1,450,000





Realmente varían las edadades  y géneros pero mas o menos van rondando 


Mujeres de entre 25 y 45 años que les gusta la relajación, Hombres y Mujeres 


Jóvenes adultos de 18 a 35 años etc, Segmentos de Uso Específico:


Regalos y Ocasiones Especiales,





Creación de una tienda en línea donde los clientes puedan comprar directamente, Colaboraciones y Alianzas Estratégicas participación en mercados de artesanías, ferias de artículos para el hogar y eventos locales donde puedas interactuar con personas





ofrecer un servicio al cliente excepcional, Transparencia y Confianza


Ser transparente sobre los ingredientes, procesos de fabricación y prácticas empresariales para ganar la confianza de los clientes preocupados por la sostenibilidad y la seguridad.





Calidad y artesanía Variedad de Fragancias, Seguridad y Sostenibilidad,


Experiencia Sensorial,


Innovación Continua, Compromiso con el Cliente. esta propuesta de valor busca diferenciar el negocio de velas aromatizantes no solo por la calidad de sus productos, sino también por el valor agregado que proporciona a través de una experiencia sensorial y ambientalmente consciente.





Materias Primas, Recursos de Marketing y Ventas, Recursos Administrativos y de Gestión, Recursos de Investigación y Desarrollo etc





Desarrollo del Producto, Selección de Materias Primas, pruebas de calidad y seguridad etc. Producción:


Fabricación de Velas, control de calidad, Marketing y Ventas, Servicio al Cliente Administración y Gestión





Proveedores de Materias Primas, fabricantes de  materias  y equipo, Distribuidores y Minorista, consultores y Especialistas en Marketing, Laboratorios de Pruebas y Certificación, Asociaciones y Redes de la Industria, clientes y consumidores finales, Inversionistas o Entidades Financieras:





Competencia Intensa:


La presencia de competidores establecidos y nuevos entrantes en el mercado de velas aromatizantes, Cambio Tecnológico y Digitalización


La rápida evolución tecnológica y la digitalización que podrían requerir inversiones adicionales en infraestructura tecnológica y estrategias de marketing digital





Capitalizar la creciente tendencia hacia el bienestar y el autocuidado, Colaboraciones y Alianzas Estratégicas, Eventos y Ferias Comerciales, tendencias de Bienestar y Autocuidado





Nuestra debilidad seria las siguientes dependencias de Materias Primas Específicas, Competencia en el Mercado, Falta de Reconocimiento de Marca





Ingredientes Naturales y Sostenibles: Uso exclusivo de cera de soja, aceites esenciales puros y mechas de algodón natural, Calidad Artesanal:


Cada vela es hecha a mano, asegurando una calidad superior y un producto único, Variedad y Personalización Amplia gama de fragancias y tamaños, ofreciendo opciones para diferentes gustos y necesidades.





dorado





Rosa pastel





blanco





Luz y esencias





₡15,500 - ₡18,000





Recipientes (vidrio, metal, cerámica): ₡500 - ₡2,500 por unidad





Aceites Esenciales/Fragancias: ₡5,000 - ₡20,000 por litro





Cera (soja, parafina, cera de abeja): ₡1,500 - ₡3,500 por kg





Mechas: ₡50 - ₡200 por unidad





Costos de Envío y Entrega: ₡2,500 - ₡7,500 por paquete





Costos de Producción: Energía para la producción (electricidad, gas): ₡20,000 - ₡50,000





Mano de Obra Directa: Costo por hora: ₡2,500 - ₡5,000





Materias Primas: Costo aproximado: ₡100,000 - ₡300,000 al mes





Seguridad Social (CCSS):Costo aproximado: Aproximadamente 26.33% del salario bruto de cada empleado





Seguros: costo aproximado: ₡20,000 - ₡100,000 al mes





Marketing y Publicidad: Costo aproximado: ₡50,000 - ₡200,000 al mes





sueldos y Salarios: Costo aproximado: ₡300,000 - ₡600,000 por empleado al mes 





Alquiler del local: ₡250000





Servicios Públicos: ₡50,000 al mes





₡1,500,000


​   0.525   ≈₡2,857,143





₡ 185×₡15,500


₡₡2,867,500





Compromisos Futuros: Contratos de arrendamiento a largo plazo





Pasivos Ambientales








Dividendos por Pagar





Intereses Acumulados








Pasivos Acumulados





Reputación y Marca, Reconocimiento de la marca





Clientes, Base de datos de clientes





Conocimiento y Experiencia, Recetas y fórmulas exclusivas





Equipos y Maquinaria, Mezcladoras y derretidoras de cera











Préstamos y Financiamientos





Deudas Comerciales: Saldo pendiente con proveedores de materias primas





Impuestos por Pagar





Obligaciones con Empleados salarios y beneficios por pagar

















 Instalaciones y Equipos





Inventarios





Mobiliario y Equipos de Oficina





Transporte





Propiedad Intelectual Marca registrada.


Relaciones Comerciales


Contratos con proveedores.











En mercado de velas aromatizantes es bastante amplio y diverso, con una variedad de productos y servicios similares disponibles para los consumidores en el mercado de velas aromatizantes puede ser un desafío debido a la variedad y diversidad de opciones disponibles en el mercado.





Decisión de Liquidación: La decisión de liquidar la empresa se toma en función de problemas financieros, estratégicos o legales que hacen inviable su continuación.





Designación de Liquidadores: Se designan liquidadores o administradores que gestionarán el proceso bajo supervisión legal y cumpliendo con las normativas locales.





Inventario y Valoración de Activos: Se realiza un inventario detallado de todos los activos de la empresa y se procede a su valoración.





Pago de Deudas: Se pagan todas las deudas pendientes a proveedores, acreedores y empleados, siguiendo un orden de prioridad legal.





Venta de Activos: Los activos de la empresa (como propiedades, maquinaria, inventarios) se venden para generar fondos que se utilizan para pagar las deudas y los costos de liquidación.





Cierre de Cuentas y Documentación: Se cierran las cuentas bancarias, se cancelan los registros fiscales y se completa la documentación requerida por las autoridades.





Informe Final y Disolución: Se prepara un informe final detallando el proceso de liquidación y se presenta a los accionistas y autoridades correspondientes. Finalmente, se procede a la disolución legal de la empresa.





Este proceso asegura que todos los compromisos financieros y legales sean cumplidos adecuadamente antes de cerrar definitivamente la empresa.





Legalidad y Cumplimiento: Sostenibilidad Financiera: Pagar impuestos contribuye al desarrollo económico del país, financiando servicios públicos esenciales como educación, salud e infraestructura.


Reputación y Confianza: Cumplir con las obligaciones tributarias fortalece la reputación y la confianza tanto con clientes como con socios comerciales y autoridades.





Estabilidad Económica: Evita problemas financieros futuros, como multas e intereses por mora, protegiendo la estabilidad financiera de la empresa.





Acceso a Beneficios: Cumplir con los impuestos puede permitir acceder a beneficios fiscales y programas gubernamentales que apoyan el crecimiento empresarial y la innovación.  


Las obligaciones tributarias no solo es una responsabilidad legal, sino también un factor clave para asegurar la sostenibilidad, la reputación y el crecimiento de cualquier negocio





Gerente de Proyecto: Responsabilidades: Supervisión general del proyecto, asegurando que se cumplen los objetivos y plazos establecidos. 


Equipo de Producción:Responsabilidades: Fabricación de las velas según las especificaciones de calidad y diseño. Equipo de Marketing y Ventas:


Responsabilidades: Desarrollo y ejecución de estrategias de marketing y ventas. Gerente de Calidad y Seguridad:


Responsabilidades: Garantizar que todas las velas cumplan con estándares de calidad y seguridad.





Fase de Preparación (1 mes) Semana 1-2: Investigación de mercado y análisis de tendencias. Semana 3: Selección de proveedores de materias primas y materiales. Semana 4: Preparación del espacio de producción y adquisición de equipos necesarios. Desarrollo y Fabricación (2 meses)Semana 1-2: Desarrollo y prueba de formulaciones de fragancias. Semana 3-4: Producción inicial de velas piloto y ajustes de proceso. Mes 2: Producción en masa y control de calidad de las primeras líneas de producto.





Recursos: Personal de Producción equipo de investigación y desarrollo, Equipo de Marketing y Ventas, Personal de Soporte etc





Materiales: Ceras, Fragancias, mechas, colorantes, envases herramienta de producción, embalajes etiquetas. 








Satisfacción del Cliente: Lograr altos niveles de satisfacción del cliente al proporcionar velas de alta calidad con fragancias duraderas y agradables. Reconocimiento de Marca: Construir y fortalecer el reconocimiento de marca en el mercado de velas aromatizantes, posicionándola como una opción preferida por su calidad y compromiso con la sostenibilidad.


Estas metas y resultados no solo ayudan a definir el éxito comercial de la actividad de velas aromatizantes, sino que también contribuyen a construir una marca sólida y sostenible a largo plazo.





Incluir una serie de pasos y procesos como Investigación de Mercado y Tendencias, Desarrollo de Productos, Pruebas y Evaluación de Productos, Marketing y Promoción y Educación Concienciación etc





de velas aromatizantes tiene varios objetivos clave como por ejemplo: Proporcionar Bienestar y Relajación, Ofrecer Productos Naturales y Saludables y Estimular la Creatividad y la Personalización etc.





es importante considerar los intereses y necesidades específicas de los consumidores, Consumidores Conscientes de la Salud Características: Personas preocupadas por la salud y el bienestar, que buscan productos naturales y libres de químicos





es importante para varios públicos debido a diversas razones que van desde la salud y el bienestar hasta el impacto ambiental y las preferencias personales El Bienestar: Los consumidores preocupados por su salud buscan productos que no emitan sustancias tóxicas ni alérgenos.





Problema: Combinación de Aromas Descripción: Encontrar la combinación perfecta de aromas que sea agradable y que cumpla con las expectativas del consumidor puede ser un desafío. Algunos usuarios pueden ser sensibles a ciertos olores, lo que puede provocar reacciones negativas.








