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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

GlamAura Cosmetics es una marca de maquillaje centrada en la
creacion de productos innovadores que realcen la belleza natural de
cada persona. Nos especializamos enofrecer una tinea completa de
magquillaje de alta calidad que no solo embellece, sino que también
cuida la piel. Nuestros productos estan formulados con ingredientes
naturales y son libres de crueldad animal, comprometiendonos con
practicas éticas y sostenibles.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


GlamAura Cosmetics es una marca de maquillaje centrada en la creación de productos innovadores que realcen la belleza natural de cada persona. Nos especializamos en ofrecer una línea completa de maquillaje de alta calidad que no solo embellece, sino que también cuida la piel. Nuestros productos están formulados con ingredientes naturales y son libres de crueldad animal, comprometiéndonos con prácticas éticas y sostenibles.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
nuestra mision es potenciar la belleza individual de cada persona a
traveés de productos de maquillaje innovadores 'y de alta calidad.

Vision:
aspiramos a convertirnos en lideres reconocidos a nivel mundial en la
Industria del maquillaje,

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gente de empresas

marketi

. : recursos
administragion .
- c@ntrol de cali@ad :
finanzas - produccio



nuestra misión es potenciar la belleza individual de cada persona a través de productos de maquillaje innovadores y de alta calidad. 

aspiramos a convertirnos en líderes reconocidos a nivel mundial en la industria del maquillaje, 

Gente de empresas

administracion

recursos humanos

marketing

finanzas

control de calidad

produccion


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidaq social:
Asegurar que todos

Sostenibilidad ambiental:

Optar por ingredientes naturales y organicos siempre que sea
posible, y asegurarse de que provengan de fuentes sostenibles y
éticas.

Sostenibilidad economica:

Desarrollar y mantener un plan financiero detallado que incluya
presupuestos, proyecciones de ingresos y gastos, asi como
estrategias para la gestion de flujos de efectivo

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



  Asegurar que todos los ingredientes y materiales utilizados en los productos sean obtenidos de manera ética y respetuosa con los derechos humanos

 Optar por ingredientes naturales y orgánicos siempre que sea posible, y asegurarse de que provengan de fuentes sostenibles y éticas.

Desarrollar y mantener un plan financiero detallado que incluya presupuestos, proyecciones de ingresos y gastos, así como estrategias para la gestión de flujos de efectivo


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

1- Provedo
res de pro
ducto

2- entrega
de pedidos

Actividades
clave

marketing

atencion al
cliente

Recursos
clave

1- personal
capacitado
amigable

2- productos
de alta
calidad

Estrucutra de costos

1- Costos de mantenimiento

de la pagina

2- Costos de personal

Propuesta
de valor

1- variedad
de maquillajé

2-Amplia va
riedad de pr
ductos de
maquillaje
para todo
publico

3- brindar u
servicio al
cliente pers
nalizado

Fuentes de ingresos

Relacidon con

el cliente

1- atencion
al cliente
amigable y
eficiente
2-programa
de lealtad
recompense

Canales

1- ampliacio
movil para
pedidos olin

y recompenge

Segmento

de clientes

1- estudiant@s
universitarios

2- resident@és

1- Ventas online a traves de la app

movil
2- programa de lealtad

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


1- Provedo
res de pro
ducto

2- entrega
de pedidos

marketing

atencion al 
cliente

1- variedad 
de maquillaje

2-Amplia va
riedad de pro
ductos de 
maquillaje
para todo 
publico

3- brindar un
servicio al 
cliente perso
nalizado

1- atencion 
al cliente 
amigable y
eficiente

2-programa
de lealtad
recompensar
a los clientes

1- ampliacion
movil para 
pedidos oline
y recompensa

1- estudiantes
universitarios


2- residentes y trabajadores

1- personal
capacitado y
amigable

2- productos 
de alta
calidad

1- Costos de mantenimiento
de la pagina

2- Costos de personal

1- Ventas online a traves de la app
movil 

2- programa de lealtad 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Desarrollar productos

de magquillaje innovadores
cumplen con las ultimas
tendencias y necesidade
del mercado.

Ser demasiado dependie
de las modas y tendencia
mercado puede

llevar a fluctuaciones en

demanda de productos.

El mercado global de cos : La industria del maquil
continta expandiéndose, i es altamente competit

por el aumento de CON NUMEerosas marca
| interés en la belleza establecidas y

y el cuidado personal en t emergentes compitien

el mundo. por la atencién de los
consumidores.

Q) Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Desarrollar productos 
de maquillaje innovadores que
 cumplen con las últimas 
tendencias y necesidades
 del mercado.

Ser demasiado dependiente 
de las modas y tendencias del mercado puede
 llevar a fluctuaciones en la demanda de productos.

 El mercado global de cosméticos 
continúa expandiéndose, impulsado 
por el aumento de
l interés en la belleza
 y el cuidado personal en todo
 el mundo.

La industria del maquillaje
 es altamente competitiva,
 con numerosas marcas establecidas y 
emergentes compitiendo
 por la atención de los consumidores. 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

GlamAura
Slogan ~__ »
Colores
rincipales de mi .
P P verde Rojo Azul

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


GlamAura

verde

Rojo

Azul
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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' Alquiler 100.000 ‘ Productos 100.000
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— El precio de venta de mi

-

— producto / servicio es de:

(L 385,000

-> Recuerde que los costos
I variables son unitarios.
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Alquiler 100.000

Salarios 50.000

Servicios publicos 50.000

Publicidad 20.000

Mantenimiento 30.000

 Seguro local 10.000

Productos 100.000

envio 10.000

comisiones 5000

descuento y promo
ciones 10.000

385,000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en — [O,GZ J

unidades

Punto de equilibrio

monetario — [@ 3,100 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


0,62

3,100


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ equipo informatico
’ Inventario de productos

‘ Sitio web y redes sociales
‘ base de datos de clientes

‘ inventarios de productos

‘ Software de gestion de ventas

. patentes

‘ cuentas para cobrar

Pasivos

‘ deudas de proovedores
. prestamos bancarios

‘ Impuestos por pagar
‘ gastos operativos

‘ salarios
‘ cuentas por pagar

‘ inventario

‘ garantias de productos

‘ multas o sanciones

‘ litigios en curso

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


equipo informatico

Inventario de productos

Sitio web y redes sociales

base de datos de clientes

inventarios de productos

Software de gestion de ventas

patentes

cuentas para cobrar

Terrenos

Vehiculos

deudas de proovedores

prestamos bancarios

impuestos por pagar

gastos operativos

salarios

cuentas por pagar

inventario

garantias de productos

multas o sanciones

litigios en curso
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

logre encotrar 45 marcas iguales a las que mi
emprendimiento
ofrece

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



logre encotrar 45 marcas iguales a las que mi emprendimiento
ofrece
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— = Actividad #11

——
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]

————

= Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— = empresa.

——

————

— = Importancia de las obligaciones tributarias:

La empresa esta obligada a declarar y pagar impuestos

sobre fas ganancias obtenidas durante el-afio fiscal. —

cComo se liquida una empresa?

I La decision de liquidar una empresa suele tomarse en una
— reunion de accionistas 0 socios.



 La empresa está obligada a declarar y pagar impuestos sobre las ganancias obtenidas durante el año fiscal. 

 La decisión de liquidar una empresa suele tomarse en una reunión de accionistas o socios. 
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

desarrolar ingredientes
ecologicos y naturales

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

el objetivo
principal es lograr
una serie de
metas que
contribuyan al
éxitoy la
sostenibilidad del
negocio.

maquillaje para cuidados de tu piel utilizando productos

ecologicos

la industria de la cosmetica tradicional utiliza numerosos

ingredientes sinteticos

personas preocupadas por el medio ambientes
consumidores de productos sensibles

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Investigacion de mercado
para identificar tendencias
y necesidades de los
consumidores.

Desarrollo y formulacion
de

nuevos productos de
magquillaje,

incluyendo pruebas de
calidad y seguridad.
Pruebas de rendimiento y
eficacia de los productos

en condiciones reales de
usa@.cuando lo vamos a

hacer?
(Cronograma)

mes 1- 2
mes 3-4
mes 5-6
mes7-8
mes 9-10

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

el objetivo principal es
lograr una serie de metas
que contribuyan al éxito y
la sostenibilidad del
negocio.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Maquilladores
profesionales: Individuos
con experiencia 'y
habilidades en maquillaje
gue desean lanzar su
propia linea de productos
para expandir su marca
personal y llegar a un
publico mas amplio.

Entusiastas de la belleza:
Personas apasionadas
por el maquillaje v la


maquillaje para cuidados de tu piel utilizando productos ecologicos


la industria de la cosmetica tradicional utiliza numerosos
ingredientes sinteticos

personas preocupadas por el medio ambientes
consumidores de productos sensibles

desarrolar ingredientes
 ecologicos y naturales

Investigación de mercado para identificar tendencias
 y necesidades de los consumidores.
Desarrollo y formulación de
 nuevos productos de maquillaje,
 incluyendo pruebas de calidad y seguridad.
Pruebas de rendimiento y eficacia de los productos en condiciones reales de uso.


 el objetivo principal es lograr una serie de metas que contribuyan al éxito y la sostenibilidad del negocio. 

el objetivo principal es lograr una serie de metas que contribuyan al éxito y la sostenibilidad del negocio.

mes 1- 2
mes 3-4
mes 5-6 
mes7-8
mes 9-10


Maquilladores profesionales: Individuos con experiencia y habilidades en maquillaje que desean lanzar su propia línea de productos para expandir su marca personal y llegar a un público más amplio.

Entusiastas de la belleza: Personas apasionadas por el maquillaje y la cosmética que desean convertir su pasión en un negocio rentable. Pueden estar familiarizados con las tendencias actuales y tener conocimientos sobre productos de maquillaje.

Emprendedores en cosmética: Personas con experiencia previa en el sector cosmético o emprendedores que ven una oportunidad de mercado en el creciente interés por productos de maquillaje de alta calidad y con características específicas, como ingredientes naturales o éticamente producidos.

Innovadores tecnológicos: Individuos con experiencia en tecnología y desarrollo de productos que desean integrar innovaciones tecnológicas en el diseño o aplicación de productos de maquillaje, como aplicaciones móviles para pruebas virtuales de maquillaje.

Profesionales del marketing y ventas: Personas con experiencia en marketing digital, ventas o branding que desean capitalizar en la popularidad del maquillaje y construir una marca sólida en el mercado.

Personas conscientes de la sostenibilidad: Individuos que desean iniciar un negocio de maquillaje con un enfoque en la sostenibilidad y la responsabilidad social, utilizando ingredientes naturales, envases ecológicos o apoyando causas sociales a través de su negocio.

Estilistas y expertos en moda: Profesionales del sector de la moda y el estilo que buscan complementar sus servicios con una línea de productos de maquillaje, o expandir su oferta para satisfacer las necesidades de sus clientes.
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