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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea para empezar mi emprendimiento como maquillista es llevar cursos y
capacitaciones para usar los mejores productos y que mis clientas puedan tener

la confianza en que su piel estara segura y hermosa, tambien dejar en claro que

que mi trabajo se va basar en todo tipo de eventos especiales como bodas, sesiones
de fotos, graduaciones y mas para que mis clientes siempre se puedan ver hermosas.
Tambien podria manejar venta de productos de maquillaje opcionalmente,

ofrecer la venta de productos de maquillaje y cosméticos recomendados,

aumentando asi los ingresos en mi negocio como tanto para dar mis servicios

y en la venta de productos a mis clientes.

Para tener éxito en este negocio, es importante contar con habilidades y técnicas

en maquillaje, saber lo que esta en tendencia estar informados para complacer todos

los gustos para interactuar efectivamente con los clientes.
Ademas la promocioén a través de redes sociales y las opiniones juegan un papel

fundamental en la creacion y expansién de una clientela fiel.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

En mi negocio nos enfocamos en el maquillaje que realze tu belleza natural,

proporcionando servicios que no solo transforme tu apariencia fisica, sino tambien

su confianza y autoestima,

Vision:

+Ser reconocida como una maquillista de confianza con la comunidad que me conozcan

idad, habili ni astifaccion

del cliente, ayudando a cada persona a sentirse bella y segura en cualquier ocasion

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

director de mercadeo

secretaria socios claves resepcionista
- bodeguero .
- - i




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

El maquillaje puede ayudar a las personas a sentirse mas seguras de si mismas.

Al proporcionar servicios de maquillaje para eventos importantes como bodas,

graduaciones o entrevistas de trabajo, los maquillistas pueden contribuir al

empoderamiento personal de sus clientes, ayudandoles a presentarse de la mejor

manera posible

Sostenibilidad ambiental:

Seleccién de productos eco-amigables, los maquillistas y los consumidores pueden

optar por productos de maquillaje que estén formulados con ingredientes naturales,

organicos o de fuentes sostenibles no contaminables. Esto reduce la contaminacion

asociada con la extraccion de materias primas y la produccion de cosméticos.

Sostenibilidad economica:

Muchos maquillistas trabajan de manera independiente o establecen pequefias empresas.

Esto fomenta el espiritu emprendedor y la autonomia econémica, permitiendo a

individuos crear sus propios negocios y gestionar su propia carrera profesional.

Esto apoya la creacion de puestos de trabajo tanto a nivel local como global,

contribuyendo al desarrollo econdmico de comunidades y regiones.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

publicidad necesidad de is cli saber que es lo
. cada persona ij que mas solicitz

clientes paginas de como maquillajgs
interntet ofeciendolo en y prod.uclzltos par.

i iti especializarme
g:ll?enzeas de redes sociales diferentes sitios maf)s calzam
publicando lo puntos
que hago

proovedores

revistas

propagandas
desmotrando
mis trabajos
Recursos realizados Canales
clave

clientes
redes sociales
magquillaje como instagra
facebook, fotos
productos de sorteos y mas
piel

salon

actividades

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

productos de maquillaje que se gasten como
sombras,base labiales y tambien gastos comg los ingresos provienen de los maquillajes
la luz, agua,aqluiler del lugar que se realizen o se vendan

—_— > . HE4 u“

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
—> - negocio” puedes encontrar la informacién
— necesaria para completar esta actividad.
—_—



Actividad #5

(@ Fortalezas

El maquillaje permite a las
personas expresar su individualid
y creatividad a través de diferente
estilos, colores y técnicas. Es una
forma de arte accesible que perm
a los individuos experimentar y
transformar su apariencia segun
sus preferencias y emociones.
Mejora de la autoestima

el maquillaje puede aumentar la
confianza y la autoestima de las
personas al resaltar sus rasgos
faciales

Las tendencias en maquillaje
evolu_0|onan constqntemente,

adaptarse y ofrecer estilos y
técnicas innovadoras que sigan Ig
ultimas modas y preferencias del
consumidor.

Oportunidades

Recuerda:
diferencia”

En

la presentacion
puedes encontrar la informacion

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ?}

i bien el maquillaje tiene muchas
prtalezas, también presenta algun
ebilidades que vale la pena consi
Dependencia del producto el maq
s un producto consumible que
equiere compras periédicas para
antener un aspecto deseado. Es
uede generar gastos recurrentes
para los usuarios, lo cual puede
5er una carga economica para
Igunas Para solucionar esto y qu
DS clientes puedan comprar es ha
romociones y descuentos
ecuentemente

El mercado del maquillaje es
altamente competitivo con
numerosas marcas y productos
disponibles. Esto puede dificultar
la diferenciacién y la captacion de
la atencién del consumidor,
especialmente para nuevas marc
0 empresas mas pequenas.

Amenazas j

“Qué me

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

£l logo de mi " “Beatiful Girl '
primer N~ i\ % I |
emprendimiento
¥ )

Slogan ~__ » \ fguia_ﬂ.sd_um

\MT:Z@ETV
Colores
. . . rosado blanco
principales de mi dorado
marca - ‘
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
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= monetario de cada costo (fijo y variable).

—= Mis costos fijos Mis costos variables

’ materia prima  10.000

proovedores 15 000

’ mantenimiento 5000

salarios por horas de
empleados 10.000

comisiones por ventas
5000

mano de obra 10.000

— = ‘ materiales 20.000 ‘ empaques 6000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(L 25.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en [ 3 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario — [@ 45,000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos
‘ inventarios de productos ‘ Deudas comerciales
‘ maquinaria . Préstamos
‘ Materias primas ‘ Impuestos por pagar
‘ Propiedades ‘ Salarios
‘ Marca y reputacion ‘ Arrendamientos
‘ locales ‘ finaciamento
‘ transportes ‘ beneficios
. equipo ‘ contratos
. patentes . deudadas a corto plazo
‘ pendientes por cobrar . pendientes por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La cantidad exacta de productos y servicios de maquillaje disponibles

en el mercado es dificil de determinar con exactitud, ya que varia

constantemente debido a las nuevas tendencias que cambian
en la industria cosmética. Sin embargo, puedo decir que existen miles

de productos de maquillaje diferentes, incluyendo bases de maquillaje,

sombras de 0jos, lapices labiales, mascaras de pestafas, delineadores,
correctores, polvos faciales, y una variedad de herramientas y accesorios.

En cuanto a los servicios, ademas de la venta de productos, hay servicios
profesionales como maquillaje para eventos especiales bodas, sesiones

fotograficas, maquillaje artistico y clases de maquillaje tanto presenciales

como en linea.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.
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i Actividad #11

—_= Determine cual es la importancia de cumplir con las
—_= obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— - empresa.

— = Importancia de las obligaciones tributarias:
—> Las empresas de maquillaje y cosméticos estan sujetas a regulaciones
; f tributarias que requieren que paguen impuestos sobre sus ingresos,
—> ganancias y ventas. Cumplir con estas obligaciones es fundamental
:_’ para operar legalmente y evitar sanciones o penalizaciones por parte
— de las autoridades fiscales.

—= Al igual que cualquier otra empresa, las compaiias de maquillaje
—= contribuyen con impuestos que son utilizados por el gobierno para

— = financiar servicios publicos esenciales como la infraestructura

— Estos ingresos son vitales para mantener un entorno

— - empresarial estable y sostenible.

— - cComo se liquida una empresa?

:_: La decision de liquidar la empresa debe ser tomada por los accionistas
— o socios, dependiendo de la estructura legal de la empresa.

:_: Liquidar una empresa implica cerrar todas sus operaciones de manera
:_> ordenada y legal. Los pasos generales para liquidar una empresa
—> pueden variar segun la Iegislacszgén local y la estructura de la empresa
_ ’ Esto puede ser debido a razones financieras, estratégicas u otras

— circunstancias.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

para tener guias y
fundamentos base en la
experiencia que podria
ser abrir un negocio
emprendimiento desde 0

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

experiencias, capacitaciones
materiales, ingresos

me interasa el maquillaje ya sea vender productos

o maquillar para evnetos

siento que para algunas personas el maquillaje
puede ser importante para expresarse y mejorar

su autoestima

Mi meta es maquillar a mujeres para hacerlas sentir

seguras de si mismas

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

llevar cursos,capacitaciones
para tener experiencia

y entrar en el campo de
trabajo y tener exito

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

en un futuro donde
pueda empezar mi proyecto

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

lograr el exito al empezar

un emprendimiento hacernos
responsables con los clientes
asi lograremos tener un
emprendimiento sano

. Quién lo hace?
(Responsables)

Yo empiezo el proyecto

si tiene exito mas
adelante puedo pensar
en socios y colaboradores
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NOTAS

ideas de mi emprendimiento

mi negocio se llamara beatifuls girls maekup, tendre un local
donde maquillare a mis cientas como tambien vendere product

de cosmetica para implementar mas ingresos mi objetivo
es que las mujeres implementen su confianza en mi para que
en sus eventos importantes se sientan perfectas tambien

informarme sobre los productos saber cual es mas bueno
para cada tipo de piel
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