Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opciéon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

click en cada actividad donde desees
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completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

~Mi idea sobre un negocio seria crear jabones artesanales 100% naturales

gue ayuden bastante a nuestra piel y ademas de hidratarla ayude a

_manejar las espinillas y el acné. Ya se han creado jabones de pruebay
“amiclientes les han encantado ya que les ha ayudado bastantey
“ademas tengo clientas que son muy alérgicas a olores fuertes o |

“Mi'idea es llegar a mas personas que lo ocupan o ayudar a personas a ver

lo dafino que es usar muchos quimicos en la cara y que ademas

~pueden llegar a provocar brotes y que la salud de la pielesmuy

importante.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
Llegar a méas personas y seguir creando productos para el bienestar

_de nuestra piel

Vision:

Crecer como emprendimiento y ser reconocido ante varia
gente.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Creadora/ Duena

Contabilidad Marketing




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Mi emprendimiento es bastante accesible para todo el mundo nuestros

precios son muy baratos y perfectos para el pablico, ademas mi_

emprendimiento las personas piensan que como se trata del cuidado
de la piel es solo para mujeres, pero no la verdad la mayoria de nuestros

clientes son hombres y nuestra marca es apta para todos y nada tiene
género y todos debemos de cuidarnos!

Sostenibilidad ambiental:
Nuestros productos son 100% naturales y ademas son cruelty free.

_Esto quiere decir que nosotros estamos del lado de cuidar nuestro
ambiente y ademas nos encargamos bastante de cuidarlo y buscar

“el bienestar de todos y incluyendo de nuestro ecosistema.

Sostenibilidad economica:

Nosotros a la hora de hablar de la organizacion financiera de nuestro
emprendimiento estamos muy bien equipados hemos logrado determinar

—euaie&senmestm&ees&es—ﬂes—meje{es-pfeem&par&nueskewreduetes
y asi generar buenos ingresos para lograr recuperar lo que invertimos

Recuerda hacer uso
de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades | Propuesta Relacion con | Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Contenido
en redes
sociales.

Ferias de
emprendimientds
para darse a
conocer.

Recursos
clave

al cliente sobre

como sSon mis
Las mayoria son

muy amables y
algunos son mas

proveedores,
fabricantes,
distribuidores,
idea clara
exigentes que otros.

Fisicos
y . -
Financi
-eros.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

1 mes:
gastos: 28mil venta de productos

ganancias: 70mil

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

B negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer _
emprendimiento

Armoniay frescura en cada jabon artesanal,

Slogan ~_ _» pureza natural
en cada
burbuja.

Colores

principales de mi

marca

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(-5\ Fortalezas Debilidades ’0)

no ventas
pocos clientes
desmotivacidn

Mentalidad
Ventas
Clientes

Ferias

Proveedores Competencia

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

1.000 @ 5.500
1.500 4.500
500 ® 3.500
4.000 6.000
3.000 ® 7.000
2.500 600
1.200 ® 7.300

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 1.000 |

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades .
(Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
de equilibrio en
unidades

monetario

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades —ﬁ[ 25.000 ]

Punto de equilibrio

moneano | — @ 30.000 |

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debeés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
Mismos.

Activos Pasivos
. Glicerina . 6.900 cada kilo
. envios . 2.500 colones cada uno
. empaqueteria . 4.500 colones
stickers
. 5.000 colones

tarjetas o

@ aceites &

@ ads(anuncios) @ 4.000 colones

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

—Existen demasiados, pero
tenemos en claro que no
hay ninguno como el
nuestro que nos enfocamos
demasiado en que nuestros
productos sean los

——mejores; los que mejor
huelan y los mas lindos.
Nuestros jabones ayudan

sumamente econdémicos y

___por eso a la gente le
llaman mucho la atencién
y ademas de los bellos
que son.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una

empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Ya que las obligaciones

tributarias nos obligan a

pagar impuestos los
cuales son la principal
fuente de ingreso del
gobierno y se financian
los bienes que son
publicos.

cComo se liquida una empresa?

Se liquida por medio de
procedimientos judiciales
destinados a la venta
rapida y eficaz de los
activos de la empresa del
deudor, que han dejado de
ser econdémicamente
rentables, para
reembolsar a los
acreedores-:
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Guia para planear Yo Emprendo

iCudleseltemaquenos Poder organizarme con

interesa? .

(Problema y descripcién) todo lo que lleva mi
emprendimiento.

¢Por qué es importante -
este tema? Para poder guiarme y

(Justificacién) hacer todo bien.
Para los clientes

que gusten comprar

¢Para quiénes lo vamos mis productos y

a hacer? ’ )
(Publico meta) para mli misma
hacer lo que me
gusta.
¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? :Qué queremos lograr?
(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)
H  aaw H o
o g - o
-t 27 ’ i m,% E
® g -Ir a ferias, LR
M Egg -Subir contenido en redes o BandE
E‘;m%‘é sociales. ﬁ\hgom
ryg ht —Producir mas jabones con Agque—dg
o 9 i ati ~3a bg g
BR5¢E distintos olores y ot BTN
.‘E’ E-E v colores. o ] 3.5 §'§
cEQB™ —Crear mas productos que ) § &'g 4 %3
20§ g no sean jabones. : w98
5 B Egaus
o y [
s 5 84
:Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a ¢Quién lo hace?
(Recursos y materiales) hacer? (Responsables)
(Cronograma)
-Glicerina
-Aceites
“Mika Una vez por semana
-Contenedores F B }
~Moldes de silicona estaria haciendo mis
-Cucharas de medicién productos
-Cucharas de metal Yo misma los hago.

-Esponja y jabén liquide
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Este programa me ayudd
... mucho a organizarme con

. mi emprendimiento y saber

manejar bien el dinero.
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