




un negocio es cualquier actividad, trabajo u ocupación que se
realiza con el fin de obtener una ganancia económica, es decir,

que se lleva a cabo con la intención de producir dinero.
por ejemplo un negocio de resposteria.



Ofrecer productos de repostería de alta calidad, elaborados con ingredientes
frescos y naturales. Nos comprometemos a satisfacer los gustos y necesidades de

nuestros clientes, ofreciendo un servicio excepcional y personalizado en cada
creación.

Esta visión proporciona una dirección clara y un propósito que guiará todas las
decisiones y acciones del emprendimiento, ayudando a alinear a todos los miembros del

equipo hacia un objetivo común.
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Implementar estas prácticas no solo mejora la
sostenibilidad social del emprendimiento de repostería,
sino que también puede fortalecer la reputación de la
empresa, atraer a clientes conscientes y fomentar una

relación positiva con la comunidad.

Adoptar estas estrategias no solo ayudará a minimizar el
impacto ambiental del emprendimiento de repostería,

sino que también puede atraer a una clientela consciente
del medio ambiente y fortalecer la reputación de la

empresa como un negocio responsable y sostenible.

Implementar estas estrategias ayudará a asegurar la
sostenibilidad económica del emprendimiento de

repostería, permitiendo no solo la supervivencia del
negocio, sino también su crecimiento y éxito a largo

plazo.texto



Productos 
de repostería 

personalizados
 (tartas, cupcakes, 
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Venta directa de productos en
tienda y en línea

 Pedidos personalizados para
eventos y celebraciones
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productos 
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Costos de ingredientes y materiales
 Salarios del personal de repostería y administrativo

 Gastos de marketing y publicidad



Las fortalezas de un emprendimiento 
de repostería pueden 
variar dependiendo 

del enfoque y 
los recursos disponibles,

Identificar las debilidades 
de un emprendimiento 

de repostería es crucial para 
implementar estrategias que 
las mitiguen.Existe una alta 
competencia en el mercado 

de la repostería, lo que puede 
dificultar la captación y retención de 

Aprovechar el crecimiento del comercio
 electrónico para vender productos 

a un público más amplio, 
incluyendo la creación de 

una tienda en línea y 
la optimización de la 

presencia en redes sociales.

La existencia de muchas 1.
otras pastelerías y 2.

panaderías en la misma 3.
área puede dificultar4.

 la atracción de clientes.5.



 Tu felicidad  es nuestra receta



Alquiler /300,000
Salario/120,000
Seguro/50,000
Publicidad/30,000
Marketing/25,000

Mantenimiento/30,000
Licencia y permisos/50,000

Ingredientes
/200,000

Material de empaque/20,000
bebidas 100,000

Tipo de cafés 50,000
Suplementos 20,000

Decoración 40,000
 Vinos  50,000

100,000



10,65

 520,000



•El logo
Establecimiento

Talleres
Marketing

Los implementos de cocina

Impuestos
Pagar el contador

Salario de los empleados
pagar el terreno
pagar el ahorro



En Costa Rica, el mercado de repostería y panadería es
bastante activo y diverso, con una notable cantidad de

emprendimientos en este sector. Según diversos estudios
y análisis de mercado, el sector de la repostería incluye

tanto productos frescos como congelados y se distribuye
a través de diferentes canales como supermercados,

tiendas especializadas y ventas en línea



Las obligaciones tributarias no solo son necesarias para
financiar al Estado y sus funciones esenciales, sino que
también juegan un papel crucial en la equidad social, el
desarrollo económico y la estabilidad financiera de una

empresa

junta directiva o los accionistas deciden cerrar la empresa
y proceder con la liquidación. Se eligen personas

responsables de llevar a cabo la liquidación, quienes
deben ser competentes y actuar en el mejor interés de los

accionistas y acreedores.Se realiza un inventario
detaltado de todos los activos de la empresa y se valúan.e

pagan todas las deudas pendientes con los activos
disponibles.-Si los activos no son suficientes, se sigue un
orden de prioridades establecido por la ley. letados los
pasos anteriores, se solicita la disolución formal de la

empresa ante las autoridades competentes.



Romper prejuicios acerca de los postres.
 Buscar una solución para la personas que sean

diabéticas.

Que no solo implica cumplir las normativas legales 
implica responsabilidad 

con nuestro emprendimiento  

Para las personas que quieran adquirir una rica
resposteria 

Para la atención de
los clientes y 
brindar rica
resposteria 

saludable a los
no puedan adquirir 
postres normales 

Elevo ración 
de productos ricos 
sanos y saludables 

con muchos detalles
buena administración 

asi el cliente 

satisfacción al cliente 
que les guste lo que 

brindamos y lograr un 
crecimiento en 

nuestro emprendimiento

Las ganas de hacer 
equipo de cocina 
equipo de cocina 

decoración y presentación 
entre otros recursos 

 

el primer mes nosotros 
haremos una recopilación 

de datos, en el segundo 
consiguiremos los 

proveedores el negocio, 
tercero haremos publicidad 

masiva y el quinto 
mes abriremos el local.

La administración 
recopilará 

datos, el gerente
 proveedores, 

el equipo de marketing 
la publicidad




