




null
un negocio es cualquier actividad o empresa que realiza una persona o grupo de personas con el fin de ganar dinero, ya sea la venta de un producto con el fin de ganar dinero. Cómo: la prestación de servicios, o cualquier otra actividad económica que genere ingresos. 

null
Así mismo, el vender dicho producto en busca de la ayuda ante la necesidad de los clientes o los ciudadanos, así llamar su atención y ganar mayores ingresos 



null
Nuestra misión es proporcionar productos de alta calidad y servicio excepcional a nuestros clientes, mejorando su bienestar y satisfacción diaria


null
Una empresa la cual pueda ser altamente reconocida, mejorando en términos de calidad y servicio al cliente, buscando un impacto positivo en la vida
 de nuestros clientes 

null
Gerencia general 

null
Gerencia de finanzas 

null
Gerencia de ventas 

null
Gerencia de marketing 

null
Contabilidad 

null
Ventas nacionales 

null
Publicidad 



null
Ofrecer servicios de salud y bienestar a empleados y sus familias. De tal forma, con los productos vendidos buscar el menor precio para así más familias con pocos recursos puedan usar, de tal forma los empleados o miembros de la organización puedan recibir una paga digna o suficiente 

null
Utilizando la reutilización de materiales, tomando medidas con la cual pueda proteger la biodiversidad y los ecosistemas, tanto marinos como terrestres

null
Promover un entorno laboral justo, ofreciendo salarios dignos y condiciones de trabajo seguras.

null
Así sería un entorno laboral seguro y saludable para todos 


null
Colaborar con otras empresas, organizaciones y gobiernos para compartir recursos, así conseguir relaciones con otras empresas 



null
Usando redes sociales, llamadas telefónicas y en todo caso tiendas 

null
Físicas 

null
Proveedores 
Fabricadores 
Y
Distribuidores 

null
Desarrollo de  productos 

null
Fabricación 

null
Venta o marketing

null
Podría ser un precio estable 

null
Así estaría ofreciendo 
Un objeto de calidad 
Y precio estable 

null
Servicio excepcional 

null
Entrego rápido 
Y 
Prestigio, 
Asegurando 
Resultados 
Garantizados 

null
Buen 
Servicio al cliente 

null
Soporte técnico 

null
Mostrar al cliente 
Que buscamos 
Ayudar en su necesidad

null
Clientes según 
Su estado 
Geográfico, así 
Saber si el producto 
Podría dar buenos 
Resultados en la 
Venga de dicho lugar 


null
Pequeñas y medianas, Empresas de menor tamaño que pueden tener necesidades específicas y presupuestos más ajustados.

null
Equipo de atención 
Al cliente 

null
Equipo de desarrollo 
Del producto 

null
Red de proveedores 

null
Distribuidores 

null
Costos por producción, y los materiales usados para el 
Desarrollo del producto 

null
Costos por la publicidad y el marketing 

null
El vender el producto en mercados o tiendas 

null
Servicios adicionales 

null
Donaciones 



null
Innovación 
Finanzas sólidas 
Flexibilidad y adaptabilidad 

null
Calidad de productos 
Marca reconocida 
Buen servicio y relación al cliente 
Así como lealtad 

null
Altos costos por su producción 
Limitación del producto y materiales 
Posibles retrasos por desventajas en
Almacenamiento
Perdidas de proveedores 
Capacidad insuficiente de personal 

null
Avance en la tecnología 
La cual puede ofrecer un avance más rápido en la producción 

null
Aumento de la población 

null
Crecimiento de mercados y 
Ala vez nacimiento de nuevas tiendas 
O mercados 

null
Cambios de preferencias en los clientes 

null
Competencias intensas
Creación de negocios con mejor calidad 
Cambio de costos de la producción 
Cambios en la preferencia de los clientes 
Haciendo que busquen otras opciones 
Regulaciones que pongan nuevas leyes 
Dando nuevas restricciones 



null

null

null
Ya tengo un dibujo pero no me dejó ponerlo xd

null

null

null

null

null

null

null
Para dormir 
Cómo un rey 

null

null

null

null



null
Alquiler del local 

null
750$

null
Pago del agua o la luz 

null
200$

null
Mantenimiento o reparaciónes 

null
500$

null
Publicidad- 600$

null
Salarios 

null
200$

null
Servicios externos 

null
300-500$

null
Materiales necesarios 

null
500$ 

null
80.000



null
82 colchones

null
6.533.600



null
Prestamos 

null
Sueldos y salarios 

null
Cuentas por pagar 

null
Cuentas por pagar 

null
Alquiler del local 

null
Inversiones 

null
Cuentas por cobrar 

null
Maquinaria. 



null
De donde vivo, las que conozco son como 7 o 8 


null
Pandi Luxury Bedding, es la tienda de colchones con mejor calidad y precio 

null
O también Emma, Sealy, Serta, Spring Air y Tempur-Pedic, a lo cual rebajaría los precios un 5% de descuento o aumentarlo 


null
El precio menor de colchones de Pandi Luxury Bedding  es de 170.000, a lo cual dejarlo en 70.000

null
Podría traer clientes por mis bajos precios 



null
Las obligaciones tributarias son los impuestos que las personas y empresas deben pagar al gobierno para financiar servicios públicos y mantener el funcionamiento de la sociedad.

null
Los propietarios o accionistas deben tomar la decisión formal de liquidar la empresa y documentarla oficialmente.

null
Informar a las autoridades pertinentes, proveedores, clientes y empleados sobre la decisión de liquidar la empresa.

null
Hacer un inventario completo de todos los activos (colchones, equipos, mobiliario, etc.) y pasivos (deudas, obligaciones tributarias, etc.) de la empresa.

null
Utilizar los ingresos de la venta de activos para pagar las deudas de la empresa, empezando por las obligaciones tributarias, seguido de otros acreedores según las prioridades legales.

null
Dar de baja la empresa en los registros oficiales, incluyendo el registro comercial y el registro de impuestos.

null
Asegurarse de que toda la documentación de la liquidación esté completa



null
Altos costos de colchones de calidad en el mercado local."

null
Los colchones asequibles son cruciales para un mejor sueño y salud en general, dando precios estsbles 

null
Residentes locales que buscan colchones de alta calidad a precios asequibles."

null
Proveer colchones de
 alta calidad a precios
 asequibles a los
 residentes locales."

null
Investigar proveedores
, crear una estrategia de precio
s, lanzar campañas de marketing

null
Aumentar la cuota de
 mercado en un 20% en e
l primer año, lograr una calificación de satisfacción
 del cliente del 90%."

null
Mano de obra 
Colchones 
Proveedores 
espacio de almacenamiento
Y un local 

null
Lanzar el producto
Toma tiempo y materiales a lo cual
Podría ser en unos 4-7 meses 

null
Yo( gerente) 
Coordinador de Logística,
 Equipo de Atención al Cliente.



null
Algunas cosas se me llegaron a olvidar, pero pude avanzar por medio de los conocimientos que conseguí 
Muchas gracias por esta experiencia, así como mi empresa de colchones, quedé con algunos 
Conocimientos para mi futura empresa, aprendí cosas que ya sabía y mejore
Mis ideas de conocimiento, pero pude desarrollar una empresa, aún así lamento lo del logo
No me deja ponerlo al menos que tenga lo premium 




