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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




dad #1

ivi

Recuerda: La idea

Act

puede tratarse sobre
un producto o servicio.

Defina la idea de negocio.

AN AN AN AN AQN AQ AQ AN AN AN AN AN AQA AQN AQ AR AR AN AN AN AN AN AR AR AQ AR AQ AN AN AN AN AR AQ AN

: __ : __ __ (L] __ | | __ __ __ : __ : __ __ (1] __ __ __ __ : : __ : __ __ L1
IRURRIR R R R R R R R R R R R R R R R R R R R R R R R R LR


Kei 
Voy hacer una tienda física y virtual en el voy a vender cualquier tipo de prenda de ropa en el cual los clientes pueden personalizar con cualquier tipo de diseño eh ilustración que deseen.
La tienda virtual va a funcionar de la siguiente forma va a tener nuestros diseños y tipo de telas que vamos a manejar como ejemplo para nuestros clientes, luego cuando el cliente esté decidido de lo que quiere los procede a seleccionar, el tipo de diseño de la prenda y la tela, sube el tipo de ilustración a nuestra plataforma y listo.
Nuestro proceso de entrega va hacer de la siguiente forma va hacer en un máximo de una semana lo puede recoger tanto en la tienda física o por correo para todo el país.

Kei 
Voy hacer una tienda física y virtual en el voy a vender cualquier tipo de prenda de ropa en el cual los clientes pueden personalizar con cualquier tipo de diseño eh ilustración que deseen.
La tienda virtual va a funcionar de la siguiente forma va a tener nuestros diseños y tipo de telas que vamos a manejar como ejemplo para nuestros clientes, luego cuando el cliente esté decidido de lo que quiere los procede a seleccionar, el tipo de diseño de la prenda y la tela, sube el tipo de ilustración a nuestra plataforma y listo.
Nuestro proceso de entrega va hacer de la siguiente forma va hacer en un máximo de una semana lo puede recoger tanto en la tienda física o por correo para todo el país.
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Actividad #2

Determine la misidn y vision de su emprendimiento.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.
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Kei 
Mi misión es lograr que mis clientes tengan productos de calidad y una gran variedad de prendas con diseños únicos y exclusivos 

Kei 
Mi visión es que mi empresa cumpla con todos las expectativas para mis clientes.

Kei 
Director General 
Keylor Fonseca

Kei 
Director de Marketing
Óscar Daniel Vega

Kei 
Empleados de Marketing
Yariela

Kei 
Director Financiero 
Óscar Andrés 

Kei 
Empleados Financiero
Ashley 

Kei 
Director de Producción 
Katherine Calderon 

Kei 
Empleados de producción 
Anna 

Kei 
Mi misión es lograr que mis clientes tengan productos de calidad y una gran variedad de prendas con diseños únicos y exclusivos 

Kei 
Mi visión es que mi empresa cumpla con todos las expectativas para mis clientes.

Kei 
Director de Marketing
Óscar Daniel Vega

Kei 
Empleados de producción 
Anna 

Kei 
Director de Producción 
Katherine Calderon 

Kei 
Empleados Financiero
Ashley 

Kei 
Director Financiero 
Óscar Andrés 

Kei 
Director General 
Keylor Fonseca

Kei 
Empleados de Marketing
Yariela
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad ambiental:

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Kei 
En mi empresa como sostenibilidad social vamos hacer prácticas laborales justas en cual aseguran salarios dignos y condiciones de trabajo segurar para nuestros empleados también apoyo a artistas locales colaborando para crear diseños únicos proporcionándoles una fuente de ingresos y una plataforma para mostrar su arte.

Kei 
Mi empresa se enfoca en la sostenibilidad ambiental mediante uso de materias sostenibles como tejidos orgánicos: utilizando algodón orgánico, lino, cáñamo y otras fibras.
También tintes ecológicos empleando tintes naturales y ecológicos que no contengan sustancias tóxicas ni contaminantes.

Kei 
Reducción de Residuos, producción a pedido fabricar prendas solo bajo pedido para evitar el exceso de inventario.

Kei 
Mi empresa va tener un precio justo y rentable tanto para que la empresa tenga un éxito a largo plazo mientras contribuye al bienestar económico de mis empleados, proveedores y la comunidad en general.

Kei 
Los precios también van hacer variables dependiendo la prenda, tipo de tela y el tamaño de la ilustración que deseen.

Kei 
Los precios también van hacer variables dependiendo la prenda, tipo de tela y el tamaño de la ilustración que deseen.

Kei 
Mi empresa se enfoca en la sostenibilidad ambiental mediante uso de materias sostenibles como tejidos orgánicos: utilizando algodón orgánico, lino, cáñamo y otras fibras.
También tintes ecológicos empleando tintes naturales y ecológicos que no contengan sustancias tóxicas ni contaminantes.

Kei 
Mi empresa va tener un precio justo y rentable tanto para que la empresa tenga un éxito a largo plazo mientras contribuye al bienestar económico de mis empleados, proveedores y la comunidad en general.

Kei 
En mi empresa como sostenibilidad social vamos hacer prácticas laborales justas en cual aseguran salarios dignos y condiciones de trabajo segurar para nuestros empleados también apoyo a artistas locales colaborando para crear diseños únicos proporcionándoles una fuente de ingresos y una plataforma para mostrar su arte.

Kei 
Reducción de Residuos, producción a pedido fabricar prendas solo bajo pedido para evitar el exceso de inventario.
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades | Propuesta Relacién conj Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Kei 
Proveedores de Materiales sostenibles 

Kei 
Trabajar con proveedores que ofrezcan telas y materiales ecológicos y de alta calidad.

Kei 
Estrategia: Establecer relaciones a largo plazo y negociar precios justos y asegurar que los materiales cumplan con los estándares ambientales rigurosos.

Kei 
Asegura la sostenibilidad ambiental de los productos y mejora la percepción de la marca 

Kei 
Interacción con Clientes: Facilitar una plataforma donde los clientes puedan enviar sus propuestas de diseño.
Evaluación de Diseños: Revisar y evaluar las propuestas para asegurar que cumplen con los estándares de calidad y viabilidad técnica.

Kei 
Artistas e Ilustradores transforman las propuestas de los clientes en diseños únicos.
Diseñadores de moda garantiza la calidad y el ajuste de las prendas.
Especialistas de producción manejan la impresión digital y la confección.

Kei 
Personalización y Participación.
Interacción personalizada utilizando la propuesta de los clientes para crear un diseño único y personalizados lo que hace que cada cliente se sienta valorado.
Transparencia al ser claros sobre los tiempos de producción.

Kei 
Por medio del sitios wed oficial.
Por medio de redes sociales como Instagram, Facebook etc.
Por medio de nuestra tienda online.


Kei 
Amantes de moda personalizada: personas que valoran la individualidad y buscan prendas únicas que reflejan su estilo personal.

Kei 
Artistas y diseñadores: son aquellos que desean ver sus ilustraciones y diseños plasmados en ropa.

Kei 
Empresas y organizaciones: Negocios y organizaciones que buscan ropa personalizada para sus empleados o eventos.

Kei 
Padres o Familiares: son aquellos que buscan ropa personalizada para sus hijos o para ocasiones familiares.

Kei 
Personalización exclusiva.

Kei 
Ofrecemos a nuestros clientes la oportunidad de diseñar sus propias prendas de vestir con ilustraciones y diseños únicos que ellos mismos proponen.

Kei 
Alta Calidad Artesanal

Kei 
Utilizamos materiales de alta calidad y técnicas de confección precisas para garantizar que cada prenda no solo sea única, sino también duradera y cómoda.

Kei 
Experiencia del Cliente Personalizada

Kei 
Ofrecemos un servicio al cliente excepcional, proporcionando soporte continuo antes, durante y después de la compra para asegurar la completa satisfacción del cliente.

Kei 
Innovación y Tendencias de Moda
Incorporación de las últimas tecnologías y tendencias.

Kei 
Costos de Producción

Kei 
Materiales Sostenibles
Fabricación y Personalización

Kei 
Costos de Tecnología 
Desarrollo y Mantenimiento de Plataforma
Licencias de Software

Kei 
Venta Directa de Prendas Personalizadas


Kei 
Ingresos provenientes de la venta de ropa personalizada con ilustraciones propuestas por los clientes.

Kei 
Servicios de Diseño Personalizado
Cobro de una tarifa adicional por servicios de diseño personalizados, donde un diseñador ayuda al cliente a crear su ilustración.

Kei 
Costos de Marketing y Ventas
Publicidad y Promoción
Descuentos y Ofertas

Kei 
Artistas e Ilustradores transforman las propuestas de los clientes en diseños únicos.
Diseñadores de moda garantiza la calidad y el ajuste de las prendas.
Especialistas de producción manejan la impresión digital y la confección.

Kei 
Por medio del sitios wed oficial.
Por medio de redes sociales como Instagram, Facebook etc.
Por medio de nuestra tienda online.


Kei 
Servicios de Diseño Personalizado
Cobro de una tarifa adicional por servicios de diseño personalizados, donde un diseñador ayuda al cliente a crear su ilustración.

Kei 
Venta Directa de Prendas Personalizadas


Kei 
Personalización y Participación.
Interacción personalizada utilizando la propuesta de los clientes para crear un diseño único y personalizados lo que hace que cada cliente se sienta valorado.
Transparencia al ser claros sobre los tiempos de producción.

Kei 
Alta Calidad Artesanal

Kei 
Costos de Producción

Kei 
Asegura la sostenibilidad ambiental de los productos y mejora la percepción de la marca 

Kei 
Ofrecemos un servicio al cliente excepcional, proporcionando soporte continuo antes, durante y después de la compra para asegurar la completa satisfacción del cliente.

Kei 
Empresas y organizaciones: Negocios y organizaciones que buscan ropa personalizada para sus empleados o eventos.

Kei 
Experiencia del Cliente Personalizada

Kei 
Trabajar con proveedores que ofrezcan telas y materiales ecológicos y de alta calidad.

Kei 
Ofrecemos a nuestros clientes la oportunidad de diseñar sus propias prendas de vestir con ilustraciones y diseños únicos que ellos mismos proponen.

Kei 
Padres o Familiares: son aquellos que buscan ropa personalizada para sus hijos o para ocasiones familiares.

Kei 
Costos de Marketing y Ventas
Publicidad y Promoción
Descuentos y Ofertas

Kei 
Artistas y diseñadores: son aquellos que desean ver sus ilustraciones y diseños plasmados en ropa.

Kei 
Proveedores de Materiales sostenibles 

Kei 
Estrategia: Establecer relaciones a largo plazo y negociar precios justos y asegurar que los materiales cumplan con los estándares ambientales rigurosos.

Kei 
Amantes de moda personalizada: personas que valoran la individualidad y buscan prendas únicas que reflejan su estilo personal.

Kei 
Innovación y Tendencias de Moda
Incorporación de las últimas tecnologías y tendencias.

Kei 
Personalización exclusiva.

Kei 
Ingresos provenientes de la venta de ropa personalizada con ilustraciones propuestas por los clientes.

Kei 
Interacción con Clientes: Facilitar una plataforma donde los clientes puedan enviar sus propuestas de diseño.
Evaluación de Diseños: Revisar y evaluar las propuestas para asegurar que cumplen con los estándares de calidad y viabilidad técnica.

Kei 
Materiales Sostenibles
Fabricación y Personalización

Kei 
Costos de Tecnología 
Desarrollo y Mantenimiento de Plataforma
Licencias de Software

Kei 
Utilizamos materiales de alta calidad y técnicas de confección precisas para garantizar que cada prenda no solo sea única, sino también duradera y cómoda.
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades 'a)

e CNNnaliza oty

=

_— =

Naceoar Un valor a la oo

e,. Oportunidades Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Kei 
La personalización 

Kei 
La capacidad de crear prendas únicas basadas en las especificaciones del cliente además hechos con productos buenos para el medio ambiental.

Kei 
Diferencia en el mercado al ofrecer productos que no se encuentran en tiendas convencionales. 

Kei 
Innovación continua en diseño

Kei 
Incorporación de las últimas tendencias y tecnologías en el proceso de diseño y producción.

Kei 
Crecimiento de productos personalizados.

Kei 
Los consumidores buscan cada vez más productos que reflejan su individualidad y estilo personal.

Kei 
Colaboración con artistas y diseñadores.

Kei 
Colaborar con artistas y diseñadores puede agregar un valor a la marca y atraer a sus seguidores.

Kei 
Costos de Producción Elevados: Utilizar materiales de alta calidad y técnicas de producción personalizadas puede resultar en costos elevados, lo que puede limitar la rentabilidad.

Kei 
Si eres una nueva empresa, puede ser difícil competir con marcas establecidas que ya tienen una base de clientes leales y reconocimiento de marca.

Kei 
Competencia Intensa: La industria de la moda es altamente competitiva, y podrías enfrentarte a la competencia de otras marcas establecidas que también ofrecen productos personalizados o innovadores.

Kei 
Cambios en las Preferencias del Consumidor: Las tendencias de moda pueden cambiar rápidamente, lo que podría afectar la demanda de productos personalizados o de ciertos estilos de ilustraciones.

Kei 
Incorporación de las últimas tendencias y tecnologías en el proceso de diseño y producción.

Kei 
Crecimiento de productos personalizados.

Kei 
Costos de Producción Elevados: Utilizar materiales de alta calidad y técnicas de producción personalizadas puede resultar en costos elevados, lo que puede limitar la rentabilidad.

Kei 
Los consumidores buscan cada vez más productos que reflejan su individualidad y estilo personal.

Kei 
Colaborar con artistas y diseñadores puede agregar un valor a la marca y atraer a sus seguidores.

Kei 
Diferencia en el mercado al ofrecer productos que no se encuentran en tiendas convencionales. 

Kei 
Innovación continua en diseño

Kei 
Colaboración con artistas y diseñadores.

Kei 
La capacidad de crear prendas únicas basadas en las especificaciones del cliente además hechos con productos buenos para el medio ambiental.

Kei 
La personalización 

Kei 
Competencia Intensa: La industria de la moda es altamente competitiva, y podrías enfrentarte a la competencia de otras marcas establecidas que también ofrecen productos personalizados o innovadores.

Kei 
Si eres una nueva empresa, puede ser difícil competir con marcas establecidas que ya tienen una base de clientes leales y reconocimiento de marca.

Kei 
Cambios en las Preferencias del Consumidor: Las tendencias de moda pueden cambiar rápidamente, lo que podría afectar la demanda de productos personalizados o de ciertos estilos de ilustraciones.

Kei 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Kei 
“Tu estilo, tu arte, tu moda.”

Kei 

Kei 
“Tu estilo, tu arte, tu moda.”

Kei 
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== Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
= precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
— monetario de cada costo (fijo y variable).
= Mis costos fijos Mis costos variables
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El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

Vv

00 00 10 0 £
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. Recuerde que los costos
g ; Ll Ld L
— variables son unitarios.
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Kei 
Alquiler del local 

Kei 
Seguros 

Kei 
Salarios 

Kei 
Mantenimiento de los equipos 

Kei 
Impuestos 

Kei 
Agua 

Kei 
Luz 

Kei 
Costos de envío 

Kei 
Publicidad y marketing 

Kei 
Materiales de producción 

Kei 
Suministros y consumibles 

Kei 
Embalaje 

Kei 
Entre 10.000mil , 15.000mi y 20.000mil colones 

Kei 
Mantenimiento de los equipos 

Kei 
Agua 

Kei 
Luz 

Kei 
Costos de envío 

Kei 
Embalaje 

Kei 
Suministros y consumibles 

Kei 
Seguros 

Kei 
Impuestos 

Kei 
Salarios 

Kei 
Publicidad y marketing 

Kei 
Entre 10.000mil , 15.000mi y 20.000mil colones 

Kei 
Materiales de producción 

Kei 
Alquiler del local 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
— = J

unidades

Punto de equilibrio

monetario — [ S ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Kei 
740,000

Kei 
840,000

Kei 
740,000

Kei 
840,000
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

——ram=idaTalEraYalVala W - -

iy (10 (AT CI A L e

—-~mymaTATaTaViTATaYamarar——

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Kei 
Equipos de Producción y Maquinaria

Kei 
Inventario de Materias Primas

Kei 
Mobiliario de Oficina y Almacén

Kei 
Cuentas por pagar

Kei 
Impuestos por pagar 

Kei 
Salarios y beneficios por pagar 

Kei 
Intereses por pagar 

Kei 
Deudas a corto plazo 

Kei 
Equipos de Producción y Maquinaria

Kei 
Intereses por pagar 

Kei 
Inventario de Materias Primas

Kei 
Deudas a corto plazo 

Kei 
Cuentas por pagar

Kei 
Impuestos por pagar 

Kei 
Salarios y beneficios por pagar 

Kei 
Mobiliario de Oficina y Almacén
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al
consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Kei 
En Costa Rica hay Diseños de Marcela Calvo esta empresa costarricense se especializa en moda y accesorios personalizados.

Kei 
Permitiendo a los clientes colaborar en el diseño de sus prendas.

Kei 
También esta estampas K una opción similar.

Kei 
Contrado (Reino Unido): Permite a los clientes crear y personalizar ropa y accesorios con sus propios diseños.

Kei 
En otros países 

Kei 
Society6 (Estados Unidos): Una plataforma donde artistas pueden vender sus diseños en una variedad de productos, incluyendo ropa y artículos para el hogar.

Kei 
Spreadshirt (Alemania): Ofrece servicios de personalización de ropa y accesorios, permitiendo a los usuarios cargar sus propios diseños.

Kei 
Printful (Estados Unidos): Proporciona servicios de impresión bajo demanda para crear y vender productos personalizados, incluyendo ropa con diseños únicos.

Kei 
TeeSpring (Estados Unidos): Especializada en la creación de camisetas personalizadas y otros productos de ropa, donde los usuarios pueden diseñar y vender sus propios productos.

Kei 
Contrado (Reino Unido): Permite a los clientes crear y personalizar ropa y accesorios con sus propios diseños.

Kei 
Society6 (Estados Unidos): Una plataforma donde artistas pueden vender sus diseños en una variedad de productos, incluyendo ropa y artículos para el hogar.

Kei 
Permitiendo a los clientes colaborar en el diseño de sus prendas.

Kei 
En Costa Rica hay Diseños de Marcela Calvo esta empresa costarricense se especializa en moda y accesorios personalizados.

Kei 
Printful (Estados Unidos): Proporciona servicios de impresión bajo demanda para crear y vender productos personalizados, incluyendo ropa con diseños únicos.

Kei 
En otros países 

Kei 
También esta estampas K una opción similar.

Kei 
Spreadshirt (Alemania): Ofrece servicios de personalización de ropa y accesorios, permitiendo a los usuarios cargar sus propios diseños.

Kei 
TeeSpring (Estados Unidos): Especializada en la creación de camisetas personalizadas y otros productos de ropa, donde los usuarios pueden diseñar y vender sus propios productos.
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.
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Importancia de las obligaciones tributarias:
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cComo se liquida una empresa?
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Kei 
Las obligaciones tributarias son fundamentales porque proporcionan los ingresos necesarios para que el Estado financie servicios públicos esenciales como salud, educación e infraestructura. Además, promueven la equidad al redistribuir recursos según la capacidad económica, permiten regular la economía y contribuyen a la estabilidad económica. Cumplir con estas obligaciones fortalece el estado de derecho y la democracia al asegurar que todos contribuyan equitativamente al sostenimiento del gobierno y la sociedad.

Kei 
La liquidación de una empresa es el proceso de cierre definitivo, ya sea voluntario o forzoso. Involucra la designación de un liquidador, inventario y valuación de activos y pasivos, pago de deudas según un orden legal, distribución de activos restantes entre accionistas, cancelación de registros legales y fiscales, y finalmente, el cierre oficial de la empresa tras un informe final aprobado.

Kei 
Las obligaciones tributarias son fundamentales porque proporcionan los ingresos necesarios para que el Estado financie servicios públicos esenciales como salud, educación e infraestructura. Además, promueven la equidad al redistribuir recursos según la capacidad económica, permiten regular la economía y contribuyen a la estabilidad económica. Cumplir con estas obligaciones fortalece el estado de derecho y la democracia al asegurar que todos contribuyan equitativamente al sostenimiento del gobierno y la sociedad.

Kei 
La liquidación de una empresa es el proceso de cierre definitivo, ya sea voluntario o forzoso. Involucra la designación de un liquidador, inventario y valuación de activos y pasivos, pago de deudas según un orden legal, distribución de activos restantes entre accionistas, cancelación de registros legales y fiscales, y finalmente, el cierre oficial de la empresa tras un informe final aprobado.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

B TSI, I VOIS UC 1= CHIPTe==S To TCP= TGO Neey

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

. Quién lo hace?
(Responsables)



Kei 
Queremos que nuestros clientes se sientan cómodos a la hora de usar alguna de nuestras prendas en la que ellos aportaron para que sean únicas 

Kei 
Para familias que desean querer diseños únicos para su armario , para empresas que quieren uniformes con un toque personalizado para sus empleados para artistas que desean ver sus ilustraciones planteadas en una prenda de ropa 

Kei 
Ofrecer productos altamente personalizados que satisfacen las preferencias y necesidades específicas de cada cliente, fomentando una fuerte conexión emocional con la marca.

Kei 
Diferenciarse de la competencia al ofrecer prendas verdaderamente únicas que no se pueden encontrar en ningún otro lugar.

Kei 
Crear y mantener una plataforma en línea donde los clientes puedan diseñar sus propias ilustraciones y aplicarlas a las prendas.

Kei 
Desarrollar y ejecutar campañas de marketing en redes sociales, SEO, SEM y publicidad online para atraer y retener clientes.

Kei 
Meta: Alcanzar una tasa de satisfacción del cliente del 95% o superior.

Kei 
Introducir al menos dos nuevas tecnologías o métodos de personalización al año.

Kei 
Resultado: Aumento de la lealtad del cliente, incrementando las compras repetidas en un 30% dentro del primer año.

Kei 
Oferta de productos innovadores y atractivos que mantengan el interés y la satisfacción de los clientes.


Kei 
1.	Satisfacción del Cliente
2.	Crecimiento de Ventas
3.	Diferenciación de Marca
4.	Innovación Continua
5.	Expansión Internacional
6.	Sostenibilidad
7.	Engagement en Redes Sociales

Kei 
Es un proyecto a largo plazo primero tengo que encontrar diseñadores de las prendas equipos de marketing etc.

Kei 
El mercado de la moda enfrenta una creciente demanda de productos personalizados que reflejen la individualidad y creatividad de los consumidores. Sin embargo, la mayoría de las empresas de ropa no ofrecen opciones de personalización a gran escala, lo que deja un vacío en el mercado para los clientes que buscan prendas únicas y personalizadas.


Kei 
La mayoría de las marcas de moda ofrecen productos estandarizados que no permiten a los clientes expresar su creatividad o personalidad única.

Kei 
Por el momento solo soy yo pero mas adelante hay que buscar quien me apoye 

Kei 
Diferenciarse de la competencia al ofrecer prendas verdaderamente únicas que no se pueden encontrar en ningún otro lugar.

Kei 
Queremos que nuestros clientes se sientan cómodos a la hora de usar alguna de nuestras prendas en la que ellos aportaron para que sean únicas 

Kei 
Para familias que desean querer diseños únicos para su armario , para empresas que quieren uniformes con un toque personalizado para sus empleados para artistas que desean ver sus ilustraciones planteadas en una prenda de ropa 

Kei 
Desarrollar y ejecutar campañas de marketing en redes sociales, SEO, SEM y publicidad online para atraer y retener clientes.

Kei 
Ofrecer productos altamente personalizados que satisfacen las preferencias y necesidades específicas de cada cliente, fomentando una fuerte conexión emocional con la marca.

Kei 
1.	Satisfacción del Cliente
2.	Crecimiento de Ventas
3.	Diferenciación de Marca
4.	Innovación Continua
5.	Expansión Internacional
6.	Sostenibilidad
7.	Engagement en Redes Sociales

Kei 
Resultado: Aumento de la lealtad del cliente, incrementando las compras repetidas en un 30% dentro del primer año.

Kei 
El mercado de la moda enfrenta una creciente demanda de productos personalizados que reflejen la individualidad y creatividad de los consumidores. Sin embargo, la mayoría de las empresas de ropa no ofrecen opciones de personalización a gran escala, lo que deja un vacío en el mercado para los clientes que buscan prendas únicas y personalizadas.


Kei 
Crear y mantener una plataforma en línea donde los clientes puedan diseñar sus propias ilustraciones y aplicarlas a las prendas.

Kei 
Es un proyecto a largo plazo primero tengo que encontrar diseñadores de las prendas equipos de marketing etc.

Kei 
Por el momento solo soy yo pero mas adelante hay que buscar quien me apoye 

Kei 
Oferta de productos innovadores y atractivos que mantengan el interés y la satisfacción de los clientes.


Kei 
Meta: Alcanzar una tasa de satisfacción del cliente del 95% o superior.

Kei 
Introducir al menos dos nuevas tecnologías o métodos de personalización al año.

Kei 
La mayoría de las marcas de moda ofrecen productos estandarizados que no permiten a los clientes expresar su creatividad o personalidad única.
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