




Un marketplace local es una plataforma digital que facilita
la compra y venta de productos o servicios entre negocios

locales y consumidores dentro de una comunidad
geográficamente definida, como una ciudad, barrio o

región específica. Este tipo de marketplace se enfoca en
conectar a los vendedores locales con los compradores

locales, promoviendo el comercio dentro de una
comunidad cercana 



Conectar a productores locales con consumidores
conscientes, promoviendo la sostenibilidad y el desarrollo
económico de las comunidades a través de un comercio

justo y accesible

Ser la plataforma líder que impulsa el crecimiento de las economías
locales, fomentando una red vibrante y sostenible de productores y

consumidores comprometidos con la calidad, la autenticidad y el
bienestar comunitario
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La sostenibilidad social en un marketplace de productos
locales se centra en asegurar que las actividades del

marketplace contribuyan al bienestar de las comunidades
locales, promoviendo la equidad, la inclusión y el desarrollo

sostenible.

sostenibilidad ambiental para un marketplace local es integrar
prácticas responsables que minimicen el impacto ambiental de

sus operaciones y promuevan un consumo más consciente y
ecológico. Esto no solo ayuda a proteger el medio ambiente,
sino que también puede mejorar la reputación del servicio

sostenibilidad económica para un marketplace local es
garantizar la viabilidad financiera a largo plazo de la plataforma,

proporcionando valor tanto a los vendedores como a los
compradores, y contribuyendo al desarrollo económico de la

comunidad local.
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Impacto Directo en la
Economía Local

Fortalecimiento de la
Comunidad

Ofrecer la opción de recoger
los productos en una tienda

física local, eliminando
completamente los costos de

envío y aumentando la
conveniencia para los

clientes.

Pecroogla: Proemas tecitos 0
interrupciones en la plataforma
pueden afectar la experiencia
del usuario y la confianza en el

servicio
Visibilidad y Reconocimiento
Limitados: Puede ser difícil

competir con grandes
marketplaces globales que

tienen una marca establecida y
recursos

significativos
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Conéctate con lo mejor de tu ciudad, sin salir de casa.”



alquiler de oficinas
y almacenes

₡80mil

Agua₡10mil

Electricidad₡20mil
Papelería y
material de

oficina ₡20mil

Patrocinios (20mil

viajes de negocios₡35

Gastos de envío ₡15mil

Publicidad₡10mil

300.000



79,56

221



Equipo tecnológico 

Oficinas

Base De usuarios 
Listados de productos o

servicios 

Préstamos 

Salarios

Seguros 
Obligaciones fiscales 

Sostenibilidad financiera 



Área Geográfica: Dependiendo de la ubicación del
marketplace local, la competencia directa puede

variar. En áreas urbanas densamente pobladas, es
probable que haya más competencia que en

áreas rurales o menos pobladas.
Segmento de Mercado: El tipo de productos o

servicios ofrecidos por el marketplace local
afectará la cantidad de competencia. Por ejemplo,

un marketplace que se especializa en alimentos
orgánicos tendrá una competencia diferente a
uno que se centra en artículos de moda local.

Hay varios tipos de marketplaces locales, desde
aquellos que ofrecen una amplia gama de

productos y servicios hasta aquellos que se
centran en nichos específicos como artesanías
locales, productos agrícolas frescos, servicios

profesionales, etc.



las obligaciones tributarias son esenciales para el
funcionamiento de cualquier economía moderna,

ya que no solo proporcionan los recursos
necesarios para el gobierno, sino que también

promueven la equidad, regulan la actividad
económica y contribuyen al bienestar social y

ambiental.

Una empresa se liquida con un proceso
formal que implica cerrar todas las

operaciones comerciales de manera
ordenada y distribuir sus

activos entre los
acreedores y accionistas.



el tema del marketplace local abarca cómo utilizar la tecnología digital para
 apoyar y fortalecer el comercio dentro de una comunidad específica,

promoviendo el desarrollo económico local y cultivando relaciones más
profundas entre los negocios y los residentes.

papel crucial en el apoyo a las economías locales, la promoción de la
diversidad y la innovación, y la construcción de comunidades más fuertes y

sostenibles.

Los vamos hacer para Vendedores Locales: Incluye a empresas,
productos, y cualquier negocio o empresa que desee expandir
su alcance para llegar más clientes dentro de su comunidad.

promover y facilitar el comercio
entre negocios locales y

consumidores
dentro de una comunidad

específica, beneficiando tanto a
los vendedores locales como a
los residentes al fomentar un

ambiente económico más
robusto y conectado.

Definir claramente
quiénes son los
consumidores

locales a los que se
desea alcanzar y

entender sus
necesidades y

preferencias de
compra.

Aumentar el número de
usuarios registrados en la

plataforma, tanto
compradores como
vendedores locales.

Contribuir positivamente a
la economía local mediante
el apoyo a negocios locales
y la creación de empleos.

Que necesitamos
Cumplimiento Legal y

Regulatorio
Plataforma Tecnológica

Plataforma de Pagos
Seguros

Cuando lo vamos
hacer, cuando

nuestro servicio de
marketplace tenga
mcomo exto yo par
muchas personas

la creación y gestión exitosa de un
marketplace local

requiere de un esfuerzo
coladinato entre varie equipos y

funciones, cada uno
desempeñando un papel crucial
para asegurar el crecimiento y la

sostenibilidad del negocio.




