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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e DEIN N O

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Un marketplace local es una plataforma digital que facilita
la-compray venta de productos 0 Servicios entre negocios
locales y consumidores dentro de una comunidad
geograficamente definida, como una ciudad, barrio o
region especifica. Este tipo de marketplace se enfoca en
conectar a los vendedores locales con los compradores
locales, promoviendo el comercio dentro de una
comunidad cercana

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.
Mision: _
Conectar a productores locales con consumidores
conscientes, promoviendo la sostenibilidad y el desarrollo

econdmico de las comunidades a través de un comercio
justo y accesible

Vision: , . o ,
Ser la plataforma lider que impulsa el crecimiento de las economias
locales, fomentando una red vibrante y sostenible de productoresy

consumidores comprometidos con la calidad, 1a autenticidad y el

bienestar comunitario

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Direcciéon
ejecutiva

Oberaciones

REeCcuUrsa@s
S

ecnologia
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
La sostenibilidad social en un marketplace de productos

locales se centra en asegurar que las actividades del
marketplace contribuyan al bienestar de las comunidades

locales, promoviendo la equidad, la inclusion y el desarrollo

sostenible

Sostenibilidad ambiental:
bilidad ambiental cetolace local es

practicas responsables que minimicen el impacto ambiental de
SUS operaciones y promuevan un consumo mas consciente y
ecoldgico. Esto no solo ayuda a proteger el medio ambiente,
sino que también puede mejorar la reputacion del servicio

Sostenibilidad economica:
bilidad , cetolace local

rantizar la viabili financiera a lar laz la plataforma,
proporcionando valor tanto a los vendedores como a los
compradores, y contribuyendo al desarrollo econémico de la
comunidad local.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Asociacio
nesy
Camaras
de
omercio
Locales
Socios

ogistico
Provee
dores
Vende
dores

Actividades
clave

Relaciones con
la Comunidad
Mantenimient
o}
dela
Plataforma
Andlisis de
datos y Mejora
Continua

Recursos
clave

Oficinas
Materiales de
Capacitaciéon
Tecnologiay
Herramientas
Relaciones con
Proveedores y

Socios

Propuesta
de valor

Persona
lizada

Varieda
dy
alidad de
Product
OS

Relacién confl Segmento

el cliente

Educacion
Eventosy
Actividades
Comunitari
as
Seguridad y

Canales

Canales
digitales
Comunida
esy grupos
locales
Tecnologi

de clientes

Consumi
do res
Individua
le
Compra
des
Conscien

Canales
Sostenibl
e
Clientes

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Comisiones por venta
Publicidad y marketing
Servicios adicionales

Desarrollo y mantenimiento
Operaciones y logistica
Costos legales y administrativos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas

Economia Local
Fortalecimiento de la
Comunidad
Ofrecer la opcion de recoger
los productos en una tienda
fisica local, eliminando
completamente los costos de
envio y aumentando la
conveniencia para los
clientes.

Uso de Tecnologia
Avanzada
Personalizaciony
Experiencia del
Cliente
Crecimiento del
Comercio

Q—v Oportunidades

Debilidades ’D)

Pecroogla: Proemas tecitos 0
interrupciones en la plataforma
pueden afectar la experiencia
del usuario y la confianza en el
servicio
Visibilidad y Reconocimiento
Limitados: Puede ser dificil
competir con grandes
marketplaces globales que
tienen una marca establecida 'y
recursos
significativos

Logisticos y de
Entrega
Problemas de
Seguridad y
Privacidad
Competencia de
Grandes
Marketplaces

Amenazas j

la presentacion “Qué me

D icencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi

primer N— l '
emprendimiento

MarketPlace

Conéctate con lo mejor de tu ciudad, sin salir de casa.”

Slogan ~__  »

Colores

principales de mi
marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

alquiler de oficinas

I . . .
. ya;;‘;ff{fes . Patrocinios (20mil
Agua¢l1 Omil viajes de negocios#35
.EleCtI’ICIdadﬂZOmll . Gastos de envio ¢15mil
Papeleriay
material de Publicidad¢10mil

oficina ¢20mil

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(L 300.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades — [ 79,56 ]

Punto de equilibrio

monetario — [@ 221 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, No es necesario poner el valor monetario de los

MisMos.

Activos

.Equipo tecnologico
Oficinas

.Base De usuarios

Listados de productos o
servicios

Pasivos

. Préstamos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
Area Geografica: Dependiendo de la ubicacion del
marketplace local, la competencia directa puede
o En 2 | I blad
babl | , .
—————areas ruralesomenospobladas.———
—Segmento de Mercado: El tipo de productoso
servicios ofrecidos por el marketplace local
afectara la cantidad de competencia. Por ejemplo,
un marketplace que se especializa en alimentos

organicos tendra una competencia diferente a
uno que se centra en articulos de moda local

centran en nichos especificos como artesanias
locales, productos agricolas frescos, servicios
profesionales, etc.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:
las obligaciones tributarias son esenciales para el
funcionamiento de cualquier economia moderna,

ya-gque-no-solo proporcionanlos recursos

necesarios para el gobierno, sino que tambiéen
promueven la equidad, regulan la actividad
economica y contribuyen al bienestar social y
ambiental.

;.Como se liquida una empresa?

Una empresa se liquida con un proceso
formal-qgue-implica-cerrar todas-las
operaciones comerciales de manera

ordenada y distribuir sus
activos entre los
acreedores y accionistas.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

promover y facilitar el comercio
entre negocios locales y
consumidores
dentro de una comunidad
especifica, beneficiando tanto a
los vendedores locales como a
los residentes al fomentar un
ambiente econémico mas
robusto y conectado.

¢ Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Que necesitamos
Cumplimiento Legal y
Regulatorio
Plataforma Tecnolégica
Plataforma de Pagos
Seguros

el tema del marketplace local abarca cémo utilizar la tecnologia digital para
apoyar y fortalecer el comercio dentro de una comunidad especifica,
promoviendo el desarrollo econémico local y cultivando relaciones mas
profundas entre los negocios y los residentes.

papel crucial en el apoyo a las economias locales, la promocién de la
diversidad y la innovacion, y la construccién de comunidades mas fuertes y
sostenibles.

Los vamos hacer para Vendedores Locales: Incluye a empresas,
productos, y cualquier negocio o empresa que desee expandir
su alcance para llegar mas clientes dentro de su comunidad.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Definir claramente
quiénes son los
consumidores

locales a los que se

desea alcanzary
entender sus
necesidadesy
preferencias de
compra.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Cuando lo vamos
hacer, cuando
nuestro servicio de
marketplace tenga
mcomo exto yo par
muchas personas

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Aumentar el nimero de
usuarios registrados en la
plataforma, tanto
compradores como
vendedores locales.
Contribuir positivamente a
la economia local mediante
el apoyo a negocios locales
y la creacién de empleos.

¢Quién lo hace?
(Responsables)

la creacion y gestion exitosa de un
marketplace local
requiere de un esfuerzo
coladinato entre varie equipos y
funciones, cada uno
desempefiando un papel crucial
para asegurar el crecimiento y la
sostenibilidad del negocio.
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