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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Vender ropa o peluches echos de

lana o crochet




Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:
materiales
Vision:

Poder empezar a emprender en 3.

MesSes

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

o(estudiante




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

para alguien o por ¢ usto,ya que son
H i : |

Sostenibilidad ambiental:

Esto no usa nada

reciclable

I T TSN 1T

Sostenibilidad economica:

Esto varia de precios por tamafosy

éﬁmsenos$mecux&qUE4uﬂamalseLaccesﬂﬂes

g@ara cualqmer pPersona con cualqmer

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




—= Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
de valor el cliente de clientes

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

edios para manejaf| distintos medios
ndes cantidades
——de informacion empresa
== Recuerda: En la presentauon “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
Z i: necesaria para completar esta actividad.




Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Acciones AcCclones
efectivas,para Internas que
satisfacer las funcionan

necesidades ¢ dentro de la
' empresa com

Cuando el

gerente logra externos no
identifocar las an positivos

Q:l innta lAae j
Oportunidades Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Podras encontrar

slogan ~__~  elregaloperfecto—

decrochet —

Colores A |
principales de mi ZUl.
marca ~ N
empresarial

Blanco!

Verde.

- - -

°
o q
) . |

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

O @ 4 Unidades
Mantenimiento de lana. $2 mil
® de la tienda en linea ® 4 Tela. $2 mil
Conexion a internet
® $20 mil ®
@ 'ransporte domiciliarig
$10 mil

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[@ 38-mil ]

|
i
Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades — £.7_ 5 J

Punto de equilibrio

oo —— (@ 75 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
@La cuenta @ Deudas
@de internet @ El inventario

@ Transporte @ Salario
para el ® mas

domicilio @ ateriales
para el
® producto

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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= Actividad #10

—_— =

———

_— =

————

= Investigue cuantos productos o servicios existen en el

—=> mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

—

== Exiten demasiados ,ya que es un

== diferentes y ubicaciones
—— diferentes

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
— = elegir y contribuye a
S bajf';\r los preciosy
— = mejorar la calidad.
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Actividad #11

vV

Vv

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

VvV
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Importancia de las obligaciones tributarias:
la economia del pais y se lleva
una regularidad o control de
presupuestos-en-una-empresa.
Cumple necesidades
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cComo se liquida una empresa?

Extincion de la empresa o0 hegocio
la compania saldara todas las
deudas pendientes frentea
terceros, cobrara los créditos
pendientes frente a sus deudores
y,-por-ultimo, repartirael

patrimonio que aun quede en la
empresa entre los socios.
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—
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Guia para planear Yo Emprendo

Emprender,para esto se
conlleva muchas cosas.
Porgue nos ayudara a
tener nuestro primer

negocio.

Para el publico,para todo

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)

Ponerlo en
practica

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Mediante un
cronograma
gue nos
permita llevar
un orden en

actividades ¢«

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)
Tener un primer
negocio,para un
dia en futuro
tener algo mas
grande

. Quién lo hace?
(Responsables)

Nosotros
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Bastante util este curso yo emprendo,me sirvo
Bastante,ya que no sabia la mayoria de cosas que

A voal imi
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