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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

eand efinicic . .

es cualquier actividad, trabajo u ocupacién que
se realiza con el fin de obtener una ganancia
econdmica, es decir, que se lleva a cabo con
la intencion de producir dinero.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Empleando una definición estricta, un negocio es cualquier actividad, trabajo u ocupación que se realiza con el fin de obtener una ganancia económica, es decir, que se lleva a cabo con la intención de producir dinero.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

ision: o .
ocinar y vender comida junto con mi familia

| | . I

Vision:

La vision de mi emprendimiento es mejorar la
economia del hogar y ganar dinero para mis
cosas personales

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Emprendedor uno

Vendedor ocinera
ocinero 2 ocinero 3 ocinero 4


Cocinar y vender comida junto con mi familia ,para poco a poco avanzar a algo más grande y profesional 

La visión de mi emprendimiento es mejorar la economía del hogar y  ganar dinero para mis cosas personales 

Emprendedor uno

Vendedor 

Gerente 

Cocinera 

Cocinero 2

Cocinero 3

Cocinero 4


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Va a ayudar a las personas que no les alcanza
0 que no tienen los meédios para comprar
comida en otros lugares disfrutar de algo
bueno rico y barato

Sostenibilidad ambiental:

No va a contaminar casi nada ya que se

prepara-con-ingredienteslimpios-ademas————

Sostenibilidad economica:

. .
ejorara IEI[. =conomia en E: “Dg.al' ya quel

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Va a ayudar a las personas que no les alcanza o que no tienen los médios para comprar comida en otros lugares disfrutar de algo bueno ,rico y barato

No va a contaminar casi nada ya que se prepara con ingredientes limpios además 

Mejorará la economia en el hogar ya que generará dinero que sera de micha ayuda


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades J Propuesta Relaciéon con
clave de valor el cliente

Segmento
de clientes

Herramientdl BEscucha y
Para saber | BOfrece

que diferendld Soluciones
A un modelc

nvestigacio
De producto
Publicidad

Droceso que

Y cuales so
Las cualidade

Recursos Del negociofl Ke:LEIES
clave

inancieras

Representan las
Diferentes formas
En las que una
Empresa se conect
Con sus clientes

Fuentes de ingresos

Se basa en que una empresa comercializa sus produgtos
0 servicios con los clientes y a su vez estos devuelve
una suma de dinero a cambio de ese producto o servigio.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Proveedores
Fabricantes
Distribuidores
Aliados
Estratégicos
Instituciones 
Financieras

Investigación 
De productos 
Publicidad 


Herramienta 
Para saber 
que diferencia 
A un modelo 
De su 
Competencia 
Y cuáles son 
Las cualidades 
Del negocio 

Escucha y 
Ofrece 
Soluciones 
Y se gentil

proceso que permite dividir a los clientes de una empresa en grupos con características comunes como, comportamientos o necesidades 

Son los 
Recurso que
Una
Compañía 
Debe seguir 
Para que
Funcione

Representan las 
Diferentes formas 
En las que una 
Empresa se conecta 
Con sus clientes

documento donde se organizan los gastos de una compañía. 

Se basa en que una empresa comercializa sus productos o servicios con los clientes y a su vez estos devuelven una suma de dinero a cambio de ese producto o servicio.


== Actividad #5

— = Complete la siguiente matriz FODA:

—= (@ Fortalezas Debilidades ’33

Se podra volver hacer un
Negocio grande y solido
Con tiempo, trabajo y dedi

Es poca la gente del empren@iihiento y
no esta tan
Bien ubicado

a gente del lugar podria trate
e copiar la idea del emprendimiento

—_— =
= € J
— Oportunidades Amenazas

— = - Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
—= necesaria para completar esta actividad.


Se podrá volver hacer un 
Negocio grande y sólido 
Con tiempo, trabajo y dedicación 

Es poca la gente del emprendimiento y no está tan
Bien ubicado

Se puede vender bastante y 
Está la oportunidad de agrandar el 
Negocio 

La gente del lugar podría tratar
De copiar la idea del emprendimiento 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Hamburguesas que hacen agua la boca
Slogan ~__ »
Colores
principales de mi Verde Rojo
Mmarca . NN Marron
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Hamburguesas que hacen agua la boca

Verde 

Rojo

Marron
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el

i
== precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

- monetario de cada costo (fijo y variable).
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——— El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @2000 hamburguesas sencilla

i

-> Recuerde que los costos
—
— variables son unitarios.
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2000

1500

2500

2000

1500

2500

 2000 hamburguesas sencillas


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades 1000 J
Punto de equilibrio
monetario > 1500

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


1000

1500


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. Salarios pendientes ‘ Propiedades
‘ Impuestos a pagar . Lugar
‘ Prestamos bancarios ‘ Equipos intangibles

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Salarios pendientes 

Impuestos a pagar 

Prestamos bancarios 

Propiedades 

Lugar 

Equipos intangibles 
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Mcdonalds ,KFC, pizza hut ,wendys
Y todo tipo de venta de comida

rapida

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Mcdonalds ,KFC, pizza hut ,wendys

Y todo tipo de venta de comida rápida 


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:
El cumplimiento tributario garantiza
{3 individ
contribuyan de manera proporcional
a su capacidad economica.

cComo se liquida una empresa?

La Liquidacion de Empresas es un
procedimiento judicial cuyo objeto es

__la venta rapida y eficiente de los

se-ha-vuelto-inviable
TAMITCO

a sus acreedores.



El cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica. 

La Liquidación de Empresas es un procedimiento judicial cuyo objeto es la venta rápida y eficiente de los bienes de la Empresa Deudora que se ha vuelto inviable económicamente, con el objeto pagar a sus acreedores.


Guia para planear Yo Emprendo

Mejorar como personas y mejorar

Porque nos ayuda a la vida adulta y a como llevar una
empresa o0 un emprendimiento

2ara mi,mis amigos,mi familia

. . . ograr un buen trabajo comung
Para aprender a llevar Guias y cuestionarios huen yo emprendo y

Una empresa y a como
Manejar problemas

Un celular Los estudiantes de deci

Una computadora Entre marzo a junio
Y internet



Mejorar como personas y mejorar
Nuestra vida

Porque nos ayuda a la vida adulta y a como llevar una empresa o un emprendimiento 

Para mí,mis amigos,mi familia

Para aprender a llevar 
Una empresa y a como
Manejar problemas 

Guías y cuestionarios

Lograr un buen trabajo comunal y un buen yo emprendo y 
Por ende un buen emprendimiento 

Un celular 
Una computadora 
Y internet 

Entre marzo a junio 

Los estudiantes de decimo
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