




Negocio de vendedor de pulseras: La idea principal sería vender 

pulseras hechas a mano por mí y algunos colaboradores de 

temáticas, ya sean personalizadas por los clientes o con diseños

originales creados por nosotros

Y en un futuro podemos empezar a diseñar otro tipo de accesorios

como aretes, collares, etc.

Ya que queremos proveer a nuestros clientes con pulseras únicas

 y de alta calidad que no solo complementen su estilo personal, 

sino que también cuenten historias significativas.



Comprometernos a utilizar materiales sostenibles y a apoyar a 

comunidades locales en el proceso de fabricación, asegurando 

compra contribuya positivamente tanto al cliente como al medio ambiente.

Ser reconocidos como el líder en el mercado de pulseras, conocidos 

conocidos por nuestra innovación en diseño y compromiso con la 

calidad. Queremos inspirar a las personas a expresar su individualidad 

a través de nuestros productos
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Uso de materiales sostenibles: Utilizar materiales reciclados, orgánicos o de fuentes renovables para la fabricación de las pulseras, minimizando así el impacto ambiental.

Condiciones laborales justas: Garantizar condiciones laborales seguras y justas para los trabajadores involucrados en la producción de las pulseras.

Cadena de suministro ética: Establecer relaciones con proveedores que compartan valores de responsabilidad social y ambiental.



-Proveedores de materiales
-Fabricantes o talleres de producción
-Diseñadores
-Distribuidores 
-Organización de comercio justo o sostenibilidad
-Clientes y consumidores finales

-Diseño de productos
-Fabricación y producción
-Marketing y promoción
-Venta y distribución
-Atención al cliente

-Materiales para las pulseras
-Herramientas de fabricación
-Canales de distribución
-Finanzas y capital
-Compromiso con la sostenibilidad

Nuestras pulseras son diseñadas con materiales de alta calidad y artesanía experta, asegurando durabilidad y estilo. Valoramos la sostenibilidad, utilizando materiales eco-amigables y apoyando a comunidades locales en el proceso. Con cada pulsera, no solo adquieres un accesorio de moda, sino también un símbolo de compromiso con la calidad, la ética y la individualidad.

La relación con el cliente en un negocio de pulseras es crucial para mantener la satisfacción del cliente, fomentar la lealtad y construir una reputación positiva.

-Tienda propia en línea
-Redes sociales
-Tiendas físicas
-Publicidad digital

Es importante realizar investigaciones de mercado y análisis para identificar los segmentos de clientes más relevantes y adaptar las estrategias de marketing y producto para satisfacer sus necesidades y preferencias específicas. Segmentar el mercado de esta manera permite al negocio de pulseras dirigir sus esfuerzos de manera más efectiva y captar la atención de los clientes adecuados.

-Costo de materiales
-Costo de fabricación
-Costo de marketing
-Costo de distribución


-Venta directa al consumidor
-Ventas al por mayor
-Personalización y servicios adicionales
-Accesorios complementarios 



-Diseño único y creativo: Capacidad para desarrollar diseños originales y atractivos que se diferencien de la competencia y atraigan a los clientes por su estilo y originalidad.
-Calidad de los materiales y artesanía: Utilización de materiales de alta calidad y procesos de fabricación artesanales o cuidadosamente seleccionados que garantizan la durabilidad y la estética de las pulseras.
-Flexibilidad en la personalización: Ofrecimiento de opciones de personalización que permiten a los clientes crear pulseras únicas según sus preferencias, como grabados personalizados, opciones de color o combinación de materiales.

-Diseño único y creativo: Capacidad para desarrollar diseños originales y atractivos que se diferencien de la competencia y atraigan a los clientes por su estilo y originalidad.
-Calidad de los materiales y artesanía: Utilización de materiales de alta calidad y procesos de fabricación artesanales o cuidadosamente seleccionados que garantizan la durabilidad y la estética de las pulseras.
-Flexibilidad en la personalización: Ofrecimiento de opciones de personalización que permiten a los clientes crear pulseras únicas según sus preferencias, como grabados personalizados, opciones de color o combinación de materiales.

-Crecimiento del mercado de accesorios: El mercado de accesorios, incluyendo pulseras, continúa creciendo globalmente debido a la creciente demanda de productos de moda y personalización.
-Tendencias de moda y estilos cambiantes: La capacidad para adaptarse rápidamente a las tendencias emergentes de moda y estilos de vida, ofreciendo diseños que estén en sintonía con las preferencias actuales de los consumidores.
-Personalización y productos exclusivos: Aprovechar la tendencia hacia la personalización de productos, permitiendo a los clientes crear pulseras únicas según sus gustos y preferencias.

-Competencia intensa: La presencia de numerosos competidores que ofrecen productos similares puede dificultar la diferenciación y reducir los márgenes de beneficio.
-Cambios en las tendencias de moda: Las fluctuaciones en las preferencias de los consumidores y las tendencias de moda pueden hacer que los productos existentes se vuelvan menos atractivos, afectando las ventas y la demanda.
-Costos de materiales: Variaciones en los costos de los materiales utilizados para fabricar las pulseras, especialmente si hay aumentos inesperados que afectan los márgenes de beneficio.
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Alquiler de local: 120 mil

Servicios públicos: 10 mil

Salario del personal: 15 mil

Marketing: 15 mil

Materiales: 15-30 mil

Costo de fabricación: 10 mil

Costo de empaque: 15 mil

Costo de envío: 5 mil

Descuentos:10 mil
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Venta directa al consumidor

Ventas al por mayor

Personalización y servicios adicionales

Suscripciones y membresías

Venta en eventos y pop-up stores

Ventas corporativas y de regalos

Accesorios complementarios

Talleres y eventos especiales

Publicidad y patrocinios

Venta de productos digitales

Afiliaciones y programas de referidos

Publicidad en sitio web

Venta de derechos de propiedad intelectual

Ingresos por membresía o suscripción

Venta de kits de fabricación de pulseras

Venta de espacios de publicidad en eventos

Ingresos por alquiler de equipos 

Programas de dropshipping

Venta de franquicias



No hay una cifra exacta disponible sobre cuántos negocios de venta de pulseras existen a nivel mundial o nacional, ya que esto puede variar considerablemente dependiendo de diversos factores como la ubicación geográfica, el tamaño del mercado local, la popularidad de la joyería artesanal, la moda y las tendencias de consumo, entre otros.
Sin embargo, es posible encontrar una amplia variedad de negocios que se dedican a la venta de pulseras en diferentes formas y estilos. Estos negocios pueden incluir desde pequeñas tiendas locales, boutiques especializadas, tiendas en línea, hasta grandes cadenas de joyería y comerciantes que venden a través de plataformas de ecommerce.



Las obligaciones tributarias no solo son fundamentales para el funcionamiento eficiente de un país y el bienestar de sus ciudadanos, sino que también juegan un papel crucial en el desarrollo económico, la estabilidad y el cumplimiento legal. Por lo tanto, es importante que tanto individuos como empresas comprendan sus responsabilidades fiscales y las cumplan de manera correcta y oportuna.

La decisión de liquidar la empresa puede ser tomada por los accionistas en una reunión especial o asamblea general. Se debe aprobar formalmente la disolución de la empresa y nombrar a una persona o un comité para supervisar el proceso de liquidación.
Una vez completada la liquidación y la distribución de activos, se presentan los documentos finales ante las autoridades competentes para cancelar la existencia legal de la empresa. Esto incluye la cancelación de registros comerciales, fiscales y otras licencias o permisos.



Crear pulseras y accesorios para personas a las que les guste usarlos

Queremos que las personas que las compren asocien cada pulsera con un momento importante en sus vidas

Son para todos los públicos, desde niños hasta adultos mayores

Para que los clientes puedan personalizar sus pulseras y tengan una manera más especial y única para guardar sus recuerdos que con simples fotos en la galería 

Crear pulseras con diferentes diseños o diseños personalizados pedidos por  los clientes por alguna ocasión especial o algún regalo

Lograr la satisfacción de los clientes con una buena calidad en los materiales utilizados para la creación de las pulseras 

Hilos y piezas de distintos colores y formas 

Lo óptimo sería hacerlo los 7 días de la semana ya que no es un trabajo que requiera mucho esfuerzo y se podría realizar con facilidad

El dueño del negocio y todos sus colaboradores






