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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e DEIN N O

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de negocio es ofrecer un servicio de

ufias. Dénde se ofresera una variedad de

servicios tales como: manicura, pedicura, spa

para manos y pies. Nuestro objetivo es

satisfacer las necesidades de los clientes

L _J L J -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:

Proporcionar Servicios de manicura y pedicura especializados en el cuido'y

~

satisfactorios y duraderos

Vision:
Nuestra vision es ser el mejor servicio de ufias del
cantén de la unién. Destacamdo por un buen

servicio y cuido de lasufias

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente general: supervisa las
operaciones diarias y coordina los
recursos

Marketing Propietari

Publicidad Fomenta las ventas hegocio
restion de redés adicionales ?l, ‘ toma decisiones

sociales esttrategcas y




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Participa-en.iniciativas locales, como eventos de

recaudacién de fondos o programas educativos sobre
cuidado de las ufias y productos sostenibles.

Sostenibilidad ambiental:

Tener un buen uso de los recursos. eléctricos y del agua
Se utilizan recipientes amigables con el hambiente y no sé
utilizaran productos a base de la crueldad animal o
dafiinos para el medio ambiente

Sostenibilidad economica:

Establecer una economia viable y sostenible
Brindar precios accesibles para los clientes

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Socios
especializados en
productos de
ufias
de buena calidad
y accesibles.
Aplicaciones de
pago en lineay
transportes

Actividades
clave

Gestion de
citas, de
marketing y
ventasy
gestion de
inventario

Recursos
clave

Equipo especializado
inventario de productos
tales como esmaltes,
ldmpara UV, mesas de
trabajos, tratamientos

Estrucutra de costos

Alquiler del local, sueldos del personal

Propuesta
de valor

Se puede
ofrecer
servicios a
domicilioy
calidad en
productosy
servicios

2specializados

Relacion con f Segmento

el cliente

Atencidon

Canales

Redes sociales,
acebook Instagram
tiktok etc

entos comerciales

de clientes

Este
servicio
va
dirigido a
clientes
de todo
tipo,
jévenes o
adultos,
con
servicios
para
novias

Fuentes de ingresos

, costos de productos, marketing y

publicidad

Servicios de unas
tratamientos
oroductos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’D)

Experiencia y habilidades Menos capacidad para

espeoah;adas en tgcnlcas contratar personal.
de manicuray pedicura.
costos de

Con una variedad de T
servicios y uso de productos mantenimiento de
de buena calidad equipo y materiales

pansion de servicio a otr
tratamientos de belleza.
Ofrecer servicios de preferencias de los clientes

Cambios en las

. . hacia otros servicios de
manicura y pedicura a UFias

centros de spa, hoteles 'y aumento en la
.. . competencia local
frecer servicios especiale
para eventos

Q—v Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

MAYITA'S
NAILS

Slogan . Manicuray pedicura con
elegancia y estilo-

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7
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Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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Mis costos fijos Mis costos variables

u:

!

F

r.

F

- : .Alqu”er del |Oca|600000 . Transporte ( si es a domicilio): 13. 000
Salario: 350.000 Esmaltes : 10.000

— E .LUZ/ agua: 100.000 . Tratamientos: 12.000
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I\/Iarketing: 100.000 Provedores: 5.000
i; . Segu ros: 30000 . kits de regalo: 10.000

-
— =
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Servicios especiales: 20.000 Servicio al cliente: 20.000

F

F

r.

F

= .Servicio de internet; 15.000 . Productos varios: 20.000

|

r.

qr

r.

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[@ 18. 000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— | 675 unidades]

Punto de equilibrio

monetario > [@1200.000.00]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9
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Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, No es necesario poner el valor monetario de los
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= mismos.
E Activos Pasivos
; iIn@tarios de materiales @ Cuentas por pagar
@ uentas por cobrar @rrestamos a corto pla;
= Igaciones con provedor& Prestamos a largo pla
_ @opiedades de inversic’)l.El s
&hfculo para el servicio Impuestos
- @  @domicilio ® salarios
. Equipo de manicura .Intereses por pagar
= @  ypedicura @Garantia de los produ
- @ Equipo tecnoldgico @ Pagos de los servicios
- @ Inventario @ Deudas comerciales
== —, Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.
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D Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existen varios servicios de manicura y pedicura, lo que
significa que hay una competencia en este tipo de
mercado, ya que algunos de estos tienen como objetivo

satisfacer las necesidades de las clientas brindando un
servicio pqpprialimdn en diseno de unas

Lo que buscan los clientes es tener un lugar comodo y
accesible para un servicio de ufias, con buenos preciosy
buena calidad en el producto y servicio al cliente

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




YR R O R BB R BB R BB

Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplir con las obligaciones tributarias es fundamental

para mantener la Iegalldad, evitar sancionesy contribuir

al desarrollo econémico del pais

.Como se liquida una empresa?

La liquidacidon de una empresa involucra cerrar sus operaciones y
pagar deudas y distribuir activosentre los accionistas
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Planificar
adecuadamente
las obligaciones

tributarias para el
éxito del
emprendimiento

¢ Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Acceso a
informacion fiscal,
asesoramiento
profesional y
herramientas de
gestion financiera

Planificacidon tributaria

Es importante para evitar problemas legales y financieros.
Obtimidandonlos recursos y cumpliendo con la normativa

Emprendedores y duefios de negocios

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)

Investigar leyes
fiscales consulta
con expertos
elaboraciéon de
estrategias
tributarias

¢Cuando lo vamos a

hacer?
(Cronograma)

Conun
cronograma
adaptado a las
necesidades
fisicas del
emprendimiento
asegurado

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Cumpliendo
puntual las
obligaciones
fiscales.
Minimizando
riesgos legales 'y
optimizando
recursos financieros

¢Quién lo hace?
(Responsables)

El equipo
directivo del
emprendimien
to
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