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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opciéon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e DEIN XN 8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Es la chispa inicial para crear algo nuevo gque resuelva un problema o
satisfaga una necesidad en el mercado. Puede ser desde un nuevo producto
que se te ocurra hasta un servicio innovador que ofrezcas. La idea es pensar
en algo que la gente quiera o necesite, y luego planear como hacerlo

Trealidad, asegurandote de que sea viable yatractivo para los posibles

clientec
witTuliltuvJ,.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misién y vision de su emprendimiento.

Mision:
Mision:

Proporcionar soluciones innovadoras y accesibles que mejoren la vida de nuestros clientes. Nos
omprometemos a ofrecer productos de alta calidad y servicios excepcionales que superen 13
expectativas y contribuyan al bienestar de la comunidad.

Vision:

Vision:
Ser lideres reconocidos en nuestro sector, conocidos por nuestra pasion por la innovacion y el

de excelencia y responsabilidad social.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director general

Gerente de L
Supervisor i Publicista
marketing

Empleados
P Contador Transportista

generales




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Voy a disefiar un negocio de manera que tenga un impacto positivo en la comunidad local.
vVov-aemplearmano-de-obraloca omenta-un-ambiente-de-trabajo-inclusivo-y-diverso

Promueve practicas laborales justas, ofrece oportunidades de crecimiento y desarrollo a tus
empleados, y apoya el bienestar de tu equipo.

Sostenibilidad ambiental:

Voy a Incorporar practicas sostenibles en la cadena de suministro y operaciones. Esto
puede incluir la reduccion del uso de recursos naturales, la gestion eficiente de residuos,
la adopcidn de tecnologias limpias y la promocién de productos ecoldgicos.

Sostenibilidad econéomica:

Me voy a asegurar de que el negocio sea rentable a largo plazo 0 implica gestiona
eficazmente los costos, establecer precios justos, y buscar fuentes de financiamiento
adecuadas.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Super Jiménez
#2
Super la
pacifica y taller
Barrantes

Actividades
clave

Fabricacion
constante del
productoy
publicidad
diaria

Recursos
clave

Contamos con
100000 colones
No puede faltar
madera ni
productos
basicos y
contamos con
una publicista
personal

Estrucutra de costos

Pago de los materiales y de servicios basicos

como agua, luz, internet, etc.

Propuesta
de valor

Quiero venderlo
como algo
Unico, un
producto
novedoso y
seguro.

Relaciéon con

el cliente

Tratar con
maxima calidad
y confianza a
los clientes y
gue por cada
compra se
llevan una
regalia

Canales

Instagram,
Facebook,
whatsapp...

Segmento
de clientes

Dirigido hacia
un publico mas
adultoy
anciano ya que
jabones de
nutricios no lo
consumen
mucho los
adolescentes

Fuentes de ingresos

Por la venta del producto y patrocinio y aportes de

los socios o sponsors.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Fortalezas

Marca reconocida y bien posicionada: Una

empresa que tiene una marca sélida y bien

establecida en el mercado puede tener una
ventaja competitiva significativa.

Tecnologia avanzada: El uso de tecnologia de
punta en los procesos de produccion o en la
entrega de servicios puede mejorar la eficiencia y
reducir costos.

Equipo talentoso y motivado: Contar con
empleados competentes, comprometidos y bien

entrenados puede impulsar la productividad y la
innovacién dentro de la organizacién.

Mercado en crecimiento: Identificar un mercado en
expansiéon donde existe una demanda creciente por
productos o servicios especificos.

Cambios demograficos: Adaptarse a cambios en la
poblacién como el envejecimiento de la poblacidn,
cambios en las preferencias de consumo o
migraciones.

Avances tecnoldgicos: Utilizar nuevas tecnologias
para mejorar procesos, desarrollar nuevos
productos o alcanzar a nuevos mercados de manera
mas eficiente.

Oportunidades

Recuerda:

En

la presentacion
diferencia” puedes encontrar la informacion

Debilidades /a'}

Falta de experiencia: La falta de experiencia en el
sector especifico puede limitar la capacidad de
tomar decisiones informadas o de anticipar
cambios en el mercado.

Recursos limitados: La escasez de capital, personal
o tecnologia puede afectar la capacidad de la
empresa para competir eficazmente o para
expandirse.

Marca débil o desconocida: Una falta de
reconocimiento de marca puede dificultar la
captacién de nuevos clientes y la penetracion en
mercados competitivos.

Competencia intensa: Aumento de la competencia
en el mercado, con entrada de nuevos
competidores o fortalecimiento de los actuales.

Cambio en la regulacidn: Cambios en leyes o
regulaciones que imponen nuevas restricciones o
costos adicionales a las operaciones comerciales.

Riesgos econdmicos: Inestabilidad econdmica
global, recesiones econdmicas o fluctuaciones en
tasas de cambio que afectan la demanda o costos.

Amenazas

“Qué me

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Slogan ~__» "Suavidad natural, para cuidar tu piel."

Colores

principales de mi
marca ~_N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Materia prima (aceites
Alquiler del local: 100000 por esenciales, colorantes naturales,
mes etc.): 750 por unidad de jabon
Salarios del personal . Embalaje (cajas, etiquetas): 500

administrativo: 70000 por mes

Seguros y servicios publicos: Mano de obra directa (costo
100000 por mes variable por produccién): $1000

Costos de marketing y . S TR gl el
publicidad: 50000 por mes

Total de Costos Fijos: 320000 por
mes

por unidad de jabon

Comisiones de ventas: 1500 por
unidad vendida

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ ¢ =

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E 85
Punto de equilibrio
monetario 114

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Inventario de Materias Primas:
50000
Inventario de Productos
Terminados: 30000
Cuentas por Cobrar: 20000
Efectivo en Caja: 55000
Equipos de Produccién: 40000
Mobiliario de la Tienda: 50000

Cuentas por Pagar a
Proveedores de Materias
Primas: 20000
Impuestos por Pagar: 10000
Préstamo Bancario a Largo
Plazo: 70000

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En los alrededores de Grecia hay 4 lugares que venden un producto parecido al de mi
emprendimiento

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

con las leyes fiscales y los reglamentos establecidos por las autoridades tributarias locales e internacionales.

Sostenibilidad Financiera: Pagar impuestos de manera oportuna y adecuada asegura que el negocio opere de manera
sostenible. Evitar multas y penalizaciones por incumplimiento ayuda a mantener la estabilidad financiera y la
reputacion de la empresa

educacidn, salud, infraestructura y seguridad. Contribuir a través de impuestos ayuda a construir y mantener una

sociedad funcional y equitativa.

Evitar Problemas Legales: El incumplimiento de las obligaciones tributarias puede llevar a problemas legales, como
auditorias, demandas o incluso sanciones penales en casos extremos. Mantener registros precisos y cumplir con las

fechas limite de presentacion de impuestos ayuda a evitar estos problemas.

.Como se liquida una empresa?

Es un proceso formal que implica cerrar todas las operaciones comerciales y financieras de manera

ordenada.

pasivos, venta de activos, pago de pasivos, distribucidén de excedentes, cancelacion de registros

legales y fiscales e informes finales.




Guia para planear Yo Emprendo

Detallar qué tipo de jabones artesanales se producen (por ejemplo, naturales, aromaticos,
especificos para piel sensible, etc.). Problema que hay mucho mercado en este temay
muchos ya son reconocidos.

Porque nos ayuda a entender cémo se mueve el mercado hoy en
dia.

Para adultos y para personas de tercera edad.

Tener éxito en temas
laborales y llegar a ser
reconocidos por la buena
calidad.

Para tener conocimiento Planear paso a paso
suficiente sobre la creacién creacion del

de un emprendimiento. emprendimiento.

Madera, arcilla, aceites

vegetales, esencias o
Se va a empezar con el

proyecto a inicios de agosto Familia Barrantes y Perez.
y estaria listo a finales de
este mismo afio.

fragancias naturales, un lugar
de trabajo limpio y saludable,
buenos compafieros de
trabajo, etc...
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