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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

hacer diferentes i ra el n r
€S0S jugos para poder exportarlos a otras

partes del mundo para Haci generar mayores
ganancias de todos los trabajadores y la mia

tambiénparaestar bienecondmicamenteylas——
personas se puedan sentir agusto conloque

hacemos

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Enyel Calero
La idea de negocio que tengo es hacer una empresa pero primero esforzarme para poder crear esa empresa llamada EC jugos ellos van a hacer diferentes ideas para el buen sabor de esos jugos para poder exportarlos a otras partes del mundo para Haci generar mayores ganancias de todos los trabajadores y la mía también para estar bien económicamente y las personas se puedan sentir agusto con lo que hacemos.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Ser los mejores productores del pais y tener muy buena

Caligad sobre las personas y que las personas se sientan pbie
Con.lo gue van a dpguqtar

Vision:
Poder llegar a diferentes partes y lugares del mundo y llegar a ser
Exitoso en la vida y que los trabajadores estén felices con lo que hace

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Jefe

Disefador Socios Gerente

Logotipos, _
Tipografia 'y Revisar que
Paletas de Personal etc. odo este




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Este negocio va a tener mucha publicidad y también vamos a contactar
Socios para poder tener mas produccion y mas materia prima.

Sostenibilidad ambiental:

Totalmente cultlvado y estudlado todas las frutas.

Sostenibilidad economica:

Estos productos van a ser un exito total porque va a ver mucha publicida
Y va a ser demaciado rico y eso nos va a dar ese exito a todos los socios

Y empleados y van a trabajar en este proyecto.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Socios
clave

Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Centros
Naturalistas
Estéticos.
Spas.
Gimnasios.
Tiendas en
Centros.
Comerciales.
Relacidon con
Proveedores.

Permisos.
ontactos con

Proveedores.

Seleccion de
rutas.

i0S.
ugos natural

Materiales:
Maquinaria,
Utensilios,
Materia prima
Inmobiliario
Humanos:
personal para
la atencién d
Cliente. etc

Estrucutra de costos

Inversion inicial: maquinarias, equipos,
Inmobiliario, utensilios.

Costes recurrentes: Gastos administrat
Y de servicios.

Recuerda: En

Propuesta
de valor

Relacidon con

1 Segmento
el cliente

de clientes

Mujeres y
Hombres de
18 a 60 anos

Atencion
Personalizadal | Interesados

Por su salud

Canales

Para las
Personas
Deportistas y
Fitness.

Sitios web,
Redes socialé
Blog

Y en lugares
Publicos.

Fuentes de ingresos
Venta de jugos naturales.

Modalidades de pago: Efectivo, tarjeta
gsde débito y crédito.

la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Ubicacién geografica ya que

Estamos ubicados cerca de
Avenidas dénde van mucha
Personas, frutas frescas, gr
Variedad de jugos, precios
bajos, Buen servicio al clien
Y productos naturales.

Otra fuente de ingresos,

Las personas hoy en dia
buscan productos naturales,
Grupos de personas transita
Por el local y por el mercada
Implementar mas productos
Para atraer mas clientes,
Inverti en una nueva compra
De local.

No cuenta con suficiente
espacio para los clientes por
Vienen muchos, No contamo
Con personal de apoyo.

Locales cercas también venc
Jugos,

Es una fuerte competencia o
Jugos,

Los jugos los venden mas
baratos.

Q) Oportunidades Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

i Lo siento no se como poner imagenes
0go de mi D 56 >
. En esta aplicacion, pero era una imagen
primer N Que decia Sun Natural.

emprendimiento

El valor de sentirte bien

Maten tu cuerpo refrescado
Slogan N—N Hidratante para lo que hagas

Sentirte bien con lo que te hace feliz

Pide tu jugo mixto siempre listo

Colores

principales de mi
marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Enyel Calero

Enyel Calero

Enyel Calero

Enyel Calero

Enyel Calero
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— = Actividad #7

= -

S -

e Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
== precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
—> monetario de cada costo (fijo y variable).

—— =

— =

——

= Mis costos fijos Mis costos variables
— >

— =

—_— >

— =

' = Alquiler del local ‘

—— ’ SRIED B e Descuentos sobre ventas
— =

— > Gastos de electricidad Comisiones
—_— =

— =

— ‘ Gastos de agua ’ Transporte de materias primas
~e— -

— Seguros obligatorios Servicios subcontratados
— =

— - . Impuestos . Materiales generales
; 4

— =

—— Pagos de prestamos Envases y envalajes
—— =

> ‘ Costé de internet y de telefono ‘

—_— Insumos directos
— =

— =

— =

; = L[] (]

— El precio de venta de mi

— =

— - producto / servicio es de:

— =

) -

— = Costos fijos serian 5,100,00

R @ Costos vjariables serian 4,138.00

e -

— - 9,138,00 serian en total de los do

—_— =

) —— -

=: Ceini

—

e

— Recuerde que los costos

Q - . . .

— variables son unitarios.

—— -

—_—

—— =

— >

—— =



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades > [ Serian $1523 J

Punto de equilibrio
monetario > @ 1,523,000

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos
Propiedades Deudas a corto plazo
Maquinaria Deudas a largo plazo

Inversiones Cuentas por pagar

Dinero en caja menor Inventarios

Saldo de cuentas bancarias Salarios

Inmuebles Deposito de clientes
Vehiculos Gastos devengados
Maquinaria Impuestos diferidos
Patentes . Comerciales a pagar

Cuentas por cobrar Ingresos anticipados

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Estan natu fruits, del valle, jugo jumex, ruta refrescante etc. Esas

Empresas hacen 10S mlsmos Jugos naturales con las mismas

gue tienen muchos contactos entre OtI’OS |guales a mis cosas con
Proveedores etc. Y la COS& ae expandlrse como todos comenzamos

gracias por todo lo que h|C|mos

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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———

———

— = Actividad #11

——

————

]

————

= Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— = empresa.

——

————

— = Importancia de las obligaciones tributarias:

La importancia es garantizar que cualquier empresa y cada
Individuo puedan contribuir de una manera proporcional

—asu capacidad-economica.

cComo se liquida una empresa?

— - Es una manera de administracion cuando realizan las operaciones
Cuantificacion necesarias y determina el importe que debe de satisfacer

= -el-contribuyente:




N 0 000 0 000 00 06 00 0640 046 46 6 06 0 0 0 0 0 0 i 00 00 00 00 00 90 40 40 40 40 10 1

VV VV VV vV

Vv VvV

lv‘

V

Vv WV

Vv

VV VV VV VV

Vv

VV VYV VV VV VV VV VV

Vv VV

Vv VvV

Vv VV

Vv VvV

vV

JV

Vv v

Vv

Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

Para poder tener en
Mente lo que podemos
llegar a hacer en la
Vida si damos nuestro
Méaximo esfuerzo.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Proveedores, socios,
Empleados, locales,

Y sitios para tener una
Mejor produccion.

Tener un plan y una organizacién con la cual
Emprendimiento con en negocio y después

empresa.

Para poder tener el conocimiento de todo y
Plantearnos lo que podemos hacer

Para todo publico de cualquier edad por qué esto

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Hacer publicidad,
Hacer muchos amigos,
Socios,

Trabajadores,

Y proveedores etc.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Cuando seamos adultos

y con buena mentalidad
y con buen ingreso
Monetario para seguir.

es una cosa para poder mejorar en algunos
aspectos.

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Saber en lo que somas

buenos y para que somos

buenos y seguir
mejorando con el tiempo.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Amigos,socios,y mi
persona cuando
Tengamos todo de
acuerdo.



gue hacer si queremos hacer un negocio para tener una mentalidac
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