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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Minegocio sellama Art Life,es. I A c e ek EEI.E > I

grandes proyectos y exclusivos de una manera elegante,con
proveedores de exelente calidad,una amplia gama de

clientela.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Nuestra mision es completar nuestros proyectos de la mejor
maneray con la mayor eficaclia para el gusto del cliente

Vision: . .
Expandirnos internacionalmente para llevar a Art life por
todo el mundo con nuestras ideas,para asi llevar la

exelente que representamos por todas partes

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerencia

Recursos

Logistica

Em arketing
DN
|


null

null
Marketing 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Contaremos con varios metros en los que el cliente se

sienta como y con la libertad de creacion por medio de '

nuestra empresa

Sostenibilidad ambiental:

Con materiales ecologicos para que asi el
cipBiedsteadisieshaonnbienmar saHakvitar
:E'sa:gﬁ 'ngﬁte

Sostenibilidad economica:
reaprovechar las materias primas desechadas o

sbbrah R intrtiddddndo s UB\RP a1 SSroessty ©
degrodntesonnt@itantniRERsabeion eleontevis

gmf@demc@pm@@mmmmm@q@mmm
| Sn de | » os.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Con materiales ecológicos para que así el cliente esté satisfecho y también para evitar daños al ambiente 

null
reaprovechar las materias primas desechadas o sobrantes, introduciéndolas de nuevo en el proceso de producción y evitando la extracción de nuevos materiales, además de minimizar el coste de gestión de los residuos generados.


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades J Propuesta Relacién con

] Segmento
clave clave de valor el cliente

de clientes

_ Atencion al
Profesiona Revista cliente

Marketing -
les de la digital con g, s onaliza

digital 1lti
Arquitectu ' J ||/as Ultimas daen
Fabricante novedades

Fabricante la

Atencion al - .
s y Marcas : Arquitectura iDcid Arquitec
tura.
Recursos Canales )
clave Fabrican
tesy

Marketing Marcas
Mg&iﬁﬂ%ﬁigital.

Reqfesia
nafes de

rabricantes y Margas
a

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

\/ @A’ = Promocion de productos y sistemas
tig™D

-F'Q|Ebgl Og I’a Estructura de costes

Marketing Digital

Atencianal Cliente

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Promoción de productos y sistemas

Estructura de costes

Marketing Digital

Tecnología

null
Marketing Digital.

null
Marketing Digital

Tecnología

Atención al Cliente

null
Profesionales de la Arquitectura.

Fabricantes y Marcas


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

conjunto de pueden surgir debido a la

habilidades falta de planificacion, el

especializadas, crecimiento no planificado

trabajos de alta calidad tecnologias obsoletas, falt

0 un excelente servicio de documentacion,

al cliente. desalineacion con los
objetivos del negocio,

los problemas

el lanzamiento de un entrelazados con el
nuevo producto o entorno construido
servicio hasta la (vivienda, clima,
entrada en un nuevo salud, bienestar
mercado social)

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Disenamos tus suenos vy los
Slogan ~__ » hacemos realidad

Colores Blanco

principales de mi Negro Gris

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

F

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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Mis costos fijos Mis costos variables
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. Alquiler ¢100.00 ‘materias primas ¢700.000

|

|

|

mano de obra ¢45.000

f

Salarios 448 691

Fi

|

’ servicios publicos £120.00 su.stros de produccion ¢775.000
> seguros ¢94.070 costos de entrega ¢30.000

- i: . impuestos ¢63,930 .

—— -
i

|

l‘

F

f

P

F

a4
i

—
i

— =
I

ﬂ

|

ﬂ

ﬂ

ﬂ

ﬂ

—. El precio de venta de mi

i

— producto / servicio es de:
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
q E @ J

unidades

Punto de equilibrio

monetario > [ 1.601.691 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

. Terrenos y

‘ Maquinaria
‘ Planos

‘ Arquitecto profesional

' Maqueta

. Constructores

ateria prima de construccion

Pasivos

. Deudas financieras

. Salarios

Inverario

Impuestos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Segun el Colegio de Federado de Ingenieros y de Arquitectos (CFIA), el
sector esta integrado por cerca de 226 empresas, donde el (90%) son
PYMES.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

El cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y

empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad

economica. Estabilidad Econémica: La recaudacion tributaria

es vital para mantener la estabilidad economica'y financiera
—delpafs:

cComo se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa consiste en la extincion de tu
negocio o empresa. A través de esta operacion la compania

saldara todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrara




Guia para planear Yo Emprendo

La Arquitectura, ya que es una carrera de alta
demanda y poca gama de empleo

Porqgue vivimos en un pais con muchos especi
carrera pero poco empleo

Para todos los arquitectos que

quieran emprender

Hacer conciencia
Presentar mi y ensefiar a todos
proyectoy aquellos que
ensefar al deseen estudiar la
publico su carrera,puedan
desarrollo tomar una

exelente decision

Crear mi propia
empresa

Luis Daniel
Solis
Cubero

Material visual Cuando se me
Planos indique presentar
Algunas mi proyecto
herramientas
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