







La idea del negoció consiste en crear productos de limpieza para el hogar  que sean muy poco tóxicos, tengan un bajo nivel de impacto 


al medio ambiente y tengan un nivel de enficacia óptica y aun bajo precio .



Crear varias categorías de productos de limpieza con diferentes usos para
Todas Las personas aun buen precio y con casi nulo efecto dañino al ambiente 

Expandir el negocio para mejorar y incrementar la producción de artículos,
con novedades y más sucursales 

Gerente general 

Director de marketing 

Director de operaciones 

Director de finanzas 

Gerente de ventas 

Recursos humanos 

Gerente de proyectos 



Tener una buena relación con los empleados y los compradores dando una 
Imágen de un buen ambiente laboral y tener a los compradores con una 
Buena Imágen con la calidad de los productos 

Los productos tienen que ser lo menos dañinos para el ambiente usando 
Ya que algunos químicos llegan a afectar mucho a este, también se pueden optar 
Por empaquetados que no utilicen plástico o objetos que contaminen 

Tener una buena gestión de los ingresos para hacer crecer el negocio con 
Nuevos productos, mejores campañas de marketing y nuevas sucursales .




Proveedores de materias primas, distribuidores, angecias de marketing y instituciones de investigación y desarrollo 

Desarrollo de productos, producción, marketing y logística 

Materias primas, instalación de producción , personal, reputación y tecnología 

Productos ecológicos, eficiencia, sostenibilidad, seguridad, variedad , accesibilidad y compromiso de calidad 

Tener siempre una antecion al cliente y escuchar propuestas de los consumidores 

Hogares familiares,  hogares ecológicos, oficinas, tiendas y comunidades 

Materias primas, la producción, distribución, marketing, administrativos, sostenibilidad y financieros 

Tiendas minoristas, especiazadas, comercio electrónico , venta directa y distribuidores 

Venta de productos, accesorios, servicios de valor agregado y productos especializados 



Productos de alta calidad, innovación de productos, reconocimiento de marca y canales de distribución 

Crecimiento de marcado en productos , expansión de comercio electrónico, tendencia hacia el consumo responsable y colaboraciones estratégicas 

Dependencia de materias primas, costó de producción elevados , limitaciones en distribución y falta de diversificación de productos 

La competencia, fluctuaciones económicas, cambios de regulación ambientales y riesgos de reputación 



Verde 

Amarillo 

Naranja 

Tu hogar debe estar limpio al igual que tú salud 



Alquiler de instalaciones  600.000

Salarios del personal  6.000000

Costos de mantenimiento  5.000000

Servicios públicos 1.500000

Seguros 850.000

Intereses de préstamos 450.000

Licencias y permisos 60.000

Materias primas 750

Mano de obra directa 4000

Costos de distribución 1000

Comisión de ventas 500

Empaque y etiquetado 400

Publicidad y promoción 150

Comisión de tarjetas de crédito 600

10000



4016,66

40166600




Maquinaria de producción 

Inventario de materiales primas 

Marca registrada 

Red de distribución 

Base de clientes 

Tecnología 

Personal capacitado 

Innovación 

Bienes raíces 

Capital financiero 

Préstamos 

Cuentas por pagar 

Impuestos por pagar 

Salarios 

Intereses acumulados 

Provisiones para gastos 

Arrendamientos por pagar 

Dividendos por pagar 

Obligaciones a largo plazo 

Cuentas por cobrar 



Existen demasiadas marcas que buscan el mismo 
Sistema de negocio qué el mío pero algunas de las 
Más famosas son (P&G), Unilever, SC Johnson y Clorox 



Financiamiento del Estado, redistribución de la riqueza, promoción de estabilidad, sostenibilidad del estado y cumplimiento de ley 

Registro de transacciones, determinación de la base imponible, aplicación de tasas y impositivas y cálculo del impuesto a pagar 



La toma de decisiones de un negocio .

Es importante ya que sin saber tomar decisiones el negocio posiblemente se iría abajo 

Nos va ayudar a tomar el mejor destino para nuestro negocio y progresar con ello 

Para mí 

Para en algún futuro poder tener mi negoció y guiarlo por buen camino 

Para ayudarnos en la creación de 
Un negocio 

Practicas pequeñas de ir 
Guiando un negocio hacía un 
Caminó próspero 

Para saber organizar el negocio 
Y avanzar lo mejor posible 

Conexión a internet y
Tiempo libre 

1 á 2  días 

Yo 



Un trabajo muy interesante y que pone 
En práctica lo aprendido 




