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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea del negocié consiste en crear productos de limpieza para el
hogar que sean muy poco toxicos, tengan un bajo nivel de impacto

al medio ambiente y tengan un nivel de enficacia 6ptica
y aun bajo precio .

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.





La idea del negoció consiste en crear productos de limpieza para el hogar  que sean muy poco tóxicos, tengan un bajo nivel de impacto 


al medio ambiente y tengan un nivel de enficacia óptica y aun bajo precio .


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Misién:

Todas Las personas aun buen preC|o y con casi nqu efecto danlno al
ambiente

Vision:
Expandir el negocio para mejorar y incrementar la produccion de

articulos,
con novedades y mas sucursales

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente general

Director de Director de Director de

arketing operaciones finanzas

Recursos Gerente de erente de
humanos proyectos entas



Crear varias categorías de productos de limpieza con diferentes usos para
Todas Las personas aun buen precio y con casi nulo efecto dañino al ambiente 

Expandir el negocio para mejorar y incrementar la producción de artículos,
con novedades y más sucursales 

Gerente general 

Director de marketing 

Director de operaciones 

Director de finanzas 

Gerente de ventas 

Recursos humanos 

Gerente de proyectos 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
. | aci | eados v | |

dando una
Imagen de un buen ambiente laboral y tener a los compradores

Sostenibilidad ambiental:

Los productos tienen que ser lo menos dafinos para
el ambiente usando

este, también se pnpdpn optar

Por empaquetados que no utilicen plastico o objetos
gue contaminen

Sostenibilidad economica:

Tener una buena gestién de los ingresos para hacer
crecer el negocio con

nuevas sucursales

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Tener una buena relación con los empleados y los compradores dando una 
Imágen de un buen ambiente laboral y tener a los compradores con una 
Buena Imágen con la calidad de los productos 

Los productos tienen que ser lo menos dañinos para el ambiente usando 
Ya que algunos químicos llegan a afectar mucho a este, también se pueden optar 
Por empaquetados que no utilicen plástico o objetos que contaminen 

Tener una buena gestión de los ingresos para hacer crecer el negocio con 
Nuevos productos, mejores campañas de marketing y nuevas sucursales .



Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedore
s de
materias
primas,
distribuidor
es,
angecias
de
marketing
y oo
institucione
s de
investigacio
ny
desarrollo

Estrucutra de costos

Materias primas, la produccion,
distribucion, marketing,
administrativos, sostenibilidad y

financieros

Actividades
clave

Propuesta
de valor

Desarrollo de
productos,
produccion, eficiencia,
marketing y sostenibilida
logistica d,
seguridad,
variedad ,
accesibilida
dy
compromiso
de calidad

Productos
ecoldgicos,

Recursos
clave

Materias
primas,
instalacion
de
produccion

, personal,
reputacion
y tecnologia

Relacidon con
el cliente

Tener
siempre una
antecion al
cliente y
escuchar
propuestas
de los
consumidore

Canales

Tiendas
minoristas,
especiazada
S, comercio
electrénico ,
venta directa

y
distribuidore

Fuentes de ingresos

Segmento
de clientes

Hogares
familiares,
hogares
ecolodgicos,
oficinas,
tiendas y
comunidade
S

Venta de productos, accesorios,
servicios de valor agregado y
productos especializados

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


Proveedores de materias primas, distribuidores, angecias de marketing y instituciones de investigación y desarrollo 

Desarrollo de productos, producción, marketing y logística 

Materias primas, instalación de producción , personal, reputación y tecnología 

Productos ecológicos, eficiencia, sostenibilidad, seguridad, variedad , accesibilidad y compromiso de calidad 

Tener siempre una antecion al cliente y escuchar propuestas de los consumidores 

Hogares familiares,  hogares ecológicos, oficinas, tiendas y comunidades 

Materias primas, la producción, distribución, marketing, administrativos, sostenibilidad y financieros 

Tiendas minoristas, especiazadas, comercio electrónico , venta directa y distribuidores 

Venta de productos, accesorios, servicios de valor agregado y productos especializados 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Productos de alta
calidad, innovacion de
productos,
reconocimiento de marca
y canales de distribucion

Dependencia de materias
primas, costo de
produccion elevados
limitaciones en distribucion
y falta de diversificacion de
productos

recimiento de marcado en La competencia,
productos , expansion de fluctuaciones
omercio electronico, economicas, cambios de

endencia hacia el consumo regulacion ambientales y
esponsable y riesgos de reputacion

olaboraciones estratégicas

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Productos de alta calidad, innovación de productos, reconocimiento de marca y canales de distribución 

Crecimiento de marcado en productos , expansión de comercio electrónico, tendencia hacia el consumo responsable y colaboraciones estratégicas 

Dependencia de materias primas, costó de producción elevados , limitaciones en distribución y falta de diversificación de productos 

La competencia, fluctuaciones económicas, cambios de regulación ambientales y riesgos de reputación 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Tu hogar debe estar limpio al igual que tu

salud
Slogan ~__ »
Colores
principales de mi Verde Naranja Amarillo
marca NN
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Verde 

Amarillo 

Naranja 

Tu hogar debe estar limpio al igual que tú salud 
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Alquiler de instalaciones Materias primas

600.000 750
Salarios del personal Mano de obra directa
6.000000 4000
Costos de mantenimiento Costos de distribucion
5.000000 1000
Servicios publicos Comision de ventas
1.500000 500
Empaque y
Seguros . etiquetado 400
850.000
Intereses de préstamos Publicidad y promocién
450.000 150
Licencias y permisos Comision de
60.000 tarjetas de crédito
600

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ (L 10000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Alquiler de instalaciones  600.000

Salarios del personal  6.000000

Costos de mantenimiento  5.000000

Servicios públicos 1.500000

Seguros 850.000

Intereses de préstamos 450.000

Licencias y permisos 60.000

Materias primas 750

Mano de obra directa 4000

Costos de distribución 1000

Comisión de ventas 500

Empaque y etiquetado 400

Publicidad y promoción 150

Comisión de tarjetas de crédito 600

10000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en \ [ 4016,66 J

unidades

Punto de equilibrio
monetario — [@ 40166600 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


4016,66

40166600
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Maquinaria de produccion
Inventario de materiales

primas
‘ Marca registrada

‘ Red de distribucién
‘ Base de clientes

‘ Tecnologia

‘ Personal capacitado

‘ Innovacion

. Bienes raices

‘ Capital financiero

Pasivos

‘ Préstamos

‘ Cuentas por pagar
‘ Impuestos por pagar
‘ Salarios

‘ Intereses acumulados

‘ Provisiones para gastos
‘ Arrendamientos por pagar

‘ Dividendos por pagar

. Obligaciones a largo plazo
. Cuentas por cobrar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Maquinaria de producción 

Inventario de materiales primas 

Marca registrada 

Red de distribución 

Base de clientes 

Tecnología 

Personal capacitado 

Innovación 

Bienes raíces 

Capital financiero 

Préstamos 

Cuentas por pagar 

Impuestos por pagar 

Salarios 

Intereses acumulados 

Provisiones para gastos 

Arrendamientos por pagar 

Dividendos por pagar 

Obligaciones a largo plazo 

Cuentas por cobrar 


NI

—>

l

kil

'J

J)

’J

ST

’J

ik

'J

R R R Rk bR

’J

’J

'J

)

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Actividad #10

Existen demasiadas marcas que buscan el

mismo

Sistema de negocio qué el mio pero algunas
delas

Méas-famosas son (P&G), Unilever, SC

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.


Existen demasiadas marcas que buscan el mismo 
Sistema de negocio qué el mío pero algunas de las 
Más famosas son (P&G), Unilever, SC Johnson y Clorox 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

. . el I listribucién de |
rigueza, promocion de estabilidad,

sostenibilidad del estado y cumplimiento de ley

cComo se liquida una empresa?

Registro de transacciones, determinacion de la
base imponible, aplicacion de tasas y
Impositivas y calculo del impuesto a pagar



Financiamiento del Estado, redistribución de la riqueza, promoción de estabilidad, sostenibilidad del estado y cumplimiento de ley 

Registro de transacciones, determinación de la base imponible, aplicación de tasas y impositivas y cálculo del impuesto a pagar 


Guia para planear Yo Emprendo

La toma de decisiones de un negocio .
Es importante ya que sin saber tomar decisiones el negocio
posiblemente se iria abajo

Nos va ayudar a tomar el mejor destino para nuestro negocio y
progresar con ello

Para mi
Para en algin futuro poder tener mi negocio y guiarlo por buen

Practicas pequefias de ir )
Guiando un negocio hacia un Para saber organizar el
Caminé préspero negocio

Para ayudarnos en la creacion
de

Un negocio Y avanzar lo mejor posible

Conexién a internet y
Tiempo libre



La toma de decisiones de un negocio .

Es importante ya que sin saber tomar decisiones el negocio posiblemente se iría abajo 

Nos va ayudar a tomar el mejor destino para nuestro negocio y progresar con ello 

Para mí 

Para en algún futuro poder tener mi negoció y guiarlo por buen camino 

Para ayudarnos en la creación de 
Un negocio 

Practicas pequeñas de ir 
Guiando un negocio hacía un 
Caminó próspero 

Para saber organizar el negocio 
Y avanzar lo mejor posible 

Conexión a internet y
Tiempo libre 

1 á 2  días 

Yo 
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En préactica lo aprendido
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Un trabajo muy interesante y que pone 
En práctica lo aprendido 




