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click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.

Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Slam Dunk Tennis es un centro deportivo
innovador que combina la emocion del
baloncesto con la precision del tenis. En

nuestras canchas hibridas, los jugadores

pueden disfrutar de partidos emocionantes
utilizando raquetas y jugando al baloncesto,

todo en un mismo lugar.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.

YV YV WV

Actividad #2
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Actividad #2

Determine la misiéon y vision de su emprendimiento.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea

necesario para su tipo de negocio.

Director General

Director Director de Director
De marketing Operaciones Financiero

Coordinador de Gerente de

imarketing digital Logl'sti ca Finanzas

Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial

(social, ambiental y econémico).




Actividad #3

Defina cémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Promover la inclusion y
la diversidad al ofrecer
un deporte accesible

paraestudiantesy
jovenes de diferentes
habilidades y
antecedentes.

Sostenibilidad ambiental:
Implementar practicas

de gestion de residuos y
reciclaje en los eventos
y torneos organizados
por Slam Dunk Tennis.

Sostenibilidad economica:
Generar empleo local
mediante la
contratacion de
‘personal parala
-operacion de canchas,
organizacion de eventos
y desarrollo de
broductos.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible

Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

-Promocion y
Marketing
-Desarrollo y
ejora de equipo
Organizazcion d
orneos ¥y Evento

Federaciches
Deportivas Locales
Universidades y
scuelas Secundari
Marcas Deportivas
abricantes de Eg
Patrocinadores

Recursos
clave

Soclales y Medios
Digjitales

Estrucutra de costos

Propuesta
de valor

"Slam Dunk Tennis"
race una axparienc|
deportiva inica que
fusiona tenis v
balencesto,
proporcionande

ersién competitiva
promoviendo la
inclusién entre
studiantes y jovene:
odo en un ambiente
emocionante y
accesible.

Relacién con

] Segmento
el cliente

de clientes

omunicacion dire
-Atencién
personalizada
-Feedback Activo
-Experiencias
memorables
-Estudiantes
iversitarios y joven,
deportistas.
Aficionados al tenis
baloncesto.
-Equipos deportivos
escolares y
universitarios.

Canales

Platatormas digitalas
Sitio Web y aplicacid
Alianzas y patrocinio

Fuentes de ingresos

Los costos de "Slam
Dunk Tennis" incluyen
alquiler, servicios,
salarios y equipos como
gastos principales.
Ademéas, se consideran

Principalmente son, las
tarifas por el uso de
canchas, ingresos por
clasesy
entrenamientos, ventas
fle equipos deportivos,
eventos y posibles

patrocinios.
Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

USIUS3 Qe *
inversion inicial y
licencias.

Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:
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i Actividad #5

=" Complete la siguiente matriz FODA:

-—= (5« Fortalezas Debilidades '2:3

—_—
_
_ Como empresa nueva,
—_— = "Slam Dunk Tennhis" "Slam Dunk Tennis" se
_—— enfrenta a desafios para
L —— innova con productos darsa a conocer, o
— unicos que mezclan P:::“:i’ Z":L“i‘:l'r“a":ms
[~ tenis y bhaloncesto, :a.s:s,,:a',.,,lf, ol
‘._—_---_.,==' enfocandose en calidad, dinera, crear nueves
E— durabilidad y :’x::‘;::’::;’::'e’
_ = satisfaccion del cliente, control de los
_— A inventarios. Estamos
== [ tehlmm
resoiver estos
_ con programas problemas y
5 . . dsegurarnos de Grecer y
— educativos y juveniles. i
_— :
e
_ =
_ = "Slam Dunk Tennis" 5':“" :’“:" T‘f':'“"
= i anfrania gasanos como
e tiene oportunidades en s compatencia fusrre;
—_— el creciente mercado cambios en
—_— = deportivo, fusiones "”"’“’!:':i:' e
" i cansumi %
= deportivas, marketing Shichadltas
-— digital, expansion econdmicas, problemas
—_— global, colaboraciones L‘:“m'ss;::f;:’:l“;a‘“““
—— estratégicas y avances i aalstid e
—_— tecnolégicos para Innovacién tecnolégica.
= crecer y destacarse en s:::‘:::;:::’:’s‘:::"
— el mercado deportivo. TR
—
_
= ¢, J
— Oportunidades Amenazas
—_—
_—
—_—
— &5 g
— - Recuerda: En la presentacion “Qué me
— diferencia” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
_
 ————
_
—_—
-_— >
e
—_— a
—= Actividad #6
_
—_—
_— . . .
[ Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.
_—
_
—_—
—_—
—
_




=" Actividad #6

o Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

f

!

— El logo de mi
— primer
s emprendimiento

— "iRevienta las Reglas
— del Juego con Slam
=: Slogan ~.___» Dunk Tennis!"

Colores

principales de mi
—_— marca —~
— empresarial

Puedes dibujar el
—_—= logo o hacerlo de
—> forma digital.

—= Actividad #7

g Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el

—— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
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| ————
-_
== Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
—— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
— monetario de cada costo (fijo y variable).
— =
_— >
| —— . . . .
= Mis costos fijos Mis costos variables
_
_ = .
—w Alquiler del local: Materia Prima para
_—e Raguetas y Pelotas:
¢5,000 idad.
=—- @ $900.000 @ oo
- - (porcentaje schrelas
—— :?Ig:g :;eolgersonal' ventas): 5% del total de
" s vantas.
gz Servicios . Emhalajeyinuiods
— pliblicos(agua, luz Productos: €1,500 por
== ismernet):mso.ooo_ ; :"i“t‘“’ ::“:"‘:- B
eguro comercial s A LOGNGEIDE
_— = e Ropa esorios:
= $80.000 0 i
_— > et H . Gastos de Evento
— Publicidad y marketing: . s wa:?a'; e; >
0 $350.000 evento): Promedio de
_— Mantenimiento de ¢250,000 por evento.
_— > equipo e instalaciones; Comisiones de Tarjetas
_— = 5120.000 de Crédito (por
—T Licencias y . transacoion): 2% del
_— = k valor de la transaceitn,
—— permisos:50.000 Costos de Distribucion
_— {transporte y logistica):
o ——— ¢100,000 por envio.
-_— = . )
— El precio de venta de mi
_ o
— producto / servicio es de:
_—
g Producto: El precio varia ggyicio:$15.000 por
— { dependiendo del jugador
el ‘ producto que quieras
comprar

—
—_ =
_ =
e
_ >
_— =
—_— =
_— =
— Recuerde que los costos
—_
_—
—
_ =
—_—
_
———

variables son unitarios.

== Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales
unidades

(Precio de venta - costo
variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en (
unidades > -9.65616045845 ]

~

Punto de equilibrio -
monetario B—— @-144842.40687675

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.

Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y

_—
—
_
_—
_—
_—
_ =
_ =
—_—
—a
_ =
—_—
_—
—_— =
_—
_— &
h—
.
_—
e
—_
_—
—_—
_— =
_ =
_ =
—_—
—
_ >
—
_—
—_ =
_——
_— =
o
—
-_— >
—
_
—_—
—_—
_— &
—
_—— =
—
——
_—
—
_—
_— >
—_—
_— =
—
_ >
—
e
_— >
_—
_—
—_—
_— >
—_ =
e
—
_
——
f—
—_—
————
—
—————
—
—_—
—
_ =
—
S—
—— pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
—
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== Actividad #9

_—

= Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
= Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
== pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
—_ mismos.

S——

— Ly

— = Activos Pasivos

——

[ ——

::___} g -
g . Canchas Slam Dunk Responsainbllldad Social
- I Tennis Corporativa

=" Equipo de Desarrollo de Cumplimiento

— Productos Normativo

= Marca Registrada Gestion de Riesgos
== Red de Distribucion Mantenimiento de
== Eventos y Torneos de Instalaciones
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Prestigio

Equipo de Marketing y

Comunicacion

Base de Clientes Fieles
. Alianzas Estratéegicas

Tecnologia Avanzada

Instalaciones

Deportivas Modernas

Manejo de Residuos
Cumplimiento de
Requisitos Legales
Relaciones Laborales
Compensaciony
Beneficios
Seguricdad Laboral
Impacto Ambiental

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,

cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.

Actividad #10
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=

== Actividad #10
=

= Investigue cuantos productos o servicios existen en el
= mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
e Hay deportes que
— combinan elementos
= diferentes para crear
=— nuevas experiencias,
= como el pickleball
—— (tenis, badminton, ping-
== pong), el footgolf
= (fatbol, golf), el
=— speedminton

== (badminton rapido), el
= squash tennis (tenis
=— adaptado al squash), y
j—%:?} el bossaball (voleibol,
,f___: futbol, gimnasia).Estas
i fusiones muestran
= como se pueden innovar

en el deporte para
ofrecer nuevas formas
de juego.

ikt

)

_n La competencia fomenta
== la actividad empresarial y
i la eﬁc:.nencra,' GEE]

—_ = consumidor mas donde
e i 1

= eleg_lr y contrlb.uye a
—— baj_ar los precios y
—_= mejorar la calidad.
———

———

EE—

—_—

_ =

—_—

—_—

—

— il

== Actividad #11

= Determine cual es la importancia de cumplir con las
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— kD) Actividad #1

= Determine cual es la importancia de cumplir con las
== obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
—— empresa.

== Importancia de las obligaciones tributarias:
= Cumplir conlas

= obligaciones tributarias

e es crucial porque

i, permite al gobierno

el financiar servicios

— publicos esenciales y

== promueve la equidad y

== el desarrollo econémico

=> y social del pais.

:"; ;Como se liquida una empresa?

— Liquidar una empresa

= significa vender sus

o activos, pagar las

== deudas y distribuir

== cualquier dinero

— = restante entre los

== accionistas antes de

= cerrarla oficialmente.

e

==

Il
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Guia para planear Yo Emprendo

|

y

i

:Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

b

|

Il

- :Por qué es importante

fa
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Guia para planear Yo Emprendo

£Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

:Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

El objetivo de Slam Dunk
Tennis es hacer el tenis
accesibley
emocionante para todos
através de productos
innovadores,
entrenamientos
personalizados y
eventos dinamicos.

{Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Slam Dunk Tennis utiliza
equipos innovadores,
instalaciones
deportivas adecuadas y
tecnologia avanzada
para ofrecer
entrenamientos
personalizados y
organizar eventos
dinamicos.

P

4 Junior
4 Achievement
44 Costa Rica

Slam Dunk Tennis busca
demaocratizar el tenis,
haciendo gue saa
accesible para todos
con productos
Innavadaras,
anhtrenamientas
perscnalizados y
eventos dinamicos,

Es crucial democratizar

el tenls para hacerlo
accesible atodos,

promovienda la

inclusién y asegurando

surelevanciay
desarrolla continue en
la sociedad.

:Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Slam Dunk Tennis hace
el tenis accesible y
emocionante con
productos innovadores,
entrenamientos
personalizados, eventos
dinamicos y programas
sociales inclusivos.

iCuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Slam Dunk Tennis
implementars
constantemente nuevos
equipos y
entrenamientos
personalizados, con
eventos regulares
durante todo el afio para
mantener el interés yla
participacion en el tenis.

SISk

NOTAS

Vamos a democratizar
8l tanis para gque sea
accesible a todos, sin
importar su edad o
situacién econémica,
fomentando la inclusion
v el disfrute del deporte.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Slam Dunk Tennis busca
hacer el tenis accesible
amas personas al
reducir costos,
aumentarla
participacién con
entrenamientos
personalizados y
eventos dindmicos, y
fortalecer una
comunidad
comprometica con el
deporte.

{Quién lo hace?
(Responsables)

Jonathan y zus amigos
Sebastian, Joseé Pablo y
Ashleysonlos
responsables de Slam
Dunk Tennis,
encargandose de hacer
el tenis mas accesible y
emocionante mediante
entrenamientos,
eventoay
administracion del
deporte.




