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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

mi idea de negocio es un pequefio puesto en el que se venda pan casero hecho a mano

y completamente artesanal



mi idea de negocio es un pequeño puesto en el que se venda pan casero hecho a mano
y completamente artesanal


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

crear y vender pan casero de calidad

Vision:

ser una empresa reconocida por la calidad de nuestros productos y nuestra amabilidad

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

direccién

encargado de encargado de encargado de
cocinar vender revisar los
productos

finales

marketing empacadores director


crear y vender pan casero de calidad 

ser una empresa reconocida por la calidad de nuestros productos y nuestra amabilidad 

dirección

encargado de 
cocinar

marketing

empacadores

director

encargado de 
vender

encargado de
revisar los 
productos
finales


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

se pueden generar mas empleos para las personas y se pueden satisfacer las necesidades de las

pEIoUlNAs

Sostenibilidad ambiental:

se pueden empacar los productos en cajitas o bolsitas biodegradables que no dafien

el medio ambiente

Sostenibilidad economica:

podemos administrar nuestros recursos y material economico para generar una rentabilidad a largo

plazo

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



se pueden generar más empleos para las personas y se pueden satisfacer las necesidades de las personas

se pueden empacar los productos en cajitas o bolsitas biodegradables que no dañen 

el medio ambiente

podemos administrar nuestros recursos y material economico para generar una rentabilidad a largo 

plazo


Socios

clave clave
personas o
instituciones
gue formaran
parte del grupo
de la empresa
y aportaran a la
misma

videos o
marketing para
generar mas
ventas

Recursos
clave

materiales
dinero
elementos para
cocinar

las personas

Estrucutra de costos

habrian gastos como la luz,el mantenimiento,

agua,ect

Actividades

Actividad #4

Propuesta

de valor

volver a probar
cosas caseras
como el pan que
se ah transmitido
de generacion
en generacion

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con

el cliente

inspirar confianza
tener una buena
actitud

ser amables y
vender productos
de calidad

Canales

se puede
promocionar en
internet, carteles
y anuncios
publicitarios

Segmento
de clientes

buscamos que
las personas que
conformaran
nuestro grupo
tengan los mismo
intereses que
nosotros para
lograr las distintag
metas

Fuentes de ingresos

podemos pagar los costos con las distintas ventas

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


videos o 
marketing para 
generar màs 
ventas

materiales
dinero
elementos para 
cocinar
las personas

personas o 
instituciones
que formaran
parte del grupo
de la empresa
y aportaran a la
 misma

volver a probar
cosas caseras 
como el pan que
se ah transmitido
de generacion
en generacion

inspirar confianza
tener una buena
actitud
ser amables y
vender productos 
de calidad

se puede 
promocionar en
internet, carteles
y anuncios 
publicitarios 

buscamos que 
las personas que 
conformaran 
nuestro grupo
tengan los mismos
intereses que 
nosotros para 
lograr las distintas 
metas

habrian gastos como la luz,el mantenimiento,
agua,ect

podemos pagar los costos con las distintas ventas


Actividad #5

(@ Fortalezas

acciones que una organizacion
realiza de una forma efectiva para
satisfacer las necesidades de los
clientes

es necesarios tomar en cuenta tambi
los factores externos e internos que
pueden afectar de forma negativa o
positiva las fortalezas

Oportunidades

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ”av

son iniciativas internas que no
funcionan dentro de la empresa
como es debido

aspectos externos que dificultan la
capacidad de la empresa para atende
las necesidades de los clientes

Amenazas j

En la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


acciones que una organizacion 
realiza de una forma efectiva para
satisfacer las necesidades de los
clientes 

son iniciativas internas que no 
funcionan dentro de la empresa
como es debido

es necesarios tomar en cuenta tambien 
los factores externos e internos que 
pueden afectar de forma negativa o
positiva las fortalezas 

aspectos externos que dificultan la 
capacidad de la empresa para atender
las necesidades de los clientes



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi PAN

primer N—
emprendimiento

el sabor de lo tradicional

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


el sabor de lo tradicional
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

50 000

20 000

10 000

10 000

Mis costos variables

‘ 1000

2000

’ 1500

1200

. 1900

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 1000 cada bolsita de 5 panes

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



50 000

20 000

10 000

10 000

1000

2000

1500

1000 cada bolsita de 5 panes

1200

1900


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
9 E— (;—16,7 J

unidades

Punto de equilibrio
monetario ﬂ @ el de los costos fijos y

variables es de 16,07

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


-16,7

el de los costos fijos y 
variables es de 16,07


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

equipo
local
cuentas

mantenimiento y limpieza

Pasivos

salarios
deudas

inventario

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


equipo


local


cuentas


mantenimiento y limpieza

salarios


deudas


inventario
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

a nivel mundial hay muchos negocios que venden pan casero pero a nivel local no hay

ningun local que venda este producto

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



a nivel mundial hay muchos negocios que venden pan casero pero a nivel local no hay 

ningun local que venda este producto
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad

economica

cComo se liquida una empresa?

consiste en la extincion de tu negocio 0 empresa, a traves de esta operacion la compafiia

saldara todas sus deudas pendientes y se reparte el patrimonio que aun quede en la empresa

entre los socios



garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad

economica

consiste en la extincion de tu negocio o empresa, a traves de esta operacion la compañia 

saldara todas sus deudas pendientes y se reparte el patrimonio que aun quede en la empresa 

entre los socios


Guia para planear Yo Emprendo

yo emprendo, ya que nos ensefa cosas sobre como crear mi

propio negocio

ya que nos ensefia cosas sobre finanzas, como llevar costos,
deudas, y a como crear nuestro negocio

para todo el mundo

para vender cosas Yy llevar aprender cosas sobre los
mi propio negocio negocios y distintas cosas,
ademas de promocionar
el negocio

un dispositivo para poder
lograr el yo emprendo en cuanto sea posible

tener una idea de como crea
nuestra empresa, ademas de
ser una empresa reconocida
por nuestra calidad

los estudiantes



yo emprendo, ya que nos enseña cosas sobre como crear mi 
propio negocio

ya que nos enseña cosas sobre finanzas, como llevar costos,
deudas, y a como crear nuestro negocio

para todo el mundo

para vender cosas y llevar
mi propio negocio

aprender cosas sobre los
negocios y distintas cosas, 
ademas de promocionar
el negocio

 tener una idea de como crear nuestra empresa, ademas de 
ser una empresa reconocida
por nuestra calidad 

un dispositivo para poder 
lograr el yo emprendo

en cuanto sea posible

los estudiantes 
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