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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una idea de negocio podria ser la creacion de
una plataforma en linea que conecte a
profesionales independientes con personas que
necesitan servicios especificos. Esta plataforma
permitiria a los profesionales mostrar su
experiencia y habilidades, y a los usuarios
buscar y contratar a los profesionales
adecuados para sus necesidades. Ademas, la
plataforma podria ofrecer herramientas de
comunicacion y pago seguras para facilitar la
transaccion entre ambas partes. Esto
proporcionaria una solucion-conveniente y
eficiente para agquellos que buscan servicios
profesionales y para aquellos que desean
ofrecer sus habilidades de manera
independiente.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


.
Una idea de negocio podría ser la creación de una plataforma en línea que conecte a profesionales independientes con personas que necesitan servicios específicos. Esta plataforma permitiría a los profesionales mostrar su experiencia y habilidades, y a los usuarios buscar y contratar a los profesionales adecuados para sus necesidades. Además, la plataforma podría ofrecer herramientas de comunicación y pago seguras para facilitar la transacción entre ambas partes. Esto proporcionaría una solución conveniente y eficiente para aquellos que buscan servicios profesionales y para aquellos que desean ofrecer sus habilidades de manera independiente.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

es transformar la forma en que las personas se
conectan y se cuidan mutuamente, al proporcionar una
plataforma en linea que promueva la colaboracion y la

Vision:
es crear un mundo donde la creatividad y la

innovacion se unan para transformar la forma en
gue vivimos y trabajamos.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

CEOQO (director
ejecutivo)

(Generaclio
omercial @
de ventas

eneracion de
opberaciones

Generacio eneracio
financiera



.
es transformar la forma en que las personas se conectan y se cuidan mutuamente, al proporcionar una plataforma en línea que promueva la colaboración y la confianza.  

.
 es crear un mundo donde la creatividad y la innovación se unan para transformar la forma en que vivimos y trabajamos. 

.
CEO (director ejecutivo) 

.
Generación de operaciones 

.
Generación comercial o de ventas

.
Generación de marketing 

.
Generación financieras

.
Generación de recursos humanos 

.
Generación de tecnología


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Ser amable, ser comprensible con los
clientes

Sostenibilidad ambiental:
Tener un local limpio y organizado

Sostenibilidad economica:

Tener una cuenta de ahorros y una lista de
organizacion de dinero

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



.

.
Ser amable, ser comprensible con los clientes

.
Tener un local limpio y organizado 

.

.
Tener una cuenta de ahorros y una lista de organizacion de dinero


Socios Actividades

roductos, la
estion de la
adena de
uministro

Recursos
clave

Tecnologia
de la
informacio

Estrucutra de costos

Costo variables, costos fijos,
costos seme variables

Actividad #4

Propuesta
de valor

a empresa

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con

el cliente

U
activa,
comunicaci
n clara,
atencion
personaliza

Canales

Tienda
fisica,
comercio
electronico,
distribucion
mayorista

Segmento
de clientes

egmento
democratic
o,
segmento
geografico,
segmento
basado en
le industria

Fuentes de ingresos

Venta de productos, venta
de servicio, suscripciones

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


.
 proveedores de materias primas, distribuidores, fabricantes de equipos, socios tecnológicos, empresas de logística, socios estratégicos y socios de marketing.

.
 fabricación de productos, la gestión de la cadena de suministro

.
La empresa se compromete a a ofrecer productos y servicios de buena calidad 

.
Escuchar activa, comunicación clara, atención personalizada, resolución rápida

.
Segmento democrático, segmento geográfico, segmento basado en le industria

.
Tecnología de la información 

.
Tienda física, comercio electrónico, distribución mayorista

.
Costo variables, costos fijos, costos seme variables

.
Venta de productos, venta de servicio, suscripciónes


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

apacidades y
abilidades especificas:
ompetencias técnicas,
onocimientos
especializados o
abilidades practicas
que permiten realizar
lertas tareas de manera
eficiente y efectiva.

Falta de capacidades
o habilidades clave:
Deficiencias en
competencias
técnicas,
conocimientos

Mercado en Amenazas
expansion: economicas:
Crecimiento del Involucran acciones
mercado o demanda que pueden causar
creciente de ciertos dafio financiero o
productos o servicios econdmico

gue la empresa

Q) Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


.
Capacidades y habilidades específicas: Competencias técnicas, conocimientos especializados o habilidades prácticas que permiten realizar ciertas tareas de manera eficiente y efectiva.

.
Falta de capacidades o habilidades clave: Deficiencias en competencias técnicas, conocimientos específicos o habilidades necesarias para llevar a cabo ciertas tareas de manera efectiva

.
Mercado en expansión: Crecimiento del mercado o demanda creciente de ciertos productos o servicios que la empresa puede satisfacer.

.
Amenazas económicas: Involucran acciones que pueden causar daño financiero o económico


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


.
"Domina la cancha con estilo: tus nuevos zapatos de básquet te esperan."

.

.

.
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Actividad #7

Vv

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

v J
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Mis costos fijos Mis costos variables
- Materia Prima:
- O O $5,000/mesComi
- siones de

Alquiler: $3,000/mesSalarios:
$10,000/mesServicios Ventas:

@ rublicos: $800/mesSeguros: @ $2,000/ mesTrans
$500/mesDepreciacion: porte y Envio:
$700/mesPréstamos e $1,500/mesEner

%__E ‘ Intereses: ‘ gl,a y

v

) 1) 00 000 0 00 0 1 0 40 0

V

V

.

= - $1,200/mesIimpuestos sobre STTEMEHAEES |
- la Propiedad: $400/mes S600/MESEMBela
= @ @ ic y Empague:
= $400/mesCostos

Vv

de Produccién
El precio de venta de pijecta:

producto / servicio es $8000/mesPubli
cidad Basada en

Randimiento:
@ $70,200 $800/mes

Recuerde que los costos
variables son unitarios.
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.
Alquiler: $3,000/mesSalarios: $10,000/mesServicios Públicos: $800/mesSeguros: $500/mesDepreciación: $700/mesPréstamos e Intereses: $1,200/mesImpuestos sobre la Propiedad: $400/mes

.
Materia Prima: $5,000/mesComisiones de Ventas: $2,000/mesTransporte y Envío: $1,500/mesEnergía y Combustibles: $600/mesEmbalaje y Empaque: $400/mesCostos de Producción Directa: $3,000/mesPublicidad Basada en Rendimiento: $800/mes

.
$70,200


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades [ J
Punto de equilibrio
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
Mismos.

Activos Pasivos
Amplia Variedad de Amplia Variedad de
. Modelos ‘ Modelos
@ Marcas Reconocidas @ Marcas Reconocidas
‘Asesorl’a Experta @ Asesoria Experta

. . Tecnologia de
@ 1ecnologia de Vanguardidl) Vanguargdia

@ P recios Competitivos ‘FI)Dreegic%Se r%gg‘geﬁtwos

@ Descuentos y Promocion@® Promociones

@-Compra Online Segura  @Compra Online Segura

@cnvio Répido y Confiable @ CE?r(;\rg;‘(i)alljlzpldo y

.Garantia de Satisfaccion ‘rantl’a de Satisfaccion

‘ Comunidad de Jugadore‘.nunidad de Jugadores

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


.
Amplia Variedad de Modelos

.
Marcas Reconocidas

.
Asesoría Experta

.
Tecnología de Vanguardia

.
Precios Competitivos

.
Descuentos y Promociones

.
Compra Online Segura

.
Envío Rápido y Confiable

.
Garantía de Satisfacción

.
Comunidad de Jugadores

.
Amplia Variedad de Modelos

.
Marcas Reconocidas

.
Asesoría Experta

.
Tecnología de Vanguardia

.
Precios Competitivos

.
Descuentos y Promociones

.
Compra Online Segura

.
Envío Rápido y Confiable

.
Garantía de Satisfacción

.
Comunidad de Jugadores
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Actividad #10
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Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Wil

m

El mercado de zapatos para baloncesto es altamente
competitivo y diverso, ofreciendo una amplia gama de
productos y servicios que varian en tipo, aplicacion y
tecnologia. Los zapatos se dividen principalmente en
alta, media y baja canha, con los modelos de alta cana
siendo-particularmente demandados por-sus
capacidades para prevenir lesiones y ofrecer mayor
confort.-Se-utilizan-en-competiciones, deportes-amateur
y para uso-diario, cada segmento-teniendo diferentes
preferencias y necesidades de los consumidores.
Marcas lideres como Nike, Adidas, Under Armour, Air
Jordan y Reebok dominan el mercado, invirtiendo
significativamente en innovacion y patrocinios de atletas
para captar la atencion del publico. Geograficamente,
Norteameérica lidera el mercado global, impulsada por la
fuerte presencia cultural del baloncesto y la influencia de
la NBA, mientras que Asia-Pacifico estad experimentando
un crecimiento rapido gracias al creciente interes en el
deporte y las inversiones de grandes marcas.
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La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al
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consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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.
El mercado de zapatos para baloncesto es altamente competitivo y diverso, ofreciendo una amplia gama de productos y servicios que varían en tipo, aplicación y tecnología. Los zapatos se dividen principalmente en alta, media y baja caña, con los modelos de alta caña siendo particularmente demandados por sus capacidades para prevenir lesiones y ofrecer mayor confort. Se utilizan en competiciones, deportes amateur y para uso diario, cada segmento teniendo diferentes preferencias y necesidades de los consumidores. Marcas líderes como Nike, Adidas, Under Armour, Air Jordan y Reebok dominan el mercado, invirtiendo significativamente en innovación y patrocinios de atletas para captar la atención del público. Geográficamente, Norteamérica lidera el mercado global, impulsada por la fuerte presencia cultural del baloncesto y la influencia de la NBA, mientras que Asia-Pacífico está experimentando un crecimiento rápido gracias al creciente interés en el deporte y las inversiones de grandes marcas.


Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.
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ortan S 0DI] ciones tributarias:
mpllr conlas o f"gamoneslfrlgtﬂarlas es crumafpara
financiar el funcionamiento del Estado, que proporciona
servicios publicos esenciales como educacion, salud e
infraestructura. Ademas, el cumplimiento legal de estas
bllgaC|ones evita sanciones y dafos a la reputacion de las
— empresas Los impuestos también juegan un papel clave
=—®enla equidad y justicia social, ya gue permiten la
—=—¥edistribucion de la riqueza para reducir las desigualdades
—=—economicas. A hivel macroecondémico, contribuyen a la
——2stabilidad econémica y fomentan la confianza e inversion
——2n el pais, ya que un entorno fiscal transparente es

,—:'atractivgmwd%% INYEISeI€$1a empresa?

La liquidacion de una empresa implica varios pasos
esenciales. Primero, la decision de liquidar se
aprueba en una junta general de accionistas.
Luego, se hombra a un liquidador que gestiona el
proceso. El liquidador hace un inventario y valora
los activos, notifica a los acreedores, y paga todas
las deudas pendientes. Despues, los activos
restantes se distribuyen entre los-accionistas segun
los estatutos de la empresa o la ley
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.
Cumplir con las obligaciones tributarias es crucial para financiar el funcionamiento del Estado, que proporciona servicios públicos esenciales como educación, salud e infraestructura. Además, el cumplimiento legal de estas obligaciones evita sanciones y daños a la reputación de las empresas. Los impuestos también juegan un papel clave en la equidad y justicia social, ya que permiten la redistribución de la riqueza para reducir las desigualdades económicas. A nivel macroeconómico, contribuyen a la estabilidad económica y fomentan la confianza e inversión en el país, ya que un entorno fiscal transparente es atractivo para los inversores.

.
La liquidación de una empresa implica varios pasos esenciales. Primero, la decisión de liquidar se aprueba en una junta general de accionistas. Luego, se nombra a un liquidador que gestiona el proceso. El liquidador hace un inventario y valora los activos, notifica a los acreedores, y paga todas las deudas pendientes. Después, los activos restantes se distribuyen entre los accionistas según los estatutos de la empresa o la ley
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para
fomentar el
deporte

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Dinero para si
comprar mas
mercanciay
venderla

Venta de tenis de basqued

Porque muchas personas les gusta

Para jugadores o el publico

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Vender tenis
de buena
calidad

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Cuando
tengamos el
dinero
necesario

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Que el cliente
le gusten y
compren

. Quién lo hace?
(Responsables)

Yo o los
companeros
guienes nos
guieran ayudar


.
Venta de tenis de basqued 

.
Porque muchas personas les gusta 

.
Para jugadores o el publico

.
Para fomentar el deporte 

.
Vender tenis de buena calidad 

.
Que el cliente le gusten y compren

.
Dinero para si comprar más mercancía y venderla 

.
Cuando tengamos el dinero necesario 

.
Yo o los compañeros quienes nos quieran ayudar 


YR R R B R R B R BB R BB

Costa Rica

44 Junior ;
ears of
4 4 AChIevement 3 5 Empowering
ives

Miembro de JA Worldwide

N OTAS

MINISTERIO DE DIRECCION DE
EDUCACION PUBLICA VIDA ESTUDIANTIL

SERVICIO COMUNAL

ESTUDIANTIL

©Junior Achievement Costa Rica, 2024





