
 



 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

Mi idea de negocio se basa en la producción y venta de una crema anti edad a 

base de productos naturales. 



 
 
 
 
 
 
 

 

Vender una crema anti edad excepcional con un servicio inolvidable de manera 

que los clientes gocen de un producto de alta calidad. 

 
 
 
 
 

Ser reconocido como líder en el mercado del cuidado de la piel, ofreciendo cremas 

anti edad innovadoras y efectivas promoviendo una piel sana a cualquier edad. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Gerencia general 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Finanzas 
 
 
 
 
 

Compras 
y 
cobranza 

Mercadeo 
 
 
 
 

 
Publicidad 
y promoción 

Operaciones 
 
 
 
 
 

 
Distribuición 
y logística 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Garantizar condiciones laborales justas y dignas para todo el personal. 

Fomentar prácticas éticas. 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
Compromiso para utilizar recipientes hechos a base de materiales biodegradables. 

Aplicar las mejores prácticas para la gestión integral de residuos y reducir desperdi- 

cio de materiales. 

 
 
 
 
 
 

 
Fortalecer pactos con proveedores que produzcan productos similares para esta- 

blecer precios justos para la sana competencia. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Elaboradores 
de productos 
macrobióticos. 

 

Distribuidores 
"al detalle". 

 

Agencias de 
mercadeo. 

 
Mercadeo a 
través de redes 
sociales. 
Ventas virtuales 
y en tienda físi- 
ca. 
Cuestionarios 
post-venta. 

 
 
 
 
 
 

 
Socios comer- 
ciales confiables. 

 

Investigadores 
de productos 
innovadores. 

Plataformas 
digitales. 

 
Productos de 
alta calidad. 

 

Productos fa- 
bricados en 
forma persona- 
lizada. 

 

Dar asesoría en 
los diferentes 
tipos de piel. 

 
Dar beneficios 
(puntos canjea- 
bles) y comuni- 
cación efectiva. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Tienda virtual. 
Redes sociales. 
Ferias de em- 
prendimiento. 

 
Profesionales en 
belleza. 

Adolescentes. 

Adultos jovenes. 

Adultos mayores. 

 
 
 
 
 
 

 
Costos de producción (materia prima y mano 
de obra). 
Costos en marketing. 
Costos financieros (préstamos). 

 
Venta de "crema en línea" 
Venta a pequeñas tiendas. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Variedad de aromas para fabri- 
cación. 
Exiatencia de marketing gratuito 
(redes sociales), 

Muchos competidores. 
Algunos consideran el producto 
como si fuera un lujo. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Los productos a base de ingredien- 
tes naturales son muy aceptados. 

Acceso al mercado amplio como 
internet. 

Imitaciones. 
Cambios en los gutos y las pre- 
ferencias del comprador. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

"Juventud eterna con una crema" 
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Resaltado
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Electricidad (₡35 mil) 
 

Tickets (₡15 mil) 

Recipientes (₡6 mil) 
 
 
 
 
 
 

 
TOTAL= ₡56 mil 

Polen de melipona-propoleo 

 
Cera de abeja 

 
Aceite de almendra 

 

Vitamina E 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

5284 
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Capital del trabajo 

Estantería 

Computadora 

Motocicleta 

Software 

espejos 
 

Material publicitario 

 

Préstamos 

Tarjeta de crédito 

Salarios 

Impuestos 

Cuentas por pagar proveedores. 
 

Inventario 



 
 
 
 
 
 
 

 

POND´S 
NIVEA 

Cera Ve 
Bioderma 
Cicatricure 
L´Oreal 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Son importantes ya que financian los servicios 
públicos del estado (en el área de educación, 
salud o infraestructura.) 

Genera buena imagen y evitan multas a la empre- 
sa. 

 
 
 
 
 
 

 
Con la decisión de liquidación, nombramiento de 
liquidador, venta de activos, cancelación de regis- 
tros y el inventario y valoración de los activos y 
pasivos. 



 
 
 

 

Hidratación, nutrición y cuidados para una 
piel sana. 

 

 
Porque el tener una piel sana es bueno para nuestra salud, ya que evita 
o previene el envejecimiento prematuro, cáncer de piel y nos permite 
tener una piel limpia. 

 
 
 
 

Para todo público, de todas las edades que dessen comenzar a cuidar 
su piel. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Para incentivar a las personas 
a comenzar a cuidar su piel, y 
convencerlos de que nunca es 
tarde para empezar a tomar 
cuidados para una piel sana. 

Vamos a empezar a promocio- 
nar el producto mediante redes 
sociales y páginas web. 

Queremos lograr un público 
comenzando a preocuparse por 
el cuidado de la piel y su impor- 
tancia. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Internet 
Computadora. En agosto, subiremos el primer 

anuncio del producto y publicar- 
lo en todas las redes sociales, 

El dueño del emprendimiento 
(yo mismo) 
Responsable del marketing 
Distribuidor del producto 
(mensajero) 



 


