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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

El proyecto a realizar es elaborar un producto para el cabello que va a ayudar a

muchas personas con cabello rizado, tanto en el sentido de la hidratacion como

en la definicion y volumen.

El producto contiene elementos o ingredientes como: aceite de coco, linaza, sabila

y productos naturales.

Entre los planes a futuro se encuentran expandirse en grandes cantidades tanto

nacional como internacionalmente con base a que llegue a ayudar a muchos clientes.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Empoderar a las personas con cabello rizado a abrazar su belleza natural proporcionandoles

cremas para rizos 100% naturales que nutren, definen, e hidratan sus rizos, promoviendo

un cabello sano, brillante y con vida

Vision:

Ser la marca lider en el cuido del cabello rizado, reconocida por ofrecer productos de

la mas alta calidad, elaborados con productos organicos y sostenibles, que brinden

resultados excepcionales y contribuyan a un mundo mas consciente y responsable con

el medio ambiente.
Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

CEO

de ventas

Disefo grafic®

de ventas




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Implementando salarios dignos, horarios flexibles y beneficios para los

empleados, incluyendo oportunidades de capacitacion y crecimiento profesional.
Tambien se piensa asegurar que los proveedores de materias primas cumplan
con estandares eticos de producciony comercio justo.

Sostenibilidad ambiental:

agricolas respetuosas con el medio ambiente.

Tambien minimizar el uso de energia y recursos, asi como la gfeneracion de
residuos en el proceso de produccion y distribuicion.

Sostenibilidad economica:

rrollo
de nuevos productos y la expansion responsable del negocio.

Tamblien estableceremos precios justos que sean accesibles para los
consumidores y que reflejen el valor de los productos sostenibles.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

ener contacto romocionar la Para personas : @ Los clientes
empresa de de cabello rizad buscan product
anera digital o ondulado que [ [elementos para para el cuidado
buscan productds flograr la satisfac@laldel cabello que

Jel cliente. les brinden

beneficios tales

como poder
definir y control:

los rizos sin
apelmazarlos n

endurecerlos,

nutrir y hidratar
profundamente

Recursos i Canales y dejar un cabe
[ ) sano y brillante

Redes sociales

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Pago de empleados, de servicio y de
alquiler

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Se cuenta con un perso- Limitaciones de personal
nal experto de los distin- insuficiente personal
tos elementos que nece- bilingue

sita el producto.

El producto se encontra- La inseguridad de las
ra en muchas tiendas a personas que se puede
su disposicion, con buen encontrar en casi todo
ubicaciones, faciles de el pais

encontrar para no locales

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer _
emprendimiento

Porque tus rizos son la prioridad

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

. Servicio de agua 10.000 . Combustible 10.000

Servicio de electricidad 20.000 Materia prima 15.000
. Pago de alquiler 55.000 ’ Reparaciones 10.000
Pago de empleados 15.000 comisiones de venta 20.000

. Servicio de internet 10.000 . Viaticos 10.000
‘ TOTAL:110.000 ‘ TOTAL: 65.000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ BAGS 70.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.


MLBC
Lápiz
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Lápiz


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
q — [ 22 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario > [ 1540000

| S—

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

. Formula ‘ Prestamos

‘ Equipo . Cuentas por pagar
‘ Redes sociales
‘ Terrenos

‘ Clientes

Impuestos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existen numerosas marcas de productos para
el cuidado del cabello rizado en el mercado,
tanto locales como internacionale.Algunas de
las marcas mas conocidas incluyen:

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al
consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.
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Importancia de las obligaciones tributarias:
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Las obligaciones tributarias son fundamentales para cualquier
empresa, pagar impuestos garantizando el cumplimiento legal
y contribuye al funcionamiento adecuado de la sociedad,
ademas , el cumplimiento fiscal ayuda a mantener la reputacion
de la empresa y evita sanciones legales que podrian afectar
negativamente su operacion.
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cComo se liquida una empresa?
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Se necesita seguir una serie de pasos, los cuales son:
-Desicion de liquidar

-Nombramiento-de liquidadores

-lInventario de activos y pasivos

-Venta de activos

-Pago de deudas

-Distribuicion de activos restantes

=Cancelacion de registro
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Guia para planear Yo Emprendo
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