




Mi idea de negocio sería hacer una venta de dulces para los niños ya sea para fiestas o como  

marca personal.



Vender dulces para hacer que los niños pasen un mejor momento en fiestas infantiles tematizando

los dulces con el tema de la fiesta, llevando productos nuevos y diferentes.

Expandirse a nivel nacional y mejorar el producto amoldándose al gusto del cliente 

Dueño 

departamento
de producción

departamento
 de ventas

marketing

finanzas

servicio al
 cliente 

empleados 



Empleo justo y condiciones laborales adecuadas: Garantizar que los empleados reciban salarios

 justos y que trabajen en un ambiente seguro y saludable. Además, ofrecer oportunidades de 

capacitación y desarrollo profesional puede contribuir al bienestar social de los empleados.

Productos éticos y responsables: Seleccionar proveedores que sigan prácticas éticas en la producción 

de ingredientes y materiales para los dulces. Esto puede incluir la compra de ingredientes orgánicos, 

de comercio justo o locales siempre que sea posible.



Reducción de envases y embalajes: Minimizar el uso de envases desechables y optar por 

alternativas ecoamigables, como envases compostables o reciclables. Fomentar a los clientes que 

traigan sus propios recipientes reutilizables también puede ayudar a reducir el desperdicio de

 envases.

Gestión financiera eficiente: Mantener un control riguroso de los costos operativos, incluyendo la 

gestión de inventario, la optimización de procesos y la reducción de desperdicios. Esto puede ayudar

 a maximizar los márgenes de ganancia y mantener la rentabilidad.

Diversificación de productos: Ofrecer una variedad de dulces y productos relacionados para

 satisfacer las necesidades y preferencias de diferentes segmentos de clientes. La diversificación

 puede ayudar a aumentar los ingresos y reducir la dependencia de productos específicos.
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Ofrecemos una experiencia única para los amantes de los dulces, donde encontrarán una amplia variedad de golosinas de alta calidad, desde clásicos caramelos hasta los últimos lanzamientos en chocolates y gomitas. Nuestro compromiso con la frescura y la calidad se refleja en cada producto

 Capacitar al personal para que conozca en detalle los productos que se ofrecen, incluyendo ingredientes, sabores, y posibles alergias o restricciones dietéticas. 
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Niños: Este es un segmento importante, ya que los dulces suelen ser populares entre los niños. Pueden estar interesados en una amplia variedad de dulces coloridos, caramelos y golosinas temáticas.

Padres y cuidadores: Los padres y cuidadores son otro segmento clave, ya que a menudo compran dulces para sus hijos, ya sea como premios, regalos o para ocasiones especiales como fiestas de cumpleaños.

ventas al por menor 
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la venta directa de el producto en la tienda física 
lo cual sería el ingreso principal 



Variedad de productos: Ofrecer una amplia gama de dulces y golosinas que satisfagan los gustos y preferencias de una amplia variedad de clientes.

Experiencia en el sector: Si la tienda tiene experiencia en el sector de los dulces y golosinas, esto puede ser una fortaleza, ya que pueden tener un conocimiento profundo del mercado y de los productos que se venden.

Competencia: Si hay muchas otras tiendas de dulces en la misma área, la competencia puede ser intensa y dificultar la captación de clientes.

Estacionalidad: Dependiendo de la ubicación y del tipo de dulces que se vendan, la demanda puede fluctuar estacionalmente, lo que podría afectar la estabilidad de los ingresos.



Diversificación de productos: Expandir la oferta de productos para incluir opciones más saludables, como dulces sin azúcar, orgánicos o veganos, para captar a un segmento de clientes cada vez más consciente de la salud.

Diversificación de productos: Expandir la oferta de productos para incluir opciones más saludables, como dulces sin azúcar, orgánicos o veganos, para captar a un segmento de clientes cada vez más consciente de la salud.



Costos operativos crecientes: Aumentos en los costos de alquiler, mano de obra, materias primas o servicios públicos podrían reducir los márgenes de ganancia y afectar la viabilidad económica de la tienda.

Regulaciones: Cambios en las regulaciones gubernamentales relacionadas con la venta de alimentos, etiquetado de productos, impuestos sobre los alimentos o restricciones de salud pública podrían impactar las operaciones y los costos de cumplimiento de la tienda.
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mantenimiento del local 500 000 
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no hay un dato exacto actualmente pero son muchas en las provincias del país 



Financiamiento del Estado: Los impuestos son la principal fuente de ingresos para el gobierno.

 Estos fondos se utilizan para financiar una amplia gama de servicios públicos esenciales, como 

educación, salud, infraestructura, seguridad pública y programas de asistencia social.

Equidad y redistribución: Los impuestos pueden utilizarse como herramienta para promover la equidad

 y redistribuir la riqueza. Los sistemas fiscales progresivos gravan a los individuos y empresas con

 mayores ingresos a tasas más altas, lo que contribuye a reducir la desigualdad económica y social.

Elaborar un balance de liquidación que refleje el patrimonio de la empresa  

Obtener una certificación del administrador sobre el acuerdo de liquidación aprobado por los socios 

Firma de la escritura pública de liquidación, que contenga la declaración de la causa de disolución,

el número de votos que lo respaldan. y la designación del liquidador, enejar los bienes sociales, 

concluir las operaciones sociales y pendientes y realizar las nuevas que sean necesarias 

para la liquidación de la empresa.



la dulcería y los dulces, la competencia. Satisfacer los gustos de los hijos de los clientes en la visa cotidiana o en sus fiestas 

para mi es algo importante ya que se crean buenos momentos en familia aparte de dar trabajo de muchas personas 

familias y sus hijos 

para que las personas disfruten en familia 

regalar el envío del producto dependiendo el costo final 

hacer que más personas vivan un momento especial y feliz además de acompañar infancias con de los dulces 

promocionar la empresa
realizar un buen marketing 
hacer promociones de los productos  

se puede hacer mensualmente y dependiendo el costo final de la compra del cliente, se hace con un costo fijo 
Por ejemplo: todos los clientes que hagan una compra mayor a 20 000 colones tendrán el envío de su producto gratis 

el encargado de ventas y servicio al cliente 




