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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio es larazon de ser de una
empresa.-Su-propuesta-de-valor-debe
comunicar-los beneficios de los productos-o
servicios que se quieren ofrecer,

Debido a ello, forma parte importante del plan
de negocios, pues es la base de todas las
estrategias de ventas, marketing y el desarrollo
de productos.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
La idea de negocio es la razón de ser de una empresa. Su propuesta de valor debe comunicar los beneficios de los productos o servicios que se quieren ofrecer.
Debido a ello, forma parte importante del plan de negocios, pues es la base de todas las estrategias de ventas, marketing y el desarrollo de productos. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Ser buenos en lo que hacemos y tratar de ser
mejor empresa cada dia

Vision:
Ser la mayor fabrica de piezas automotriz a
nivel nacional e internacional

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

GERENCIA

Contabilidad RECUrSoS Departamefito de
humanos

Distribuclo Producci6



null
Ser buenos en lo que hacemos y tratar de ser mejor empresa cada día 

null
Ser la mayor fábrica de piezas automotriz a nivel nacional e internacional 

null
         GERENCIA

null
Contabilidad 

null
Recursos humanos 

null
Departamento de ventas 

null
Publicidad 

null
Distribución 

null
Producción 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Siendo una empresa en la qgue nuestro
producto sea accesible y de la mayor calidad
del mercado, con buenas piezas para

| : I i

Sostenibilidad ambiental:

desechable cuando no tenga uso para no
contaminar al medio ambiente

Sostenibilidad economica:

estabilidad econdmica

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Siendo una empresa en la que nuestro producto sea accesible y de la mayor calidad del mercado, con buenas piezas para aumentar la confianza de nuestros clientes 

null
Creando un equipo ambiental utilizando materiales biodegradables, y que todo sea desechable cuando no tenga uso para no contaminar al medio ambiente 

null
Vender las unidades que sean necesarias para cubrir nuestros costos y tener mucho mayor estabilidad económica 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Socios

Propuesta

clave de valor

Atributo
diferencia-

Personas, Temas nede

Grupos o sarios para
Institucione dor del
nstitu poder creaff { 5 -
. : roducto
Que fomen®&fan, comercia
Parte de oI § |izar el
procesos dg B producto
la empresa

Recursos
clave

Personas
Materiales
Dinero

Estrucutra de costos

A que se relacione con los
gastos

Relacidon con

1 Segmento
el cliente

de clientes

Estrategias
para propor
cionar una
lealtad de
clientes po-
tenciales

Construccid
De grupos
con carac-
teristicas
similares

Canales

Medios a
utilizar para
gue el pro-
ducto llegug
al consumidic

Fuentes de ingresos

Donde provengan los
Ingresos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Personas,
Grupos o 
Instituciones 
Que fomentarán
Parte de los
procesos de 
la empresa 

null
Temas nece-
sarios para 
poder crear 
y comercia-
lizar el 
producto 

null
Personas 
Materiales 
Dinero

null
Atributo 
diferencia-
dor del 
Producto

null
Estrategias 
para propor-
cionar una 
lealtad de 
clientes po-
tenciales 

null
Medios a 
utilizar para
que el pro-
ducto llegue 
al consumidor 

null
Construcción 
De grupos 
con carac-
terísticas 
similares 

null
A que se relacione con los gastos 

null
Donde provengan los ingresos 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Recursos financieros,
reconocimiento de marc
tecnologia exclusiva, pr¢
cesos patentados,
elevado,

talento humano y alianz
con otras empresas

El crecimiento rapido
Cambios en las
necesidades

de los clientes
Descubrimiento de nue
productos

Recursos financieros lim
las ineficiencias en los p
internos y la dependenci:
excesiva de un proveeda

Entrada de competencie
extranjera, productos e
fase de declinacién
Recesiones econémicas
Cambio del gusto de los
consumidores

Q) Oportunidades Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Recursos financieros, 
reconocimiento de marca
tecnología exclusiva, pro-
cesos patentados, elevado, 
talento humano y alianzas 
con otras empresas 

null
Recursos financieros limitados, las ineficiencias en los procesos internos y la dependencia excesiva de un proveedor 


null
El crecimiento rápido 
Cambios en las necesidades
de los clientes 
Descubrimiento de nuevos
productos 

null
Entrada de competencia 
extranjera, productos en 
fase de declinación 
Recesiones económicas 
Cambio del gusto de los 
consumidores 

null


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Valcar los mejores del mercado y la
Slogan ~___~» mejor calidad de piezas automotriz,
con Valcar conduce con seguridad

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

L J - -

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null

null

null

null

null

null

null

null

null

null

null

null

null

null

null

null
Valcar los mejores del mercado y la mejor calidad de piezas automotriz, con Valcar conduce con seguridad 
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

-

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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— Mis costos fijos Mis costos variables
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’ Costos de alquiler ‘ Materias primas

I

|

Salarios Transporte

|

(

’ Pago de préstamos Comisiones sobre

ventas

Pago de Mano de obra
seguros

‘ago de servicios publicos . Puking

F

f

I

f

f

F

— Impuestos Productos

|

R

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

== @50.000

== s

) —— -

— Recuerde que los costos
e — e . . .
. variables son unitarios.



null
Costos de alquiler 

null
Salarios 

null
Pago de préstamos 

null
Pago de seguros 

null
Pago de servicios públicos 

null
Impuestos 


null
Materias primas 

null
Transporte 

null
Comisiones sobre ventas 

null
Mano de obra 

null
Puking 

null
Productos 

null
50.000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 10 J

Punto de equilibrio \ [ 500.000 ]

monetario

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
10

null
500.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Terrenos

@ /ehiculos
‘ Equipo de oficina

‘ Cuentas por cobrar

‘ Patentes

‘ Inventarios

. Las bodegas
@ Las maquinas

Pasivos

@ Dcudas a corto plazo
. Deudas a largo plazo
‘ Salarios

‘ Cuentas por pagar

‘ Cargos bancarios
‘ Impuestos

‘ Hipoteca

‘ Productos descontinuados

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Terrenos 

null
Vehículos 

null
Equipo de oficina

null
Cuentas por cobrar 

null
Patentes 

null
Inventarios 

null
Bonos 

null
Acciones 

null
Las bodegas 

null
Las máquinas 

null
Deudas a corto plazo

null
Deudas a largo plazo 

null
Salarios 

null
Cuentas por pagar 

null
Cargos bancarios 

null
Impuestos 

null
Hipoteca 

null
Productos descontinuados 


1

——

——— e o

— = Actividad #10

1

————

]

————

= Investigue cuantos productos o servicios existen en el
== mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
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——= En Costa Rica existen mas de 1000
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—> La competencia fomenta
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I la eflc.:lenma,'da al
—_— consumidor mas donde
= elegir y contribuye a
— bajf';\r los preciosy
— = mejorar la calidad.



null
En Costa Rica existen mas de 1000 empresas dedicadas a la 
fabricación de piezas automotrices, en general existen muchos
productos automotrices en el mundo, hay más de 2000
productos 
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.
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Importancia de las obligaciones tributarias:
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El cumplimiento-tributario-garantiza que
cada-individuo-y

empresa contribuyan de manera
proporcional a su capaci-

dad econdmica.La recaudacion tributaria
es vital para

Mantener la estabilidad economica y
financiera

' l"l’] l"l

I
W

b

Vv

' l"l" l"l

Ukl
AR

Vv

]

R

cComo se liquida una empresa?
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La liquidacion de una empresa consiste
en-la extincion-de-tu-negocio-o-empresa.
A través de esta operacion la compaiia
saldara todas las deudas pendientes
frente a terceros, cobrara los créditos
pendientes, y por ultimo repartira el
patrimonio que aun quede en la empresa
entre los socios
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null
El cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y
empresa contribuyan de manera proporcional a su capaci-
dad económica.La recaudación tributaria es vital para 
Mantener la estabilidad económica y financiera 

null
La liquidación de una empresa consiste en la extinción de tu negocio o empresa. A través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes, y por último repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios 
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos

interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para tener un plan = Analizar
de emprendimiento Vender

a futuro

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Materia prima
Metales pesados

Maquinas de soldar

Técnicos
Alumnos
Pintura

El problemas son los costos de los
productos y que no son accesibles para
todos

Porque es algo que el pais necesita,
Innovacion y un buen precio y calidad de
las piezas

Lo vamos a hacer para y por la
comunidad de Costa Rica, para reducir
costos

¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)

Queremos lograr
la venta de todas

Tener calidad las unidades y ser
Produccion lo mejores de
Costa Rica
¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
hacer? (Responsables)
(Cronograma) _ _
Mis soclos,
Lo vamos a hacer alumnos
desde ahorita para y YO
garantizar nuestro
futuro


null
El problemas son los costos de los productos y que no son accesibles para todos 

null
Porque es algo que el país necesita, innovación y un buen precio y calidad de las piezas 

null
Lo vamos a hacer para y por la comunidad de Costa Rica, para reducir costos 

null
Para tener un plan
de emprendimiento 
a futuro 

null
Analizar 
Vender 
Tener calidad
Producción 

null
Queremos lograr
la venta de todas
las unidades y ser
lo mejores de 
Costa Rica 

null
Materia prima
Metales pesados 
Máquinas de soldar
Técnicos 
Alumnos 
Pintura 

null
Lo vamos a hacer 
desde ahorita para
garantizar nuestro
futuro 

null
Mis socios, alumnos
y yo
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Inceramente me atrae mucho todo este

Aparte de que también me gusta mucho
complacer y ayudar a las personas, me
~atrae eltemade finanzasydecomo

I .
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null
Sinceramente me atrae mucho todo este tema de las industrias automotrices 

null
Aparte de que también me gusta mucho complacer y ayudar a las personas, me atrae el tema de finanzas y de como puedo manejar mi empresa 




