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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1
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Defina la idea de negocio.
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Un objetivo personal que nos planteamos
y luchamos para lograrlo por medio de la
innovacion y la creatividad.
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Donde se descubren y explotan las
diferentes oportunidades de ganancia.
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Involucra la presencia de oportunidades
lucrativas e individuos emprendedores.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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null
Un objetivo personal que nos planteamos y luchamos para lograrlo por medio de la innovación y la creatividad.

null
Donde se descubren y explotan las diferentes oportunidades de ganancia.

null
Involucra la presencia de oportunidades lucrativas e individuos emprendedores.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
El deseo de llevar color y felicidad a las demas
personas por medio de las plantas.

Vision:
. & & ind i |

logrado expandirse por sus propios medios.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director general

Producci6 inanciacio
Persona



null
Director general 

null
Personal

null
Producción 

null
Financiación 

null
Moldeado

null
Pintura

null
Acabado 

null
Un negocio grande e independiente que ha logrado expandirse por sus propios medios.

null
El deseo de llevar color y felicidad a las demás personas por medio de las plantas. 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Hacer conciencia del cuidado de la flora en las
comunidades.

Sostenibilidad ambiental:

Mantener un equilibrio entre el producto que se
ordena y vende, sin ordenar mucho, solo lo
suficiente como para no afectar la especie de
ﬂUIa guc sSc UfleU.

Sostenibilidad economica:

Encontrar la mejor manera de ordenar la
cantidad esencial de producto sin que el
ecosistema del que proviene se vea afectado.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Mantener un equilibrio entre el producto que se ordena y vende, sin ordenar mucho, sólo lo suficiente como para no afectar la especie de flora que se ofrece.

null
Hacer conciencia del cuidado de la flora en las comunidades.

null
Encontrar la mejor manera de ordenar la cantidad esencial de producto sin que el ecosistema del que proviene se vea afectado.


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Prestamistas | B Publicidad istri To Buen Hacer

Proveedores Reuniones i SerViC-iO Yy preguntas
Productorest l jirectivas atencion al § Bsopre

Campanias § fsucursales [| f cliente preferenciag

Recursos Canales
clave

Inversiones, Anuncios
empleados,

clientes y

proveedores sociales.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Inversion en comprar el Préstamos e inversiones

producto y la adaptacion del propias, asi como de las
local a las necesidades del ventas.

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Prestamistas
Proveedores 


null
Productores

null
Publicidad
Reuniones directivas


null
Campañas

null
Distribución 

null
nacional

null
Por

null
sucursales

null
Buen

null
servicio y

null
atención al

null
cliente

null
Hacer preguntas sobre preferencias

null
Inversiones, empleados, clientes y proveedores.

null
Anuncios publicitarios y redes sociales. 

null
Inversión en comprar el producto y la adaptación del local a las necesidades del mismo.

null
Préstamos e inversiones propias, así como de las ventas.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’av

Cuestionarios para
saber las preferencias
del cliente y lo que este
desea al comprar.

Juntar el suficiente
dinero para poder
montarlo todo. El local,
adaptarlo al producto y
poder explotar el
potencial de la tienda
en cuanto se vea la
oportunidad.

El tiempo en que
tardaria la flora en
marchitarse, motivo
por el que habria que
medir cuanto se debe

comprar para que no
sea una pérdida, pero
a su vez alcance hasta
la proxima orden.

La competencia. Puede
ser otra floreria cerca
de milocal o un
negocio mas variado
pero que también se
centre en la venta de
plantas y flora en
general.

Amenazas j

Q) Oportunidades

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Cuestionarios para saber las preferencias del cliente y lo que este desea al comprar.

null
El tiempo en que tardaría la flora en marchitarse, motivo por el que habría que medir cuánto se debe comprar para que no sea una pérdida, pero a su vez alcance hasta la próxima orden. 

null
Juntar el suficiente dinero para poder montarlo todo. El local, adaptarlo al producto y poder explotar el potencial de la tienda en cuanto se vea la oportunidad. 

null
La competencia. Puede ser otra florería cerca de mi local o un negocio más variado pero que también se centre en la venta de plantas y flora en general.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

iMantente tan brillante y fresco
Slogan ~__ » como una flor!

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null

null

null

null

null

null

null
¡Mantente tan brillante y fresco como una flor!
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Actividad #7

F

f

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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— El precio de venta de mi

g

—= producto / servicio es de:

[ @15.000 colones ]
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e —— Recuerde que los costos
— variables son unitarios.
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null
50.000 colones

null
25.000 colones

null
15.000 colones 

null
25.000 colones

null
30.000 colones 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Punto de equilibrio en SN @_.875 colones J

monetario

Punto de equilibrio 5 [ 28.125 coloneS]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
1.875 colones 

null
28.125 colones


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

. Electrodomésticos

‘Transporte del producto

. Agua

Pasivos

. Préstamos

‘ Cantidad de producto

‘ semanal/mensual

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Electrodomésticos 

null
Transporte del producto 

null
Agua

null
Préstamos 

null
Cantidad de producto 

null
semanal/mensual 


1
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—_— = e o
— = Actividad #10
1
————
]
———
= Investigue cuantos productos o servicios existen en el
== mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
——— ]
———
=2 Existen al derredor de 10 florerias en mi
—> area.
———
———
e —J . S
—> La competencia sana puede ayudar no solo a
——— . v . . -
impulsarme a mi mismo, sino también a
— = impulsar mi negocio, ayudandome a saber si
—= ‘necesito cambiar, remover oagregaralgo.
1
——— . | ., |
— . " " .
— = convertirse en una estrategia de marketing si
== se emplea correctamente.
=—

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
— = elegir y contribuye a
S bajf';\r los preciosy
— = mejorar la calidad.



null
Existen al derredor de 10 florerías en mi área. 

null
La competencia sana puede ayudar no sólo a impulsarme a mí mismo, sino también a impulsar mi negocio, ayudándome a saber si necesito cambiar, remover o agregar algo. 

La competencia sana también puede convertirse en una estrategia de marketing si se emplea correctamente.


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Se puede evitar facilmente danar al ambiente y
fortalecer la economia del pais, evitando asi
procesos costosos y prolongados como

contingencias fiscales o litigios. Asicomo

miiltac 0. cancionec
TTTUILiAVWY U JAriTIuviviiTouu.,.

cComo se liquida una empresa?

Por medio de un juicio para dividir el costo de
la empresa, asi pudiendo pagarle a los
prestamistas y liquidar las deudas. El capital

‘sobrante se reparte entre los socios internos.



null
Se puede evitar fácilmente dañar al ambiente y fortalecer la economía del país, evitando así procesos costosos y prolongados como contingencias fiscales o litigios. Así como multas o sanciones.

null
Por medio de un juicio para dividir el costo de la empresa, así pudiendo pagarle a los prestamistas y liquidar las deudas. El capital sobrante se reparte entre los socios internos.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Promocionar y dar a
conocer el negocio.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

El espacio en el que
se hara la actividad;
con un permiso
especial, se podria
utilizar un parque.
Dinero y productos.
En este caso, flora.

Llevar felicidad y paz a las demas
personas en forma de flores y plantas.

Porque ayuda a consientizar e incentivar a
las personas a cuidar el medio ambiente.

Para todo tipo de persona que esté interesada en
comprar ramos, o arreglos florales.

¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)
Organizar una feria Conseguir clientes
de las plantas, para nuestro
invitando a otros emprendimiento.

emprendimientos con
la misma temética.

¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
hacer? (Responsables)
(Cronograma)
La persona

Un fin de semana en emprendedora y sus
el que puedan venir SOcCios.
muchas mas
personas.


null
Llevar felicidad y paz a las demás personas en forma de flores y plantas.

null
Porque ayuda a consientizar e incentivar a las personas a cuidar el medio ambiente.

null
Para todo tipo de persona que esté interesada en comprar ramos, o arreglos florales.

null
Promocionar y dar a conocer el negocio.

null
Organizar una feria de las plantas, invitando a otros emprendimientos con la misma temática. 

null
Conseguir clientes para nuestro emprendimiento.

null
El espacio en el que se hará la actividad; con un permiso especial, se podría utilizar un parque.
Dinero y productos. En este caso, flora.

null
Un fin de semana en el que puedan venir muchas más personas.

null
La persona emprendedora y sus socios.
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null
Lo completé para poder graduarme, nomá' 🤠👍




