




null
Un objetivo personal que nos planteamos y luchamos para lograrlo por medio de la innovación y la creatividad.

null
Donde se descubren y explotan las diferentes oportunidades de ganancia.

null
Involucra la presencia de oportunidades lucrativas e individuos emprendedores.



null
Director general 

null
Personal

null
Producción 

null
Financiación 

null
Moldeado

null
Pintura

null
Acabado 

null
Un negocio grande e independiente que ha logrado expandirse por sus propios medios.

null
El deseo de llevar color y felicidad a las demás personas por medio de las plantas. 



null
Mantener un equilibrio entre el producto que se ordena y vende, sin ordenar mucho, sólo lo suficiente como para no afectar la especie de flora que se ofrece.

null
Hacer conciencia del cuidado de la flora en las comunidades.

null
Encontrar la mejor manera de ordenar la cantidad esencial de producto sin que el ecosistema del que proviene se vea afectado.



null
Prestamistas
Proveedores 


null
Productores

null
Publicidad
Reuniones directivas


null
Campañas

null
Distribución 

null
nacional

null
Por

null
sucursales

null
Buen

null
servicio y

null
atención al

null
cliente

null
Hacer preguntas sobre preferencias

null
Inversiones, empleados, clientes y proveedores.

null
Anuncios publicitarios y redes sociales. 

null
Inversión en comprar el producto y la adaptación del local a las necesidades del mismo.

null
Préstamos e inversiones propias, así como de las ventas.



null
Cuestionarios para saber las preferencias del cliente y lo que este desea al comprar.

null
El tiempo en que tardaría la flora en marchitarse, motivo por el que habría que medir cuánto se debe comprar para que no sea una pérdida, pero a su vez alcance hasta la próxima orden. 

null
Juntar el suficiente dinero para poder montarlo todo. El local, adaptarlo al producto y poder explotar el potencial de la tienda en cuanto se vea la oportunidad. 

null
La competencia. Puede ser otra florería cerca de mi local o un negocio más variado pero que también se centre en la venta de plantas y flora en general.



null

null

null

null

null

null

null
¡Mantente tan brillante y fresco como una flor!



null
50.000 colones

null
25.000 colones

null
15.000 colones 

null
25.000 colones

null
30.000 colones 



null
1.875 colones 

null
28.125 colones



null
Electrodomésticos 

null
Transporte del producto 

null
Agua

null
Préstamos 

null
Cantidad de producto 

null
semanal/mensual 



null
Existen al derredor de 10 florerías en mi área. 

null
La competencia sana puede ayudar no sólo a impulsarme a mí mismo, sino también a impulsar mi negocio, ayudándome a saber si necesito cambiar, remover o agregar algo. 

La competencia sana también puede convertirse en una estrategia de marketing si se emplea correctamente.



null
Se puede evitar fácilmente dañar al ambiente y fortalecer la economía del país, evitando así procesos costosos y prolongados como contingencias fiscales o litigios. Así como multas o sanciones.

null
Por medio de un juicio para dividir el costo de la empresa, así pudiendo pagarle a los prestamistas y liquidar las deudas. El capital sobrante se reparte entre los socios internos.



null
Llevar felicidad y paz a las demás personas en forma de flores y plantas.

null
Porque ayuda a consientizar e incentivar a las personas a cuidar el medio ambiente.

null
Para todo tipo de persona que esté interesada en comprar ramos, o arreglos florales.

null
Promocionar y dar a conocer el negocio.

null
Organizar una feria de las plantas, invitando a otros emprendimientos con la misma temática. 

null
Conseguir clientes para nuestro emprendimiento.

null
El espacio en el que se hará la actividad; con un permiso especial, se podría utilizar un parque.
Dinero y productos. En este caso, flora.

null
Un fin de semana en el que puedan venir muchas más personas.

null
La persona emprendedora y sus socios.



null
Lo completé para poder graduarme, nomá' 🤠👍




