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Es importante que sepas Io siguiente: 

Este documento Io puedes imprimir para completar 
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada 
sesión, ahí tendrás las herramientas y los recursos 
necesarios para completar cada actividad. 

También, podrás completar cada actividad de manera 
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es 
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y 
modificar documentos en formato PDF. 

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo 
electrónico, encontrarás una barra similar a la 
siguiente: 



Actividad 

1.En la barra de herramientas debes seleccionar la 
caja de texto. 

2. La opción que mejor te servirá para 
completar cada actividad es "Escribir 
texto", 

3. Cuando seleccionas "Escribir texto", das 
click en cada actividad donde desees 
completar el ejercicio. 

Defina la idea de negocio. 

 

Nombre: Benito Cámaras 

Idea de Negocio: Instalación de Cámaras de Seguridad en Comunidades 

1. Instalación de Cámaras: Ofreces servicios para poner cámaras en áreas clave 

de la comunidad, como entradas y estacionamientos. 

2. Asesoramiento en Seguridad: Ayudas a la comunidad a elegir y ubicar las 

cámaras para mejorar la seguridad. 

3. Mantenimiento y Soporte: Te ocupas de que las cámaras funcionen 

correctamente con servicios de mantenimiento y soporte técnico. 

4. Integración con Otros Sistemas: Puedes conectar las cámaras con sistemas 

de alarmas u otros dispositivos de seguridad. 

5. Formación Básica: Ofreces capacitación sobre cómo usar las cámaras y qué 

hacer en emergencias. 

6. Cumplimiento Legal: Asegurarse de cumplir con las leyes locales sobre 

seguridad y privacidad. 

Este negocio ayuda a las comunidades a sentirse más seguras y protegidas, 

proporcionando tecnología y servicios para mejorar la vigilancia 

 



Actividad 

Determine la misión y visión de su emprendimiento. 

Misión: 
Ofrecer servicios de instalación de cámaras de alta calidad y 

confiabilidad, asesorando de manera experta sobre medidas de 

seguridad efectivas, y garantizando un soporte continuo para asegurar 

que nuestras comunidades clientes se sientan seguras y protegidas en 

todo momento. 

Visión: 
Ser líderes en proporcionar soluciones integrales de seguridad 

mediante la instalación de sistemas de cámaras innovadores, 

mejorando la tranquilidad y protección de cada comunidad. 

 

Establezca su estructura organizacional. En cada 

recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea 

necesario para su tipo de negocio. 

  
Director General o CEO 

Gerente de Operaciones 

Especialista en 

Seguridad 

 

Especialista en 

Capacitación y Soporte al 

Cliente 

Gerente de Tecnología y 

Soporte Técnico 

Gerente de Ventas y 

Marketing 

Especialista en 

cumplimiento legal 



Actividad 

 

 

Defina cómo su emprendimiento va a cumplir con 

los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial 

(social, ambiental y económico). 

Sostenibilidad social: 
Creación de empleo local: Contratando personal localmente, mi negocio puede 

contribuir al desarrollo económico de la comunidad. 

Mejora de la seguridad comunitaria: Al proporcionar sistemas de seguridad 

efectivos, ayudar a la mejora de la calidad de vida y la tranquilidad de los 

residentes. 

Capacitación y educación: Ofreciendo formación sobre seguridad y el uso de 

cámaras, contribuyendo al empoderamiento y la preparación de la comunidad ante 

emergencias. 

Sostenibilidad ambiental: 
Uso de tecnología eficiente energéticamente: Optando por cámaras de seguridad 

que sean energéticamente eficientes, podemos reducir el consumo de energía y las 

emisiones de carbono. 

Gestión de residuos electrónicos: Implementando políticas de reciclaje y 

disposición adecuada de equipos electrónicos al final de su vida útil, minimizar el 

impacto ambiental. 

Sostenibilidad económica: 
Viabilidad financiera a largo plazo: Al ofrecer servicios de alta calidad y 

mantenimiento continuo, asegurar ingresos recurrentes que garantizan la 

estabilidad económica del negocio. 

Innovación y competitividad: Manteniéndome actualizado con las últimas 

tecnologías y prácticas de seguridad, puedo diferenciarme en el mercado y atraer 

nuevos clientes. 

Contribución al desarrollo local: Al fortalecer la seguridad de las comunidades, 

mi negocio puede influir positivamente en la atracción de inversiones y el 

desarrollo económico local. 



Actividad 

 

Complete el Modelo de Negocios Canvas. 

  

Security INC 

(empresa de 

Manuel) 

Steren 

Enersys 

Instalación de 
cámaras de 

seguridad. 

Mantenimiento y 
soporte técnico. 

Asesoramiento en 

seguridad. 
Integración con otros 

sistemas de 

seguridad. 
Capacitación en 
seguridad. 

 

Radica en 

proporcionar 

sistemas avanzados 

de cámaras de 

seguridad, 

instalación 

profesional, 

mantenimiento 

continuo, 

asesoramiento 

especializado en 

seguridad y 

cumplimiento 

legal, capacitación 

en el uso de los 

sistemas y soporte 

técnico confiable, 

asegurando la 

protección efectiva 

y la tranquilidad de 

las comunidades 

que servimos. 

Incluirán ventas 

directas a través de 

consultas 

personalizadas en 

sitio y 

demostraciones de 

productos, además 

de marketing 

digital y presencia 

en redes sociales 

para llegar a 

nuestros clientes 

potenciales. 

 

Nos enfocaremos en 

establecer relaciones 

de confianza 

mediante soluciones 

personalizadas, 

comunicación 

constante, soporte 

ágil y capacitación 

integral para 

garantizar la 

satisfacción de 

nuestros clientes. 

Equipos de 

seguridad. 

Personal 

especializado. 

Tecnología. 

Instalaciones físicas. 

Red de proveedores. 

Alianzas estratégicas. 

Incluirá 

comunidades 

residenciales, 

complejos de 

apartamentos, 

propietarios de 

viviendas, 

empresas pequeñas 

y medianas, así 

como instituciones 

educativas y 

comerciales que 

buscan mejorar su 

seguridad mediante 

sistemas de 

cámaras de alta 

calidad y servicios 

integrados de 

instalación, 

mantenimiento y 

soporte técnico. 

 

Venta e instalación de sistemas de cámaras de seguridad. 

Servicios de mantenimiento y soporte técnico. 

Integración con otros sistemas de seguridad. 

Consultoría y asesoramiento en seguridad. 

Formación y capacitación en seguridad. 

Costos de adquisición de equipos 

Costos laborales 

Costos de mantenimiento y reparación. 

Costos operativos. 

Costos de marketing y ventas. 

Costos de capacitación. 

Costos de cumplimiento legal y regulador. 

Costos de desarrollo tecnológico. 

 



Actividad 

 

Recuerda: En la presentación "Modelo de 

  negocio" puedes encontrar la información 
necesaria para completar esta actividad. 

Complete la siguiente matriz FODA: 

 Fortalezas Debilidades 

 

 Oportunidades Amenazas 

Oferta integral que incluye 

mantenimiento, soporte técnico y 

asesoramiento en seguridad. 

Enfoque en la satisfacción del 

cliente y relaciones personalizadas. 

Uso de tecnología avanzada y 

soluciones innovadoras. 

Dependencia de la disponibilidad y 

costos de tecnología avanzada. 

Necesidad de recursos humanos 

especializados y capacitados. 

Posible susceptibilidad a cambios 

en regulaciones de seguridad y 

privacidad. 

Creciente demanda de seguridad en 

comunidades residenciales y 

comerciales. 

Avances tecnológicos que mejoran 

la eficiencia y seguridad de los 

sistemas. 

Posibilidad de expandir servicios a 

nuevos mercados o sectores. 

Competencia creciente en el 

mercado de seguridad y tecnología. 

Cambios inesperados en 

regulaciones de privacidad y 

seguridad. 

Riesgos cibernéticos y amenazas a 

la seguridad de datos. 



Actividad 

Recuerda: En la presentación "Qué me  
diferencia" puedes encontrar la información necesaria para 
completar esta actividad. 

Elabore un logo, slogan y diseñe su marca empresarial. 

El logo de mi primer 
emprendimiento  

Slogan   

 

“Seguridad sin fronteras, protegiendo comunidades juntos” 

 

 

 

Colores principales 
de mi marca 
empresarial 

Puedes dibujar 
el logo o hacerlo 
de forma digital. 

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello 

el precio de su producto o servicio. Debe colocar el 



Actividad 

valor monetario de cada costo (fijo y variable). 

Mis costos fijos: 

Arriendo o alquiler de local: ₡300,000 

Salarios y beneficios del personal: ₡2,500,000 

Servicios públicos: ₡200,000 

Seguros: ₡150,000 

Mantenimiento de equipos y vehículos: ₡80,000. 

Marketing y publicidad: ₡50,000 

Licencias y permisos: ₡10,000 

Software y tecnología: ₡15,000 

 

Mis costos variables: 

Materiales para instalación: Entre ₡50,000 y ₡200,000 

Costos de transporte: Entre ₡50,000 y ₡100,000 

El precio de venta de mi producto / servicio es de: 
Una zona grande puede salir entre ₡4,556,500 

 

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento. 

Te recordamos la fórmula del punto de equilibrio en 
unidades y monetario (colones): 

Punto de equilibrio en Costos fijos totales 

 

unidades (Precio de venta - costo 

variable total) 

Punto de equilibrio 

Precio de venta x 

punto 

monetario de equilibrio en 

unidades 



Actividad 

Realiza el cálculo: 

Punto de equilibrio en unidades 

Punto de equilibrio monetario 

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a 

  conocer cuántas unidades o servicios debés 
vender para que podás recuperar tu inversión. 

Determine cuáles son los pasivos y activos de su 
negocio. Solamente, debes mencionar cuáles serían los 
activos y pasivos, no es necesario poner el valor 
monetario de los mismos. 

  

0.759 unidades 

₡3,458,710 



Actividad 

Activos: 

 

Materiales para instalación: Entre ₡200,000 y ₡600,000 

Costos de transporte: Entre ₡50,000 y ₡150,000 

Equipos de seguridad (cámaras, sistemas de grabación, etc.). 

Tecnología (software de gestión, herramientas de análisis, etc.). 

Instalaciones físicas  

Inventarios de equipos y materiales. 

Cuentas por cobrar  

Efectivo y equivalentes de efectivo. 

 

Pasivos: 

 

Cuentas por pagar (deudas con proveedores y otros acreedores). 

Salarios y beneficios por pagar. 

Impuestos por pagar. 

Préstamos y líneas de crédito. 

Otras obligaciones financieras y deudas a corto y largo plazo. 

  



Actividad 

 

Investigue cuántos productos o servicios existen en el 
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece. 

 

Grupo SG - Especializados en sistemas de seguridad 

electrónica y monitoreo. 

Telecomunicaciones Internacionales - Ofrecen 

soluciones integrales de seguridad y monitoreo. 

SICOM - Proveedores de sistemas de seguridad y 

vigilancia para diferentes sectores. 

Seguridad Total - Ofrecen soluciones de seguridad 

electrónica, incluyendo cámaras y sistemas de 

alarmas. 

Vista Seguridad - Especializados en la instalación y 

mantenimiento de sistemas de seguridad electrónica.  



Actividad 

 

Determine cúal es la importancia de cumplir con las 
obligaciones tributarias y cómo se debe liquidar una 
empresa. 

Importancia de las obligaciones tributarias: 
Legalidad y Cumplimiento: Pagar impuestos es un requisito legal. No cumplir 
con estas obligaciones puede resultar en multas, sanciones e incluso acciones 
legales que afecten la operación del negocio. 

 

Contribución al Desarrollo: Los impuestos son una forma crucial de contribuir 
al desarrollo económico y social del país. Permiten financiar servicios públicos, 
infraestructura y programas sociales que benefician a la sociedad en general. 

 

Imagen y Reputación: Cumplir con las obligaciones tributarias demuestra 
responsabilidad y ética empresarial, mejorando la reputación y la confianza tanto 
entre los clientes como entre los socios comerciales. 

 

¿Cómo se liquida una empresa? 

 

Reunir Documentación: Recopilar todos los documentos financieros y legales 

de la empresa, incluyendo registros contables, contratos, y documentos de 

propiedad. 

Declaración de Impuestos: Presentar y pagar todos los impuestos adeudados 

hasta la fecha de liquidación, incluyendo impuestos sobre la renta, ventas, y 

cualquier otro impuesto aplicable 

Pago a Acreedores: Liquidar todas las deudas y obligaciones financieras de la 

empresa, incluyendo pagos a proveedores, empleados y otros acreedores. 

Distribución de Activos: Distribuir los activos restantes de manera equitativa 

según lo acordado en el plan de liquidación, que puede incluir devolver capital a 

los accionistas o transferir activos a terceros. 

Cancelación Legal: Formalizar la liquidación mediante la cancelación de 

registros comerciales, cierre de cuentas bancarias y cancelación de licencias 

comerciales y registros tributarios.



 

Guia para planear Yo Emprendo 

 

¿Para qué es la 

actividad? 

(Objetivo) 

 

¿Qué vamos a hacer? 

(Actividades) 

 

¿Qué queremos lograr? 

(Metas y Resultados) 

  

 

 

 

La seguridad en las comunidades y hogares 

Para prevenir robos o agravar algunas situaciones, también 

se pueden usar las cámaras para demostrar algo 

Para todo los que quieran aumentar la seguridad en sus 

hogares o lugares de estadia 

Para aumentar la 

seguridad, crear lugares 

más seguros y mejorar la 

confianza de la población  

Para mejorar la seguridad 

y pasar Yo Emprendo 

Andree García Sunsin 

Completar todo Yo 

Emprendo 

Una computadora, un 

mouse, un teclado, 

unos audífonos 
Todo el 26/6/2024 



 

Junior 
AchievementYears Empoweringof 

Costa RicaLives 

Miembro de JA Worldwide 

NOTAS 
No creí que fuera a durar tanto, 0/10 y zzzzzzz 

 MINISTERIO DE DIRECCIÓN DE 

EDUCACIÓN PÚBLICA VIDA ESTUDIANTIL SERVICIO 
COMUN AL 

ESTUDIANTIL 

@Junior Achievement Costa Rica,2024 


