




Crear una plataforma en línea para conectar artesanos locales con clientes interesados en productos únicos y personalizados, facilitando la compra y venta de artículos artesanales de alta calidad



poder vender  a muchas empresas internacionales 
y crecer como empresa

tener un empresa que se autosustente y venda 
mucho al año 

Gerente General

Jefe de Producción

Jefe de Ventas y Marketing

Jefe de Finanzas

Jefe de Recursos Humanos

Jefe de Tecnología de la Información

Jefe de Logística y Operaciones



haria eventos para recaudar dinero y poder ayudar a personas necesitadas 

ayudar platando arboles y tener una corporacio que se encargue de recclar algunos objetos residuales de la 
empresa

teniedp una vision clara y buscando comercios y hacer estrategias para vender y llegar bien a el publico



Proveedores de moda y fabricantes.
Empresas de logística y servicios de envío.
Colaboradores en marketing y influencers

Gestión de inventario y logística de envíos.
Marketing digital y gestión de redes sociales.
Desarrollo de nuevas colecciones y selección de proveedores.

Plataforma de e-commerce robusta y segura.
Inventario de productos de moda variados y actualizados.
Equipo de diseño y compras para selección de productos.

Ventas directas de productos de moda.
Suscripciones premium para acceso exclusivo a nuevas colecciones.
Comisiones por ventas de marcas asociadas o de productos destacados

Plataforma de e-commerce propia.
Redes sociales (Instagram, Facebook) para promoción y ventas.
Colaboraciones con influencers y bloggers de moda.

Ropa de moda a precios accesibles.
Variedad de estilos que siguen las últimas tendencias.
Experiencia de compra conveniente y segura en línea.

Mujeres jóvenes urbanas (18-35 años).
Hombres jóvenes urbanos (18-35 años).
Segmento de clientes premium interesados en moda exclusiva.

Costos de inventario y almacenamiento.
Costos de marketing digital y publicidad en redes sociales.
Gastos de envío y logística.

Orientado a satisfacer las necesidades y deseos de un segmento específico de clientes interesados en moda accesible y actualizada.



Plataforma de e-commerce robusta

Plataforma de e-commerce robusta

Amplia variedad de productos de moda


Competencia intensa

Dependencia de proveedores externos


Crecimiento del mercado de e-commerce

Tendencias de sostenibilidad

Cambio en las preferencias del consumidor

Regulaciones y políticas cambiantes




i can do everything 

azul             negro                blanco



200,000c

alquiler

10,00000c

salarios 

30,0000

seguros

10,0000c

materia prima 

1000c c/u

1500c por km

comisiones 

costos de envio

4000



20000

150000c





existen un monton ya que lo que hag es reposteria y existe
muchisimos a nivel nacional como internacional 
pero nuestro emprendimiento ofrece una experiencia diferente a las demas vonun toque mas animado e interesante 



para no meterse en problemas legales que pueden ocsdionar la destruccion de la empresa 

cuando entra en el proceso de quiebra 



el emprendimiento

para impulsar a los jovenes a emprender 

jovenes 

para enteder el 
mundo del emprendimiento

trabajos y ver videos 

expresarnos a unu meta donde seamos reconocidoss imternacionalente 

mucho trabajo y esfuerzo y 


ya estamos en eso

mi familia y yo






