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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

locales con clientes interesados en productos Unicos y
personalizados, facilitando la compra y venta de articulos

artesanales de alta caliaad

L J [ -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Crear una plataforma en línea para conectar artesanos locales con clientes interesados en productos únicos y personalizados, facilitando la compra y venta de artículos artesanales de alta calidad


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

poder vender a muchas empresas internacionales
y crecer cComo empresa

mucho al afno

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente General

Jefe de

Ventas )
y Finanzas

Marketing

Produccio

Recursos
Humanos



poder vender  a muchas empresas internacionales 
y crecer como empresa

tener un empresa que se autosustente y venda 
mucho al año 

Gerente General

Jefe de Producción

Jefe de Ventas y Marketing

Jefe de Finanzas

Jefe de Recursos Humanos

Jefe de Tecnología de la Información

Jefe de Logística y Operaciones


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

haria eventos para recaudar dinero y poder ayudar a personas
necesitadas

Sostenibilidad ambiental:

ayudar platando arboles y tener una corporacio que se
encargue de recclar algunos objetos residuales de la
empresa

Sostenibilidad economica:

teniedp una vision clara y buscando comercios y hacer
estrategias para vender y llegar bien a el publico

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



haria eventos para recaudar dinero y poder ayudar a personas necesitadas 

ayudar platando arboles y tener una corporacio que se encargue de recclar algunos objetos residuales de la 
empresa

teniedp una vision clara y buscando comercios y hacer estrategias para vender y llegar bien a el publico


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con
el cliente

Actividades
clave

Socios
clave

Propuesta
de valor

Segmento
de clientes

Proveed
ores de
moda y
fabricant
es.
Empresa
s de
logistica
y -
servicios
de envio.
Colabora
dores en
marketin
gy
influence
rs

Gestion de
inventario y
logistica de envios.
Marketing digital y
gestion de redes
sociales.
Desarrollo de
nuevas
colecciones y
seleccion de
proveedores.

Recursos
clave

Plataforma de
e-commerce
robusta y
segura.
Inventario de
productos de
moda variados
y actualizados.
Equipo de
disefioy
compras para
seleccién de
productos.

Estrucutra de costos

Costos de inventario y almacenamiento.

Costos de marketing digital y publicidad en redes

sociales.

Gastos de envio y logistica.

Ropa de
moda a
precios
accesibles.
Variedad de
estilos que
siguen las
Gltimas
tendencias.
Experiencia
de compra
conveniente
y segura en
linea.

Fuentes de ingresos

Orientado a
satisfacer las
necesidades y
deseos de un
segmento especifico
de clientes
interesados en moda
accesible y
actualizada.

Canales

Plataforma de
e-commerce
propia.

Redes sociales
(Instagram,
Facebook) para
promocioén y
ventas.
Colaboraciones
con influencers y
bloggers de moda.

Mujeres
jovenes
urbanas
(18-35
afnos).
Hombres
jovenes
urbanos
(18-35
afnos).
Segmento
de clientes
premium
interesados
en moda
exclusiva.

Ventas directas de productos de moda.

Suscripciones premium para acceso exclusivo a
nuevas colecciones.
Comisiones por ventas de marcas asociadas o de
productos destacados

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


Proveedores de moda y fabricantes.
Empresas de logística y servicios de envío.
Colaboradores en marketing y influencers

Gestión de inventario y logística de envíos.
Marketing digital y gestión de redes sociales.
Desarrollo de nuevas colecciones y selección de proveedores.

Plataforma de e-commerce robusta y segura.
Inventario de productos de moda variados y actualizados.
Equipo de diseño y compras para selección de productos.

Ventas directas de productos de moda.
Suscripciones premium para acceso exclusivo a nuevas colecciones.
Comisiones por ventas de marcas asociadas o de productos destacados

Plataforma de e-commerce propia.
Redes sociales (Instagram, Facebook) para promoción y ventas.
Colaboraciones con influencers y bloggers de moda.

Ropa de moda a precios accesibles.
Variedad de estilos que siguen las últimas tendencias.
Experiencia de compra conveniente y segura en línea.

Mujeres jóvenes urbanas (18-35 años).
Hombres jóvenes urbanos (18-35 años).
Segmento de clientes premium interesados en moda exclusiva.

Costos de inventario y almacenamiento.
Costos de marketing digital y publicidad en redes sociales.
Gastos de envío y logística.

Orientado a satisfacer las necesidades y deseos de un segmento específico de clientes interesados en moda accesible y actualizada.


Plataforma de e-commerce robusta

Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Plataforma de
e-commerce
robusta

Competencia intensa

Dependencia de

Am p|ia proveedores externos

variedad de
productos de
moda

Crecimiento del mercadao Cambio en las

de e-commerce preferencias del
consumidor

Tendencias de

politicas cambiantes

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Plataforma de e-commerce robusta

Plataforma de e-commerce robusta

Amplia variedad de productos de moda


Competencia intensa

Dependencia de proveedores externos


Crecimiento del mercado de e-commerce

Tendencias de sostenibilidad

Cambio en las preferencias del consumidor

Regulaciones y políticas cambiantes



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

T LV

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

| can do everything

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi
azul negro blanco
marca ~ N 9
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


i can do everything 

azul             negro                blanco
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

@ 00000 @ 100000c

alquiler materia prima
@ 10.00000c @ 1000cchu

salarios comisiones
@ 300000 @ 500cporkm

seguros costos de envio

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 4000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



200,000c

alquiler

10,00000c

salarios 

30,0000

seguros

10,0000c

materia prima 

1000c c/u

1500c por km

comisiones 

costos de envio

4000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades é [ 20000 J

Punto de equilibrio

monetario ? [@ 150000c )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


20000

150000c


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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= Investigue cuantos productos o servicios existen en el
== mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
————

———

— = existen un monton ya que lo que hag es reposteria y existe
—> muchisimos a nivel nacional como internacional

pero nuestro emprendimiento ofrece una experiencia diferente a las

—demas vonuntogue mas animado einteresante

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
— = elegir y contribuye a
S bajf';\r los preciosy
— = mejorar la calidad.



existen un monton ya que lo que hag es reposteria y existe
muchisimos a nivel nacional como internacional 
pero nuestro emprendimiento ofrece una experiencia diferente a las demas vonun toque mas animado e interesante 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

para no meterse en problemas legales que pueden ocsdionar la
destruccion de la empresa

cComo se liquida una empresa?

cuando entra en el proceso de quiebra



para no meterse en problemas legales que pueden ocsdionar la destruccion de la empresa 

cuando entra en el proceso de quiebra 


Guia para planear Yo Emprendo

el emprendimiento

para impulsar a los jovenes a emprende
jovenes

para enteder el expresarnos a unu

mundo del trabajos y ver meta donde seamos
emprendimiento videos

reconocidoss
imternacionalente

mucho trabajo y

esfuerzoy mi familia y yo

ya estamos en
eso


el emprendimiento

para impulsar a los jovenes a emprender 

jovenes 

para enteder el 
mundo del emprendimiento

trabajos y ver videos 

expresarnos a unu meta donde seamos reconocidoss imternacionalente 

mucho trabajo y esfuerzo y 


ya estamos en eso

mi familia y yo
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