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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1
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Defina la idea de negocio.
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Es ese servicio o producto, existente o creado,
al que se le aporta una propuesta de valor
solucion para el mercado al que se enfocay,
en consecuencia, puede generar beneficios
economicos para el impulsor y un beneficio
real para el consumidor.

vV

wl

v“

v

) 1) 00 000 0 00 0 1 0 40 0

V

V

CV!f

'V

Vv WV

Vv

W ouv v WY

CVDFW'FV|QQ N0 0 00 01

\

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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null
Es ese servicio o producto, existente o creado, al que se le aporta una propuesta de valor solución para el mercado al que se enfoca y, en consecuencia, puede generar beneficios económicos para el impulsor y un beneficio real para el consumidor.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Ofrecer guacamoles de calidad y diferentes sabores
| dad d 2 d . |

Vision:

iInternacional

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Administrador

listas


null
Ofrecer guacamoles de calidad y diferentes sabores
en la comunidad de Moravia de cutris san Carlos.

null
Distribuir guacamoles a nivel nacional y internacional 


null
  Administrador 

null
Contabi
listas

null
   2 chef

null
Conserje

null
Guarda 

null
 Mecero

null
Cajero


Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Que les ofresco un precio justo lo que se debe
pagar sus derechos como trabajadores valores
respeto, ayudarse entre ellos hacer actividades
responsables y aprender a vivir como una familia
juntos

Sostenibilidad ambiental:
Que actuamos como personas responsables en lo

gue haremos para dar una buena imagen en la
Sociedad se interese en nuestros productos libres de
guimicos y amigables ¢con el ambiente

La capacidad de tener una organizacion de administrar los recursos

propios y generar rentabilidad a largo plazo de forma responsable.
Pagando salarios competitivos y responsabilidades tributarios

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Que les ofresco un precio justo lo que se debe pagar sus derechos como trabajadores valores respeto, ayudarse entre ellos hacer actividades responsables y aprender a vivir como una familia juntos

null
Que actuamos como personas responsables en lo 
que haremos para dar una buena imagen en  la
Sociedad se interese en nuestros productos libres de químicos y amigables çon el ambiente 


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades J Propuesta Relaciéon con
clave clave de valor el cliente

Segmento

de clientes

Padres.tios,
primos y
hermanas.

Darle servici

al cliente paré
gue se sientdn
conforme y se
puedan sentlfse
beneficiados

La elaboracidr| Para mi por
y venta supuesto def| § Darle una

& valor serian | j buena impre
de guacamo 20,000 sion y la con
flanza a mis

calientes parg
que me siga
comprando.

Recursos Canales
clave

Procesador

Aceite de Hacer un
Oliva licuadc de

ray aguacate
y huevos. facebook

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Donde podemos organizar los gasto$l f Los voy a vender los guacamoles y
de el emprendimiento son impuestosyl § a la hora de comprar se les hara un

y servicios publicos, materiales, man@ § descuento por su compra de mis
de obra directa . productos.

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



null
 Hacer una
    de 
 facebook 
O tik tok


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’av

El apoyo familiar porque
es lo mas importante y es
una de nuestras fortalezas
€s que vivo en una comun
dad donde las personas s:
mos ayudarlo y me apoya
en mi emprendiendo de
ventas de guacamoles...

En mi comunidad no hay
emprendiendo de
guacamoles.

Usaré redes sociales para
proporcionar mi producto.

Que las personas de mi c
munidad que apoyan con
mi emprendiendo de
guacamoles.

Porsupuesto insuficiente
Deudas

Convencer alas personas
de mi calidad de guacamo
y que los compres.

Un cambio de actitud de a
gun cliente

Aljcos costos de materiales
primas

Un ingreso de mercado de
nuevas marcas y que me
hagan competencia con
emprendiendo.

Amenazas j

Q) Oportunidades

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Ricos, deliciosos y de diferentes sabores

Slogan ~__ »

Colores Rojo Verde Blanco
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

- monetario de cada costo (fijo y variable).
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—= Mis costos fijos Mis costos variables
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Envio 2000 ‘ 1500

| Vv
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Aguacates 100C 3500
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Aceite de oliva 5000 ’ 15.000
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Huevos 2000 Total:10.000

Electricidad 3000 .

Total: 13.000
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-> Recuerde que los costos
—

— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
—s [ )

unidades

Punto de equilibrio

monetario > [@ 25.000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. Inversiones Deudas
‘ Cobro a los clientes Préstamos
‘ Financieros Inventario
Salarios

Impuestos

Deudas por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

No tengo competencia en la comunidad .

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Sostenimiento de los gastos publicos . La principal fuente de ing

tante es la distribucion de la renta

cComo se liquida una empresa?

Una empresa se liguida cobrando los créditos pendientes
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos

interesa?

(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

Hacer guacamoles de
buena calidad para la
venta y venderlas ya
sea en moravia o luge
res cercanos para re
alizar las entregas.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Todos los materiales
que se necesitan para
realizar los guacamoles

Manos de obra mia propia

Situacion economica ya que soy de la familia

grande y quiero implementar en mi emprendimientc
para pagar mis estudios y asi ayudar a mis padres.

Con este mismo emprendimiento me podria ayudar
en otros empleos y ayudar ami casa o hogar y ofrece
mi producto de buena calidad.

Para vender en la comunidad de Moravia y luga
res cercanos donde y pueda hacer las entregas de

guacamoles.

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Aser guacamoles y te
alizar diferentes tipos
de guacamoles y
mejorar la calidad de
los guacamoles.

Vender

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Hare algunos guacamoles y
publicaré en internet.

Mediante voy publicando y
si me hacen pedidos iré
haciendo entregas.

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Llegar a tener mi propia
comercio de guacamoles
Llegar a emprenderme
con ellos y mejorar cada
dia mas. Elaboracion de
ventas en la comunidad
y otros lugares.

. Quién lo hace?
(Responsables)

Yo Lexi Noreyci
Lépez Aguilera
Cédula:YR2024-35654
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NOTAS

Lunes: ver el horario de entregas y hacer mas guacamoles

44 Junior ;
ears of
4 4 Achlevement 35 Empowering
ives

Miércoles: Hacer entregas a los clientes.

Viernes:hacer consultas a mis clientes si estan sastifechos cor

mIS guacamoles.

En todo el emprendimiento que tuve con "Yo emprendo” fue

una experiencia muy linda en la cual aprendi muchas cosas

gue no sabia sobre un negocio estoy muy dispuesta para

comenzar mi propio negocio.
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