Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Esta idea es porque quiero ser una nueva empresa de chocolates con una
diferente

forma de producto hacer mi chocolate que sea diferente a la de los demas
como

por ejemplo va hacer de formas diferentes de animales asi los nifos van a
querer

comprar mas mi producto aparte de ser un chocolate natural y no tan
danino para

la salud despues mi idea es expandirme a otros lugares




Actividad #2

Determine la misién y vision de su emprendimiento.

Mision:
=¥ N buen neaocio haciendo |o

chocoratesS pafratagente

Vision: ,
puedo hacer los mejores chocolates y

despues expandirme a otros lugares

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

brayan solis

Contador Produccion Director

d ; Rafael Morales marketing
SRV IVeED Fabrizio quezad

Publicidad Finanzas Marketing
Yeshua Jancarlos Carlos
cordero calvo guerrero




Actividad #3

Defina cdmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Mi producto va hacer natural por lo tanto no va a
ser tan danido para la salud aparte tener formas

4 | |
deanimates va-hacerquetosnifos descubran

animales aparte de que se encarinen con ellos

Sostenibilidad ambiental:

como dije mi producto va hacer natural osea que
Nno vamos a ocupar quimicos que danan el medio
ambiente-aparte dequeelrempaque detos
productos va a ser biodegradable

Sostenibilidad economica:
i

tener que ocupar maquinaria y tantos quimicos en
[0S chocolates aparte que 10S ninos son una gran

fuente de inversion ya que siempre van a querer

los chocolates

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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Socios Actividades ]| Propuesta Relacion con lSegmento
clave clave de valor el cliente de clientes

siempre igual teniendo
tener una una buena
muy buena relacion y
agricultor relacion y haciendo
chocolates 2 :
de cacao el asi me ver resenas so_rteos o rifas
es el que sobre el asi ganar el
nos provee producto asi |§ japoyo de
y tambien i mejorarlo personas y
con oo clientes
diferentes

supermerca Recursos
dos clave

tenemos
SOCIO con
un

hacer
sorteos y
rifas de

por medios
el cacao de carteles
el dinero de
la maquinaria promociones
y redes
sociales

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

dinero que tenia ahorrado y
dinero ganado en rifas
tambien en prestamos

tengo que gastar en envios tambien
en la compra de materiales para
hacer mi producto

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
B> negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

nuestro producto es
relevante y natural
aparte de que tenemos
para gastar en publicidad

tenemos oportunidad al
ser un producto natural y
sin quimicos tambien que
tengo dinero ahorrado
para gastos de la
empresa

6..» Oportunidades

En

Debilidades ’J}

el mercado de los
chocolates es muy
grande

podria ser que nuestro
socio ya deje de
proveernos o que el
mercado sea tan

grande que nuestro
producto no llege a ser
conocido

Amenazas j

il -
la presentacion “Qué me

- Recuerda:
diferencia” puedes encontrar la informaciéon

necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer e R
emprendimiento

El mejor cacao solo para nuestros
consumidores

Slogan ~.__ »

Colores
principales de mi
marca
I ~— blanco
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
. ELECTRICIDAD 40000 . Publicidad 25000
MAQUINARIA 100000 Productos 150000

. ALQUILER 70000 . Envios 20000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 405.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.
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Te recordamos la formula del punto de equiilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrioen __ Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
—) 0.5
unidades [ ]
Punto de equilibrio
monetario ? A0

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
B> conocer cuéntas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

. Transporte . deuda con el banco
alquiler . salarios

patente del producto . productos de compra
equipo de la empresa impuestos por ventas

impuesto por consumo

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

en los supermercados hay muchos productos parecidos al mio la verdad
es que el mercado es muy grande pero en Io que yo me diferencio es que

S
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y coémo se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a
su capacidad econémica. es vital para mantener la estabilidad econémica y

financiera-del-pais

cComo se liquida una empresa?

: b G | ‘

A través de esta operacion la compania saldara

todas 1as deudas pendientes frente a terceros
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Guia para planear Yo Emprendo

vender los mejores chocolates naturales con un
buen precio y expandirnos

mi chocolate es importante ya que es natural y las
personas se descuidan mucho comiendo chocolates

mi producto va dirigido a las personas consumidoras
de chocolate y personas que necesitan cuidarse

para vender hacer publicidad y expandirnos y que

chocolates naturales sorteos rifas para nuestro producto sea

a un buen precio generar dinero y reconocido a nivel
clientes mundial

necesitamos dinero,

socios y los recursos
con el que hacemos

los chocolates

junio hacer publicidad y los responsables va

generar dinero hacer mi equipo de
trabajo osea mis

julio empezar con amigos y familiares

ventas con los que funde la
empresa

agosto empezar a ver si

podemos expandir el

producto
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444 Achievement 6 5 Eopnnsing
44 Costa Rica ki

Mismbro de 14 Warldwide

este proyecto me ayudo mucho ya que me abrio
la mente a hacer negocios y me parecio
entretraido
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todo por dicha le habia sacado capturas ese es todo el libro pero de
esta forma porfavor aceptemelo &



