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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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- Actividad #1
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== Defina la idea de negocio.

—_ >

— >

— =

—_ >

— = Un negocio dedicado a recoger la basura de la comunidad,
I enfocandose en reciclary reducir residuos. Ofrecerfamos Servicios

— = de recoleccion-separada-para-basura-organica,reciclable-y-no

— = reciclable, asegurando que cada tipo de basura se procese
S correctamente. Usariamos camiones eléctricos o hibridos para

— = reducir-fa-contaminacion.También-tlevariamos-acaboprogramas

Ty educativos para ensefar a la comunidad sobre la importancia del
I reciclaje y la reduccion de residuos. La basura organica se

— = convertiria en compost para vender o donar a agricultores, y 10s

— = materiales reciclables se venderian a empresas especializadas.
I Este negocio ayudaria a disminuir la cantidad de basura en los

— = vertederos, crearia empleos y promoveria el cuidado del medio

g ambiente.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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abigail
Un negocio dedicado a recoger la basura de la comunidad, enfocándose en reciclar y reducir residuos. Ofreceríamos servicios de recolección separada para basura orgánica, reciclable y no reciclable, asegurando que cada tipo de basura se procese correctamente. Usaríamos camiones eléctricos o híbridos para reducir la contaminación. También llevaríamos a cabo programas educativos para enseñar a la comunidad sobre la importancia del reciclaje y la reducción de residuos. La basura orgánica se convertiría en compost para vender o donar a agricultores, y los materiales reciclables se venderían a empresas especializadas. Este negocio ayudaría a disminuir la cantidad de basura en los vertederos, crearía empleos y promovería el cuidado del medio ambiente.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Proveer un servicio de recoleccion de basura ecoldgica que fomente la

reduccion, reutilizacion y reciclaje, minimizando el impacto ambiental y
educando a la comunidad para un entorno mas limpio y saludable.

Vision:
Ser lideres en gestion de residuos ecolégicos, transformando los
desechos en recursos valiosos y sirviendo de modelo para otras

comunidades en practicas sostenibtes.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

director general

gerentel* organizador Hepartament
genera e finanzas

contador

de marketing



abigail
Proveer un servicio de recolección de basura ecológica que fomente la reducción, reutilización y reciclaje, minimizando el impacto ambiental y educando a la comunidad para un entorno más limpio y saludable.


abigail
Ser líderes en gestión de residuos ecológicos, transformando los desechos en recursos valiosos y sirviendo de modelo para otras comunidades en prácticas sostenibles.


abigail
director general

abigail
gerente general 

abigail
organizador

abigail
jefe del departamento de finanzas 

abigail
jefe de departamento de marketing

abigail
jefe del departamento de ventas

abigail
contador 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

-Educacion y Concienciacion: Programas educativos sobre
gestion de residuos.

con formacion

- Calidad de Vida: Reduccién de la contaminacion y mejora
del entorno.

Sostenibilidad ambiental:

-Reduccion de Residuos: Fomento del reciclaje y separacion
-de residuos.
- Tecnologias Limpias: Uso de vehiculos eléctricos o hibridos.
- Compostaje: Transformacion de residuos organicos en
“compost.

Sostenibilidad economica:

-Eficiencia Operativa: Practicas eficientes para
reducir costos.

reciclables-y compost

- Apoyo Local: Colaboracion con agricultores y
negocios locales.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



abigail
-Educación y Concienciación: Programas educativos sobre gestión de residuos.
- Creación de Empleos: Generación de empleos locales con formación.
- Calidad de Vida: Reducción de la contaminación y mejora del entorno.

abigail
-Reducción de Residuos: Fomento del reciclaje y separación de residuos.
- Tecnologías Limpias: Uso de vehículos eléctricos o híbridos.
- Compostaje: Transformación de residuos orgánicos en compost.

abigail
-Eficiencia Operativa: Prácticas eficientes para reducir costos.
- Generación de Ingresos: Venta de materiales reciclables y compost.
- Apoyo Local: Colaboración con agricultores y negocios locales.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Municipalida
des,
empresas
de reciclaje,
proveedores
de
tecnologia.

Actividades
clave

Recoleccion
clasificacion
de residuos,

produccion de

CoOmpost,
educacion

Recursos
clave

Vehiculos
eléctricos/hibrid
0s,
instalaciones
de compostaje,
equipos de
procesamiento,
personal
capacitado.

Estrucutra de costos

nologia.

ehiculos y equipos, operaciones,
ucacion y marketing, administracion y

Propuesta
de valor

Servicio
eficiente de
recoleccion de
residuos,
compost de
calidad,
educacion
ambiental.

Relacidon con

el cliente

Atencion
personalizad
a,
programas
educativos,
canales de
comunicacio
n directa.

Canales

Plataforma
online, redes
sociales,
eventos
comunitarios,
colaboraciones
institucionales.

Segmento
de clientes

Hogares,
negocios
locales,
instituciones
educativas,
agricultores,
organizaciones
comunitarias.

Fuentes de ingresos

Tarifas de recoleccion, venta

de materiales reciclables,

venta de compost,
subvenciones.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


abigail
Municipalidades, empresas de reciclaje, proveedores de tecnología.

abigail
Recolección y clasificación de residuos, producción de compost, educación ambiental.

abigail
Vehículos eléctricos/híbridos, instalaciones de compostaje, equipos de procesamiento, personal capacitado.

abigail
Servicio eficiente de recolección de residuos, compost de calidad, educación ambiental.

abigail
Atención personalizada, programas educativos, canales de comunicación directa.

abigail
Plataforma online, redes sociales, eventos comunitarios, colaboraciones institucionales.

abigail
Hogares, negocios locales, instituciones educativas, agricultores, organizaciones comunitarias.

abigail
Tarifas de recolección, venta de materiales reciclables, venta de compost, subvenciones.

abigail
Vehículos y equipos, operaciones, educación y marketing, administración y tecnología.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

- Compromiso ambiental fuerte. - Dependencia de subvenciones.
- Personal capacitado y - Altos costos operativos.
tecnologia avanzada. o - Necesidad de mejora en

- Buena aceptacién comunitaria educacién ambiental.

y apoyo local. - Competencia local establecida.

- Crecimiento del mercado verde. - Impacto de cambios

- Apoyo gubernamental a través econdémicos en financiamiento.

de regulaciones ambientales. - Competencia en el sector de

- Avances en tecnologia de gestion de residuos.

reciclaje y compostaje. - Resistencia comunitaria a

- Potencial de expansion a practicas de reciclaje.

nuevas areas. - Riesgos ambientales que
afectan operaciones.

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


abigail
- Compromiso ambiental fuerte.
- Personal capacitado y tecnología avanzada.
- Buena aceptación comunitaria y apoyo local.


abigail
- Dependencia de subvenciones.
- Altos costos operativos.
- Necesidad de mejora en educación ambiental.
- Competencia local establecida.


abigail
- Crecimiento del mercado verde.
- Apoyo gubernamental a través de regulaciones ambientales.
- Avances en tecnología de reciclaje y compostaje.
- Potencial de expansión a nuevas áreas.

abigail
- Impacto de cambios económicos en financiamiento.
- Competencia en el sector de gestión de residuos.
- Resistencia comunitaria a prácticas de reciclaje.
- Riesgos ambientales que afectan operaciones.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Slogan ~__ _» Por un futuro més limpio y verde."

Colores

principales de mi verde blanco cafe

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


abigail
verde

abigail
blanco 

abigail
cafe

abigail
Por un futuro más limpio y verde."


abigail

abigail

abigail

abigail

abigail
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
Combustible y energia para vehiculos:
’ Salarios del personal: £1.000.000 #100.000

mensualgs ) ) Costos de gestion y clasificacion de
Arrendamiento de instalaciones: ¢£120.000 mensuales residuos por tonelada: £20.000

Mantenimiento de vehiculos Equipos de proteccién y herramientas
eléctricos/hibridos:1.000.000 mensuales por servicio: 10.000 por servicio

} } Comisiones por venta de materiales
Seguros y licencias: £200.000 reciclables: 10% del valor vendido

mensuales
. Capacitacion del personal en manejo

. Costos de marketing y publicidad: 50.000 mensuales de residuos: ££40.000 por sesion de
entrenamiento

Mantenimiento correctivo de

Depreciacion de equipos de compostaje: £200.000 vehiculos: 200.000 por reparacion

mensuales

- . Costos de disposicion final de
Gastos administrativos generales:£80.000 residuos no reciclables:
£15.000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 4.000.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



abigail
Salarios del personal: ₡1.000.000 mensuales

abigail
Arrendamiento de instalaciones: ₡120.000 mensuales

abigail
Mantenimiento de vehículos eléctricos/híbridos:1.000.000 mensuales

abigail
Seguros y licencias: ₡200.000 mensuales

abigail
Costos de marketing y publicidad: 50.000 mensuales

abigail
Depreciación de equipos de compostaje: ₡200.000 mensuales

abigail
Gastos administrativos generales:₡80.000 mensuales

abigail
Combustible y energía para vehículos: ₡100.000 

abigail
Costos de gestión y clasificación de residuos por tonelada: ₡20.000 

abigail
Equipos de protección y herramientas por servicio: 10.000 por servicio

abigail
Comisiones por venta de materiales reciclables: 10% del valor vendido

abigail
Capacitación del personal en manejo de residuos: ₡40.000 por sesión de entrenamiento

abigail
Mantenimiento correctivo de vehículos: 200.000 por reparación

abigail
Costos de disposición final de residuos no reciclables: ₡15.000 

abigail
4.000.000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Punto de equilibrio en
9 S [ 0,73 J

Punto de equilibrio
monetario > @ 2.920.000

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


abigail
0,73

abigail
2.920.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Vehiculos eléctricos/hibridos
para la recoleccion.

2. Equipos de compostaje y
clasificacion de residuos.

3. Instalaciones de
almacenamiento y
procesamiento de materiales
reciclables.

4. Tecnologia y sistemas de
gestion de residuos.

5. Marca y reputacion en el
mercado local como
proveedor de servicios
ecoldgicos.

6. Personal capacitado y
especializado en gestién de
residuos.

7. Clientes actuales y

‘ potenciales.

Pasivos

‘ 1. Préstamos o

financiamientos para la
adquisicion de vehiculos y
equipos.

2. Salarios y beneficios del
personal.

3. Arrendamientos de
Instalaciones y equipos.

4. Deudas comerciales con
proveedores de servicios y
materiales.

5. Obligaciones fiscales y
tributarias.

y ambientales asociadas con
la gestion de residuos.

7. Posibles compromisos
contractuales con clientes y
proveedores.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.

6. Responsabilidades legales


abigail
Vehículos eléctricos/híbridos para la recolección.
2. Equipos de compostaje y clasificación de residuos.
3. Instalaciones de almacenamiento y procesamiento de materiales reciclables.
4. Tecnología y sistemas de gestión de residuos.
5. Marca y reputación en el mercado local como proveedor de servicios ecológicos.
6. Personal capacitado y especializado en gestión de residuos.
7. Clientes actuales y potenciales.

abigail
1. Préstamos o financiamientos para la adquisición de vehículos y equipos.
2. Salarios y beneficios del personal.
3. Arrendamientos de instalaciones y equipos.
4. Deudas comerciales con proveedores de servicios y materiales.
5. Obligaciones fiscales y tributarias.
6. Responsabilidades legales y ambientales asociadas con la gestión de residuos.
7. Posibles compromisos contractuales con clientes y proveedores.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

I,I I I e . . I. - .y

final de residuos sélidos de Costa Rica.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



abigail
Empresas Berthier EBI de Costa Rica fundada en 1998 es la empresa líder en la recolección, acopio, tratamiento y disposición final de residuos sólidos de Costa Rica.
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— - Actividad #11
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— = Determine cual es la importancia de cumplir con las
== obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— = empresa.

— = Importancia de las obligaciones tributarias:

- Cumplir con las obligaciones tributarias es fundamental para todas las
— empresas debido a varias razones clave: asegura el cumplimiento

— = legal, mantiene la sostenibilidad financiera, protege la reputaciony
S evita problemas legales y financieros graves.

—_— =

—_— =

—

—_— =

—

S——

—_— =

———

——

———

———

————

———

————

—_ = < . .

— = cComo se liquida una empresa?
=z

— = En cuanto a la liquidacion de una empresa, implica
S cerrar formalmente sus operaciones comerciales.
— = Esto incluye tomar la decision de liquidar, seguir
— = procedimientos legales adecuados, pagar todas las
I deudas pendientes, distribuir los activos entre los
—_ accionistas y cancelar registros empresariales para
— cumplir con fos requisitos fegales establecidos. Es un
I proceso que requiere cuidado y cumplimiento estricto
— > de las normativas locales.

.

—_— =

—_— =

——

—_— =

———


abigail
Cumplir con las obligaciones tributarias es fundamental para todas las empresas debido a varias razones clave: asegura el cumplimiento legal, mantiene la sostenibilidad financiera, protege la reputación y evita problemas legales y financieros graves.

abigail
En cuanto a la liquidación de una empresa, implica cerrar formalmente sus operaciones comerciales. Esto incluye tomar la decisión de liquidar, seguir procedimientos legales adecuados, pagar todas las deudas pendientes, distribuir los activos entre los accionistas y cancelar registros empresariales para cumplir con los requisitos legales establecidos. Es un proceso que requiere cuidado y cumplimiento estricto de las normativas locales.


Guia para planear Yo Emprendo

El problema de la
basura

para evitar la contaminacion

Para toda la poblacion de nuestro

recolectar toda la Implantar en las
personas el deseo

de querer
mantener limpia
toda la ciudad
para un mejor
futuro

Para tener una basura
comunidad limpia e
ordenada

camiones
basureros una dia nos reuniremos para

., . 7 planear todo
estacion de recoleccid luego estaremos buscando

gente yo y mi equipo de trabajo
empezaremos a recolectar la

basura de zonas cercanas

hasta llegar por todo el pais



abigail
El problema de la basura 

abigail
para evitar la contaminación 

abigail
Para toda la población de nuestro país 

abigail
Para tener una comunidad limpia e ordenada 

abigail
recolectar toda la basura

abigail
Implantar en las personas el deseo de querer mantener limpia toda la ciudad para un mejor futuro 

abigail
camiones
basureros
estación de recolección

abigail
una día nos reuniremos para planear todo
luego estaremos buscando gente 
empezaremos a recolectar la basura de zonas cercanas hasta llegar por todo el país


abigail
yo y mi equipo de trabajo
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