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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

una ganancia econémica

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Un negocio es cualquier actividad, trabajo u ocupación que se realiza con el fin de obtener una ganancia económica


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
La mision es lo que define lo que es la
empresa, lo que son actualmente

Vision:

La vision son objetivos y logros que la
empresa pretende alcanzar en un futuro

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

CEO



null
La misión es lo que define lo que es la empresa, lo que son actualmente

null
La visión son objetivos y logros que la empresa pretende alcanzar en un futuro

null
CEO

null
Marketing

null
Ventas

null
Finanzas


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Vender productos los cuales ayuden con las
comodidades de los compradores

Sostenibilidad ambiental:
reciclaie. | dad

de recursos no renovables

Sostenibilidad economica:

~“Tener buenequipo de marketing, finanzasy
ventas, saber como calcular presupuestoetc

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Vender productos los cuales ayuden con las comodidades de los compradores 

null
Promover el reciclaje, usar la menor cantidad de recursos no renovables

null
Tener buen equipo de marketing, finanzas y ventas, saber cómo calcular presupuesto etc


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Ll SOCiOS Actividades || Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Desarrollo
tecnologico

Venta de
producto

Empresas dé
produccion

Muy cercan

Clientes q
buscan
buenos
productos

ecnologia
de alta calid:

Todo cliente

Canales .
Recursos es |mportan s

clave

Materiales,
humanos,
economicos
etc

ANuNCios
publicitarios
en televisionfio
nternet

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos
Costos fijos (alquiler, salarios) Compras, acciones y préstamos

Costos variables (mano de obra)

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Clientes que buscan buenos productos

null
Todo cliente es importante 

null
Desarrollo

null
tecnológico 

null
Tecnología 
de alta calidad

null
Muy cercana

null
Anuncios 
publicitarios
en televisión o
internet

null
Compras, acciones y préstamos 

null
Materiales,
humanos,
economicos,
etc

null
Venta de 
producto

null
Empresas de
producción 

null
Exportadores

null
Costos fijos (alquiler, salarios)

null
Costos variables (mano de obra)


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’33

Buena calidad Falta de experiencia

Clientes fieles

Crecimiento de ventas Competencia solida

Clientes con necesidad

Mejores productos :
variadas

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Buena calidad 

null
Clientes fieles

null
Falta de experiencia 

null
Crecimiento de ventas

null
Mejores productos 

null
Competencia sólida 

null
Clientes con necesidades
variadas


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Tecnologia afilada como la obsidiana

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

n

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null

null

null

null
Tecnología afilada como la obsidiana 

null

null

null


== Actividad #7

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
= monetario de cada costo (fijo y variable).

|

= Mis costos fijos Mis costos variables

—> ‘ Renta: 100,000 ‘ Transporte:
30,000-50,000

—= Salarios: 5,000,000

— = ‘ Facturas: 200000 ’ Mano de obra: 30,000

— -
—— =
e,
e

|

i) 00 1

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

[ @ 4,000,000 / mes

-> Recuerde que los costos

— > . . .
— variables son unitarios.
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null
Renta: 100,000

null
Salarios: 5,000,000

null
Facturas: 200000

null
Transporte: 30,000-50,000

null
Mano de obra: 30,000

null
4,000,000 / mes


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

unidades

Punto de equilibrio en —_ L 1,60 J

Punto de equilibrio

monetario — [ 6,400,000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
1,60

null
6,400,000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Oficinas ‘ Salarios

‘ Patentes ‘ Inventario
‘ Bodegas ‘ Cuentas

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Oficinas

null
Patentes

null
Bodegas

null
Salarios

null
Inventario

null
Cuentas
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

o o

productos, tanto que no hay cifra exacta

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
Hay una cantidad enorme y variada de productos, tanto que no hay cifra exacta
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Promueve el desarrollo econdmico

Sostenimiento de los gastos publicos
(educacion, carreteras)

cComo se liquida una empresa?

Por un proceso judicial donde se vende de
forma rapido y eficiente los
bienes de laempresa



null
Promueve el desarrollo económico 

null
Sostenimiento de los gastos públicos (educación, carreteras)

null
Por un proceso judicial donde se vende de forma rápido y eficiente los
bienes de la empresa


Guia para planear Yo Emprendo
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