




null
Mi idea para este negocio consiste en empezar a vender agua de pipa debido a que esta es fácil de hacer y muy agradable para los consumidores además de que es bastante saludable las venderemos en bolsitas plásticas desechables a un valor bajo para que la gente pueda comprarlas fácilmente Y pase un buen momento



null
Recaudar el dinero para vender un mejor producto y conseguir dinero 

null
Conseguir un fondo para conseguir dinero y conseguir un buen emprendimiento 

null
Gerente de negocio 

null
Socio1

null
Socio2

null
Socio3

null
Encargado de ventas y publicidad 

null
Compra y producción de materia prima 

null
Encargado de balance económico y finanza económica 



null
Genera oportunidades para la comunidad: Crea empleos locales, impulsa el desarrollo de proveedores locales, promueve la capacitación y educación de la comunidad. Ejemplo: Un proyecto de energía renovable que emplea mano de obra local y ofrece programas de capacitación en energías renovables.

null
Utiliza recursos naturales de forma eficiente: Reduce el consumo de recursos no renovables, implementa prácticas de ahorro de energía y agua, utiliza materiales sostenibles y minimiza el desperdicio. Ejemplo: Un edificio diseñado con criterios de bioarquitectura que utiliza energía solar, materiales reciclados y sistemas de captación de agua de lluvia.

null
Es financieramente viable a largo plazo: Genera ingresos suficientes para cubrir sus costos, reinvierte las ganancias en el negocio y asegura su sostenibilidad financiera. Ejemplo: Una cooperativa agrícola que implementa prácticas agrícolas sostenibles y diversifica sus productos para aumentar sus ingresos y asegurar su viabilidad a largo plazo.



null
Jorge Elián Solano 
Kenner Agüero Pastrana 

null
Comprar materia y hacer su proceso

null
Con mi emprendimiento busco hacer que las estudiantes logren pasar un momento agradable bebiendo y refrescándose con el agua de pipa 

null
Un socio elegido por nosotros venderá el producto y los atenderá de una manera agradable

null
Nuestros compañeros y de excepción serán nuestros clientes los cuales van a ser los peones que nos ayudarán a conseguir avanzar en nuestro emprendimiento mediante sus motivaciones o ayudas

null
Cubitos de hielo agua de pipa y bolsitas plásticas

null
Buscaremos establecernos en una zona de bastante movimiento estudiantil para que nos noten y nos compren

null
Comprar materia prima para el producto 
Mesas o un lugar para colocarnos para vender el producto 
Recursos adicionales como el transporte

null
Ahorros por parte de los socios 
Bonos de nuestros padres y nuestro capital propio



null
Mucha gente la quiere: El agua de pipa es popular, sobre todo en verano. Es una bebida natural y refrescante, perfecta para hidratarse.

null

Una de muchas amenazas puede ser que la baja cantidad de este recurso natural puede provocar que el emprendimiento solo pueda ser hecho por unas pequeñas temporadas y que otros emprendimientos triunfen más

null
Mucha competencia: Hay muchas otras empresas que venden agua embotellada, refrescos y jugos.

null
No siempre hay mucha: En algunas épocas del año puede ser difícil encontrar suficiente agua de pipa.



null
Refresca tu vida con el calor de este verano

null

null

null

null



null
Hielo (€10)

null
Pipas

null
Bolsitas plásticas desechables pequeñas (€10)

null
250



null
€55

null
25.000



null
Ventas 
Comisiones 

Propinas 
Equipo de trabajo

null
Bonos 
 publicidad



null
Cirope
Bebida artificial
Rica, hidrata y favorece la salud.
Precio: 100-₡200 por unidad.
Público objetivo: Personas que buscan una bebida refrescante.
Limonada:
Bebida refrescante con jugo de limón, agua y azúcar.
Rica en vitamina C, refrescante y digestiva.
Sabores: Tradicional, menta, jengibre, fresa.
Precio: ₡500-₡1.000 por unidad.
Público objetivo: Personas que buscan una bebida refrescante y económica.
Té frío:
Bebida elaborada con infusión de hojas de té enfriada.
Rica en antioxidantes, estimulante y reduce el estrés.
Sabores: Negro, verde, blanco, frutas, hierbas.
Precio: ₡500-₡1.500 por unidad.
Público objetivo: Personas que buscan una bebida refrescante y saludable.
Fresco de limón:
Bebida refrescante con jugo de limón, agua y azúcar.
Rica en vitamina C, refrescante y digestiva.
Sabores: Tradicional, menta, jengibre, fresa.
Precio: ₡500-₡1.000 por unidad.
Público objetivo: Personas que buscan una bebida refrescante y económica.



null
Legalidad y responsabilidad: Cumplir con los impuestos te permite operar legalmente y te protege de sanciones.
Aporte al desarrollo del país: Tus contribuciones financian servicios públicos como educación, salud e infraestructura.
Competencia justa: Contribuyes a un mercado equitativo donde todos compiten en igualdad de condiciones.

null
La liquidación es el proceso legal y ordenado de dar fin a las actividades de una empresa.
Motivos de liquidación:
Pérdidas económicas continuas.
Cese de actividades comerciales.
Disolución de socios.
Fallecimiento de socio único.
Fusión o absorción por otra empresa.
Sentencia judicial.



null
He observado que había una gran falta de agua en mi comunidad

null
Mi tema es importante debido a que yo trato de conseguir mejorar la calidad de vida de nuestros compañeros de comunidad

null
Lo hare para mi comunidad y mi institución

null
Para ayudar que nuestros estudiantes y comunidad logren tener un buen momento mientras beben una bebida refrescante

null
Vendere unos productos que consisten en pequeñas bolsitas rellenas de agua de pipa a un precio reducido

null
Que los miembros de nuestra pequeña comunidad logren ser más felices y estar más a gusto por los problemas del agua

null
Necesito pipas una gran cantidad de bolsitas desechables y un poco de agua y hielo

null
Planeo hacer lo posiblemente un martes entre las 2:05 p.m a las 4 p.m

null
Yo Jorge Elián Solano
Y mi compañero kenner Agüero Pastrana,



null
Quiero darle un gran agradecimiento a los creadores de yo emprendo y a los profesores que nos guiaron a lograr generar una fuente de ingreso que ayude tanto a nosotros como a nuestra comunidad




