




La idea de negocio es la propuesta central que describe qué producto o servicio ofrecerá una empresa para satisfacer las necesidades del mercado. Incluye cómo se diferencia de la competencia, a quién se dirige, cómo generará ingresos y su viabilidad en términos técnicos y financieros.



Promover la sostenibilidad ambiental y mejorar la seguridad alimentaria en comunidades urbanas a través de soluciones innovadoras de cultivo vertical.

Nos dedicamos a transformar los espacios urbanos en entornos sostenibles y autosuficientes mediante soluciones innovadoras de cultivo vertical. Nuestro compromiso es promover la seguridad alimentaria local y global, reducir la huella ecológica y fomentar prácticas agrícolas responsables.

Ecogrow

Director Ejecutivo (CEO)

Responsable de la visión estratégica y la dirección general de EcoGrow.

Director de Operaciones (COO)

Encargado de la planificación y ejecución de las operaciones diarias de cultivo, gestión de proyectos y optimización de procesos.

Director Financiero (CFO)

Encargado de la gestión financiera de la empresa, incluyendo presupuestos, contabilidad, reportes financieros y análisis de viabilidad económica de proyectos.



Utilizar tecnologías avanzadas de cultivo vertical como la hidroponía y aeroponía, que requieren menos agua y espacio en comparación con los métodos agrícolas tradicionales.

Contribuir a la seguridad alimentaria local al producir alimentos frescos y saludables en áreas urbanas densamente pobladas.

Expandir nuestras operaciones de manera responsable, considerando siempre el impacto económico de nuestras decisiones en nuestros empleados, clientes y socios comerciales.



Proveedores de Tecnología Agrícola, Instituciones de Investigación y Desarrollo, Gobiernos Locales y Municipales.

Diseño e Instalación de Sistemas de Cultivo Vertical

Capital inicial para inversión en tecnología, instalaciones y operaciones iniciales

Ofrecer soluciones innovadoras de cultivo vertical que combinan tecnología avanzada y sostenibilidad para promover la seguridad alimentaria y reducir la huella ambiental en entornos urbanos.

Promover la fidelización y construir una reputación positiva.

Ventas Directas, Tiendas de Comestibles y Mercados Locales

Restaurantes y Cafeterías, Consumidores Individuales, Instituciones Educativas y Centros Comunitarios, Hoteles y Centros de Convenciones

Venta de Productos Agrícolas, Suscripciones y Programas de Entrega, Consultoría y Diseño de Sistemas de Cultivo Vertical.

Costos de Tecnología y Equipos, Instalaciones y Infraestructura, Materias Primas y Suministros.



Tecnología avanzada en sistemas de cultivo vertical, Compromiso con la sostenibilidad ambiental y prácticas agrícolas responsables, Alta calidad y frescura de los productos cultivados localmente.

Dependencia inicial de financiamiento externo para inversión en tecnología y infraestructura, Posible limitación en la escala de producción debido a restricciones de espacio en entornos urbanos.

Creciente demanda de alimentos frescos y sostenibles en mercados urbanos, Incentivos gubernamentales y apoyo para iniciativas de seguridad alimentaria y agricultura urbana.

Competencia creciente en el mercado de alimentos frescos y sostenibles, Fluctuaciones en los precios de los insumos agrícolas y energía, Cambios imprevistos en la regulación gubernamental que podrían afectar las operaciones.



Sembrando sustentabilidad, cultivando salud











Cumplir con las leyes tributarias evita sanciones, multas e incluso penas de prisión. Las empresas y los individuos tienen la obligación legal de pagar impuestos según lo establecido por la ley.








