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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(5\ Fortalezas Debilidades ’aw

Canales de distribucion Riesgos economicos
efectivos financieros
Calidad y disefo unico " 5 :
3 Gestion de inventario
Diversidad de productos
Competencia intensa

Colaboraciones Problemas de calidad

Plataforma online Costos de materiales

Segmentacion de Competencia
mercado

Qa Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

S
El logo de mi CO"GrBs
primer ~— Jeyee alesancy

emprendimiento

"Te mereces belleza, te mereces joya"

Slogan ~__»

Colores
principales de mi
marca ~
empresarial
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
‘ Electricidad=¢ 19 000 ‘ Perlas
. Piedras preciosas: ¢ 20 000 ‘ Pines
‘ Hilos= ¢ 12 000 ‘Decoraciones personalizadas

® ©
e ®
@ @
@ ¢ o™ @ x50

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 4 560
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales
unidades

(Precio de venta - costo
variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario - de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en .
unidades > 45 unidades
Punto de equilibrio
monetario > @ 205 200

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cudles son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los

mismos.

Activos

@ coviadorion

@ e
@ Compuadon

@ Vecretpictare
e
e
e
e
e
e

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
L4 cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Pandora.
Tous.
Suot Studio.

Bvlgari
Rabat.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

‘Permite evitar sanciones 'y problemas

¢Como se liquida una empresa?
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cuadl es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

Generacion de Ingresos:
Permite a los emprendedores
ganar dinero mediante la venta
de collares, ya sea en linea,
en mercados locales o tiendas
fisicas.

Desarrollo de Habilidades:
Proporciona una plataforma
para desarrollar habilidades
creativas, de diseno,
manufactura y gestion de
negocios.

lectricidad, computadora,
redes sociales y teléfono

El mercado de collares

Permite expresar la creatividad a través del diseno de

collares unicos y personalizados

Para todas las personas que deseen comprar collares

de buena calidad, unicos y creativos.

Mediante redes sociales publica Vender productos y ganarnos la
confianza de nuestros clientes
S innovando y satisfaciendo sus

necesidades

Directora general

Julio: Empezar a fabricar y a
vender collares.

La encargada del
marketing

Agosto: Empezar a publicarlo
en redes sociales y hacer
marketing y publicidad

El repartidor
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de mi negocio se basa en la

produccion y venta de

collares.





image2.jpeg
Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
Vender collares sorprendentes, de excelente
calidad a un precio ajustable, con un servicio
Visién: ‘
Expandir nuestra presencia en el mercado global, llevando
nuestros collares exclusivos a nuevos mercados y
Establezca su estructura organizacional. En cada

recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerencia general

Finanzas Mercadeo Operaciones|

Compras y
cobranzas
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Actividad #3

Defina cémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Garantizar condiciones laborales justas y
dignas para todo el personal.

Sostenibilidad ambiental:
Compromiso para utilizar hechas a base de
materiales de buena calidad.

Aplicar mejores practicas para la gestion
integral de residuos 'y

Sostenibilidad econémica:

_produzcan productos similares para establecer
precios justos para la sana competencia

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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= Actividad #4

= Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion con | Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

T Marketin
Distribuidor Ny Sl

S b. tdo e (Gestion de Personas
minoristas. redes sociales) : maduras

Ventas

y distribucion : Beneficios Adolecentes
Fabricantes (Plataformas Comunicacion
de la materid] | en linea o fisica = Adultos mayore
prima del Atencion al cliefid

producto.

Agenqiqs Recursos Canales
y publicidad clave

de marketing

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos
Costos de materia prima (Proveedores)

Costos de produccion (Mano de obra y energié)fPatrocinios

= Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
s necesaria para completar esta actividad.
— =

— =




